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Введение 

Исламский банкинг – банкинг или банковская деятельность, со-

ответствующая принципам Шариата, и ее практическое применение 

посредством развития исламской экономике. По сути, более правиль-

ный термин для исламского банкинга – финансовая деятельность, ос-

нованная на принципах шариата. 

С древних времен в мусульманстве существовали запреты, кото-

рые не позволяли активно развивать банковский бизнес, например: за-

прещено взимать проценты при предоставлении ссуды и получать лю-

бые вознаграждения по кредитам; запрещено вкладывать денежные 

средства в предприятия, осуществляющие производство и реализацию 

алкоголя; запрещено инвестировать в предприятия и фермерские хо-

зяйства, занимающиеся производством, реализацией и переработкой 

свинины и пр. 

Исламские банки отличаются от обычных банков тем, что у них 

отсутствуют фиксированные и плавающие процентные ставки по ссу-

дам, принципы работы и получения дохода основаны на открытии кли-

ентами текущих счетов, на остатки денежных средств по этим счетам 

не начисляются проценты, т.к. это запрещено. Помимо текущих счетов, 

открываются инвестиционные счета, предполагающие участие в буду-

щей прибыли от инвестиций, осуществляемых банком. Базовая доход-

ность или стоимость аренды актива непосредственно влияют на размер 

получаемой финансовой прибыли. По получении доходов от инвести-

ционной деятельности, прибыль распределяется между банком и инве-

стором. 

Исламский банк имеет возможность использовать средства кли-

ентов для инвестиций и вложения в разнообразные активы, например: 

при предоставлении ипотечного займа банк приобретает недвижимое 

имущество и затем передает его в аренду заемщику. Другой вариант, 

исламский банк при предоставлении кредита коммерческой организа-

ции, приобретает для данного предприятия промышленное оборудова-

ние, далее передает приобретенное оборудование в аренду или продает 

заемщику данный актив. 

Также исламские банки осуществляют финансирование разнооб-

разных проектов, участвуют в капитале экономических субъектов, при 

этом риски и прибыль распределяются между банком и предприятием. 

Из-за религиозных запретов первые частные банки в мусульман-

ских странах были открыты на рубеже 20-го и 21-го веков, с их осно-

ванием началось бурное развитие исламской банковской системы, так в 
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настоящее время более чем в полусотни стран мира открыты и дейст-

вуют исламские банки. В конце 20-го века первые исламские банки 

объединяли активы около 100 млрд. долларов США, в настоящее время 

совокупный объем активов составляет более 1,8 трлн. долларов США. 

По оценке экспертов Международного валютного фонда сово-

купность активов исламской банковской системы, распространенной в 

десятках стран Юго-Восточной Азии и Ближнего Востока, составляет 

более 15 процентов относительно традиционных банков, основанных 

на западных корпоративных принципах, и объем активов постоянно 

растет. 

Международный валютный фонд в феврале 2017 года одобрил 

ряд рекомендаций для участников исламской банковской системы, 

включая такие страны как Саудовская Аравия, Кувейт, Малайзия, на-

правленных на повышение финансовой устойчивости банков региона 

Ближнего Востока и стран Юго-Восточной Азии, предоставляющих 

услуги местному населению, проповедующему мусульманство. 

По оценке экспертов МВФ количество исламских банков в мире 

растет, надзорные органы и правительства стран Юго-Восточной Азии 

и Ближнего Востока направляют внимание на повышение прозрачно-

сти исламской банковской системы, несмотря на то, что в настоящее 

время доля этих банков в общемировом объеме составляет небольшой 

процент. 

В 2015 году в Куала-Лумпур были приняты стандарты в целях 

повышения прозрачности исламских банков и устранения пробелов 

регулирования их деятельности. МВФ настоятельно рекомендует вне-

дрять принятые принципы в исламских банках, это, и разработка новых 

механизмов работы с проблемными банками, и создание системы стра-

хования, и выпуск исламских государственных облигаций (сукук). 

Суверенные активы (сукук) действуют также, как и иные активы, 

т.е. клиенты открывают инвестиционные счета для покупки активов, 

которые в течение определенного количества времени будут переданы 

в аренду заемщику или проданы в собственность, при этом отсутству-

ют гарантии возврата основной суммы денежных средств, а прибыль, 

полученная от доходности базового актива, распределяется между ин-

весторами. 

Зарождение исламского капитализма приходится на временной 

период между 8-м и 12-м веком нашей эры, в тот период обращение 

имел золотой динар, он был широко распространен в экономиках раз-

ных стран и регионов, экономически не связанных между собой и не-

зависимых друг от друга. 
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В то время применялись такие финансовые инструменты, как 

векселя, долговые расписки, уступки прав, регистры учета, чеки, рас-

четные счета, займы и пр. 

В средние века существовали самостоятельные частные пред-

приятия различных организационных форм собственности, позднее, в 

13-м веке, такие концепции и идеи распространились в Европе. 

Для более глубокого понимания перечислим формы исламского 

банкинга: 

Баи’ аль ‘ина (Bai' al 'inah) (продажа и договор о выкупе) 

Буквально «Ссуда в форме продажи». Баи' аль ина – это финан-

совый договор, по которому кредитор покупает актив у клиента по 

спотовой цене, которая и является «ссудой». В последующем актив 

перепродается клиенту с отсрочкой платежа, разделенного на несколь-

ко взносов, что представляет собой погашение ссуды. Среди ученых 

существуют разные мнения относительно допустимости Баи’ аль ‘ина, 

но он практикуется в Малайзии и других подобных юрисдикциях.  

Баи’ бисаман аджил (Bai' bithaman ajil) (торговая сделка с 

отсроченным платежом) 

Данная концепция относится к продаже товаров с отсрочкой 

платежа по цене, которая включает надбавку, согласованную сторона-

ми. Подобно Баи’ аль ‘ина, данная концепция используется исламски-

ми финансовыми институтами. Выплата процентов не происходит, по-

скольку клиент выплачивает цену продажи, которая не одно и то же с 

процентом, взимаемым на ссуду. Проблема в том, что здесь происхо-

дит две операции в одной сделке, что запрещено исламом. Распростра-

нено мнение, что это взимание процентов под видом продажи. 

Баи’ муадджал (Bai' muajjal) (продажа в кредит) 
Буквально Баи’ муадджал обозначает продажу в кредит. Техни-

чески это схема финансирования, принятая исламскими банками, кото-

рая имеет форму мурабаха муаджал. Это контракт, по которому банк 

получает прибыль, заложенную в цене покупки, и позволяет покупате-

лю оплатить цену товара в будущем одной суммой или частями. Необ-

ходимо отметить, что стоимость товара и надбавки согласована между 

сторонами. Цена, закрепленная контрактом для товара, может быть 

равна спотовой цене, либо может быть выше или ниже такой цены. 

Баи’ муадджал также называют продажей с отсрочкой платежа. 

Мудараба (Mudarabah) 

«Мудараба» или контракт распределения прибыли и убытков – 

это вид партнерства, при котором один из партнеров предоставляет 

другому деньги для инвестирования в коммерческое предприятие. Ка-
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питальные инвестиции, как правило, должны осуществлять оба 

партнера. 

Мудараба (Распределение прибыли) – это контракт, в рамках ко-

торого одна из сторон предоставляет 100% капитала, а другая предос-

тавляет свои специальные знания и опыт, необходимые для инвестиро-

вания капитала и управления инвестиционным проектом. Полученная 

прибыль распределяется между сторонами согласно заранее согласо-

ванному соотношению. В случае убытка, первый партнер рабб ул-мал 

(rabb-ul-mal) потеряет свой капитал, а второй партнер мудариб (muda-

rib) потеряет время и приложенные усилия. Прибыль обычно распре-

деляется в соотношении 50%-50% или 60%-40% для рабб-ул-мал. 

Согласно экономисту Тарик M.Йосефу, долгосрочное финанси-

рование мудараба или мушарака (в которых применяется механизм 

распределения прибыли и убытков) «намного более рискованное и за-

тратное», чем долгосрочное или краткосрочное заимствование тради-

ционных банков. Таким образом, существуют расхождения между тео-

рией исламских финансов, основанной на использовании имущества, и 

реальность с доминирующим применением исламскими банками прак-

тики мурабаха. 

Мурабаха (Murâbaḥah) 
Данная концепция относится к продаже товаров (таких как не-

движимость, товары или транспорт), при которой цена продажи, над-

бавка и другие расходы четко определены на момент заключения дого-

вора продажи. С развитием исламского банкинга, которое началось с 

1975 г., Мурабаха стал «наиболее используемым» исламским финансо-

вым механизмом. Мурабаха работает, когда заемщик/покупатель вы-

плачивает банку/продавцу в течение определенного периода времени 

стоимость товаров, компенсируя банку/продавцу временную стоимость 

его денег в форме «прибыли» (не процента). Учитывая фиксированную 

норму прибыли, установленную в качестве надбавки за приобретение 

недвижимости, такая схема представляет собой ссуду с фиксирован-

ным доходом. Банк не получает компенсацию изменения стоимости 

денег со временем, не предусмотренную условиями контракта (т.e. 

банк не вправе взимать дополнительную плату за просрочку платежа); 

однако активы остаются в распоряжении банка в качестве гарантии 

выплаты долга. 

Такой вид операции подобен контрактам аренды с правом выку-

па мебели или оборудования, часто используемых в магазинах Север-

ной Америки. 
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Musawamah (Мусавама) 
Если точная стоимость товара, продаваемого заемщи-

ку/покупателю не определена или не может быть определена,, финан-

совая операция не может быть совершена на основании Мурабаха, она 

называется мусавама (ведение переговоров, торг). Мусавама представ-

ляет собой переговоры относительно цены продажи между двумя сто-

ронами без привязки продавца к расходам или желаемой цене. В то 

время как продавец может иметь или не иметь полные сведения о 

стоимости товара, который является предметом договора, он не обязан 

раскрывать эти расходы в процессе переговоров. Это различие в обяза-

тельствах продавца представляет собой ключевое отличие между Му-

рабаха и Мусавама, при этом все остальные правила Мурабаха остают-

ся без изменений. Мусавама является наиболее распространенным ви-

дом торговых переговоров, используемых в исламской торговле. 

Баи Салам (Bai Salam) 

Баи Салам означает контракт, по которому предусмотрена пред-

оплата за товары, которые будут поставлены позже. Продавец обязует-

ся поставить конкретный товар покупателю в установленный срок в 

будущем в обмен на полную предоплату в момент подписания кон-

тракта. Необходимо, чтобы качество товара, предназначенного для по-

купки, было полностью оговорено без каких-либо неточностей, кото-

рые могут привести к возникновению спора в будущем. Объектами 

продажи могут быть товары, и не могут быть золото, серебро или ва-

люта, основанная на этих металлах. Вводя такой запрет, Баи Салам ох-

ватывает практически все, что можно точно описать в контексте коли-

чества, качества и изготовления. 

Хиба (Хиба) (подарок) 
Это подарок, который добровольно передается должником в об-

мен за ссуду. Хиба обычно возникает, когда исламские банки платят 

своим клиентам 'подарок' на баланс сберегательного счета, который 

представляет собой часть прибыли, полученной от заимствования 

средств с такого счета. В отличие от процента и подобно дивидендам 

от акций, получение Хиба не гарантировано. Кроме того, он не привя-

зан ко времени. 

Истисна 
Истисна (финансирование производства) – процесс, при котором 

платежи осуществляются поэтапно для стимулирования производства / 

обработки / строительства. Платежи Истисна могут, например, помо-

гать строительной компании в финансировании частей здания либо 

производителям в оплате сырья. Истисна помогает использовать огра-
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ниченные средства для создания ценных товаров/активов на разных 

стадиях / контрактах. 

Иджарa (Ijarah) 

Иджарa означает аренду или заработную плату. В общем, кон-

цепция Иджарa относится к продаже выгоды пользования или услуги 

за фиксированную цену или заработную плату. Согласно данной кон-

цепции, банк предоставляет клиенту возможность использовать активы 

/ оборудование, такие как заводы, средства автоматизации делопроиз-

водства, автотранспортные средства в течение определенного периода 

времени и за определенную плату. 

Ijarah thumma al bai' (аренда с правом выкупа) 

Стороны заключают контракты, которые вступают в силу после-

довательно, для оформления операции аренды/выкупа. Первый кон-

тракт – это Иджарa, который определяет условия аренды на опреде-

ленный период времени, а второй контракт – Баи, который оформляет 

продажу или покупку после истечения срока действия Иджарa. Напри-

мер, при финансировании пользования транспортом, клиент заключает 

первый контракт и берет в аренду автомобиль у владельца (банка) по 

согласованной цене на определенный период. После истечения срока 

аренды вступает в силу второй контракт, который позволяет клиенту 

приобрести автомобиль по согласованной цене. Банк получает при-

быль, определяя заранее стоимость товара, его остаточную стоимость 

на момент окончания срока аренды и временную стоимость или над-

бавку к деньгам, которые были инвестированы для покупки товара, 

который подлежит аренде в течение предполагаемого срока. Объеди-

нение этих трех параметров становится основой контракта между Бан-

ком и клиентом для первоначального контракта аренды. Данный вид 

операции похож на контрактум триниус, правовой маневр, используе-

мый европейскими банками и торговцами в Средние века для того, 

чтобы обойти запрет Церкви на процентные ссуды. В контрактуме две 

стороны заключали три взаимосвязанные контракта, основная цель 

которых была оплата сбора за использование денежных средств в тече-

ние срока кредита. Использование взаимосвязанных контрактов также 

запрещена шариатским правом. 

Иджарa-вал-иктина (Ijarah-wal-iqtina) 
Контракт, согласно которому исламский банк предоставляет обо-

рудование, здание или другие активы клиенту в обмен на выплату согла-

сованной арендной платы, при этом закрепляется одностороннее обяза-

тельство банка или клиента о переходе после окончания периода аренды 

права собственности на актив арендатору. Обязательство является не-
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отъемлемой частью договора аренды. Арендные платежи и цена покупки 

зафиксированы таким образом, что банк в течение срока аренды получа-

ет обратно основную сумму долга с определенной прибылью. 

Мушаракаh (Musharakah) (совместное предприятие) 
Мушарака – это отношения между двумя или более сторонами, 

которые вкладывают капитал в предприятие и разделяют между собой 

прибыль и убытки. Часто используется в инвестиционных проектах, ак-

кредитивах и покупке недвижимости и иного имущества. В случае с не-

движимостью или имуществом банк оценивает условную ренту и участ-

вует в ее выплате по заранее согласованному соотношению. Все креди-

торы имеют право участвовать в управлении, но не обязаны этого де-

лать. Прибыль распределяется среди партнеров в заранее согласованном 

соотношении, а убытки принимает на себя каждый партнер, строго про-

порционально сделанному вкладу. Эта концепция отличается от инве-

стирования с фиксированной прибылью (т.e. от страхования ссуд). 

Кард Хассан (Qard Hassan) (хорошая ссуда/благородная ссуда) 

Кард Хассан – это ссуда, предоставленная на добровольной ос-

нове, при этом должник обязан вернуть только основную сумму долга. 

Однако должник вправе, по своему усмотрению, выплатить надбавку 

сверх основной суммы долга (без общений сделать это) в качестве зна-

ка благодарности кредитору. В случае если должник не оплачивает 

надбавку кредитору, такая сделка является примером настоящей бес-

процентной ссуды. Некоторые мусульмане считают такую ссуду един-

ственным видом ссуды, которая не нарушает запрет риба, поскольку 

это единственная ссуда, которая не компенсирует кредитору стоимость 

денег с учѐтом фактора времени. 

Сукук (Sukuk) (исламские ценные бумаги) 
Сукук (мн.ч. от Сакк) – арабское название финансовых сертифи-

катов, которое имеет некоторе общие черты с традиционными ценны-

ми бумагами, поэтому обычно называются исламские ценные бумаги. 

Основное отличие между традиционными ценными бумагами и сукук в 

том, что структура сукук не содержит связанные с процентом элемен-

ты, которые заменены на структуру прибыли, основанную на исполь-

зовании актива с помощью контрактов Иджарa или Вакала. Похожие 

черты проявляются на стадии страхования, когда страхование Сукук 

очень напоминает ценные бумаги. 

Таваррук (Tawarruq) 

(Буквально «превращается в серебро») Продукт, когда клиент 

покупает актив по завышенной цене, который можно легко продать, и 

быстро продает его для получения наличных. Например, клиент может 
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купить у банка товар (напр., металл) на сумму 1,000 долларов с усло-

вием, что он не должен оплачивать его в течение 12 месяцев, и затем 

сразу продает металл обратно банку за 900 долларов. (это будет иметь 

аналогичное значение займа в размере 900 долларов под 11 процентов 

годовых.) Продукт позволяет клиентам получить деньги быстро и лег-

ко, в теории без нарушения мусульманского запрета процента, хотя 

техника используется достаточно противоречивая. 

Такафул (Takaful) (исламское страхование) 

Такафул – альтернативная форма страхования, с помощью кото-

рой мусульманин может защитить себя от риска убытков по причине 

несчастного случая. Такафул основан на идее о том, что то, что неоп-

ределенно, в отношении одного человека, может стать определенным 

для большого количества людей. Страхование, объединяющее риски 

многих людей, позволяет каждому человеку пользоваться преимущест-

вами закона больших чисел. 

Вадиа (Wadia) (ответственное хранение) 

При Вадиа банка рассматривается как хранитель и доверитель-

ный управляющий денежными средствами. Лицо передает свои сред-

ства на хранение в банк, а банк гарантирует возмещение всей суммы 

депозита или какой-либо части непогашенной суммы, по требованию 

вкладчика. Вкладчик, по усмотрению банка, может получить Хи-

ба (см.ниже) в качестве формы вознаграждения за использование 

средств банком. 

Вакала (Wakalah) (доверенность) 

Возникает, когда лицо назначает представителя для заключения 

сделок от своего имени. 

Ещѐ раз подчеркнѐм, что в основе деятельности исламских фи-

нансовых институтов лежит шариат, подразумевающий под собой ис-

ламский свод законов, сформулировавший основополагающие прин-

ципы и запреты финансовой деятельности.  
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1. Стратегия исламского банка 

Исламские банки сталкиваются с огромными трудностями, с фи-

нансовой глобализацией и либерализацией на фоне финансовой откры-

тости, которая имеет широкие масштабы и глубокие последствия на 

национальном и международном уровне, влияющие на экономические 

и финансовые системы во всем мире. 

Финансовая глобализация будет иметь негативные последствия 

для автономии, рентабельности и конкурентных преимуществ ислам-

ских банков. Она также усилит потенциал исламских банков по созда-

нию новых инвестиций, а также инструментов и методов управления 

ликвидностью, и по развитию существующих. Кроме того, IBs в своем 

стремлении воспользоваться преимуществами открытости будут рас-

ширять свои операции на новые рынки. 

В данной главе рассмотрены некоторые стратегии, которые 

должны быть приняты исламскими банками. Эти стратегии были раз-

делены на три категории: стратегии для уровня отдельного банка 

(стратегии выживания, стратегии конфронтации), оперативные страте-

гии для уровня функциональной деятельности и общие стратегии для 

мировых исламских банков (стратегия глобализации). 

Рассмотрим пять стратегий: консолидации, лидерства по из-

держкам, слияния и поглощения (стратегии выживания); расширения 

рынка и диверсификации (стратегии конфронтации). 

Такое разделение стратегий предусмотрено для того, чтобы ис-

ламские банки в первую очередь сфокусировались на существовании, а 

затем уже на улучшении своих позиций на существующих рынках с 

учетом нынешних условий. Эти стратегии будут основой для других 

стратегий развития в условиях финансовой глобализации. 

Стратегии выживания 

Принятие этих стратегий имеет принципиальное значение для 

того, чтобы исламские банки оставались жизнеспособными экономи-

ческими единицами, способными сохранять свое положение, как ми-

нимум, на существующих рынках. 

a. Стратегия консолидации 

Данная стратегия направлена на защиту и усиление текущей 

конкурентной позиции на существующих рынках исламских банков с 

имеющимся набором продуктов. Это не означает, что исламские банки 

будут бездействовать и спокойно наблюдать за рыночными измене-

ниями или вторжением традиционных банков в их финансовый или 

инвестиционный сектор. То, что необходимо сделать согласно этой 
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стратегии, так это сфокусироваться на ключевых компетенциях, кото-

рые обусловлены шариатскими нормами, структурой капитала и из-

бытком средств и создают конкурентные преимущества исламских 

банков по сравнению с традиционными банками. 

Осознание этих компетенций и их развитие поможет IBs увели-

чить и усилить свои ресурсы. 

b. Стратегия лидерства по издержкам 

Для более эффективной реализации стратегии консолидации ис-

ламские банки должны повысить свою конкурентоспособность путем 

обеспечения для акционеров и вкладчиков более высокой доходности 

по сравнению с текущими показателями. Лучший способ сделать это – 

снизить себестоимость услуг, предоставляемых исламскими банками. 

Поскольку структура капитала исламских банков не содержит 

какой-либо задолженности, это означает, что у исламских банков от-

сутствуют выплаты с фиксированной ставкой в пользу вкладчиков и 

других кредиторов, что создает для исламских банков конкурентные 

преимущества по сравнению с традиционными банками. Это снижает 

давление на руководство в контексте принятия рисковых и инвестици-

онных решений, хотя все равно будут существовать управленческие 

расходы, которые, тем не менее, могут быть оплачены более легким 

способом, чем расходы на выплату процентов. 

c. Стратегия слияния и поглощения. 
Учитывая прошлый опыт финансовых и нефинансовых институ-

тов, данная стратегия считается одной из наиболее часто рекомендуе-

мых стратегий в силу ее благоприятных последствий для объединен-

ных фирм в контексте экономии на масштабе, конкурентоспособности 

и эффекте синергии. 

Несмотря на преимущества данной стратегии, до рекомендации 

настоящей стратегии к применению исламскими банками следует 

учесть два момента: 

1. Результаты недавнего слияния незначительны. 

2. Другая природа. 

Исламские банки, например, не будут занимать сильные пози-

ции, скорее, наоборот. 

Т.е. природу источников и способов использования средств, а 

также структуру расходов исламским банков и традиционных банков, 

которые имеют хорошую репутацию, следует принять во внимание в 

случае рекомендации настоящей стратегии для исламских банков. 
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Стратегии конфронтации 
Эти стратегии предусмотрены для их принятия исламскими бан-

ками в целях максимизации возможностей и минимизации угроз фи-

нансовой глобализации. 

a. Стратегия расширения рынка 

Финансовая глобализация предоставит исламским банкам хоро-

шую возможность выхода на новые рынки на Ближнем востоке и за 

границей, а также сделает доступными новые секторы клиентов, такие 

как финансирование женщин, финансирование микропроектов, бан-

ковские услуги частным клиентам, инвестирование в приватизирован-

ные проекты и удовлетворение финансовых потребностей правитель-

ственных ведомств, которые не обслуживаются на данный момент тра-

диционными банками. Это создаст конкурентные преимущества ис-

ламским банкам для освоения этих секторов. 

Кроме того, исламские банки могут расширить свою инвестици-

онную деятельность и разнообразить источники средств путем созда-

ния новых филиалов или дочерних компаний на новых рынках. 

b. Стратегия диверсификации 

Исламские банки могут развивать существующие продукты, а 

также вводить новые финансовые продукты, соответствующие шари-

атским нормам, в результате финансовой глобализации. Это может 

осуществляться одновременно с выходом на новые нетрадиционные 

рынки. Эта стратегия подразумевает переориентацию исламских бан-

ков на одновременную разработку новых продуктов и новых рынков. 

Она может быть реализована как связанная или несвязанная диверси-

фикация. Первый вид диверсификации означает, что IBs может выхо-

дить на новые рынки и выводить новые продукты в финансовой отрас-

ли, а именно: создавать или инвестировать в исламские страховые 

компании, инвестиционные компании, компании по экономической 

безопасности и т.п. 

Несвязанная диверсификация означает, что исламские банки мо-

гут применять концепцию Исламского банка с комплексными продук-

тами путем диверсификации своих инвестиций за пределами финансо-

вой отрасли в форме прямых инвестиций в экономику. Эта концепция 

была реализована банком «Dubai Islamic Bank & Jordan Islamic Bank», 

который осуществлял инвестиции в заводы, больницы и другие про-

мышленные предприятия. 

Разделение оперативных стратегий основано на функциональ-

ных направлениях деятельности исламских банков, т.e. финансы, мар-

кетинг, человеческие ресурсы и управление информацией. 
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Стратегии инвестиций и финансирования 

Эти стратегии относятся к получению денежных средств из раз-

личных источников и инвестированию средств путем их надлежащего 

распределения в целях достижения приемлемой нормы прибыли. 

В процессе привлечения средств исламские банки столкнутся с 

некоторым отливом денежных средств на неорганизованный рынок 

капитала в результате финансовой либерализации и открытости, кото-

рый будет предлагать более доходные варианты для вкладчиков ислам-

ских банков. Как следствие, исламским банкам предлагается сократить 

операционные расходы, чтобы обеспечить более высокие доходы для 

вкладчиков, выступающих акционерами. 

Диверсификация источников капитала согласно Теории привле-

чения заемного капитала будет мудрым решением, которое могут при-

нять исламские банки. Ее можно реализовать путем использования не-

традиционных источников, доступных в рамках исламской финансовой 

системы, например, использования облигаций, которые могут выпус-

каться на международных финансовых рынках. Помимо этого ислам-

ские банки могут воспользоваться финансовой либерализацией для 

выпуска и котировки своих акций на этих рынках. 

Исламские банки также могут максимизировать возможности 

финансовой глобализации путем достижения конкретных договорен-

ностей о функционировании между ними рынка краткосрочного капи-

тала на национальном и международном уровне. 

С позиции инвестиций концепция Комплексных банковских 

продуктов считается конкурентоспособной стратегией, которая соот-

ветствует природе исламских банков как комплексных финансовых 

институтов, и для ее реализации необходимо увеличить зависимость от 

схем с фиксированным доходом.  

Мурабаха (финансирование торговли) для использования схем с 

разделением прибыли и убытков (PLS). Такая диверсификация инве-

стиционных схем может быть достигнута путем прямых инвестиций 

или торговли актуальными исламскими финансовыми инструментами, 

помимо инвестирования в соответствующие шариатским нормам пае-

вые фонды или создания специальных паевых фондов, принадлежащих 

исламским банкам. 
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Маркетинговые стратегии 
Исламские банки столкнутся с проблемой усложнения потребно-

стей клиентов в условиях финансовой открытости и доступности аль-

тернативных вариантов финансирования и инвестиций. 

Эти угрозы требуют от исламских банков стратегического ответа 

для предотвращения и устранения их негативных последствий. Ислам-

ские банки должны принять клиентоориентированную стратегию вме-

сто стратегии, ориентированной на продукты, поскольку современная 

тенденция банковского маркетинга связана с фокусированием непо-

средственно на клиенте, и только доступности широкого набора бан-

ковских услуг уже не достаточно. 

Такие проблемы требуют пересмотра текущих маркетинговых 

стратегий исламских банков путем корректировки ценообразования и 

более эффективного их распространения на целевые группы клиентов. 

Вторая угроза, с которой сталкиваются исламские банки, это 

враждебная пропаганда против исламских банков после событий 

11 сентября, которая стереотипно связывает исламские банки с «терро-

ром». С такой кампанией следует бороться путем принятия защитной 

информационной стратегии для разъяснения природы и экономической 

роли исламских банков. Такие меры не должны быть ограничены дей-

ствиями отдельных исламских банков, скорее, они должны быть клю-

чевым элементом «Стратегии глобализации» всех исламских банков во 

всем мире, которая будет рассматриваться ниже. 

Стратегия развития кадровых ресурсов 

Кадровый потенциал – это краеугольный камень оказания бан-

ковских услуг во всех банках и в исламских банках в частности. Этот 

элемент имеет ключевое значение для преодоления исламскими банка-

ми будущих угроз финансовой глобализации, поскольку разработка и 

реализация других стратегий в значительной степени зависят от кадро-

вых ресурсов. Стратегии исламских банков в этом отношении имеют 

два основных элемента: 

– Развитие и обучение 
Это обусловлено тем, что исламским банкам необходимо удов-

летворять растущие потребности в работниках, которые обладают не 

только хорошими знаниями по экономическим вопросам исламского 

Шариата, но и профессиональной квалификацией в качестве банков-

ских работников. Необходимо обеспечить проверку квалификации но-

вых работников до их назначения на должность, а также интенсивное 

обучение имеющихся работников для расширения их профессиональ-
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ных и религиозных знаний. Исламские банки могут достичь этого пу-

тем создания специальных подразделений или обучающих центров. 

С другой стороны, обучение и развитие работников исламских 

банков должно быть направлено на развитие самообразования, чтобы 

работники имели четкое понимание этапа финансовой глобализации и 

его важности и могли подготовиться (на практике и ментально) для 

использования возможностей и борьбы с угрозами, с которыми столк-

нутся исламские банки в результате финансовой глобализации. 

– Изменение системы управления 

Поскольку требуемые изменения связаны с глубокими и струк-

турными преобразованиями исламских банков, лидеры таких измене-

ний должны обладать уникальными качествами, такими как осведом-

ленность, знания и гибкость в принятии комплексных и оперативных 

стратегий, а также они должны вести свои банки к совместной реали-

зации «Стратегии глобализации», которая будет охватывать все ислам-

ские банки. 

Действующим традиционным лидерам исламских банков пред-

лагается принять решительные стратегии в качестве надлежащего от-

вета на уровень проблем глобализации и предоставить молодым лиде-

рам возможность вести исламские банки в будущее и проводить стра-

тегические изменения. 

Информационная стратегия 
Значительный технологический прогресс в компьютерной сфере 

и телекоммуникациях помимо достижений в методах управления при-

вел к возникновению сильной зависимости от информации, компьюте-

ризированных операций и компьютеризированных информационных 

систем в частности. Банковская отрасль является одним из основных 

клиентов таких технологий. Финансовая глобализация и информаци-

онный взрыв существенно увеличивают зависимость банков от компь-

ютеризированных услуг, таких как денежные переводы, автоматизиро-

ванные банки и т.п., а также увеличивают потребность в развитии бан-

ковской отрасли и улучшении ее услуг. 

Способность исламских банков разработать и применять упомя-

нутые стратегии должна быть основана в первую очередь на единой 

информационной структуре. Таким образом, реализация информаци-

онной стратегии должна предшествовать реализации других стратегий. 

Основная цель данной стратегии – объединение усилий ислам-

ских банков и направление их деятельности на надлежащее комплекс-

ное управление феноменом финансовой глобализации в целях глобали-
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зации операций исламских банков и их выхода за пределы географиче-

ских границ. 

Стратегия глобализации приобрела особое значение как средство 

перехода от осведомленности о предстоящих изменениях к фактиче-

скому сотрудничеству, всеобщей стратегии, которая объединяет дейст-

вия всех исламских банков для борьбы с вызовами финансовой глоба-

лизации, а также превращения исламских банков в неотъемлемый эф-

фективный элемент существующей мировой финансовой системы. 

Роль исламских банков на мировой экономической сцене существенно 

зависит от уровня «глобализации» исламских финансовых схем и ин-

струментов, которые предлагают исламские банки, их возможностей 

по удовлетворению финансовых и инвестиционных потребностей раз-

ных секторов во всем мире. 

Стратегию глобализации следует отличать от индивидуальных 

упомянутых выше стратегий в силу ее комплексного подхода и миро-

вого охвата. Кроме того, эта стратегия имеет четкие характеристики и 

принципы, утвержденные IsDB (Исламским Банком Развития) по соб-

ственной инициативе или совместно с другими международными орга-

низациями, чтобы позволить исламским банкам выполнять требования 

финансовой глобализации наряду с включением в мировую валютно-

финансовую среду. 

Основные элементы данной стратегии включают: 

1. Институциональная структура 

Для организации работы исламских банков и оказания им помо-

щи в области контроля, управления ликвидностью, бухгалтерского 

учета был создан ряд международных организаций. Среди таких орга-

низаций можно выделить Организацию по бухгалтерскому учету и ау-

диту для исламских финансовых институтов (AAOIFI), Международ-

ное исламское рейтинговое агентство (IIRA), Совет по исламским фи-

нансовым услугам (IFSB) и Генеральный совет по исламским банкам и 

финансовым институтам (GCIBFI). 

Эти организации формируют инфраструктуру, которую создают 

исламские банки в своем стремлении стать частью международной фи-

нансовой среды. Унификация стандартов бухгалтерского учета и нали-

чие международного органа аудита и контроля, например, облегчит и 

организует процесс контроля, надзора и проверки результатов деятель-

ности исламских банков. Кроме того, наличие исламских финансовых 

рынков может серьезно повысить потенциал исламских банков в об-

ласти эффективного управления ликвидностью. 
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2  Религиозная (шариатская) структура 

Эта сторона стратегии глобализации связана с унификацией (или 

сближением) религиозных позиций в отношении большого количества 

новых дилемм и проблем, с которыми сталкиваются исламские банки в 

области инвестиций, финансовых инструментов и схем и которые ос-

таются нерешенными.  

3 . Кадровый потенциал 

Все специалисты и ученые согласны с тем, что исламским бан-

кам необходимы работники, обладающие, помимо исламских взглядов 

и религиозной приверженности, соответствующей квалификацией бан-

ковских специалистов. Поэтому в эру глобализации подготовка работ-

ников исламских банков будет первоочередным приоритетом. 

На самом деле никто не ожидает, что каждый банк построит 

университет или институт для обучения своих работников, в этом нет 

необходимости, поскольку это практически неосуществимо. Поэтому 

сотрудничество в данной сфере, которое может быть оформлено в виде 

исследовательских и образовательных центров в определенной стране 

или регионе, будет иметь большую ценность для теоретической и 

практической подготовки работников IBs. 

4 . Пропагандистский механизм 

Пропаганда приобрела особую важность после событий 

11 сентября, поскольку все исламские банки подверглись враждебной 

пропаганде, которая ставила под сомнение цели и операции исламских 

банков, связывая их с «терроризмом». 

Исламские банки работают в другой медиакампании посредст-

вом конференций, семинаров, пресс-релизов и других средств для ис-

правления такого представления о целях и операциях исламских бан-

ков. Положительные результаты таких усилий стали очевидными на 

фоне рассмотрения правительственными ведомствами Запада (США и 

Великобритании) целей и операций исламских банков. Кроме того, 

финансовые органы этих стран обещали адаптировать свое финансовое 

законодательство для регулирования деятельности исламских банков и 

других исламских финансовых институтов, а также принимать их в 

качестве обычных участников их финансовых систем. 

5. Анализ и исследования 

Ключевое значение имеют научные исследования и сильные 

подходы, на которые исламские банки опираются в условиях финансо-

вой глобализации. Научные исследования помимо улучшения навыков 

и знаний работников могут удовлетворить потребность в создании но-
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вых финансовых инструментов и схем, а также в совершенствовании 

существующих. 

Ожидаемый успех Стратегии глобализации зависит от несколь-

ких факторов: 

► Уровень сотрудничества, который может быть достигнут ме-

жду исламскими банками, соблюдение принципов и инструкций, при-

нятых международными организациями, которые организуют их дея-

тельность, и преодоление проблем «Чувствительной (отрицательной) 

конкуренции» (особенно в одной и той же стране) для развития страте-

гических отношений, основанных на «Кооперативной конкурентоспо-

собности». 

► Гибкость финансовых органов в контексте адаптации своего 

законодательства с учетом уникальной природы исламских банков, а 

также сотрудничество в области мониторинга и принуждения ислам-

ских банков к исполнению инструкций Международных исламских 

институтов, которые отвечают за организацию исламских финансовых 

операций во всем мире. 

► Степень принятия международным финансовым обществом 

исламских финансов и банкинга, сотрудничество с их институтами. 

► Эффективность Исламского банка развития в контексте вы-

полнения роли международной исламской финансовой организации. 

Исламский банк развития (IsDB) может стать лидером в реали-

зации данной стратегии при условии следующих факторов: 

1 IsDB демонстрирует высокий уровень гибкости, что помогает 

в работе за пределами местных и региональных границ. 

2  IsDB не нацелен на доминирование одной страны или группы 

стран (политически автономен). 

3  IsDB – это неприбыльная организация, поэтому он не конку-

рирует с другими исламскими банками. 

4  Большая часть исламских банков работает в странах-

участницах Организации исламского сотрудничества, к которой при-

надлежит IsDB. Это поможет улучшить в дальнейшем принятие и уве-

ренность в IsDB больше, чем в какой-либо другой международной фи-

нансовой организации. 

5  IsDB создал широкую и надежную сеть сотрудничества с 

международными финансовыми организациями и завоевал их доверие, 

что сделало его представителем Исламских финансовых институтов, 

через которые они могут взаимодействовать с исламскими банками. 

20



 

Реализация стратегии: 
1. О предложенных стратегиях 
1 На индивидуальном уровне каждый исламский банк ДОЛ-

ЖЕН утвердить стратегии консолидации и лидерства по издержкам для 
обеспечения собственной жизнеспособности в качестве банковского 
финансового института, как минимум, на существующих рынках. 

2 Следует провести стратегические изменения в осуществлении 
функциональной деятельности путем принятия предложенных опера-
тивных стратегий. 

3 Исламские банки должны утвердить стратегию глобализации 
и серьезно работать в направлении ее эффективной реализации. 

4 Реализация индивидуальных стратегий должна осуществ-
ляться параллельно с реализацией стратегии глобализации для макси-
мизации ожидаемых выгод от стратегических изменений. 

2. Другие рекомендации 
1 Роль IsDB в качестве лидера исламских банков в преодолении 

будущих угроз финансовой глобализации должна поддерживаться и 
развиваться до уровня Международного Центрального Исламского 
Банка (ICIB) для других исламских банков. 

2 Предыдущий пункт предусматривает необходимость реструк-
туризации IsDB посредством его разделения на несколько организаций, 
одна из которых будет выполнять роль Международного Центрального 
Исламского Банка для других исламских банков, а другая будет зани-
маться вопросами развития. В этом отношении может быть полезен 
пример разделения ролей между МВФ и ВБ. 

3 Для выполнения роли ICIB IsDB должен пользоваться содей-
ствием местных центральных банков путем создания департаментов, 
ответственных за надзор и аудит операций исламских банков, для 
обеспечения их соответствия исламским принципам, которые займут 
место действующих на данный момент шариатских комитетов ислам-
ских банков. Это сократит расхождения в религиозных позициях каса-
тельно использования финансовых инструментов и схем между ислам-
скими банками разных стран. 

4 Создание возможностей для молодых профессиональных 
банковских лидеров для управления плановыми стратегическими из-
менениями путем их допуска действующими администрациями. 

5 Создание нового вида отношений между исламскими банка-
ми путем создания «Кооперативной конкуренции», основанной на об-
щих религиозных и экономических интересах. 

6 Ключевое значение имеет создание отделов анализа и иссле-
дований в исламских банках наряду с привлечением ведущих ученых 
для проведения исследований в области маркетинга, финансов и дру-
гих сферах, связанных с операциями исламских банков. 
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2. Организационная структура 
исламского банка 

Схема 1. Структура типового исламского банка как части муамалат – 

исламской экономической юриспруденции или гражданского права. 

 
 

Шариатская группа (САУДОВСКИЙ ВАРИАНТ) 

Во многих исламских банках действует такой институт как ша-

риатская группа. Рассмотрим ее деятельность на примере саудовского 

банка. Шариатская группа банка «Al Rajhi» является фундаментальной 

основой, поддерживающей деятельность банка. 

Группа выполняет ряд взаимосвязанных и взаимодополняющих 

задач, которые в комплексе нацелены на реализацию стратегии банка, 

которая заключается в том, чтобы занять позицию лидирующего ис-

ламского банка. Достижение этой цели обеспечивается за счет разра-
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ботки политики, гарантирующей осуществление банком своей дея-

тельности в соответствии с нормами исламского шариата. 

С момента своего основания банк «Al Rajhi» взял на себя обяза-

тельство по исполнению норм священного Шариата и исламского за-

конодательства в ходе выполнения всех своих операций. Для достиже-

ния этой цели по решению Генеральной Ассамблеи был сформирован 

Шариатский совет и были утверждены правила процедуры Совета. 

Совет пользуется полной независимостью от любых других кор-

поративных подразделений и отделов, операции и сделки которых 

должны быть одобрены Советом. Такой подход считается одним из 

основных стандартов оценки качества, который применяется ко всем 

продуктам и услугам, предлагаемым клиентам «Al Rajhi». Весь корпо-

ративный персонал, в том числе высшее руководство, обязан соблю-

дать эту политику наряду с положениями устава Банка, другими пра-

вилами и руководящими принципами. 

Применение правил и руководящих принципов: 

 Решения Шариатского совета являются обязательными для 

всех подразделений и руководства Корпорации. 

 Исполнение решений Шариатского совета находится в рамках 

ответственности корпоративных исполнительных подразделений всех 

уровней. 

 Внедрение продукта или услуги осуществляется только с одоб-

рения Шариатского совета. 

 Строго запрещено действовать в нарушение решений Шариат-

ского совета. 

 Любое нарушение решения Шариатского совета, нарушение 

существующей практики, утвержденной Шариатским советом, или 

внедрение продукта или услуги без предварительного одобрения Ша-

риатского совета влечет за собой применение к нарушителю преду-

смотренного наказания. 

 Шариатский совет осуществляет надзор за деятельностью Кор-

порации с шариатской позиции и контролирует исполнение решений 

Совета через Шариатскую службу контроля или любой другой упол-

номоченный орган. 

 Шариатский совет должен в соответствии с шариатскими нор-

мами разработать контракт, применимый ко всем корпоративным опе-

рациям и сделкам как на местном, так и на международном уровне. 

 Шариатский совет будет распространять информацию об ис-

ламских банковских услугах и инвестициях путем применения пра-

вильных инструментов. 

23



 

 Шариатский совет должен обеспечивать надлежащий отбор 

персонала компании, особенно высшего руководства, лиц, которые 

желают внедрять его исламскую банковскую политику и обучать дру-

гой персонал компании исламским банковским услугам. 

 Шариатский совет должен обеспечивать надлежащее исполне-

ние решений Шариатского совета и создавать условия для их монито-

ринга посредством публикации соответствующих руководств и прин-

ципов, таких как Руководство по шариатскому мониторингу и Руково-

дящие принципы шариатского контроля (Решение Шариатского совета 

№317). 

Цель Шариатской группы – участие в реализации исламской 

банковской стратегии Банка путем поддержания планов и политик, 

необходимых для обеспечения соблюдения Банком норм исламского 

Шариата в процессе выполнения своих операций. 

Для достижения этой цели Шариатская группа выполняет сле-

дующие функции: 

 Анализ операций и деятельности Банка и представление ре-

зультатов такого анализа на рассмотрение Шариатского совета для 

принятия дальнейших действий. 

 Мониторинг исполнения решений Шариатского совета и их 

применение ко всем аспектам коммерческой деятельности Банка на 

территории Королевства и за его пределами. 

 Составление контрактов и разработка продуктов в соответст-

вии с шариатскими нормами. 

 Распространение информации об исламской экономической 

теории внутри и за пределами Банка. 

 Подготовка необходимой информации и коммуникаций для 

выполнения функций Шариатской группы. 

В рамках Шариатской группы действуют следующие подразде-

ления: 

 Секретариат. 

 Отдел шариатского контроля. 

 Отдел поддержки и развития. 

Основатели банка «Al Rajhiing and Investment Corporation» со-

гласовали учредительный договор, согласно которому все операции и 

сделки должны соответствовать шариатским нормам. Были приняты 

Резолюция Совета Министров №245 от 26/10/1407H (23 июня 1989 го-
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да) и Королевский указ №M/59 от 03/11/1407H (29 июня 1987 года) о 

выдаче лицензии банку «Al Rajhiing and Investment Corporation». Кроме 

того, согласно Министерскому постановлению №3198 от 05/04/1409H 

(14 ноября 1988 года) было объявлено о регистрации банка «Al 

Rajhiing and Investment Corporation» в качестве саудовской акционер-

ной компании. 

На 11-й Генеральной Ассамблее, собрание которой прошло 

27/11/1419H (14 марта 1999 года), был принят Устав Шариатского со-

вета. Согласно данному Уставу было определено, что цель Шариатско-

го совета заключается в оценке степени соблюдения Банком предписа-

ний священного Шариата в ходе выполнения всех корпоративных сде-

лок, консультировании Банка и оказании Банку содействия, необходи-

мого для удовлетворения требований исламского законодательства. 

Кроме того, было заявлено, что все корпоративные операции и сделки 

должны получить одобрение и что они находятся под контролем Ша-

риатского совета, решения которого обязательны для Корпорации. 

Начиная с даты его формирования и до 23/07/1431H (05 июля 

2010 года) Шариатский совет принял более 911 решений, которые пре-

дусматривали одобрение различных контрактов, договоров, форм и 

продуктов, рассмотрел значительное количество вопросов и замечаний 

и ответил на большое количество обращений, направленных совету 

различными подразделениями и клиентами банка. 

Генеральная Ассамблея Компании одобрила создание Шариат-

ского совета и назначила его членов. Она также одобрила методику его 

работы. Шариатский совет связан с исполнительным руководством 

банка «Al Rajhiing and Investment Corporation» на всех уровнях, чтобы 

обеспечить реализацию целей, для которых была учреждена Корпора-

ция, в соответствии с шариатскими нормами в ходе всех ее операций и 

сделок. 

СРАВНЕНИЕ СТРУКТУР ЗАПАДНОГО И ИСЛАМСКОГО 

БАНКОВ 

Сравнение структуры исламских банков со структурой традици-

онных коммерческих банков представляет собой сложную задачу, по-

скольку структуры отличаются с учетом особых требований каждого 

банка. В качестве отправной точки для сравнения на следующей схеме 

2 приведена структура традиционного коммерческого банка по общей 

теории банкинга. 
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На следующей схеме 3 приведена общая организационная струк-

тура исламского банка согласно общей теории исламского банкинга. 

Следует отметить, что шариатский наблюдательный совет банка может 

быть подотчетен напрямую акционерам и, в некоторых случаях, шари-

атский совет может иметь подразделения, такие как региональные ша-

риатские комитеты. 
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Как видно, у структур много общего. 

АКЦИОНЕРЫ 

Видно, что акционеры – это люди, стоящие во главе структуры. 

Если вы выступаете акционером коммерческого банка, вы, на самом 

деле, влиятельная фигура. Акционеры – это инвесторы и основной ре-

сурс поддержания существования банка. 

СОВЕТ ДИРЕКТОРОВ 

Совет директоров осуществляет надзор за операциями банка и 

отвечает за контроль деятельности банка путем реализации эффектив-

ного корпоративного управления. Совет директоров управляет банком 

посредством разработки политик и процедур; его избирают акционеры, 

и он должен представлять интересы акционеров. 

Он также отвечает за принятие многих решений высокого уров-

ня и назначает исполнительного директора банка. Этот перечень пол-

номочий характерен для советов традиционных и исламских коммер-

ческих банков. 

АУДИТОРСКИЙ КОМИТЕТ 

Каждый коммерческий банк создает аудиторский комитет, под-

отчетный непосредственно совету директоров, действующий в отно-

шении финансовой отчетности банка, раскрытия информации и рисков. 

Как правило, аудиторские комитеты в коммерческих банках выполня-

ют следующие задачи: 

 Обеспечение соответствия банковских операций отраслевым 

нормативным актам. 

 Обеспечение соответствия текущих операций коммерческого 

подразделения политике внутреннего контроля компании. 

 Проведение внутренних аудитов банка с целью обеспечения 

выполнения банковских операций в соответствии с конкретными про-

цедурами внутреннего контроля и с соблюдением норм и принципов, 

принятых руководящей организацией. 

ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР (CEO) 

CEO коммерческого банка играет ключевую руководящую роль 

и подотчетен напрямую совету директоров. Ожидается, что CEO будет 

заниматься мобилизацией средств банка и использовать их для полу-

чения прибыли. CEO также должен обеспечивать соблюдение банком 

стандартов клиентского обслуживания, что необходимо для успешной 

конкуренции в отрасли. 

В исламском банке CEO должен иметь богатый опыт работы в 

финансовой отрасли, соответствующей нормам Шариата. Многие ис-
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ламские банки предпочитают нанимать CEO, имеющего опыт работы 

как в традиционных, так и в исламских банках; CEO должен взаимо-

действовать с акционерами обоих видов банков. 

ОПЕРАТИВНОЕ УПРАВЛЕНИЕ 

Оперативное управление занимает нижнее звено в организаци-

онной структуре банка. Оперативное управление подотчетно непосред-

ственно CEO. К команде специалистов оперативного управления отно-

сятся управляющие текущими операциями банковской деятельности 

(директора оперативного управления) и отдел финансов, отдел марке-

тинга, отдел кадров, отдел по юридическим вопросам и обеспечению 

нормативно-правового соответствия, отдел информационных техноло-

гий и отдел по управлению рисками. 

Каждый банк имеет отдел по обеспечению нормативно-правого 

соответствия, который обеспечивает надлежащее рыночное поведение 

банка, надлежащее информирование клиентов и честное обслуживание 

клиентов. 

В исламских коммерческих банках, также как и в традиционных, 

действуют отдел по обеспечению нормативно-правого соответствия, но 

им также необходимо подразделение по обеспечению соблюдения ша-

риатских норм, в роли которого выступает шариатский наблюдатель-

ный совет. 

В ходе осуществления текущих операций банк сталкивается с 

неотъемлемыми рисками. Для управления такими рисками в каждом 

банке действует отдел по управлению рисками. 

БИЗНЕС СЕГМЕНТЫ 

Сегмент розничного банковского обслуживания, также именуе-

мый банковское обслуживание физических лиц, существует в банках, 

которые прямо вовлечены во взаимодействие с населением. Большую 

часть первичных и дополнительных услуг, предлагаемых коммерче-

скими банками, предлагают розничные банки. Традиционные рознич-

ные банки предоставляет обслуживание текущих счетов, срочных де-

позитов, вкладов до востребования, а также ипотечное кредитование, 

авто кредиты, кредитные карты и депозитные ячейки. Они обслужива-

ют своих клиентов через систему филиалов, банкоматов и/или онлайн 

банкинга. 

Исламские розничные банки предлагают своим клиентам обслу-

живание текущих счетов, сберегательных вкладов, вкладов до востре-

бования, а также ипотечное кредитование и авто кредиты по принци-

пам шариата, исламские кредитные карты и другие услуги. 
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Банковское обслуживание корпоративных клиентов представля-

ет собой другой крупный сегмент коммерческих банков. Филиалы по 

обслуживанию корпоративных клиентов предоставляют услуги корпо-

рациям, клиентам с крупным портфелем, правительствам и другим 

крупным организациям. Услуги по обслуживанию корпоративных кли-

ентов варьируются от простых займов до сложных валютных дерива-

тивов. Подразделение по обслуживанию корпоративных клиентов пре-

доставляет клиентам наиболее оптимальные индивидуальные финан-

совые решения. 

Многие исламские банки уже осуществляют обслуживание 

крупных корпоративных клиентов, и уже создано много исламских 

корпоративных финансовых продуктов. 

Исламские банки также предлагают лизинг с преимущественным 

правом выкупа в форме контрактов иджара. Сукук используется для 

выпуска корпоративных облигаций, а контракты такафул (страхования) 

используются для финансирования управления рисками корпорации. 

Таким образом, каждый продукт исламского банковского обслужива-

ния корпоративных клиентов основан на существующих видах ислам-

ских контрактов. 

Подразделения коммерческих банков по оказанию инвестицион-

ных банковских услуг не принимают депозиты от клиентов; вместо 

этого они предлагают услуги клиентам. Они предлагают консультации 

и помощь физическим лицам, корпорациям и правительственным ор-

ганизациям по ряду видов деятельности. Например, это подразделение 

банковского обслуживания предлагает услуги финансовой адвокатуры 

(такие как консультирование по корпоративным слияниям и приобре-

тениям), гарантированного размещения ценных бумаг, а также прода-

жи и торговли ценными бумагами (акциями и облигациями). 

Подразделения по оказанию инвестиционных банковских услуг 

также вовлечены в торговлю финансовыми инструментами, такими как 

производные финансовые инструменты, инструменты с фиксирован-

ным доходом, товары и иностранная валюта. 

Исламские коммерческие банки также имеют подразделения по 

оказанию инвестиционных банковских услуг, которые предоставляют 

те же услуги, что и традиционные инвестиционные банки, но с той 

разницей, что исламские инвестиционные услуги должны соответство-

вать нормам шариата и, как следствие, находятся под контролем шари-

атского наблюдательного совета банка. 
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Схема 4. Структура малайзийского исламского банка Islam bank. 

 
 

ШАРИАТСКИЙ СОВЕТ: СТАНДАРТ IFSB 

Совет по исламским финансовым услугам (IFSB), штаб-квартира 

которого находится в Куала-Лумпур, был официально учрежден 3 но-

ября 2002 года и начал свою деятельность 10 марта 2003 года. Он 

представляет собой международный орган регулирующих и контроли-

рующих ведомств, который занимается разработкой стандартов с це-

лью обеспечения устойчивости и стабильности отрасли исламских фи-

нансовых услуг, которая определяется весьма широко и включает бан-

ковские услуги, рынок капиталов и страхование. Для реализации этой 

миссии IFSB продвигает развитие добросовестной и прозрачной отрас-

ли исламских финансовых услуг путем разработки новых и адаптации 

существующих международных стандартов в соответствии с принци-

пами Шариата и их представления для утверждения. 

С этой целью работа IFSB дополняет деятельность Базельского 

комитета по банковскому надзору, Международной организации ко-

миссий по ценным бумагам и Международной ассоциации органов 

страхового надзора. 
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По состоянию на декабрь 2016 года в состав 188 членов IFSB 
входило 70 регулирующих и контролирующих ведомств, 8 междуна-
родных межправительственных организаций и 110 участников рынка 
(финансовых учреждений, профессиональных фирм и отраслевых ас-
социаций), действующих в рамках 57 юрисдикций. 

Малайзия, принимающая страна IFSB, приняла закон, известный 
как Закон о Совете по исламским финансовым услугам 2002 года, кото-
рый наделяет IFSB иммунитетами и привилегиями, которыми обычно 
наделяются международные организации и дипломатические миссии. 

IFSB принял свыше 26 стандартов. среди которых выделяется 
Стандарт 10 «РУКОВОДЯЩИЕ ПРИНЦИПЫ ШАРИАТСКИХ СИС-
ТЕМ УПРАВЛЕНИЯ ДЛЯ ИНСТИТУТОВ, ПРЕДЛАГАЮЩИХ ИС-
ЛАМСКИЕ ФИНАНСОВЫЕ УСЛУГИ» в декабре 2009 года. 

 

Стандарт вводит следующие определения. 
Фикх (Fiqh) Знание правовых норм поведения, вытекающих 

из особого толкования Шариата. 

Институты, предлагающие 

исламские финансовые услу-

ги (IIFS) 

Институты, предлагающие исламские финан-

совые услуги, которые (исключительно в целях 

настоящих Руководящих принципов) включают 

«исламские окна», исламские страховые инсти-

туты/институты Такафул и исламские паевые 

инвестиционные фонды, а также компании по 

управлению денежными средствами. 

Исламская схема коллектив-

ного инвестирования (ICIS) 

Любая структурированная финансовая схема, 

которая, по сути, соответствует ВСЕМ ниже-

приведенным критериям: 

(a) инвесторы объединили свои взносы в 

фонде (независимо от того, является такой 

фонд отдельным юридическим лицом или осу-

ществляет свою деятельность на основании 

договорного соглашения) путем оформления 

паев или долей равной стоимости. Такие паи 

или доли представляют собой, по сути, притя-

зания на право собственности на неразделен-

ные активы фонда (который может состоять из 

финансовых и нефинансовых активов) и дают 

право на долю прибыли или убытков, получен-

ных в результате использования таких активов; 

(b) учреждение и управление фонда осущест-

вляется в соответствии с шариатскими норма-

ми и принципами; и 

(c) независимо от того, осуществляет управ-

ление ICIS учреждениями, которые создали 

или профинансировали его или нет, он несет 

отдельную от таких организаций финансовую 
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Фикх (Fiqh) Знание правовых норм поведения, вытекающих 

из особого толкования Шариата. 

подотчетность (т.е. у него есть собственный 

баланс активов и пассивов), за исключением 

сукук, согласно его определению, приведен-

ному в стандарте IFSB-6. 

Исламские страховые инсти-

туты/ институты Такафул  

Любая организация или учреждение, которое 

управляет бизнесом Такафул. 

Члены Шариатского совета Категория шариатских ученых или улама, ко-

торые не просто обладают общими знаниями о 

Шариате или других дисциплинах, но (что бо-

лее важно) достигли особого уровня знаний и 

компетенции в области Фикх аль-Муамалат. 

Такая специализация используется для подго-

товки профессиональных шариатских заключе-

ний/резолюций, в частности для IIFS, выходя-

щих за рамки обычного академического дис-

курса и часто не предназначенные непосредст-

венно для широкой ответственности или кор-

пораций других отраслей.1 

Шариат Священное исламское право, раскрытое в Ко-

ране и Сунне. 

Шариатская консультаци-

онная фирма 

Учреждение, которое в зависимости от размера 

и возможностей, предоставляет шариатские 

консультационные услуги, в том числе прово-

дит шариатские аудиты, а также предоставляет 

консультации по разработке продуктов, соот-

ветствующих нормам Шариата, в рамках своей 

профессиональной деятельности. 

Шариатский совет Специальный орган, созданный или привле-

ченный IIFS для внедрения шариатской систе-

мы управления. 

Акционеры Лица, имеющие личную заинтересованность в 

процветании IIFS, в том числе: 

(i) работники; 

(ii) клиенты; 

(iii) поставщики; 

(iv) общество; и 

(v) контролеры и правительства, на основа-

нии уникальной роли IIFS в национальной и 

местной экономике и финансовой системе. 

                                                 
1 Членами Шариатского совета могут быть лица, не обладающие узкими знаниями в области 
Шариата, но назначенные на основании знаний в области Фикх аль-Муамалат и опыта в 

области финансов. При этом IIFS должен контролировать, чтобы назначение таких 
членов не создавало их численное превосходство или перевес голосов перед улама в рамках 

Шариатского совета. См. Приложение 2, пункт 6.  
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Стандарт содержит приложения. описывающие роль и полномо-

чия Шариатского совета Банка. Приведем их. 

ПРИЛОЖЕНИЕ 1: Основные полномочия Шариатского совета 

1. Назначение на должность, уход в отставку или прекращение 

полномочий 

Трудовые договоры, которые заключаются с членами Шариат-

ского совета, должны информировать их о следующем: 

(i) кто в рамках структуры IIFS вправе назначать и прекращать 

полномочия совета или его членов;2 

(ii) срок полномочий; и 

(iii) предусмотрена ли необходимость уведомления об опреде-

ленных причинах и/или направление уведомления до расторжения тру-

дового договора любой из сторон. 

Вознаграждение и выплаты, в том числе гонорары специалистов, 

должны быть определены с самого начала. 

2. Структура подотчетности 

 Шариатский совет в административном смысле подотчетен 

BOD. Такая структура подотчетности, в частности, отражает независи-

мость Шариатского совета от руководства IIFS. 

Шариатский совет обязан фиксировать в своем отчете или за-

ключениях, подготовленных для акционеров, свои опасения касательно 

соблюдения каких-либо шариатских норм, с тем, чтобы эти замечания 

были включены в годовой отчет IIFS. В соответствующих случаях кон-

тролирующие органы могут быть вовлечены в этот процесс с понима-

нием того, что заключения/резолюции Шариатского совета обязатель-

ны для IIFS. 

3. Полномочия 

Шариатский совет должен быть наделен полномочиями, необхо-

димыми для эффективного выполнения его задач и обязательств. 

4. Первостепенные обязанности 

(i) Консультирование BOD по шариатским вопросам. 

(ii) Анализ и утверждение шариатских политик и руководств. С 

этой целью IIFS также должен иметь шариатскую процедуру, которая 

будет определять порядок представления в Шариатский совет ходатай-

                                                 
2 В этом отношении, предусмотрено, что BOD должен назначить Шариатский совет, но такое 
назначение должно быть одобрено акционерами на Общем собрании, аналогично назначению 
внешнего аудитора. BOD вправе делегировать свои полномочия другой стороне – например, 
Комитету по назначениям или CEO. Однако BOD, в конечном счете, продолжает нести ответ-
ственность за назначение Шариатского совета. Это сделано для того, чтобы защитить незави-
симость Шариатского совета от влияния руководства IIFS. 
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ства или запроса о вынесении Шариатским советом заключе-

ния/резолюции, порядок проведения собраний Шариатского совета и 

порядок обеспечения оперативного соблюдения решений Шариатского 

совета. 

(iii) Принятие и утверждение соответствующей документации для 

новых продуктов и услуг, в том числе, контрактов, договоров или других 

правовых документов, используемых для выполнения операций IIFS. 

(iv) Контроль расчета и распределение заката и других средств, 

которые должны быть направлены на благотворительность. 

(v) По запросу, оказание содействия третьим лицам, привле-

ченным IIFS, таким как юрисконсульт, аудитор или другие консуль-

танты, и консультирование таких лиц. 

(vi) Фиксация в письменной форме любого заключения, которое 

он выдает по шариатским вопросам. 

* В случае если IIFS действует в рамках юрисдикции, в которой 

предусмотрен центральный/национальный/высший орган, 

уполномоченных выдавать шариатские заключения/резолюции для IFSI 

страны («Центральный шариатский орган») 

(vii) Принятие любых шариатских заключений/резолюций, под-

готовленных Центральным шариатским органом, и решение любых 

вопросов, связанных с ними. 

5. Делегирование полномочий 

Шариатский совет должен быть наделен полномочиями, которые 

будут оставлять за ним право делегировать ISCU или внутренним ша-

риатским должностным лицам IIFS некоторые свои функции, касаю-

щиеся принятия и утверждения руководств по продуктам, рекламы, 

маркетинговых иллюстраций и брошюр, используемых для описания 

определенных продуктов. Аналогично этому Шариатский совет вправе 

делегировать ISRU свои полномочия, касающиеся проведения регу-

лярной периодической оценки уровня соблюдения шариатских норм, в 

частности, в отношении фактического исполнения финансовых кон-

трактов, затрагивающих IIFS. 

Делегирование полномочий должно осуществляться в прямой 

форме и закрепляться в письменном виде. 

6. Пересмотр полномочий 

При необходимости, круг полномочий может быть пересмотрен 

или обновлен Шариатским советом, по согласованию с BOD, и в соот-

ветствии с минимальными стандартными требованиями, установлен-

ными соответствующим Центральным шариатским органом и/или кон-

тролирующим органом. 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 2: Правила процедуры Шариатского совета 
(Регулируют порядок проведения собраний, процесс разработки 

и принятия решений для их эффективного исполнения, в том числе 

процессы пересмотра таких решений, при необходимости) 

1. Представление ходатайства о вынесении решения по шариат-

ским вопросам 

Все предложения, переданные в Шариатский совет руково-

дством IIFS, должны четко определять цель документа и должны быть 

представлены в Шариатский совет уполномоченными должностными 

лицами с указанием достаточных и достоверных данных, необходимых 

для рассмотрения предложения. При необходимости, копия предложе-

ния должна быть передана другим соответствующим органам управле-

ния. 

Все документы передаются секретарю Шариатского совета для 

последующей передачи членам Шариатского совета не позднее, чем за 

одну неделю до собрания Шариатского совета. Любой документ, пере-

данный после установленного срока, может быть представлен перед 

Шариатским советом только с одобрения Председателя. 

2. Отчеты Шариатского совета 

После окончания каких-либо консультаций между IIFS и Шари-

атским советом Шариатский совет вправе по своему усмотрению под-

готовить отчет в форме: 

(i) отчета об установленных фактах; 

(ii) (ex-ante) отчета в отношении разработки и развития про-

дукта; 

(iii) (ex-post) отчета о результатах внутреннего шариатского ау-

дита/проверки в отношении продуктов, предлагаемых клиентам; и 

(iv) ежегодного отчета о соблюдении шариатских норм. 

Отчеты об установленных фактах и отчеты, касающиеся разра-

ботки и развития продукта, должны быть представлены 

CEO/Управляющему директору IIFS. 

Отчет о результатах внутреннего шариатского аудита/проверки в 

отношении продуктов, предлагаемых клиентам, должен быть пред-

ставлен Комитету по аудиту IIFS. 

Ежегодный отчет о соблюдении шариатских норм должен быть 

представлен BOD для последующей передачи акционерам и, по требо-

ванию, должен быть передан контролирующему органу и представите-

лям общественности, в том числе владельцам инвестиционных счетов 

(IAH). 
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3. Председатель Шариатского совета 

Один из членов Шариатского совета избирается в качестве 

Председателя. Исполнение обязанностей Председателя должно пред-

почтительнее происходить по принципу ротации, когда в Шариатском 

совете происходят повторные назначения. 

В случае если Председатель не может присутствовать на собра-

нии, члены должны выбрать из числа членов Заместителя Председате-

ля для председательствования на собрании. 

4. Секретариат Шариатского совета 

CEO, Управляющий директор или любое другое лицо, уполно-

моченное BOD, назначает начальника ISCU в рамках структуры IIFS 

или сотрудника по вопросам Шариата, по согласованию с Шариатским 

советом. ISCU или сотрудник по вопросам Шариата выполняет функ-

ции секретариата Шариатского совета. 

В случае отсутствия ISCU или сотрудника по вопросам Шариата 

в рамках структуры IIFS эту функцию могут выполнять другие долж-

ностные лица, такие как секретарь компании, начальник отдела по раз-

работке продуктов или начальник юридического отдела. 

5. Периодичность собраний 

Шариатский совет должен регулярно проводить собрания для 

периодических проверок и контроля соответствия операций IIFS шари-

атским нормам. При этом, по мере необходимости, Шариатский совет 

может провести собрание, если IIFS необходима его срочная консуль-

тация или заключение по шариатским вопросам. 

Шариатский совет также должен планировать и проводить соб-

рания с BOD IIFS не реже двух раз в год (каждые шесть месяцев) для 

обсуждения вопросов, представляющих общий интерес. 

6. Кворум собрания 

Шариатский совет должен определить кворум для своих собра-

ний, исходя из обстоятельств, на основании общего количества членов, 

заседающих в его составе. Например, Шариатский совет в составе пяти 

членов может определить кворум в количестве трех членов. 

В случае если в состав Шариатского совета IIFS входят специа-

листы, такие как адвокаты, бухгалтеры или экономисты, которые обла-

дают определенным знаниями в области Шариата, но не имеют специ-

ального образования по данной дисциплине, кворум должен быть оп-

ределен таким образом, чтобы они не снижали ценность решений, при-

нятых Шариатским советом по шариатским вопросам. Несмотря на то, 

что такие специалисты находятся на равных позициях с остальными 
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членами Шариатского совета, они не должны голосовать по шариат-

ским вопросам. 

Предпочтительной была бы ситуация, когда такие специалисты, 

как адвокаты, бухгалтеры и банкиры, могли бы быть приглашенными 

участниками собраний Шариатского совета для оказания помощи и 

консультирования по определенным вопросам, но фактически они не 

были бы частью состава Шариатского совета. 

Члены, отсутствующие на собрании по уважительной причине, 

регистрируются как «Отсутствующий с предупреждением», в то время 

как отсутствующие по неуважительной причине регистрируются как 

«Отсутствующий без предупреждения», и протоколы ведутся соответ-

ствующим образом. 

7. Принятие решений 

При отсутствии консенсуса решения принимаются простым 

большинством голосов членов Шариатского совета, присутствующих 

на собрании. 

8. Присутствие высшего руководства 

Члены высшего руководства IIFS вправе присутствовать на соб-

рании Шариатского совета для представления позиции руководства по 

вопросам, обсуждаемым на собрании, но они не имеют права голоса 

или вето. 

9. Полномочие приглашать на собрание соответствующих долж-

ностных лиц 

Председатель – а в отсутствие Председателя, Заместитель Пред-

седателя – обладает полномочиями приглашать любых работников для 

присутствия на собрании. 

Рекомендуется, чтобы представители ISCU, отдела управления 

рисками и юридического отдела, имели статус Постоянных приглашен-

ных. При этом такие приглашенные не имеют права голоса или вето. 

10. Протокол собраний 

Секретарь Шариатского совета отвечает за ведение протоколов 

собраний Шариатского совета. В протоколе указываются любые рас-

хождения во мнениях и несогласные (особые) мнения членов Шариат-

ского совета. 

Все протоколы собраний Шариатского совета передаются в со-

ответствующие подразделения внутреннего контроля IIFS для их ин-

формирования и принятия дальнейших действий. 

Секретарь Шариатского совета обеспечивает надлежащее архи-

вирование всех протоколов для справок в будущем. По требованию, 
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такие протоколы должны быть переданы внутреннему аудитору, внеш-

нему аудитору и проверяющему контролирующего органа. 

ПРИЛОЖЕНИЕ 3: Основные принципы профессиональной 

этики и поведения членов Шариатского совета 
Ожидается, что действия члена Шариатского совета в ходе вы-

полнения его обязательств перед IIFS будут соответствовать принци-

пам, регулирующим профессию и деятельность организации, к которой 

он принадлежит. К профессиональной деятельности, в частности, при-

меняются следующие принципы: 

1. Независимость 

В ходе выполнения своих обязательств член Шариатского совета 

должен всегда пользоваться полной моральной, интеллектуальной и 

профессиональной независимостью. Это относится как к представи-

тельству интересов клиента, так и к урегулированию конфликтов инте-

ресов между членами Шариатского совета, IIFS, контролирующими 

органами и любыми другими заинтересованными лицами. 

2. Личная ответственность  

Члены Шариатского совета несут единоличную ответственность 

за свою профессиональную деятельность. Они отвечают за свою рабо-

ту и за работку специалистов, работающих на них по найму. 

3. Внимательность и сознательность 

Занимаясь своей профессиональной деятельностью, член Шари-

атского совета должен надлежащим образом учитывать правовые и 

этические требования к своей профессии. 

Для этого требуется независимость во всех профессиональных 

действиях и, в частности, объективность в суждениях. 

До вступления в должность член Шариатского совета должен 

тщательно оценить свои возможности выполнять поставленные перед 

ним задачи с учетом своих обязательств и компетенции. 

Он всегда должен прилагать усилия для того, чтобы: 

(i) обеспечивать справедливость и равенство по отношению ко 

всем акционерам; 

(ii) совершать действия, не подрывающие его честность и объ-

ективность; 

(iii) принимать решения с должной осмотрительностью с учетом 

не только технических аспектов соблюдения шариатских норм; и 

(iv) уважать разнообразие позиций различных правовых школ и 

различия во мнениях среди последователей таких школ, являющихся 

членами Шариатского совета. 
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4. Конфиденциальность 

Обязательство по сохранению конфиденциальность действует в 

отношении всей информации, которая была передана IIFS члену Ша-

риатского совета или которая была представлена ему во время или по-

сле выполнения им своих обязательств. 

5. Совмещение различных видов деятельности 

Член Шариатского совета должен осуществлять только такую 

деятельность, которая совместима с его профессией и не противоречит 

его профессиональным обязательствам. 

Он всегда должен избегать: 

(i) конфликта интересов с IIFS, на который он работает, в том 

числе использования конфиденциальной информации, переданной ему 

IIFS, для личной выгоды или в своих интересах; 

(ii) связей с неэтичной или незаконной деятельностью согласно 

принципам Шариата и законодательству страны, в том числе наруше-

ния требований и стандартов финансовой, банковской или корпоратив-

ной систем регулирования; 

(iii) подпадать под действие отрицательного заключения или 

какого-либо урегулирования в ходе гражданского или уголовного раз-

бирательства, связанного с инвестициями, финансовым/коммерческим 

поведением или мошенничеством; 

(iv) увольнения с должности работника или директо-

ра/Председатель какого-либо учреждения, фирмы или компании по 

причине мошенничества, введения в заблуждение или злоупотребления 

доверием; 

(v) просрочки платежей или выплат налогов в качестве физи-

ческого лица или собственника; и 

(vi) обвинений и приговора в уголовном преступлении, свя-

занном с финансовыми нарушениями или аморальным поведением. 

6. Меры дисциплинарного взыскания 

Кодекс поведения, разработанный IIFS, должен иметь возмож-

ность принудительного исполнения по отношению к членам Шариат-

ского совета путем применения мер дисциплинарного взыскания, к 

которым относятся полномочия недопущения и прекращения полно-

мочий. 

7. Постквалификационное образование 

Член Шариатского совета должен стремиться к постоянному по-

вышению уровня своего личного и профессионального развития, в ча-

стности, в контексте знаний и умений в области Шариата, и особенно в 

области Фикх аль-Муамалат. 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 4: Минимальные профессиональные требо-

вания к членам Шариатского совета 

IIFS должен проводить проверку анкетных данных лица, которое 

подлежит назначению в качестве члена Шариатского совета, с тем, 

чтобы определить его соответствие следующим требованиям: 

1. Научная подготовка 

Он должен иметь степень не ниже бакалавра/иджаза, присвоен-

ную авторитетным университетом по дисциплине Шариата, в частно-

сти, в области исламских операций и коммерческого права (Фикх аль-

Муамалат), и демонстрировать должное понимание финансов, в 

целом, и исламских финансов, в частности. 

Разумно ожидать, что член Шариатского совета будет обладать: 

■ развитыми навыками в области философии исламского права 

(Узул аль-Фикх), поскольку он должен точно знать соответствующую 

методику Фикх для получения правовых заключений; и 

■ хорошим знанием письменного арабского языка, поскольку 

он должен быть хорошо знаком с первоисточниками Шариата. 

Настоятельно рекомендуется, чтобы член Шариатского совета 

мог общаться на английском языке, поскольку это может помочь в по-

вышении ясности коммуникаций между ним и акционерами IIFS. 

2. Опыт и знания 

Уровень знаний, ожидаемый от члена Шариатского совета, мо-

жет варьироваться в зависимости от уровня ответственности и вида 

регулирующей деятельности IIFS. Однако, в целом, ожидается, что 

член Шариатского совета будет иметь понимание: 

(i) шариатских норм и принципов, применимых к предполагае-

мой деятельности IIFS; 

(ii) общих правовых и регламентирующих норм, которые могут 

быть применимы к его будущим функциям; и 

(iii) влияния совета на внедрение финансовых продуктов на 

рынке и в обществе на основе Mакасид аль-Шариат. 

Предпочтительно, чтобы в качестве Председателя Шариатского 

совета назначался только член Шариатского совета, который имеет не 

менее трех лет опыта в подготовке шариатских заключений/резолюций 

и не менее четырех лет постквалификационного обучения или иссле-

дований в области исламских финансов. 

Он должен быть способен продемонстрировать особые навыки в 

отрасли финансовых услуг в соответствии с направлением деятельно-

сти IIFS; будь то банковская деятельность, рынки капитала или 

Такафул. 
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3. Послужной список 

Он должен иметь репутацию уважаемого человека с этичным 

поведением, в частности, в контексте честности, объективности и ре-

путации его профессиональной деятельности или финансовых сделок. 

Шариатский аудит. 

Внутренняя шариатская проверка – независимая часть внутрен-

него аудита, нацеленная на проверку и оценку соблюдения шариатских 

норм, фатв, инструкций и т.п., утвержденных фатв.  

Зачем обеспечивать соблюдение шариатских принципов? 

– первоначальная основа создания исламской финансовой 

системы. 

– отличает исламскую финансовую систему от традиционной 

финансовой системы 

– обеспечивает допустимость, действительность и испол-

нимость контрактов с шариатской точки зрения. 

– мнение акционеров – общественное доверие. 

Возможные последствия несоблюдения исламских принципов 

Нефинансовые последствия 

– нарушение велений Аллаха, 

– препятствование благословению (или барака barakah) Аллаха 

– противоречие положениям законов об исламской банковской 

деятельности 

– создание угрозы для репутации в качестве IFI  

Финансовые последствия 

– признание контракта недействительным (‘акад (‘aqad)), 

– получение доходов, которые не являются халал (halal), 

– влияние на коэффициент достаточности капитала (CAR); со-

гласно IFSB (Совету по исламским финансовым услугам), подлежит 

принятию регламентирующих решений. 

Шариатский аудиторский отчет (и другие результаты шариат-

ской проверки) является основой, которую Шариатский комитет ис-

пользует для составления итогового отчета для Совета директоров и 

акционеров (и других заинтересованных лиц). 
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Ответственность и необходимость шариатского аудита 
ШАРИАТСКИЙ КОМИТЕТ СОВЕТ И РУКОВОДСТВО 

Отвечает за подготовку и представление 

заключения относительно соблюдения 

IFI норм Шариата. 

Должен оказывать руководству содейст-

вие в соблюдении норм и принципов 

Шариата путем выработки рекоменда-

ций, предоставления консультаций и 

проведения обучения нормам Шариата 

Отвечает за соблюдение IFI норм 

Шариата. 

Отвечает за предоставление Шари-

атскому комитету информации о 

соблюдении IFI норм Шариата. 

АУДИТ В ТРАДИЦИОННОЙ ПРАКТИ-

КЕ 

АУДИТ В ИСЛАМСКОЙ ПРАК-

ТИКЕ 

Обеспечивает соответствие данных об 

экономических операциях стандартам. 

Обеспечивает достоверность и точность 

таких данных. 

Оценивает соответствие опреде-

ленных аспектов деятельности 

принципам и нормам Шариата, 

утвержденным шариатскими регу-

лирующими советами. 

 

Хисба (hisbah) – основа шариатского аудита. 
Термин «шариатский аудит» – относительно новый термин в 

Шариате. 

Исламская традиция ввела термин «хисба», который основан на 

концепции «пользоваться добром и запрещать зло». 

Хисба был институционализирован на раннем этапе развития 

ислама, но не был сфокусирован исключительно на экономической и 

коммерческой деятельности. Вместо этого он стал неотъемлемой ча-

стью справедливой экономики в справедливом обществе. 

Цель: оказывать людям помощь в поклонении Аллаху (ибадат, 

ibadat): 

– это относится к праву Аллаха, 

– это относится к праву других людей, в том числе исламских 

финансовых институтов.  

Сравнение Хисба и аудита 
ХИСБА ШАРИАТСКИЙ АУДИТ (IFI) 

- Общая цель (аль-амр бил-ма'руф вал наю 

ан аль-мункар) 

– в отношении правительства и общества 

– более обширный характер 

(+неэкономический/финансовый) 

– + соблюдение шариатских принципов 

– муниципальная функция. 

- истинное и справедливое приме-

нение шариатских норм и прин-

ципов 

– в отношении IFI 

– финансовый отчет (отражает 

деятельность) 

– утвержденные шариатские 

решения 

– регулирующая функция 
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Шариатские предписания, касающиеся Хисба и шариатского ау-

дита 

Существует две основные точки зрения о шариатских пред-

писаниях, касающихся хисба: 
1. Фард кифая (Fardh kifayah) – коллективная обязанность, т.е. 

предписание, которое является обязательным для мусульман в целом, и 

если достаточное количество мусульман занимается исполнением этой 

обязанности, то остальные мусульмане освобождаются от нее (школы 

Шафи'я (Shafi’yyah), Ханабила (Hanabilah) и Ханафия (Hanafiyyah). 

2. Обязанность ваджиб (wajib) для всех – школа Маликия 

(Malikiyyah). 

По мнению исламских теологов, многие стихи Корана и ахадис 

подтверждают первую точку зрения. 

Таким образом, шариатский аудит следует рассматривать не 

только как общепринятую мировую практику корпоративного 

управления, но и как религиозную обязанность исламских финансо-

вых институтов и шариатских аудиторов (мухтасиб / мудаккик сяр’ие 

(mudaqqiq syar’ie). 

Шариатские предписания, касающиеся мухтасибов (шариатских 

аудиторов). 

Требования к мухтасибу: 

1. Он должен быть взрослым мусульманином, дееспособным и 

справедливым. 

2. Он должен быть решительным и строго соблюдать религиоз-

ные предписания, обладать знаниями о положениях и целях закона. 

3. Он должен иметь надлежащий статус по Сунне. 

4. Он должен быть искренен в поддержке Аллаха и не должен 

демонстрировать эталонного лицемерия. 

5. Он должен иметь репутацию человека, слова которого не рас-

ходятся с его поступками.  

6. Он не должен иметь отношения к чужим деньгам, не должен 

принимать подарки от работодателей и предприятий (аудируемых). 

«В словаре лидеров отсутствует слово «невозможно». Не важно, 

насколько серьезны проблемы, сильная вера, целеустремленность и 

решительность помогут их преодолеть». 

Х.Х. Шейх Мухаммед бин Рашид Аль Мактум, Всемирный эко-

номический форум 2004 (16 мая 2004 г.) 
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3. Риск ликвидности 
в исламском банке 

ПЕРВАЯ МОДЕЛЬ РИСКОВ ИСЛАМСКОГО БАНКИНГА 
Активная и пассивная части баланса исламских банков обладают уни-

кальными характеристиками рисков. Исламская банковская модель претер-
пела трансформацию до одноуровневого мудараба с многосторонним инве-
стиционными инструментами. Со стороны пассивной части исламских бан-
ков, сберегательные и инвестиционные депозиты принимают форму инве-
стиционных счетов с распределением прибыли. Инвестиционные счета могут 
быть далее классифицированы на ограниченные и неограниченные (первые 
имеют ограничения по снятию денежных средств до наступления установ-
ленного срока). Депозиты до востребования или текущие/расчетные счета в 
исламских банках принимают форму кард хасан (беспроцентных ссуд), кото-
рые возвращаются в полном объеме по требованию. Со стороны активной 
части, банки используют мурабаха (продажу с надбавкой или по схеме «из-
держки плюс прибыль»), продажу в рассрочку (среднесрочный/долгосрочный 
мурабаха), баи-муаджал (продажу по отсроченной цене), истиснаа/салам 
(форвардную продажу или продажу по предоплате) и иджара (сдачу в аренду) 
и схемы финансирования с распределением прибыли (мушарака и мудараба). 
Эти инструменты со стороны активной части баланса, использующие распре-
деление прибыли в качестве вознаграждения для вкладчиков, являются уни-
кальной особенностью исламских банков. Такие инструменты меняют при-
роду рисков, с которыми сталкиваются исламские банки. Ниже рассматрива-
ются некоторые ключевые риски, с которыми сталкиваются исламские банки. 

Кредитный риск 
Кредитный риск представляет собой потерю доходов в результате 

того, что контрагент не будет в состоянии своевременно и в полном объеме 
выполнить свои обязательства в соответствии с условиями контракта. Такая 
вероятность может лежать в основе всех исламских схем финансирования. 
Например, кредитный риск в контрактах мурабаха возникает в форме про-
срочки контрагентом выплат задолженности по времени или по сумме. Не-
исполнение обязательств может возникнуть по причине внешнего система-
тического воздействия, внутренних финансовых обстоятельств или недоб-
росовестности (умышленного неисполнения обязательств). Умышленное 
неисполнение обязательств должно быть четко определено, поскольку ис-
лам не допускает реструктуризацию долга на основе компенсаций, кроме 
случаев умышленного неисполнения обязательств. В случае схем финанси-
рования с распределением прибыли (таких как мудараба и мушарака) кре-
дитный риск будет заключаться в невыплате предпринимателем доли при-
были, причитающейся банку, после наступления установленных сроков 
выплаты. Эта проблема может возникнуть у банков в указанных случаях по 
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причине проблемы асимметричной информации, когда они не располагают 
достаточной информацией о фактической прибыли фирмы. 

Рыночный риск 
Рыночные риски могут быть систематическими (происходят из 

макроисточников), или несистематическими (происходят из микроис-
точников), при этом они проистекают либо из инструментов, либо из 
активов. Например, валютный риск и риск изменения курса акций по-
падают в систематическую категорию, а изменение цен на товары или 
активы, с которыми работает банк, относится к особому рыночному 
риску. Ниже мы рассматриваем ключевой систематический и один не-
систематический риск, с которым сталкиваются исламские банки. 

Риск по наценкам. Исламские финансовые институты использу-
ют исходную ставку для финансовых инструментов с отсроченной це-
ной. Например, в контракте мурабаха надбавка определяется путем 
увеличения исходной ставки (обычно ставки LIBOR) на сумму надбав-
ки за риск. Природа мурабаха такова, что надбавка фиксирована на 
срок действия контракта. Соответственно, в случае изменения исход-
ной ставки сумма надбавки по таким контрактам с фиксированным 
доходом не может быть скорректирована. В результате исламские бан-
ки сталкиваются с рисками, возникающими вследствие изменений ры-
ночной процентной ставки. Риск по наценкам также может возникнуть 
в схемах финансирования с распределением прибыли, таких как муда-
раба и мушарака, поскольку коэффициент участия в прибылях зависит, 
помимо прочего, от исходной ставки, такой как LIBOR. 

Риск изменения цен на товары/активы Ценовой риск мурабаха и 
риск изменения цен на товары/активы должны быть четко определены. 
Как уже отмечалось, основой ценового риска надбавки является изме-
нение LIBOR. Кроме того, он возникает в результате финансирования, 
а не торгового процесса. В отличие от риска по наценкам, риск изме-
нения цен на товары возникает в результате того, что банк владеет то-
варами или долгосрочными активами, как, например, в контрактах са-
лам, иджара и мудараба/мушарака. Следует отметить, что риск по на-
ценкам и риск изменения цен на товары/активы могут существовать в 
одноуровневом контракте. Например, согласно контракту аренды, не-
посредственно оборудование подвергается риску изменения цен на 
товары, а фиксированные или просроченные арендные платежи под-
вергаются риску по наценкам. 

Риск потери ликвидности 
Риск потери ликвидности обусловлен сложностями получения денеж-

ных средств на приемлемых условиях путем заимствования (риск финанси-
рования ликвидности) или продажи активов (риск ликвидности активов). 
Риск потери ликвидности, который происходит из обоих источников, имеет 
ключевое значение для исламских банков. По ряду причин, исламские банки 
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предрасположены к серьезному риску потери ликвидности. Во-первых, суще-
ствует фикх ограничение на секьюритизацию существующих активов ислам-
ских банков, которые, по сути, носят преимущественно характер задолженно-
сти. Во-вторых, в силу медленного развития финансовых инструментов, ис-
ламские банки также не способны быстро аккумулировать средства с рынков. 
Эта проблема становится все более серьезной в силу отсутствия исламского 
межбанковского денежного рынка. В-третьих, кредитор последней инстанции 
(LLR), при необходимости, предоставляет банкам в срочном порядке ликвид-
ные средства. Существующий потенциал LLR основан на проценте, поэтому 
исламские банки не могут пользоваться его средствами. 

Операционный риск 
Операционный риск представляет собой «риск непосредственных 

или косвенных потерь в результате невыполнения или ненадлежащего 
невыполнения внутренних процессов, или в силу человеческого фактора, 
или по технологической причине, или из-за каких-либо внешних обстоя-
тельств. С учетом новизны исламских банков, операционный риск в кон-
тексте персонального риска может особо остро проявляться в этих инсти-
тутах. Операционный риск в этом отношении возникает, в частности, по 
причине того, что банки не могут привлечь необходимое количество ква-
лифицированных специалистов (потенциал и возможности) для осущест-
вления исламских финансовых операций. С учетом различного характера 
деятельности программное обеспечение, доступное на рынке для тради-
ционных банков, не может соответствовать потребностям исламских бан-
ков. Это является основой для возникновения системных рисков развития 
и использования информационных технологий в исламских банках. 

Правовой риск 
Правовые риски, которым подвергаются исламские банки, также 

значительны и возникают по разным причинам. Во-первых, поскольку 
большинство стран приняли основу общего или гражданского права, 
их правовые системы не содержат специальных законов, которые бу-
дут защищать уникальные характеристики исламских финансовых 
продуктов. Например, тогда как основная деятельность исламских бан-
ков заключается в торговле (мурабаха) и инвестировании в акции (му-
шарака и мудараба), существующее банковское законодательство в 
большинстве юрисдикций запрещают коммерческим банкам осуществ-
лять такую деятельность. Во-вторых, отсутствие стандартизации кон-
трактов делает весь процесс обсуждения различных аспектов операции 
более сложным и затратным. Финансовые институты не защищены от 
рисков, которые они не могут прогнозировать или которые не имеют 
правового обеспечения. Использование стандартизированных контрак-
тов также может облегчить процессы администрирования и контроля 
после подписания контракта. Наконец, отсутствие исламских судов, 
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которые могли ли бы обеспечить исполнение исламских контрактов, 
повышает правовые риски использования таких контрактов. 

Риск изъятия 
Плавающая доходность сберегательных/инвестиционных депозитов 

вносит элемент неопределенности касательно реальной стоимости депо-
зитов. Сохранение активов в контексте минимизации риска потери дохо-
дов по причине более низкой доходности может стать важным фактором, 
на основании которого вкладчики принимают решение об изъятии. С по-
зиции банка это приводит к ‘риску изъятия’, связанному с более низкой 
доходностью по сравнению с другими финансовыми институтами. 

Фидуциарный риск 
Причиной фидуциарного риска может стать нарушение контрак-

та исламским банком. Например, банк можете оказаться не в состоянии 
полностью выполнить все шариатские требования в различных кон-
трактах. Неспособность полностью соблюдать нормы исламского ша-
риата (осознанно или неосознанно) приводит к отсутствию доверия у 
вкладчиков и, как следствие, к изъятию депозитов. Аналогичным обра-
зом, более низкая норма доходности (по сравнению с рынком) также 
приводит к фидуциарному риску, когда вкладчики/инвесторы толкуют 
низкую норму доходности как нарушение инвестиционного контракта 
или неэффективное управление средствами банком (AAOIFI, 1999). 

Перемещенный коммерческий риск 
Это переход риска, связанного с депозитами, к акционерам. Такая 

ситуация возникает, когда (по соображениям коммерческой необходи-
мости) банки отказываются от части своей прибыли для предотвращения 
изъятия вкладчиками депозитов в силу низкой доходности (AAOIFI, 
1999). Перемещенный коммерческий риск подразумевает, что банк мо-
жет полностью выполнять шариатские требований, но все же не может 
обеспечивать конкурентную норму доходности, в сравнении с ведущими 
конкурентами. Вкладчики опять будут иметь стимул к изъятию. Для 
предотвращения изъятия владельцы банка будут вынуждены отказаться 
от части своей прибыли в пользу инвестиционных вкладчиков. 

Комбинированные риски 
Комбинирование различных рисков встречается редко. Однако в 

случае большинства исламских моделей финансирования сосуществует 
несколько рисков. Например, в саламе, как только банк делает авансо-
вый платеж, он принимает на себя риск контрагентов в отношении по-
ставки правильного товара в срок, рыночный риск товара, риск лик-
видности его обналичивания, операционный риск его хранения и пере-
движения и т.п. Это же относится и к истисна, финансовому мурабаха, 
иджара и мушарака/мудараба. 

Сопоставим исламские контракты с видами рисков первой модели 

: 
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Контракты 

 

Внешние риски 

Правовой риск Технологический риск 

Мурабаха Товары, которые явля-

ются объектом продажи, 

должны на законных 

основаниях принадле-

жать банку 

Отказ системы и внеш-

ние взломы системы 

безопасности 

Салам 
Товары должны быть 

поставлены в сроки, ус-

тановленные контрактом 

Несовпадение специфи-

каций в товарном произ-

водстве, согласованных в 

контракте 

Истисна 
Разногласия с подрядчи-

ком или клиентом в слу-

чае устранения дефектов 

Несовпадение специфи-

каций в товарном произ-

водстве, согласованных в 

контракте 

Иджара Реализация договорного 

права восстановиться во 

владении активом в слу-

чае неисполнения или 

ненадлежащего испол-

нения арендатором своих 

обязательств 

Потеря информации об 

арендованных активах, 

указанных в контракте, 

из-за внешних взломов 

системы безопасности 

Мушарака Сочетание акций в одном 

предприятии может при-

вести к правовому риску, 

если нормативно-

правовая база не разре-

шает такие действия 

Потеря информации об 

арендованных активах, 

указанных в контракте, 

из-за внешних взломов 

системы безопасности 

Мудараба Неверное толкование 

гражданского права от-

носительно мудараба, 

соответствующего шари-

атским нормам 

Потеря информации об 

арендованных активах, 

указанных в контракте, 

из-за внешних взломов 

системы безопасности 
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ВТОРАЯ МОДЕЛЬ РИСКОВ ИСЛАМСКОГО БАНКИНГА 
Уникальные риски: 

– риск несоблюдения шариатских норм, 

– риск нормы доходности; 

– перемещенный коммерческий риск; 

– риск инвестиций в уставный капитал 

 

ИСЛАМСКИЙ БАНК 

Универсальные риски: 

– кредитный риск, 

– рыночный риск, 

– риск потери ликвидности, 

– операционный риск 
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УНИВЕРСАЛЬНЫЕ РИСКИ БАНКОВ 

Кредитный риск – вероятность несоблюдения каким-либо парт-

нером своих обязательств, предусмотренных условиями и положения-

ми кредитного договора.  

Рыночный риск – потенциальное влияние неблагоприятной ди-

намики цен, а именно, колебаний исходных ставок, валютного курса, 

курса акций, на экономическую стоимость актива.  

Риск потери ликвидности – потенциальные убытки, возникшие 

вследствие неспособности Банка выполнить свои обязательства или 

финансировать увеличение активов в установленные сроки без того, 

чтобы понести неприемлемые расходы или потери.  

Операционный риск – потенциальные убытки, возникшие в ре-

зультате нецелесообразных или неэффективных внутренних процессов, 

работников и системы или внешних событий.  
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КРЕДИТНЫЙ РИСК 
Политика Руководящие принципы 

Политика управления кре-

дитным риском охватывает 

широкий спектр кредитных 

вопросов, которые затраги-

вают цель, стратегию, струк-

туру и процессы кредитова-

ния, с целью создания луч-

ших методов управления кре-

дитным риском в соответст-

вии с нормативно-правовыми 

требованиями. 

1. Принципы матрицы ценообразования 

2. Руководство по предложению аккредитива 

3. Руководство по списку исключений 

4. Руководство по обеспечению 

5. Руководство по оценке 

6. Руководство по реализации дискреционных 

полномочий 

7. Руководство по управлению риском непла-

тежеспособности государства 

8. Руководство по ранжированию клиентов 

9. Отраслевое руководство 

10. Руководство по этике деловых отношений 

11. Руководство по санкционному списку 

12. Руководство по процессу кредитования 

13. Руководство по возвратности кредита 

14. Руководство по ценообразованию с поправ-

кой на риск для корпоративных клиентов и 

коммерческих предприятий 

 

 

РЫНОЧНЫЙ РИСК 
Политика Руководящие принципы 

Политика управления ры-

ночным риском охватывает 

политику управления рисками 

и анализ рисков, управление 

активами и пассивами и опре-

деляет функции отдела по 

управлению рыночным рис-

ком в качестве контрольного 

подразделения. 

Политика управления тор-

говым портфелем охватыва-

ет факторы, влияющие на 

рыночный риск, в том числе, 

помимо прочего, норму при-

были или норму доходности, 

валютный курс, фондовые и 

товарные риски, присущие 

торговому и банковскому 

портфелю Банка. 

1. Руководство по определению пределов ры-

ночного риска 

2. Руководство по хеджированию 

3. Руководство по осуществлению переоценки 

на основе текущих котировок 

4. Руководство по проведению проверки обос-

нованности ставок 

5. Руководство по определению стоимости 

активов, подверженных риску (VaR) 

6. Руководство по управлению активами и обя-

зательствами 
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ОПЕРАЦИОННЫЙ РИСК 
Политика Руководящие принципы 

Политика управления операци-

онным риском предусматривает 

эффективное и целесообразное 

управление операционным 

риском в Банке на основе его 

стратегий в контексте органи-

зационной структуры, процес-

сов, устойчивости к риску, 

оценки рисков и аналитической 

модели информационной сис-

темы управления.  

1. Руководство по управлению операцион-

ным риском 

2. Руководство по подготовке данных об ос-

ведомленности руководства и результатах 

самооценки (MASA) 

3. Руководство по обработке инцидентов и 

информированию об инцидентах с мошенни-

чеством  

4. Руководство по Такафул/Страхованию 

5. Руководство по ключевым индикаторам 

риска (KRI) 

6. Руководство по аутсорсингу 

7. Процесс управления операционным риском 

в рамках системы управления информацион-

ной безопасностью 

8. Руководство по обработке претензий кли-

ентов 

 

 

РИСК НЕСОБЛЮДЕНИЯ ШАРИАТСКИХ НОРМ 
Политика Руководящие принципы 

Политика управления риском 

несоблюдения шариатских 

норм закрепляет требования 

Шариата, применимые к дея-

тельности, продуктам и услугам 

Банка в соответствии с принци-

пами Шариата 

1. Руководство по контрактам Вадиа 

2. Руководство по контрактам Иджара 

3. Руководство по контрактам Мурабаха 

4. Руководство по контрактам Мудараба (фи-

нансирование) 

5. Руководство по контрактам Мушарака 

(финансирование) 

6. Руководство по обработке и информирова-

нию об инцидентах несоблюдения шариат-

ских норм 

7. Руководство по контрактам Мудараба (де-

позит) 

8. Руководство по контрактам Мушарака 

Мутанакиса 

9. Руководство по контрактам Мушарака 

(инвестиции) 

10. Руководство по контрактам Кафала 

11. Руководство по контрактам Вакала 

12. Руководство по контрактам Таваррук 
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ЧЕТЫРЕ УНИВЕРСАЛЬНЫХ РИСКА И ЧЕТЫРЕ УНИ-

КАЛЬНЫХ РИСКА 

Управление четырьмя универсальными рисками финансовых ин-

ститутов, а именно, кредитным риском, рыночным риском, риском по-

тери ликвидности и операционным риском, в исламских финансах не 

является однозначным. Риски финансирования с помощью базисных 

активов, таких как Мурабаха, Салам, Истисна и Иджара, могут транс-

формироваться из кредитных в рыночные и наоборот на различных 

стадиях контракта. 

Например, согласно контрактам Мурабаха и Иджара исламский 

банк должен приобрести физический актив и затем продать этот актив 

обратно в кредит или сдать его в аренду. Риск, которому подвергается 

такой исламский банк, трансформируется из ценового риска владения 

физическим активом в момент приобретения в кредитный риск в мо-

мент продажи с отсрочкой платежа или сдачи в аренду. 

Помимо четырех универсальных рисков исламские финансовые 

институты должны управлять четырьмя уникальными рисками: 

– риск несоблюдения шариатских норм, 

– риск нормы доходности; 

– перемещенный коммерческий риск; 

– риск инвестиций в уставный капитал. 

 

УНИКАЛЬНЫЕ РИСКИ ИСЛАМСКИХ ФИНАНСОВЫХ 

ИНСТИТУТОВ 

Риск несоблюдения шариатских норм – риск, связанный с несо-

блюдением шариатских норм и принципов.  

Риск нормы доходности – потенциальное влияние на доход, обу-

словленное непредвиденным изменением нормы доходности. 

Перемещенный коммерческий риск – риск того, что банк может 

столкнуться с коммерческой необходимостью выплаты прибыли, кото-

рая будет превышать доход, полученный от его активов, вложенных 

владельцами инвестиционных счетов. Банк отказывается (полностью 

или частично) от своей доли прибыли для того, чтобы удержать своих 

инвесторов и убедить их не отзывать свои средства. 

Риск инвестиций в уставный капитал – риск, связанный со всту-

плением в партнерство с целью осуществления или участия в опреде-

ленной финансовой или общей коммерческой деятельности согласно 

контракту, по которому инвестор принимает на себя коммерческий 

риск. Такой риск присущ контрактам Мудараба и Мушарака. 
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РИСК НЕСОБЛЮДЕНИЯ ШАРИАТСКИХ НОРМ 
В отличие от традиционных финансовых институтов риск несо-

блюдения шариатских норм, т.е. риск, связанный с несоблюдением 

шариатских норм и принципов, является одним их ключевых рисков, 

которым подвержены исламские финансовые институты. В контексте 

четырех универсальных рисков финансовых институтов риск несоблю-

дения шариатских норм попадает в категорию операционных рисков, 

т.е. он характеризует потенциальные потери, возникшие в результате 

ненадлежащей или неэффективной работы внутренних процессов, лю-

дей и системы или внешних событий. 

Репутационный риск, связанный с несоблюдением шариатских 

норм, в отношении: 

– исламского финансового института, в целом 

– конкретных продуктов и услуг, которые предлагает ислам-

ский финансовый институт. 

Риск принудительного исполнения и действительности контрак-

тов в случае: 

– оспаривания соблюдения шариатских норм и принципов, 

– существования многосторонних контрактов, 

– отсутствия единой согласованной регламентации (как прави-

ло, по причине различных шариатских толкований в разных юрисдик-

циях), 

– отсутствия юрисдикции. 

Характеристики исламских банков, которые столкнулись с 

риском ликвидности 
Риск ликвидности в ИБ является отражением реального эконо-

мического положения. 

Вероятность риска ликвидности снижается внутри банка путем 

применения принципов Шариата, а во внешней среде с помощью ме-

ханизма исламского финансового рынка, поддерживаемого регули-

рующими органами. 

Все операции должны быть связаны с деятельностью реального 

сектора (активами или проектами). 

Исламские банки привязывают свои финансовые контракты к ре-

альным активам, и это является уникальной особенностью их операций. 

Как следствие, они подвергаются товарному риску, а именно це-

новому риску, риску гибели имущества, амортизации и т.п., который 

может изменить актив баланса и привести к дисбалансу активов и пас-

сивов. 
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Таким образом, в исламском банкинге риск ликвидности может 

стать результатом привязки финансового контракта к реальным акти-

вам, что не относится к обычным банковским операциям. 

Исламские банки также предоставляют финансирование под ре-

альные проекты, и доходы по депозиту определяются на основе ре-

зультатов реализации таких проектов. 

Управление риском 

ликвидности 

Поток исламского 

фонда 

Коммерческая деятельность 

Исламский банк 

Международные партнеры 

Инвесторы 

(собственники фонда) 

Предприниматели 

Исламский денежный 

рынок 

Правительство 

(регулирующие 

органы) 

Другие игроки 

(Такафул и т.п.) 
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Риски ИСЛАМСКИХ БАНКОВ, связанные с управлением 

риском ликвидности 

Предполагается, что ИБ выявляет риск ликвидности, исходя из 

целостной перспективы на основании текущего экономического поло-

жения и взаимосвязи между рисками. 

Финансовый риск в ИБ проявляется в нанесении прямого ущерба 

активам, который сопровождается риском несоответствия активов и 

пассивов и риском падения ликвидности. 

Кредитный риск наступает по причине неэффективной деятель-

ности предпринимателей, которая приводит к неоптимальным резуль-

татам инвестиционных проектов. 

Рыночный риск и товарный риск, а именно риск изменения тор-

говой надбавки, ценовой риск, риск изменения процентной ставки и 

валютный риск, влияют как на активы, так и на обязательства, задейст-

вованные в финансировании. 

Коммерческий риск, который включает риск изменения нормы 

прибыли, замещенный коммерческий риск, риск вывода средств и 

бюджетный риск, также задействован в исламском банкинге. 

Причинами риска падения ликвидности являются (i) дисбаланс 

между активами и пассивами; (ii) неблагоприятные факторы, такие как 

макроэкономическое давление, низкий уровень доверия к банкам со 

стороны инвесторов, которые приводят к выкупу долговых обяза-

тельств и непредсказуемому поведению на финансовом рынке. 

Устойчивое несоответствие активов и пассивов требует при-

стального внимания со стороны исламских банков и банковских регу-

лирующих органов. 

По стороне пассивов баланса такая несопоставимость возникает по 

причине несовершенных банковских продуктов, концентрации срочных 

депозитов, преимущественного привлечения крупных инвесторов и послед-

ствий поведения рациональных вкладчиков. По стороне активов баланса – 

по причине нарушения обеспеченности и стабильности финансирования. 

Например, финансирование Мурабаха очень чувствительно к 

долгосрочным отсроченным платежам; при Иджара проблемы возни-

кают с активами, которые сдаются в аренду; проблемы Бай Салам и 

Бай Истисна возникают в связи с беспоставочными позициями или 

снижением риска изменения цен на товары. 

Например, доходы от финансирования Мудараба и Мушарака 

зависят от коммерческого риска, а именно от изменения спроса и пред-

ложения на товары, эффективности деятельности контрагентов, конку-

рентоспособности товаров, экономической/политической среды и т.п. 
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С последующи-

ми последст-

виями в форме 

Риска банкротст-
ва 

Риска правитель-
ственного кон-

троля 

Репутационного 
риска 

Религиозных 

последствий   

Со стороны 

активов 

Риск несоблюдения 

принципов Шариата 

Гарантия дохода 

Риск неисполнения 

обязательств 

Товарный риск 

Волатильность стоимо-

сти активов  

Неопределен-

ность дохода 

Жизненный цикл 

предприятия 
Риск недобросо-

вестности 

Неэкономические 

риски  

Со стороны 

пассивов 

Риск несоблю-

дения принци-

пов Шариата 
Риск некачест-

венного продук-

та 

Риск концентра-

ции депозитов 

Риск зависимо-
сти вкладчиков 

Риск рациональ-

ного поведения 

вкладчиков 

Риск падения 

ликвидности 

Риск несоответ-

ствия активов и 

пассивов 
Экономический кризис 

Низкий уровень дове-

рия к банкам 

Внешние потрясения 

Огромный неожидан-

ный спрос на ликвид-

ность   

ФИНАНСОВЫЙ И КОММЕРЧЕСКИЙ РИСКИ 

Финансовый 

риск 

Коммерческий 

риск 

Операционный 

риск 

Риск ликвидности Кредитный риск 

Коммерческий 
риск 

Риск сверхкапи-

тализации обяза-
тельств 

Риск неточного 

финансового 

анализа 
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В целях минимизации товарного риска Шариат предлагает ис-

пользовать торговое финансирование. В целях минимизации убытков, 

связанных с инвестициями, Шариат предусматривает применение кон-

цепции распределения прибыли и убытков (РПУ). Шариат также за-

прещает определенные виды коммерческой деятельности, не соответ-

ствующей принципам Шариата, такие как азартные игры, спекуляция, 

гарар, риба и т.д. 

 

Подходы Шариата к риску ликвидности: 

Проблемы, связанные с управлением риском ликвидности 

По стороне пассивов: характеристики депозитных продуктов 

(депозиты до востребования Вадиа, сберегательные и срочные депози-

ты Мудараба). 

Доходы по срочным депозитам Мудараба не определены, в то 

время как вкладчики хотят узнать его заранее, а также желают всегда 

получать по своим вкладам положительный и стабильный доход. Неос-

ведомленность/нежелание вкладчиков принимать на себя какие-либо 

убытки, связанные с их вкладами. В целях обеспечения стабильности 

выплат доходов по депозитам исламские банки поощряются к отчисле-

нию части валовой прибыли в стабилизационный резервный фонд 

(СРФ). Преобладание краткосрочных депозитов. Ограниченное коли-

чество видов исламских депозитных продуктов.  

По стороне активов: установлено требование о поддержании 

достаточной ликвидности в форме холодного резерва. 

Резервы могут быть двух основных видов, а именно резервные 

требования, утвержденные центральным банком, и налич-

ные/внутренние резервы. Другим видом резерва ликвидности является 

размещение средств в инструментах денежного рынка (очень кратко-

срочных требованиях). 

Обычно инструменты приобретают форму долговых инструмен-

тов, таких как межбанковские контракты Мурабаха, или инструментов 

долевого участия в капитале, таких как межбанковские контракты 

Мушарака и Мудараба. 

Исламские банки, как правило, размещают средства в кратко-

срочных инвестиционных инструментах (Гафур, 1995:8). Даже ислам-

ские банки предпочитают долговое финансирование, а не финансиро-

вание, связанное с долевым участием в капитале. Проблемы также воз-

никают в случае неэффективной деятельности предпринимателей по 
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причине их халатности или потери/повреждения активов. В этом слу-

чае исламским банкам запрещено взимать какой-либо накопленный 

доход или налагать какие-либо штрафы. Другие проблемы связаны с 

отсутствием высоколиквидных долгосрочных инвестиций, неразвито-

стью финансового рынка и т.д.     

 

Руководство IFSB по управлению риском ликвидности 

ИБ имеет нормативную базу по управлению ликвидностью, ко-

торая учитывает, как по отдельности, так и комплексно, все риски лик-

видности, присущие каждой категории текущих счетов, а также огра-

ниченных и неограниченных инвестиционных счетов (Принцип 5.1). 

ИБ принимает на себя риск ликвидности, исходя из своих воз-

можностей получения поддержки из фондов, созданных в соответствии 

с требованиями шариата для минимизации таких рисков (Принцип 5.2). 

 

Участие вкладчиков, предпринимателей и исламских банков в 

процессе управления риском ликвидности 

Шариат обязывает вкладчиков быть осведомленными о риске 

ликвидности и принимать его на себя. Они должно хорошо понимать 

принципы исламского банкинга, его операции и коммерческие послед-

ствия. Они никогда не будут прибегать к неисламским видам банков-

ской деятельности, в частности, к спекуляциям и получение доходов от 

взимания процента. Они желают разделять с банком риски и ответст-

венность. В частности, они готовы принимать на себя последствия рас-

пределения рисков, таких как: отсутствие периодических выплат по 

определенным видам банковских продуктов, распределение убытков, 

проведение активного мониторинга положения банка и т.п. 

В то же время предприниматели никогда не будут использовать 

средства для участия в неисламских проектах, спекулятивных проектах 

и проектах, не связанных с реальной коммерческой деятельностью.  

Исламские банки разрабатывают международные подходы Ша-

риата, направленные на минимизации/предотвращения проблем, свя-

занных с риском ликвидности: 

Политика управления риском ликвидности, которая включает 

политику, относящуюся как к стороне пассивов, так и к стороне акти-

вов. Она утверждается Советом директоров, реализуется специальным 

целевым органом и контролируется старшим руководством на техни-

ческом уровне. 
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Измерение и контроль риска ликвидности. Исламские банки обя-

заны поддерживать необходимую ликвидность с помощью холодного 

резерва и регулярно измерять ее лимит. Добросовестная и соответст-

вующая нормам Шариата банковская деятельность, которая связана с 

принятием банком решений, выбором бизнес партнеров и возможно-

стью проведения совместных операций с другими исламскими банка-

ми. 

Со стороны пассивов. Исламские банки придерживаются трех 

подходов: (а) корректировка видов депозитных продуктов, исходя из 

объектов финансирования; (b) уравновешивание суммы необходимого 

финансирования и суммы, подлежащей взиманию; (c) управление да-

той погашения депозитных продуктов и финансируемых проектов 

Со стороны активов. Исламские банки осуществляют: (a) приве-

дение в соответствие характеристик депозитного и проектного финан-

сирования; (b) объединение доходов от проекта с датой выплаты по 

РПУ; (c) выбор бизнес партнеров с помощью комплексной оценки их 

деятельности; (d) применение совместного финансирования с другими 

исламскими банка, направленного на распределение рисков; (e) мони-

торинг и развитие кооперативного бизнеса. 

 

Техники Шариата, направленные на снижение риска лик-

видности 

Организационные подходы и инструменты управления лик-

видностью 

Организационные подходы определяют политику: 

– регулирования срока погашения; 

– минимизации риска неплатежа при долевом финансировании; 

– минимизации риска неплатежа при долговом финансировании; 

– заключения с компанией-учредителем договора о внутренних 

показателях ликвидности 

Ниже представлены инструменты управления ликвидностью: 
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Продажа кратко-

срочных вложе-

ний для удовле-

творения кратко-

срочных потреб-

ностей в ликвид-

ности 

Продажа долго-

срочных вложе-

ний для удовле-

творения кратко- 

и долгосрочных 

потребностей в 

ликвидности 

Разрешение про-

блемы непрогно-

зируемого нерегу-

лярного спроса на 

ликвидность 

Разрешение проблемы прогнози-

руемого нерегулярного спроса на 

ликвидность 

- заимствование ма-

теринской компании 

– заимствование 
акционеров 

– Резервный фонд 

Центрального банка 

для оказания помо-щи 

неликвидным банкам 

– субсидии Прави-

тельства  

Заимствование кратко-

срочных средств 

- заимствование на 

исламском денежном 

рынке  

- подлежащие выку-

пу Мудараба 

– исламские бан-

ковские акцепты 

-инструмент Вакала 

-товарный Мурабаха 

– исламский ва-

лют-ный своп 

– страхование ча-

стных активов  

- правительственные 

ценные бумаги 

– GII и ILIF 

– Сукук 

– инструменты 

Центрального банка 

– центральный де-

позит 

– сертификат Му-

шарака активов  

ТЕХНИКИ, СООТВЕТСТВУЮЩИЕ ПРИНЦИПАМ ШАРИАТА 

И НАПРАВЛЕННЫЕ НА РАЗРЕШЕНИЕ ПРОБЛЕМЫ ПРО-

ГНОЗИРУЕМОГО И НЕПРОГНОЗИРУЕМОГО НЕРЕГУЛЯР-

НОГО СПРОСА НА ЛИКВИДНОСТЬ 
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4. Продукты исламского банка 

ПРОДУКТЫ ДЛЯ ЧАСТНЫХ КЛИЕНТОВ 

Таваррук с использованием кредитной карты-i (Карта Ис-

ламского Банка-i) 

Согласно концепции Таваррук, эмитент карты/банк приобретает 

конкретный товар у товарного брокера за наличный расчет и продает 

товар клиенту по цене с надбавкой (плюс прибыль) с отсрочкой плате-

жа, и такая прибыль представляет собой максимальный уровень при-

были по карте. 

Затем клиент продает товар другому товарному брокеру за налич-

ный расчет (по цене, которая обычно равна первоначальной закупочной 

цене, оплаченной банком). В качестве альтернативы клиент может на-

значить банк для продажи от его имени товара товарному брокеру за 

наличный расчет. Полученные денежные средства переходят на хране-

ние в банк для их использования клиентом и формируют его лимит фи-

нансирования. Эмитент перечисляет фактическую прибыль клиенту в 

зависимости от использования лимита финансирования и предоставляет 

ибра’ (возврат) клиенту на неиспользованную часть прибыли. 

Прибыль банка определяется с учетом затрат на финансирование 

и затрат на ведение бизнеса. 
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Схема процесса:  
1. Банк продает товар клиенту по цене реализации Банка, например: 

RM x + y = основная сумма + прибыль с отсрочкой платежа (Мурабаха). 

2. Клиент направляет Банку распоряжение о продаже товара на рынке. 

3. Банк, действующий от имени клиента, продает товар покупате-

лю по себестоимости, т.е. RM x (основная сумма) за наличный расчет. 

4. Затем Банк зачисляет на Специальный Вади'а счет сумму Варик 

(выручку) от продажи товара, т.е. RM x сумма становится лимитом карты. 

5. Клиент использует средства, перечисленные на Специальный 

Вади'а счет, по мере необходимости. 

6. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. Банк перечисляет 

фактическую прибыль клиенту в зависимости от использования лимита 

финансирования и предоставляет ибра’ (возврат) клиенту на неисполь-

зованную часть прибыли. 

Лимит финансирования: Варик (выручка) от продажи товара. 

Максимальная причитающаяся сумма: Основная сумма + 

прибыль. 

Возврат: Прибыль неиспользованной части. 

Отличительные особенности: 

1. Цель продукта – предоставить клиенту «Лимит финансирова-

ния» для личного потребления. 

2. «Лимит финансирования», доступный для использования кли-

ентом, предоставляется не в форме ссуды, а формируется из Варик (вы-

ручки) от продажи товара, зачисленного на Специальный Вади’а счет. 

3. Карта не включает элемент сложных отчислений прибыли. 

4. Клиент также может воспользоваться 20-тидневным перио-

дом освобождения от отчислений прибыли, который начинается с даты 

операции. 

5. Карта Исламского Банка-i (BIC-i) предназначена для предос-

тавления клиенту возможности осуществлять покупки, соответствую-

щие шариатским нормам. 

6. Механизм кода торговой точки: операция, не соответствую-

щая шариатским нормам (SNC), блокируется после выявления посред-

ством Кода вида торговой точки (MCC). 

Виды карт Исламского Банка: 

1. Карта World MasterCard-i 

2. Карта Platinum MasterCard-i 

3. Карта Исламского Банка – Alumni UiTM Platinum MasterCard-i 

4. Карта Gold & Classic-i (Visa & MasterCard) 
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Схема процесса:  
1. Банк продает товар клиенту по цене реализации Банка, на-

пример: 

RM x + y = основная сумма + прибыль с отсрочкой платежа (Му-

рабаха). 

2. Клиент направляет Банку распоряжение о продаже товара на 

рынке. 

3. Банк, действующий от имени клиента, продает товар покупа-

телю по себестоимости, т.е. RM x (основная сумма) за наличный расчет. 

4. Затем Банк зачисляет на Специальный Вади'а счет сумму Ва-

рик (выручки) от продажи товара, т.е. RM x выручка от продажи товара. 

5. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. 

Отличительные особенности: 
1. Цель продукта – предоставить частным клиентам наличные 

денежные средства для личного потребления. 

2. Минимальная сумма финансирования – RM10,000*, а мак-

симальная сумма финансирования – RM200,000*. 

3. Возможность применения фиксированной и плавающей 

ставок. 

4. Гибкие сроки финансирования (максимальный срок – 15 лет 

[180 месяцев] или до достижения заемщиком пенсионного возраста, в 

зависимости от того, какое событие наступит раньше). 
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5. Отсутствие скрытых комиссий. 

6. Отсутствие сервисного сбора. 

7. Отсутствие депозита. 

8. Отсутствие требования о поручителе. 

9. Покрытие Такафул (План персонального финансирования 

Такафул). 

*Согласно условиям и положениям 

 
Схема процесса: 

1. Банк назначает дилера в качестве агента. 

2. Дилер назначает клиента в качестве агента по закупкам 

Банка. 

3. Клиент приобретает автомобиль от имени Банка. 

4. Банк продает автомобиль клиенту, а клиент выплачивает 

сумму, причитающуюся Банку (основная сумма + прибыль), согласо-

ванным способом расчета. 

5. Клиент предоставляет автомобиль в качестве залога Банку. 
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Отличительные особенности: 

Цель: 

Помочь клиенту в приобретении автомобиля для личного поль-

зования. 

Финансирование доступно для приобретения: 

– нового национального автомобиля; 

– нового иностранного автомобиля; 

– незарегистрированного восстановленного автомобиля. 

Максимальный объем финансирования составляет до 90% в 

стандартных случаях и до 100% для специальных пакетов, например, 

Градхиц. 

Шариатский контракт 
1. Применяемый шариатский контракт – Мурабаха на приобре-

тение Заказчиком (MPO). 

2. Банк до заключения контракта Мурабаха с клиентом приобре-

тает автомобиль у третьего лица, например, у автомобильного дилера. 

3. Покупка Банком автомобиля осуществляется на основе заказа 

или распоряжения клиента. 
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Схема процесса:  
1. Клиент приобретает недвижимость у застройщика / постав-

щика на основе Договора купли-продажи (SPA) и выплачивает перво-

начальный взнос, т.е. Урбун. В случае отсутствия SPA, в качестве 

предварительного документа может быть использовано письмо о наме-

рениях. 

2. Клиент обращается в Банк с заявлением о предоставлении 

финансирования приобретенной недвижимости у застройщика. 

3. Затем Банк продает товар клиенту по цене реализации Бан-

ка, например, RM x + y = основная сумма + прибыль с отсрочкой пла-

тежа (Мурабаха). 

4. Клиент направляет Банку распоряжение о продаже товара 

на рынке. 

5. Банк, действующий от имени клиента, продает товар поку-

пателю по себестоимости, т.е. RM x (основная сумма) за наличный 

расчет. Затем Банк перечисляет Варик (выручку) или непосредственно 

застройщику, или через клиента на основании договоренности обеих 

сторон.* 

6. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основ-

ная сумма + прибыль), согласованным способом расчета. 

* Недвижимость передается Банку в качестве обеспечения. 

Отличительные особенности: 
1. Финансирование приобретения недвижимости-i (Таваррук) 

предназначено для финансирования / рефинансирования приобретения 

клиентом имущества, такого как дом, земля, офисные здания, управле-

ние завода и другие необоротные активы, определенные в будущем 

владельцем бизнеса. 

2. Основные характеристики: 

– клиенты имеют право на «кредитные каникулы» в течение 

ноября и декабря каждого года; предложение дополнительных пре-

имуществ для клиентов, которые позволят им получить дополнитель-

ные средства в течение месяцев «кредитных каникул». 

– скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка*. 

– отсутствие платежей в течение срока строительства (NPDC), 

но не более чем в течение двух лет для определенных проектов жи-

лищного строительства. 

– возможность применения фиксированной и плавающей ставок. 

* Согласно условиям и положениям 
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Схема процесса: 

1. Государственное религиозное ведомство (SRA) назначает за-

стройщика или создает с застройщиком совместное предприятие для 

развития земли Вакаф. 

2. Застройщик осуществляет строительство на земле Вакаф. 

3. После завершения строительства застройщик передает недви-

жимость SRA. 

4. Затем SRA передает недвижимость в аренду* клиенту (арен-

датору). 

5. Клиент получает от Банка финансирование** (Таваррук) для 

оплаты полной стоимость аренды (общей суммы ренты). 

6. Затем Банк перечисляет Варик (выручку) на счет застройщика 

(или счет SRA/управляющих) в качестве оплаты общей суммы ренты 

клиента. 
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7. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. 

Примечание: 

* Договор аренды регистрируется в Форме 15A согласно Нацио-

нальному земельному кодексу (NLC) 1965 (Аренда). 

** Право на сдачу недвижимости в аренду переходит Банку в ка-

честве обеспечения финансирования. Залог регистрируется в Форме 

16A NLC 1965 (Залог). 

Отличительные особенности: 

Вакаф определяется как владение активом и запрет (в целях доб-

родетельной филантропии) использования такого актива для неодно-

кратного получения узуфрукта. Именно по этой причине продажа и 

покупка земли Вакаф и ее имущественной структуры запрещены, по-

скольку это приведет к нарушению цели Вакаф. В Малайзии право 

управления (доверительного собственника) имуществом Вакаф при-

надлежит Государственным религиозным ведомствам (SRA). 

1. Этот вид финансирования подходит для приобретения дома / 

имущества на земле Вакаф. 

2. Решение финансирования для имущества, построенного на 

земле Вакаф, приемлемо для Государственных религиозных ведомств 

(SRA). 

3. Право на сдачу имущества в аренду переходит Банку в качест-

ве обеспечения финансирования. 
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Схема процесса: 

1. Клиент размещает депозиты в Банке на основании контрак-

та Мудараба. 

2. Банк инвестирует средства в деятельность, разрешенную 

Шариатом. 

3. Банк получает прибыль от инвестиций. 

4. Банк ежемесячно выплачивает прибыль клиенту, исходя из 

предварительно согласованного соотношения. 

5. Банк периодически (ежемесячно) проводит лотереи. 

6. Денежные выигрыши* зачисляются на счета клиентов после 

их объявления. Победители определяются путем автоматизированного 

розыгрыша, который проводится под надзором независимых сторон. 

Примечание: 

* Выигрыши распределяются исключительно из средств Банка, а 

не из депозитов клиентов. 

Отличительные особенности: 

1. Это депозит, сбережение или инвестиции, основанные на 

контракте Мудараба (с распределением прибыли). Помимо возможно-

сти получать ежемесячный доход от депозитов, клиенты также имеют 

возможность получить выигрыш. 

2. Лотереи проводятся, а денежные призы выплачиваются по 

заранее определенной схеме. Концепция лотереи была одобрена Шари-

атским наблюдательным советом Банка (SSC). В целях обеспечения 

справедливости и прозрачности лотерей для контроля процесса их про-

ведения приглашаются независимые стороны, а именно: агентство 

«Jabatan Kemajuan Islam Malaysia», агентство «Persatuan Pengguna Islam 

Malaysia», Отдел управления операционными рисками и Шариатское 

подразделение. 

3. Лотереи проводятся ежемесячно и ежеквартально со сле-

дующими денежными призами: 

Ежемесячная лотерея: 

1-й приз – RM 100 000. 

2-й приз – RM 10 000. 

3-й приз – RM 1 000. 

Ежеквартальная лотерея: 

1-й приз – RM 200 000. 

2-й приз – RM 20 000. 

3-й приз – RM 1 000. 

4-й приз – RM 500. 
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4. Для участия в лотерее требуются следующие минимальные 

суммы депозитов: 
Сберегательные счета-i – RM 100. 

Инвестиции-i – RM 1 000 (1 месяц) и RM 500 (3 месяца – 

60 месяцев). 

5. Исламский Банк также предлагает программу «Аль Авфар 
Джуниор» с двумя видами счетов: 

i. доверительный счет открывается для малолетнего владельца 

счета (до 13 лет); 

ii. индивидуальный счет открывается для несовершеннолетнего 

владельца счета (от 13 до 18 лет). 
6. Для участия в лотерее требуется минимальная сумма депо-

зита в размере RM10,00. Для счета Аль Авфар Джуниор предусмотре-

ны следующие призы:  

1-й приз: электроприборы стоимостью RM 5 000,  
2-й приз: электроприборы стоимостью RM 3 000,  

3-й приз: электроприборы стоимостью RM 1 000. 

Позиция Шариата относительно лотереи. 

Резолюция Международной Исламской Академии Фикха (IIFA) 
IIFA на своей 14-й конференции в г. Доха, Катар, прошедшей 11-

16 января 2003 года, приняла 127-ю резолюцию о статусе конкурсов, 

которая включает следующие положения: 

1. Все игры и конкурсы, призы которых формируются из об-

щей суммы денег (взносов), полученных от участников конкурса, за-
прещены, поскольку они содержат элементы азартных игр. 

2. Конкурсные призы разрешены только в случае, если они пре-

доставляются третьим лицом, не участвующим в конкурсе, или были сфор-

мированы из взносов только части участников (а не общего их количества). 

3. Конкурсы с призами разрешены, если: 
• Их цель и порядок проведения разрешены Шариатом. 

• Призы формируются не из взносов всех участников. 

• Конкурсы не ведут к пренебрежению вопросами, которые яв-

ляются обязательными по своей природе, или допущению запрещен-
ной деятельности. 

Отсутствие азартных игр. 
1. Продукт Аль-Авфар основан на контракте Мудараба между 

Банком и его вкладчиками согласно оформлению, которое предусмот-

рено в документации по продукту. В случае получения прибыли от ин-
вестиций капитала, полученного от вкладчиков, она распределяется 

между Банком и вкладчиками, исходя из предварительно согласован-

ного соотношения. 
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2. Лотерея с денежным выигрышем служит дополнительным 

стимулом для вкладчиков хранить или инвестировать свои средства в 
Исламский Банк. Призы выдаются вкладчикам из средств, предостав-

ленных Банком, и вкладчики, которые остались без выигрыша, не те-

ряют свои вклады / инвестиции. По сути, вкладчики получат свою до-

лю прибыли Мудараба. Поэтому этот продукт не попадает в категорию 
аль-маисир или аль-кимар, которые запрещены в исламе. 

Лотерея/Кура 
1. «Dar Ifta’ al-Misriyyah», египетское ведомство, наделенное 

полномочиями по изданию фатв и состоящее из выдающихся ученых 

страны из Университета Азхар, приняло резолюцию, зарегистрирован-
ную за номером 19752, которая объясняет законность лотереи с шари-

атской точки зрения. 

2. Таким образом, лотерея разрешается согласно Шариату, по-

скольку это метод, который не используется для запрета (то, что халал) 
или допущения (то, что харам) чего-либо, и она является общеизвест-

ной практикой, начиная с далекой древности. 

Преимущества шариатских продуктов для частных клиентов. 
– Отсутствие элемента сложных комиссий за предоставленное 

финансирование. 
– Финансовые льготы для клиента (отсутствие комиссионного 

вознаграждения за неиспользованный лимит и фиксированной комис-

сии за предоставленное финансирование). 

– Возможность применения плавающей и фиксированной ставок. 
– Ограничение риска, вытекающего из колебаний ставок, через 

Цену реализации и Норму прибыли при использовании механизма фи-

нансирования с плавающей ставкой. 

Основные характеристики Финансирования приобретения жилья-i. 
– Скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка*. 

– Конверсия (рефинансирование) традиционной ссуды в ислам-

ское учреждение освобождается от уплаты гербового сбора. 

– Отсутствие платежей в течение срока строительства (NPDC), 
но не более чем в течение двух лет для определенных проектов жи-

лищного строительства*. 

– «Кредитные каникулы» – клиент освобождается от ежеме-

сячных взносов в ноябре и декабре каждого года в течение срока фи-

нансирования*.  

Основные характеристики Кредитной карты-i 
Карта Исламского Банка-i (BIC-i) предназначена для предоставления 

клиенту возможности осуществлять покупки, соответствующие шариат-
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ским нормам. Операция, не соответствующая шариатским нормам (SNC), 

блокируется после выявления посредством Кода вида торговой точки. 

Примечание: 

* Согласно условиям и положениям. 

ПРОДУКТЫ ДЛЯ КОРПОРАТИВНЫХ КЛИЕНТОВ 

 

 
 

Схема процесса: 

1. Банк продает товар клиенту по цене реализации Банка, на-

пример: 

RM x + y = основная сумма + прибыль с отсрочкой платежа (Му-

рабаха). 

2. Клиент направляет Банку распоряжение о продаже товара на 

рынке. 
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3. Банк, действующий от имени клиента, продает товар покупа-

телю по себестоимости, т.е. RM x (основная сумма) за наличный рас-

чет. 

4. Затем Банк зачисляет на счет клиента сумму Варик (выруч-

ки), т.е. RM x сумма от продажи товара. 

5. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. 

Отличительные особенности: 

1. Предназначен для удовлетворения потребностей корпоратив-

ных клиентов в оборотном капитале и капиталовложениях. 

2. Скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка*. 

3. Возможность применения фиксированной и плавающей ставок. 

Примечание: 
* Согласно условиям и положениям. 
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Схема процесса:  
1. Банк продает товар клиенту по цене реализации Банка, на-

пример: 

RM x + y = основная сумма + прибыль с отсрочкой платежа (Му-

рабаха). 

2. Клиент направляет Банку распоряжение о продаже товара на 

рынке. 

3. Банк, действующий от имени клиента, продает товар покупа-

телю по себестоимости, т.е. RM x (основная сумма) за наличный рас-

чет. 

4. Затем Банк зачисляет на Маржинальный депозитный счет 

клиента (Вади’a Яд Дамана) Варик (выручку) от продажи товара, т.е. 

RM x сумма, которая становится лимитом финансирования. 

5. Клиент использует средства, перечисленные на Маржиналь-

ный депозитный счет (Wadiah Yad Dhamanah), по мере необходимости 

через специальный Текущий счет-i. 

6. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. Банк перечисляет 

фактическую прибыль клиенту в зависимости от использования лимита 

финансирования и предоставляет ибра’ (возврат) клиенту на неисполь-

зованную часть прибыли. 

Отличительные особенности: 
1. Кредитная линия-i – это исламский овердрафт, основанный 

на концепции Таваррук. 

2. Продукт предназначен для удовлетворения потребностей 

клиентов в шариатском оборотном капитале. 

3. Отсутствие комиссионного вознаграждения за неиспользо-

ванную часть лимита линии, поскольку оно противоречит шариатским 

нормам и принципам. 

4. Скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка*. 

* Согласно условиям и положениям 
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Схема процесса: 
1. Банк продает товар клиенту по цене реализации Банка (ос-

новная сумма + прибыль) с отсрочкой платежа (Мурабаха). 

2. Клиент направляет Банку распоряжение о продаже товара на 

рынке. 

3. Банк, действующий от имени клиента, продает товар покупа-

телю по себестоимости, т.е. RM x (основная сумма) за наличный расчет. 

4. Затем Банк зачисляет на счет клиента Варик (выручку) от 

продажи товара. 

5. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. 
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Примечание: 
Изложенный выше процесс происходит каждый раз, когда кли-

ент направляет запрос об использовании финансирования. 

Отличительные особенности: 
1. Продукт предназначен для удовлетворения потребностей 

клиента в финансировании для конкретных целей. 

2. Может быть расширен для промежуточного финансирования, 

проектного финансирования и структурированного финансирования. 

3. Отсутствие комиссионного вознаграждения за неиспользо-

ванную часть лимита линии. 

4. Скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка*. 

5. Доступны различные виды использования финансирования 

(возобновляемого по своей природе). 

* Согласно условиям и положениям 
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Схема процесса:  
1. Клиент приобретает актив у поставщика, выплачивая перво-

начальный взнос*. 

2. Клиент обращается в Банк с заявлением о предоставлении 

финансирования Иджара. После одобрения Банк приобретает актив у 

клиента. 

3. Затем Банк выплачивает поставщику оставшуюся часть заку-

почной цены актива на основании приобретения актива у клиента**. 

4. Банк сдает актив в аренду клиенту путем подписания догово-

ра Иджара Мунтаия Бит Тамлик (IMBT), и клиент осуществляет вы-

платы в течение срока аренды. 

5. Банк продает актив клиенту по номинальной стоимости после 

наступления срока платежа. 

Примечание: 
* Актив принадлежит клиенту на основании первоначального 

взноса / частичного платежа поставщику. 

** Закупочная цена Банка основана на остатке цены реализации 

поставщика, выставленной клиенту (маржа финансирования). 

Отличительные особенности: 
1. Финансирование для аренды оборудования/коммерческих 

транспортных средств у Банка с целью использования оборудования в 

течение срока аренды. 

2. Объем финансирования – до 100%*. 

3. Срок аренды**: 

– минимальный: 2 года; 

– максимальный: 7 лет. 

4. Скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка***. 

5. Конкурентоспособные ставки с фиксированными и плаваю-

щими арендными платежами. 

Примечание: 

* В зависимости от репутации клиента и при условии получения 

одобрения комитета по финансированию, которое принимается в каж-

дом конкретном случае. 

** Срок аренды зависит от экономического срока эксплуатации. 

*** Согласно условиям и положениям. 
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Схема процесса:  

1. Клиент приобретает актив у поставщика, выплачивая перво-

начальный взнос*. 

2. Клиент обращается в Банк с заявлением о предоставлении 

финансирования Иджара. После одобрения Банк соглашается приобре-

сти актив у клиента. 

3. Затем Банк выплачивает поставщику оставшуюся часть заку-

почной цены актива на основании покупки актива у клиента**. 

4. Банк заключает с клиентом Договор аренды с правом выкупа 

(HP) и продает актив с условием получить его обратно на основании 

согласованных арендных платежей, которые клиент выплачивает в те-

чение срока аренды с правом выкупа. 

5. Банк продает актив клиенту по номинальной стоимости после 

наступления срока платежа. 

Примечание: 
* Актив принадлежит клиенту на основании первоначального 

взноса / частичного платежа поставщику. 

** Закупочная цена Банка основана на остатке цены реализации 

поставщика, выставленной клиенту (маржа финансирования). 
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Отличительные особенности: 
1. Финансирование, которое позволяет клиентам арендовать и 

впоследствии приобретать активы у Банка. Это форма аренды для ис-

пользования оборудования в обмен на выплату согласованной ренты в 

течение срока финансирования. 

2. Объем финансирования – до 100%*. 

3. Срок аренды**: 

– минимальный: 2 года. 

– максимальный: 7 лет. 

4. Номинальный гербовый сбор. 

Примечание: 

* В зависимости от репутации клиента и при условии получения 

одобрения комитета по финансированию, которое принимается в каж-

дом конкретном случае. 

** Срок аренды зависит от экономического срока эксплуатации. 

Преимущества исламских продуктов для корпоративных 

клиентов 
• Отсутствие комиссионного вознаграждения за неиспользо-

ванную часть лимита корпоративной линии (Кредитная линия-i и Ре-

вольверный кредит-i). 

• Номинальный гербовый сбор (Иджара Тумма Баи'-i). 

• Скидка 20% на гербовый сбор для оформления обеспечитель-

ной документации Банка*. 

• Конверсия (рефинансирование) традиционной ссуды в ислам-

ское учреждение освобождается от уплаты гербового сбора. 

• Отсутствие элемента сложных комиссий за предоставленное 

финансирование. 

• Ограничение риска, вытекающего из колебаний ставок, через 

Цену реализации и Норму прибыли. 

• Добавленная стоимость для привлечения глобальных ислам-

ских инвесторов. 

* Согласно условиям и положениям 
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ПРОДУКТЫ ФИНАНСИРОВАНИЯ ТОРГОВЛИ 

 
 

Схема процесса:  

До открытия аккредитива Клиент должен согласовать с Банком 

Договор о торговом финансировании (TFA). 

1. Клиент заключает договор купли-продажи с экспортером или 

получает проформу-инвойс. 

2. Клиент обращается в Банк с заявлением об открытии аккре-

дитива. 

3. Банк после одобрения открывает аккредитив для авизующего 

банка. 

4. Авизующий банк сообщает экспортеру об открытии аккреди-

тива. 
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Схема процесса:  

До осуществления выплаты по аккредитиву Клиент заключает 

договор продажи с экспортером. 

1a. Экспортер отгружает товар клиенту. 

1b. Экспортер затем отправляет документы негоциирующему банку. 

2. После получения документов негоциирующий банк отправ-

ляет их Банку. 

3a. Банк после получения документов и верификации перечисля-

ет средства негоциирующему банку*. 

3b. Затем клиент оплачивает/финансирует товары через Банк. 

3c. Банк передает документы клиенту. 

* При условии соблюдения всех условий аккредитива. 

Отличительные особенности: 
1. Отсутствие «транзитных процентных» расходов, поскольку 

оплата продавцу/бенефициару осуществляется только после получения 

документов. 

2. Отсутствие скрытых затрат. 

3. Создает платформу для согласования обеими сторонами ус-

ловий торговли и эффективной схемы оплаты. 

4. Клиент также может направить распоряжение о приобрете-

нии необходимого морского груза такафул от вашего имени. 
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Схема процесса: 
До операции Мурабаха Банк назначает клиента в качестве торго-

вого агента. 

1а. Клиент приобретает товар от имени Банка. 

1b. Поставщик поставляет товар клиенту. 

2. Банк оплачивает поставщику цену реализации товара налич-

ными средствами. 

3. Затем Банк продает товары клиенту в рассрочку (основная 

сумма + прибыль). 

4. Клиент выплачивает сумму, причитающуюся Банку (основная 

сумма + прибыль), согласованным способом расчета. 
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Схема процесса:  

1. Клиент продает товар покупателю на условиях кредита. 

2. Затем клиент продает долг Банку. 

3. Банк после приобретения долга зачисляет дисконтированную 

сумму долга на счет клиента. 

4. Затем покупатель товара осуществляет оплату клиенту после 

наступления срока платежа. 

5. Клиент перечисляет Банку оплаченную сумму. 

Отличительные особенности: 

TWCF-i (Покупка) 
Финансирование для осуществления внутренней и международ-

ной торговли на основе Ввозных векселей на инкассо-i или Открытого 

счета. 

TWCF-i (Продажа) 
Финансирование для осуществления операций продажи/экспорта 

в рамках внутренней и международной торговли на основе Вывозных 

векселей на инкассо-i или Открытого счета. 

1. Позволяет клиенту оплачивать свою задолженность перед 

продавцом или удовлетворять неотложные потребности в наличных 

средствах для оформления продажи клиента на условиях кредита. 
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2. Позволяет осуществлять эффективное управление денежны-

ми потоками предприятия путем установления финансирования с фик-

сированной ставкой. 

3. Является взвешенной и надежной основой для подготовки 

бизнес-прогнозов, поскольку сумма платежа не будет зависеть от коле-

баний Ставки базового финансирования. 

4. Предусматривает финансирование до 100% суммы инвойса. 

5. Для использования незапланированных поступлений разре-

шена предоплата. 

 
Схема процесса:  
1. Клиент и бенефициар (третье лицо) заключают двусторонний 

контракт. 

2. Клиент обращается в Банк с заявлением о предоставлении 

Банковской гарантии. 

3. Банк после одобрения выдает Банковскую гарантию бенефи-

циару. 

Примечание: 

Действует исключительно для гарантирования операций, соот-

ветствующих шариатским нормам. Банковская гарантия не допустима 

в случае: 

• Приобретения активов, не соответствующих шариатским 

нормам. 
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• Приобретения актива, который будет использоваться для 

осуществления деятельности, не соответствующей шариатским нор-

мам. 

• Осуществления деятельности, не соответствующей шариат-

ским нормам. 

• Заключения сделки, не соответствующей шариатским нор-

мам. 

Отличительные особенности: 

1. Наша Банковская гарантия-i имеет широкое признание и мо-

жет быть использована для улучшения репутации клиента. 

2. Освобождает капитал клиента от обязательных депозитов и 

авансовых платежей.  

ФИНАНСОВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ 

 

 
 

Схема процесса:  

1. Клиент и Банк заключают контракт Мудараба Мукайяда (ог-

раниченные инвестиции), на основании которого клиент соглашается 

предоставить капитал, а Банк в качестве Мудариба (предпринимателя) 

отвечает за инвестирование средств. 

2. Банк инвестирует 90% предоставленного капитала в Ислам-

ские оборотные инструменты (INI). Оставшиеся 10% используются для 

приобретения индексов акций с помощью инструмента урбун*. 

3. Прибыль распределяется исходя из предварительно согласо-

ванного соотношения. 
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Примечание: 
Контракты Баи' Урбун и Вакала в рамках Ан-Наджа включают 

договор между Банком и компанией «Societe Generale Asset 

Management» (SGAM) 

 

Отличительные особенности: 
Структурные инвестиции, которые включают Исламские обо-

ротные инструменты депозитов (NID) с плавающей ставкой рентабель-

ности, основанные на контракте Мудараба. 

Мудараба Мукайяда 
• Клиент и Банк заключают контракт Мудараба, на основании 

которого клиент становится Раббуль Маль, а Банк становится Мудари-

бом. 

• Это ограниченный Мудараба, поскольку средства, предостав-

ленные клиентом, должны быть инвестированы в конкретные ценные 

бумаги, а именно в Исламские оборотные инструменты (INI) для защи-

ты капитала и в корзину ценных бумаг для повышения доходности. 

• Прибыль от инвестиций распределяется между Банком и кли-

ентом исходя из предварительно согласованного соотношения. 

Защита капитала 
• Часть (90%) капитала, предоставленного клиентом, инвестиру-

ется в INI, которые обеспечивают средства с фиксированным сроком 

погашения в размере общей суммы капитала. 

• По истечении срока инвестиций клиент получит, как минимум, 

сумму, равную первоначальному капиталу (100%). 

• Защита капитала обеспечивается только в случае, когда инве-

стиции удерживаются до срока их погашения. 

Повышение доходности 
• Оставшиеся 10% капитала инвестируются в индекс акций (Ис-

ламский индекс Аль-Барака) с помощью механизма Урбун. 

• Урбун представляет собой сумму первоначального платежа для 

закупочной цены индекса (индексный опцион). 

• При наступлении срока опциона, если Банк принимает решение 

о совершении покупки, Банк должен оплатить остаток цены. Затем 

Банк продает индекс на рынке, а прибыль, полученная от продажи, 

распределяется соответствующим образом между Банком и клиентом. 

• Если Банк отзывает покупку, первоначальный платеж (Урбун) 

не подлежит возврату. 
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Отличительные особенности: 

Определение 
Исламский своп на норму прибыли (IPRS), как правило, подра-

зумевает договоренность об обмене плавающей нормы прибыли на 

фиксированную и наоборот. Реализуется путем заключения ряда ос-

новных контрактов «Товарного Мурабаха». 

Пример: 

Клиент имеет финансовые обязательства с плавающей ставкой и 

желает хеджировать этот риск путем закрепления фиксированной нор-

мы прибыли. Заключая WPRS, клиент может обменять свои сущест-

вующие обязательства (с плавающей ставкой) на желаемое обязатель-

ство (с фиксированной ставкой). 

1. Клиент подвергается риску плавающей ставки. 

2. Заключая WPRS с Исламским Банком, клиент обменивает де-

нежный поток с плавающей ставкой на обязательство с фиксированной 

ставкой путем получения плавающей ставки от Исламского Банка и 

выплаты фиксированной ставки Исламскому Банку соответственно. 
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ПЕРСПЕКТИВНЫЕ ПРОДУКТЫ 

 
 

Схема процесса:  

1. Клиент заключает Договор купли-продажи (SPA) с Застрой-

щиком / Поставщиком имущества и становится владельцем имущества. 

2. Клиент обращается в Банк с заявлением о предоставлении 

финансирования. 

3. Банк приобретает имущество у клиента. 

4. Банк оплачивает закупочную цену имущества Застройщику / 

Поставщику имущества. 

5. Банк сдает в аренду имущество, приобретенное у клиента, по 

согласованной ренте и на согласованный срок. 

6.  Клиент оплачивает ренту Банку согласованным способом 

расчета. 

7. Банк продает имущество, сдаваемое в аренду клиенту, по но-

минальной стоимости и после окончания срока аренды. 
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Схема процесса:  

Назначение агента и хранение средств 
1. Клиент назначает Банк в качестве своего агента для управле-

ния инвестициями, в отношении которых Банк (в качестве Агента) оп-

ределяет план инвестирования с учетом ожидаемой нормы прибыли от 

инвестиций («Ожидаемая норма прибыли») через Оферту на соверше-

ние сделки. Клиент (в качестве Принципала) вносит на депозит Сумму 

инвестиций до даты заключения инвестиционной сделки. 

Инвестирование средств 
2. Банк инвестирует средства в конкретный инвестиционный 

портфель. 

Доход на инвестиции 
3. Доход на инвестиции выплачивается клиенту при следующих 

условиях: 

• Если Фактическая норма прибыли выше Ожидаемой нормы 

прибыли (или равна ей), Банк выплачивает Ожидаемую прибыль кли-

енту, а излишек прибыли Банк оставляет себе в качестве поощрения по 

результатам деятельности. 

• Если Фактическая норма прибыли ниже Ожидаемой нормы 

прибыли, Банк обязан выплатить клиенту только Фактическую прибыль. 

• Любые убытки принимает на себя только клиент, в то время 

как Банк может нести убытки только в силу риска небрежности. 

Выплата Суммы дохода, причитающейся на дату погашения 
4. После наступления срока погашения Банк выплачивает кли-

енту Сумму дохода, причитающуюся на дату погашения. 
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Отличительные особенности: 
1. Продукт структурируется в рамках контракта Вакала Мукай-

яда (ограниченных агентских отношений), на основании которого 

средства, переданные клиентом на хранение, инвестируются в кон-

кретный бизнес, одобренный клиентом. 

2. SWIA-i разработан для поглощения риска. Являясь продук-

том, поглощающим риск, когда соответствующие кредитные и рыноч-

ные риски принимает на себя клиент или Владелец инвестиционного 

счета (IAH), он должен утвердить Показатель достаточности капитала 

с учетом риска (RWCR) и Экономическую стоимость капитала (EVE) 

Банка. 

3. Доход на инвестиции перечисляется клиенту на основе ука-

занной Ожидаемой нормы прибыли (или Фактической нормы прибыли, 

если она ниже ожидаемой). 
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5. Сукук 

Дословный перевод с арабского языка на русский термина «су-

кук» – это чек или расписка, применяется это определение к исламским 

государственным суверенным облигациям, является не совсем точным 

понятием в отношении облигаций, потому что сукук не обладают при-

вычной для традиционных облигаций доходностью. Сукук как финан-

совый инструмент применяется для секьюритизации активов, анало-

гичны другим исламским финансовым инструментам не может приме-

няться для получения процентных доходов. Сукук, в отличие от тради-

ционных долговых инструментов, является облигацией, базовым акти-

вом, которой выступают реальный бизнес или недвижимое имущество. 

В отличие от традиционных облигаций, являющихся долговым 

инструментом, инвесторы, приобретающие сукук получают право вла-

дения материальными активами, по окончании срока действия сукук, 

инвестор получает денежные средства и доход, а материальные активы 

передаются эмитенту. 

Выпуском сукук занимаются юридические лица – специализиро-

ванные или трастовые компании (SPV). Эти компании инвестируют де-

нежные средства, полученные от держателей сертификатов сукук в со-

ответствии с эмиссионной документацией и несут ответственность перед 

держателями облигаций. По истечении определенного в эмиссионной 

документации времени, в соответствии с полученным доходом, специа-

лизированные компании передают прибыль держателям облигаций, т.е. 

перераспределяют финансовые потоки между инвесторами и эмитента-

ми. При наступлении даты погашения исламских суверенных облигаций, 

эмитенты выплачивают номинальную стоимость инвесторам. 

Сукук как финансовый инструмент используется для инвестиро-

вания в модернизацию инфраструктурных проектов, например, финан-

сирование строительства автомобильных дорог, морских портов, аэро-

портов. Государство посредством инструментов сукук заключает парт-

нерские отношения с частным сектором: в Саудовской Аравии и Иор-

дании исламские облигации использовались для привлечения частных 

инвестиций при строительстве международных терминалов и аэропор-

та, в Малайзии – в проектах аэропортов, морских портов и дорог.  

Главной отличительной особенностью исламских государствен-

ных облигаций является распределение рисков, по факту применения 

сукук как финансовый инструмент является инфраструктурным госу-

дарственным проектом с привлечением частного капитала. Частный 

сектор инвестирует в инфраструктурные государственные проекты и 
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получает во владение материальные активы, это в свою очередь явля-

ется инструментом секьюритизацией активов. 

При использовании сукук риски распределяются между всеми 

инвесторами равномерно, это связано с тем, что денежные потоки за-

висят от базовых доходов, отсутствует привязка к фиксированным 

графикам платежей или ко времени. 

Появляется все больше и больше грамотных инвесторов, заинте-

ресованных в формировании качественной инфраструктуры, готовых 

вкладывать денежные средства в глобальные проекты. 

Популярность и развитие сукук в качестве финансового инстру-

мента предоставляет исламским банкам доступ к ликвидным активам 

высокого качества и обеспечивает кредитные организации достаточ-

ным запасом ликвидности в соответствии с международными стандар-

тами финансовой устойчивости. Применение суверенных облигаций 

должно сопровождаться использованием международных стандартов 

бухгалтерского учета. 

Вместе с развитием и расширением рынка исламских облигаций 

перед органами надзора встает непростая задача разработки и внедре-

ния нормативно-правового регулирования, осуществления мониторин-

га и контроля дополнительных выпусков сукук с разными сроками по-

гашения для управления государственным долгом, а также регулиро-

вание и развитие вторичного рынка суверенных облигаций.  

В случае внедрения международных норм регулирования ислам-

ские суверенные облигации могут дать толчок развитию финансирова-

ния инфраструктурных объектов и послужить содействию стабильно-

сти экономик стран Азии и Ближнего Востока. 

Суверенные облигации являются привлекательным финансовым 

инструментом для квалифицированных и институциональных инвесто-

ров, рынок сукук быстро растет, объем выпуска бумаг превышает сот-

ню миллиардов долларов США. 

Инвесторы отмечают следующие преимущества суверенных об-

лигаций: 

– облигация имеет 12 различных структур и является высоко-

инновационным инструментом; 

– облигация дает право на долю в пуле активов, т.е. право соб-

ственности, это инвестиционный сертификат; 

– расчет инвестиционного дохода является достаточно про-

стым, прибыль начисляется регулярно, инвестор наглядно рассчитыва-

ет возможность повышения стоимости капитала; 
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– инвесторы могут оценивать соотношения риска и доходности 

исламских облигаций, т.к. бумаги включены в листинги международ-

ных рейтинговых агентств; 

– операции с облигациями осуществляются на внебиржевом 

рынке как и традиционные облигации; 

– использование суверенных облигаций в качестве финансово-

го инструмента гарантирует инвесторам прозрачность и эффективность 

инвестиций, защиту прав инвесторов; 

– эмиссионная документация основана на комплексной юриди-

ческой базе и нормах шариата, обеспечивающих надлежащее взаимо-

действие инвесторов и эмитентов; 

– суверенные облигации применяют при синдицированном 

кредитовании, позволяют привлекать широкий спектр источников фи-

нансирования;  

– по сравнению с традиционными облигациями исламские об-

лигации меньше подвержены рискам, но и обладают меньшей доход-

ностью. 

применение суверенных облигаций 

Самое распространенное применение суверенных облигаций – 

это финансирование в конкретные активы или вложение в баланс бан-

ка, а также инвестирование проектов. 

I. Инвестирование проектов  
Применение сукук для инвестиционных целей помогает аккуму-

лировать денежные средства под конкретный проект и направлять их 

на его реализацию. 

Для строительства медицинского центра Hamad Medical City в 

Дохе потребовались значительные инвестиции и правительство Катара 

в 2003 году выпустило облигации Qatar Global Sukuk, что позволило 

привлечь ресурсы и реализовать государственный проект. 

  Для выпуска облигаций была открыта компания специального 

назначения, SPV, которая занималась исключительно выпуском обли-

гаций и привлечением ресурсов. 

Компания SPV выкупила право собственности на участок земли, 

зарегистрировала его на Hamad Medical City. Затем были выпущены 

трастовые сертификаты (TCs) на основании механизма иджара на сум-

му 700 миллионов долларов, подлежащие выплате в октябре 2010 года, 

а земельный участок был передан в доверительное управление. Доход-

ность трастовых сертификатов (TCs) была установлена на основании 

лондонских межбанковских ставок ЛИБОР плюс 0,45% в виде ежегод-

ной плавающей ставки. 
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II. Финансирование активов 
Применение суверенных облигаций для финансирования активов 

сопровождается продажей инвесторам бенефициарного права собст-

венности на конкретные активы. 

Для реализации права собственности на земельные участки пра-

вительство Малайзии выпустило трастовые сертификаты сукук-иджара 

на 600 миллионов долларов. 

Было заключено соглашение со специализированной компанией 

SPV, бенефициарное право собственности на земельные участки было 

передано правительством Малайзии компании, далее в течение 5 лет 

права собственности передавались инвесторам. 

  Для перепродажи инвесторам прав собственности на земель-

ные участки были выпущены суверенные облигации с плавающей 

ставкой доходности, при этом специализированная компания SPV об-

ладала бенефициарными правами собственности на активы, находя-

щиеся в доверительном управлении. 

Для реконструкции аэропорта в Бахрейне потребовалось привле-

чение ресурсов, для этих целей были выпущены сукук-иджара на сум-

му в 250 миллионов долларов, сроком обращения 5 лет. Посредством 

применения суверенных облигаций компанией SPV были привлечены 

денежные средства для финансирования проекта, при этом базовым 

активом облигаций послужила земля аэропорта, бенефициарным вла-

дельцем земли стала компания SPV. 

III. Финансирование банковского баланса 

Для привлечения широкого круга инвесторов и финансирования 

баланса в августе 2003 года Исламским Банком Развития (IDB) была 

проведена эмиссия сукук, при этом мобилизованные средства Ислам-

ский Банк Развития направил на инвестирование различных проектов в 

странах присутствия банка. Суверенные облигации были выпущены на 

сумму 400 миллионов долларов, сроком обращения 5 лет и привлечены 

были ресурсы международного рынка ценных бумаг. 

ВИДЫ СУКУК. 
В зависимости от типа исламской модели финансирования и 

структуры организации суверенные облигации могут быть различных 

видов: иджара, ширкат, салям и истисна.  

Наиболее распространенными видами суверенных облигаций 

являются:  

1. Сукук мудараба 
Самыми известными являются сукук мудараба, используемые 

для финансирования крупных, как правило, публичных инвестицион-
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ных проектов и участия в капитале совместного предприятия (мудара-

ба), при этом партнерство инвесторов делится пропорционально их 

долям участия (вложениям). Облигации предоставляют держателям 

право на получение дохода пропорционально участию в капитале. Ка-

ждая облигация зарегистрирована на имя инвестора – владельца сукук 

(«раббуль-маль») и подтверждает его неделимое право собственности 

на долю в капитале совместного предприятия (мудараба). 

Особенности сукук мудараба: 

І. Облигации предоставляют держателям права собственности на 

долю в совместном проекте, который явился основанием для выпуска 

сукук мудараба, а также являются подтверждением владением инве-

стором долей собственности в совместном проекте. 

ІІ. Эмиссионная документация содержит подробную информа-

цию в соответствии с нормами шариата, которая является договором 

совместного финансирования (мудараба) между сторонами относи-

тельно сукук-мудараба, соглашение достигается на оговоренных усло-

виях: источники происхождения капитала, порядок распределения 

прибыли, условия обращения сукук и пр. 

ІІІ. Держатель облигаций имеет право продавать сукук на рынке 

по своему усмотрению, тем самым инвестор вправе передавать свои 

права участия во владении долевой собственностью. 

При этом передача прав или продажа облигаций осуществляется 

в соответствии с установленными правилами: 

А. В случае если реализация проекта еще не стартовала и инве-

стиционные ресурсы еще мобилизованы в денежном выражении, то 

покупка / продажа сукук-мудараба осуществляется в денежной форме, 

т.к. сами облигации играют роль денежного эквивалента. При этом 

осуществляются разрешенные шариатом меновые сделки (сарф).  

Б. В случае если началась реализация проекта и инвестиции пре-

вратились в долговые обязательства (дебиторскую задолженность), то 

покупка / продажа сукук-мудараба осуществляется в соответствии с 

нормами шариата, установленными для долговых обязательств. 

В. В случае если инвестиции обладают формой смешанных активов: 

денежные средства, льготы, материальные ценности, долговые обязательст-

ва, то покупка / продажа облигаций осуществляется на основании отдель-

ных соглашений сторон в соответствии с их рыночной стоимостью.  

IV. Специализированная компания, являющаяся управляющей 

проектом (SPV), привлекает инвесторов, аккумулирует полученные 

денежные средства, обладает правами: вкладывать в проект собствен-

ные денежные средства и участвовать в распределении прибыли в со-
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ответствии со своей долей в проекте, пропорциональной числу приоб-

ретенных облигаций. 

V. Эмиссионная документация, в соответствии с нормами ша-

риата, не может содержать положений о выплате держателям облига-

ций дивидендов или дохода от участия в капитале предприятия, т.е. у 

эмитента облигаций или у специализированной компании отсутствует 

обязанность об осуществлении таких выплат: 

– проспект эмиссии облигаций не содержит указаний на кон-

кретные выплаты денежных средств; 

– держатели облигаций имеют право на распределение прибы-

ли между участниками, т.е. прибыль, полученная от инвестиций базо-

вого актива – капитала; 

– держатели облигаций имеют право на получение информации о 

произведенных расходах на реализацию проекта и полученной прибыли.  

VI. Управляющая специализированная компания вправе создавать 

резервный фонд на случай непредвиденных обстоятельств: возникнове-

ний рисковых событий, потери капитала и пр. В этом случае часть при-

были направляется в созданный для этих целей резервный фонд. 

VII. Управляющая компания вправе привлекать для участия в 

проекте независимых партнеров и включать в договор обязательство 

третьей стороны. Как правило, эти партнеры являются независимыми в 

юридическом и финансовом отношении участниками, их участие не 

влияет на существенные условия договора мудараба. Независимые 

партнеры осуществляют благотворительную деятельность и оказывают 

добровольную безвозмездную помощь в виде перечисления денежных 

средств на случай возмещения возможных убытков по проекту.  

Держатели облигаций вправе их продавать по истечении време-

ни, установленного в проспекте эмиссии, в этом случае происходит 

передача права собственности и сукук появляются в обращении на 

вторичном рынке. 

Этапы выпуска и реализации облигаций: 

– Управляющая компания заключает договор с инициатором 

проекта о его реализации и вводе проекта в эксплуатацию.  

– Управляющая компания для привлечения средств осуществ-

ляет эмиссию облигаций. 

– Управляющая компания распределяет финансовые потоки, 

аккумулирует вырученные средства и перечисляет держателям облига-

ций прибыль. 

– Управляющая компания по завершении работ передает гото-

вый проект инициатору. 
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Пример сукук мудараба 

В Саудовской Аравии для финансирования застройки земельно-

го участка были выпущены исламские ценные бумаги Al Ehsa Special 

Realty Mudaraba на сумму 360 миллионов саудовских риалов. Этот ин-

вестиционный капитал поступил на счета Банка Shamil в Бахрейне. 

Облигации предоставляли держателям права участия в сделке с компа-

нией-застройщиком, цель выпуска сукук – это получение инвестици-

онной ежегодной прибыли от участия в финансировании земельной 

сделки, при этом держатели облигаций получают доход путем сумми-

рования прибыли в результате инвестирования в базовый актив. 

2. Сукук мушарака 

Сукук мушарака выпускается для приобретения права собствен-

ности в капитале мушарака. Сукук мушарака отличается от сукук му-

дараба организационной составляющей. Эмитент осуществляет орга-

низацию комитета владельцев сукук. Комитет владельцев облигаций 

принимает решения по вопросам инвестирования. 

Этот вид суверенных облигаций выпускают, когда требуется со-

брать ресурсы под новый проект, финансирование предприниматель-

ской деятельности по договорам сотрудничества, а также если необхо-

димо развивать действующий проект. 

Держатели ценных бумаг становятся владельцами проекта или 

активов, ропорционально их долевому участию. Сертификаты мушара-

ка могут считаться оборотными инструментами и подлежат обраще-

нию на вторичном рынке. 

«Это равноценные сертификаты, выпускаемые с целью исполь-

зования привлеченных средств для начала нового проекта, развития 

существующего проекта или финансирования предпринимательской 

деятельности по договорам сотрудничества, таким образом, держатели 

ценных бумаг становятся владельцами проекта или активов, пропор-

ционально их долевому участию, при этом управление сертификатами 

мушарака происходит по принципу участия или мударабы или инве-

стиционного агентства» (AAOIFI, стандарт 17, 3/6). 

Модель сукук мушарака предполагает следующие элементы: 

SPV заключает договор мушарака на определенный срок, огова-

ривая коэффициент распределения прибылей. Корпорация также пе-

риодически выкупает долю SPV в мушарака. 

– Вклад корпорации (как мушарика) представляет собой землю 

или другие физические активы. 

– Вклад SPV (как мушарика) представляет собой наличные 

средства, то есть денежные средства, вырученные от инвесторов. 
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– Корпорация назначается агентом по разработке земельного 

участка (или других физических активов), при помощи вливаемой в 

проект наличности и продажи/аренды созданных активов в соответст-

вии с условиями сделки. 

– В обмен агент, то есть корпорация, получает фиксированное 

агентское вознаграждение плюс различные поощрительные вознаграж-

дения, предусмотренные договором.  

– Прибыль распределяется среди владельцев сукук.  

– Корпорация безоговорочно принимает на себя обязательство 

по покупке по заранее условленной цене доли мушарака, принадлежа-

щих SPV, предположим, каждые полгода, и по окончании установлен-

ного периода у SPV больше не остается доли в мушарака. 

Пример сукук мушарака. 

Авиалинии эмирата Дубая осуществили на тот момент крупней-

ший выпуск исламских корпоративных сукук, разработанных по типу 

контракта мушарака, на сумму 550 миллионов долларов с семилетним 

сроком действия. Договор мушарака или совместного предприятия был 

заключен для строительства нового инженерного центра и здания 

штаб-квартиры на земельном участке недалеко от аэропорта Дубая, для 

дальнейшей аренды эмиратам. Прибыль в виде выручки от аренды, 

полученной в результате заключения сделки мушарака, используется 

на оплату периодического распределения дивидендов по трастовым 

сертификатам. 

Публичное общество с ограниченной ответственностью Sitara 

Chemical Industries Ltd выпустило срочные финансовые сертификаты, 

основанные на принципе участия в прибыли и убытках, на сумму 360 

миллионов рупий, подписка на сертификаты началась в июне 2002 го-

да. Ценные бумаги имели фиксированный срок действия – пять лет, 

прибыли и убытки были связаны с прибыльностью и потерями от дея-

тельности химического подразделения компании. 

3. Сукук иджара 

Этот вид сукук означает право собственности на равные доли во 

взятой в аренду недвижимости или узуфрукт (право пользования) в 

отношении недвижимости. Такие сукук дают их собственникам право 

владеть этой недвижимостью, получать арендную плату и распоря-

жаться своими сукук так, чтобы это не ущемляло права арендатора, то 

есть это свободнообращающиеся ценные бумаги. Владельцы таких су-

кук берут на себя все расходы по содержанию и текущему ремонту не-

движимости и возмещению ущерба, в случае необходимости. 
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Сукук иджара – это ценные бумаги, подтверждающие право соб-

ственности на совершенно определенное существующее и известное 

имущество, связанные с договором аренды, при этом арендная плата 

по этому договору является доходом, выплачиваемым владельцам су-

кук.  

Выплата арендной платы по договору иджара может быть не 

привязана к периоду узуфрукта, то есть срокам пользования недвижи-

мостью арендатором. Она может осуществляться до начала периода 

аренды, во время него или по его окончании – по согласию сторон. Эта 

гибкость обуславливает многообразие форм договора и сукук, которые 

могут служить разным целям эмитентов и владельцев сертификатов. 

Особенности сукук иджара  

1. Для договора иджара необходимо, чтобы на момент его за-

ключения стороны имели четкое представление об арендуемом имуще-

стве и размерах арендной платы; если известно и то, и другое, то дого-

вор иджара может быть заключен в отношении существующего иму-

щества или еще не построенного здания при условии, что это указано в 

договоре, а также если при нормальных условиях арендодатель в со-

стоянии приобрести, построить или купить имущество, которое он 

сдаст в аренду арендатору в назначенные сроки (AAOIFI, 2003: 

140-157). 

Арендодатель может продать сдаваемое в аренду имущество при 

условии, что это не помешает арендатору пользоваться этим имущест-

вом с выгодой для себя. Новый владелец имеет право получать аренд-

ную плату. 

2. Сумма арендной платы в иджаре должна быть четко оговорена 

как при заключении договора аренды, так и при его продлении, она 

может быть неизменной, увеличиваться или уменьшаться по опреде-

ленной формуле или быть привязанной к любой известной перемен-

ной.  

3. Согласно шариату, расходы, связанные с базовыми характери-

стиками имущества, ложатся на собственника, тогда как расходы на 

содержание и текущий ремонт, возникающие в процессе эксплуатации, 

несет арендатор.  

4. Что касается процедуры выпуска сукук иджара: создается SPV 

для приобретения имущественного объекта/объектов, которая выпус-

кает сукук, что позволяет ей оплачивать приобретение имущества. За-

тем имущество сдается в аренду третьему лицу. Арендатор периодиче-

ски выплачивает арендную плату SPV, а SPV, в свою очередь, распре-

деляет эту сумму среди держателей сукук.  
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5. Сукук иджара подлежат свободному обращению на вторичных 

рынках.  

6. Сукук иджара предусматривают большую гибкость в том, что 

касается управления их эмиссией и конкурентоспособностью. Эмис-

сию этих сукук могут осуществить органы центрального и местного 

государственного управления, органы управления вакуфами и другие 

пользователи имуществом, как частные, так и государственные. Кроме 

того, сукук иджара могут быть выпущены финансовыми посредниками 

или непосредственно пользователями арендованного имущества.  

Модель предполагает следующие шаги:  

– Должник по обязательству продает определенное имущество 

компании SPV по заранее оговоренной стоимости. 

– SPV привлекает финансирование за счет выпуска сертифика-

тов сукук в количестве, эквивалентном стоимости покупки имущества. 

– Эти средства передаются должнику по обязательствам (кото-

рый также является продавцом имущества). 

– SPV подписывает с должником договор аренды на опреде-

ленный срок, на протяжении которого должник выкупает имущество в 

процессе аренды, теперь в качестве арендатора. 

– SPV периодически получает от должника арендную плату.  

– Сумма арендной платы распределяется среди инвесторов, то 

есть владельцев сукук. 

– По прошествии предусмотренного срока или в случае рос-

пуска, SPV снова продает имущество продавцу по заранее установлен-

ной стоимости. Эта стоимость должна быть эквивалентна сумме суще-

ствующей задолженности по условиям сукук иджара. 

Примеры сукук иджара 
В декабре 2000 года малазийская фирма Kumpulan Guthrie 

Berhad получила 1,5 миллиарда ринггитов (400 миллионов долларов) за 

счет выпуска сертификатов Al-Ijara Al-Muntahiyah Bit-Tamik банков-

ским консорциумом. Объект был построен для рефинансирования при-

обретения фирмой пальмовой плантации в Индонезии. После этого 

консорциум был приглашен к участию в качестве гаранта/главного 

подписчика в сделке сукук. 

Серия трастовых сертификатов Sarawak Corporate Sukuk, выпу-
щенных Sarawak Economic Development Corporation на основании ме-

ханизма иджара, позволили корпорации привлечь 350 миллионов дол-

ларов. Сертификаты были выпущены сроком на 5 лет и в соответствии 

с их схемой, вырученные средства достались эмитенту на приобрете-

ние определенных активов у малазийской компании 1st Silicon 
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(Malaysia) Sdn Bhd. Затем эмитент должен на пять лет арендовать 

имущество у этой компании за согласованную арендную плату. 

4. Сукук мурабаха 
В этом случае эмитент сертификата является продавцом товара 

мурабаха, подписчики – покупателями этого товара, а мобилизованные 

средства идут на оплату стоимости товара. Держатели сертификата 

являются владельцами товара мурабаха и имеют право на его финаль-

ную цену от перепродажи товара. 

Шариат допускает обращение сукук мурабаха только на первич-

ном рынке. Оборот этого вида сукук на вторичном рынке шариатом не 

допускается, поскольку в этом случае этот сертификат означал бы дол-

говое обязательство последующего покупателя товара перед владель-

цами сертификатов, и такая сделка была бы сделкой в долг с отсрочкой 

платежа, что привело бы к возникновению риба. 

Несмотря на то, что это долговой инструмент, сукук мурабаха под-

лежат обращению, если они составляют меньшую часть инвестиционного 

пакета или портфеля, большая часть которого состоит из свободнообра-

щающихся инструментов, таких как сукук мудараба, мушарака или иджа-

ра. Сукук мурабаха популярны на рынке Малайзии вследствие более ли-

беральной интерпретации фикха малазийскими юристами, допускающими 

продажу долговых обязательств (бай-аль-дайн) по договорной цене. 

Модель предполагает следующие этапы: 

– SPV и заемщик заключают основное соглашение.  

– SPV выпускает сукук для инвесторов и получает выручку от 

их реализации. 

– SPV покупает товар по текущей рыночной цене у поставщика товара. 

– SPV продает товар заемщику по текущей рыночной цене, добав-

ляя сумму своей прибыли, которая подлежит выплате частями по оконча-

нии определенного согласованного сторонами промежутка времени. 

– Заемщик продает товар покупателю товара по текущей ры-

ночной цене. 

– Инвесторы получают финальную цену продажи и прибыль.  

Пример сукук мурабаха  

Инвестиционная фирма, расположенная в Бахрейне, Arcapita 

Bank поручила Bayerische Hypo-und Vereinsbank AG, Standard Bank Plc 

и лондонскому филиалу WestLB AG или «уполномоченным организа-

торам займа», организовать заем сроком на пять лет с помощью сукук 

мурабаха. Срок единого погашения составляет пять лет, предложенная 

цена составляет трехмесячную процентную ставку ЛИБОР плюс 175 

пунктов. 
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5. Сукук салям 
Сукук салям представляет собой сертификаты равной стоимости, 

выпускаемые для мобилизации капитала салям, чтобы товар, приобре-

тенный на базе модели салям, стал собственностью владельцев сертифи-

катов. Эмитент сертификатов является продавцом товара по сделке са-

лям, подписчики – покупателями этого товара, тогда как средства, полу-
ченные от подписки – покупной ценой (капитал салям) товара. Владель-

цы сертификатов салям являются владельцами товара и имеют право на 

продажную цену сертификатов или продажную цену товара салям, про-

данного через параллельный договор, если таковой имеет место. 

Ценные бумаги салям могут быть созданы и проданы специаль-
но созданной компанией, при этом средства, мобилизованные за счет 

инвесторов, оплачиваются этой компании заранее в обмен на обещание 

поставить товар в условленный срок в будущем. SPV также может на-

значить агента для реализации на рынке обещанного количества товара 
после его поставки – очевидно, по более высокой цене. Разница между 

закупочной ценой и ценой продажи составляет доход компании, а зна-

чит и владельцев сукук салям. 

Все стандартные требования шариата, распространяемые на ме-

ханизм салям, распространяются и на сукук салям, это: полная оплата 
покупателем на момент осуществления продажи, стандартизованный 

характер реального актива, четкое указание количества, качества, даты 

и цены поставки актива и тому подобное. 

Одно из предъявляемых шариатом условий к салям, а также к 
салям сукук, это требование, чтобы приобретенный товар не перепро-

давался до того, как реально попадет в руки владельцу в сроки, преду-

смотренные договором. В противном случае сделка будет приравни-

ваться к продаже долга. Это ограничение делает инструмент салям не-

ликвидным, а значит, в какой-то степени, менее привлекательным для 
инвесторов. То есть, инвестор покупает сертификат салям, если рас-

считывает на повышение цены товара на момент исполнения договора. 

Этапы сделки:  

– SPV подписывает сделку с лицом, принявшим на себя опре-
деленные обязательства, чтобы получить и товар, и покупателей. Это 

лицо обязуется купить товар от имени конечных держателей сертифи-

ката сукук, а затем продать его с выгодой для владельцев сукук. 

– Сертификаты салям распространяются среди инвесторов, 

SPV получает выручку от сукук. 

– Средства, вырученные от реализации сукук салям, передают-

ся обязавшемуся лицу, которое продает товар, это делается заблаго-

временно. 
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– SPV получает товар от лица, обязавшегося его поставить. 

– Обязавшееся лицо от имени владельцев сукук продает товар, 

чтобы получить прибыль. 

– Владельцы сукук получают средства, вырученные от продажи 

товара. 

Пример сукук салям 
Правительство Бахрейна подписало контракт салям, активом в 

котором выступил алюминий, таким образом, оно взяло на себя обяза-

тельство продать алюминий покупателю в определенный срок в буду-

щем в обмен на получение полной цены заранее. Исламский банк Бах-

рейна (BIB) был назначен представлять другие банки, желающие уча-

ствовать в контракте салям.  

BIB было поручено подписать контракты и другие необходимые 

документы от имени других банков, вошедших в синдикат. В то же 

время покупатель назначил правительство Бахрейна агентом по прода-

же товара соответствующего качества в момент поставки через его ка-

налы сбыта. Правительство Бахрейна дало представителю – BIB – еще 

одно поручение: продать алюминий по цене, которая обеспечит вла-

дельцам сукук салям доход, эквивалентный доходу, который они могли 

бы получить с помощью традиционных краткосрочных инструментов. 

6. Сукук истисна 
Сукук истисна – это ценные бумаги равной стоимости, которые 

выпускаются для мобилизации средств, необходимых для производства 

продуктов, собственниками которых становятся держатели сертифика-

тов. Эмитент является производителем (поставщиком/продавцом), под-

писчики – покупателями предполагаемого продукта, тогда как средства, 

аккумулированные за счет подписки становятся стоимостью продукта. 

Держатели сертификатов являются владельцами продукта и име-

ют право на продажную цену сертификатов или продукта, проданных на 

основании параллельного договора истисна, если таковой имеет место. 

Сукук истисна полезен для финансирования крупных проектов 

инфраструктуры. Пригодность истисна для финансового посредниче-

ства основана на том, что шариат разрешает подрядчику по договору 

истисна участвовать в параллельном договоре с субподрядчиком. То 

есть, финансовое учреждение может предпринять строительство некое-

го объекта с отсрочкой оплаты и заключить договор субподряда со 

специализированной фирмой о реальном строительстве. 

Шариат запрещает продажу этих долговых сертификатов третьей 

стороне по цене, отличающейся от их номинальной стоимости. Оче-

видно, что запрещено и их обращение на вторичном рынке.  
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Модель состоит из следующих этапов: 

– SPV выпускает сертификаты сукук для привлечения средств в проект. 

– Выручка от эмиссии сукук используется на оплату подрядчи-

ку/строителю за строительство и реализацию будущего проекта. 

– Право на активы передается SPV. 

– Имущество/проекты сдаются в аренду или продаются конеч-

ному покупателю. Конечный покупатель вносит SPV ежемесячную 

оплату по частям. 

– Выручка распределяется среди владельцев сукук. 

Примеры сукук истисна 

Пятилетние глобальные корпоративные сукук Tabreed (от имени 

Национальной центральной холодильной компании (National Central 

Cooling Company, ОАЭ) обеспечивают фиксированный купон в размере 

5,5%. Это комбинация иджара-истисна и иджара-маусуфа фи-аль-димма 

(форвардный контракт аренды). Эмиссия предпринята для мобилизации 

средств для ликвидации некоторых существовавших долгов на сумму 

около 136 миллионов долларов, а также финансирования реконструкции.  

Сукук Durrat финансируют освоение и сооружение инфраструкту-

ры на первом этапе проекта с бюджетом в более 1 миллиард долларов по 

строительству грандиозного комплекса островов для жилья и отдыха 

«Дуррат аль-Бахрейн». Выручка от этих сукук, выплачиваемая поквар-

тально, составила трехмесячный ЛИБОР плюс 125 пунктов. Срок дейст-

вия сукук составил пять лет с возможностью досрочного погашения. 

Вырученные денежные средства (наличность) будут использова-

ны эмитентом для финансирования процесса освоения земель и строи-

тельства базовой инфраструктуры через заключение разнообразных 

договоров финансирования истисна. По окончании работ и сдачи соот-

ветствующих объектов эмитент уведомит проектирующую компанию 

по основному договору иджара и получит базовую инфраструктуру в 

аренду с дальнейшей передачей в собственность.  

7. Гибридные сукук 

Учитывая тот факт, что выпуск и обращение сукук являются 

важными средствами инвестирования и учитывают различные требо-

вания инвесторов, на рынке возникли диверсифицированные – гибрид-

ные или смешанные сукук. Пул базовых активов гибридных сукук мо-

жет состоять из дебиторской задолженности по истисна, мурабаха, а 

также иджара. Портфель активов разных классов позволяет привлечь 

большие средства. 
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Однако сертификаты мурабаха и истисна не подлежат обращению 

на вторичных рынках, будучи секьюритизированными инструментами, то, 

по крайней мере 51% пула гибридных сукук должен состоять из свобод-

нообращающихся сукук, например, сукук иджара. В силу того, что в пул 

входят мурабаха и истисна, доход по этим сертификатам может представ-

лять собой только заранее определенную фиксированную норму прибыли. 

Модель включает следующие этапы: 

– Исламский финансовый инициатор сделки передает матери-

альные активы, а также договоры мурабаха компании специального 

назначения (SPV). 

– SPV выпускает сертификаты об участии для держателей су-

кук и получает от них средства, которые использует инициатор. 

– Инициатор приобретает эти активы у SPV по прошествии за-

ранее условленного срока. 

– Инвесторы получают фиксированную прибыль по активам. 

Пример гибридных сукук 

Исламский Банк Развития (IDB) выпустил первые гибридные сукук, 

состоящие из 65,8% сукук аль-иджара, 30,73% дебиторской задолженности 

по мурабаха и 3,4% сукук аль-истисна. Этот выпуск требовал гарантий IDB, 

чтобы обеспечить рейтинг и конкурентоспособность на международном 

рынке. Компанией специального назначения стала Solidarity Trust Services 

Limited, зарегистрированная на острове Джерси, она и выпустила сукук на 

сумму в 400 миллионов долларов. Роль посредника сыграла Islamic 

Corporation for the Development of Private Sector , она приобрела активы у 

IDB и продала их STSL за объединенную чистую стоимость активов. 

ОСНОВНЫЕ ЭТАПЫ РАЗВИТИЯ СТРАХОВАНИЯ СУКУК 

1983-1990 

BaIDS (Облигации Баи Бисаман Аджил): Сукук компании «Shell 

MDS Sdn Bhd» на сумму RM 125 миллионов – первый сукук в ринггит, 

предназначенный для свободной торговли Исламским Банком. 

1991-2000 

Сукук Мудараба: Сукук компании «Cagamas Berhad» на сумму RM 

30 миллионов – первый сукук мудараба, выпущенный Исламским Банком. 

2001-2005 

Сукук Иджара: Сукук компании «Kumpulan Guthrie Berhad» на 

сумму USD 150 миллионов – первый корпоративный сукук. 

Сукук Правительства Малайзии на сумму USD 600 миллионов – 

первый сукук государства. 
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Сукук Истисна: Сукук компании «SKS Power Sdn Bhd» на сум-

му RM 5,6 миллиарда – первый сукук истисна, предназначенный для 

свободной торговли. 

Сукук Мушарака: Сукук компании «Musharakah One Capital 

Berhad» на сумму RM 2,5 миллиарда – первый мушарака сукук. 

2006-2008 

Сукук, связанный с акциями и предназначенный для обме-

на: Сукук компании «Khazanah Nasional» на сумму USD 850 миллио-

на – первый сукук, предназначенный для обмена. 

Глобальный индекс сукук: Индекс сукук «Dow Jones 

Citigroup» – первый глобальный индекс сукук. 

Сукук мушарака: Сукук компании «Binariang GSM» на сумму 

RM 15,35 миллиарда – самая крупная эмиссия сукук по состоянию на 

2007 год. 

Сукук компании «Toyota Capital Services» на сумму 

RM 1 миллиард – первый сукук японского эмитента. 

2009-2010 

Сукук Эмас: Сукук компании «Petronas» на сумму USD 1,5 

миллиарда. 

Сукук Правительства Малайзии на сумму USD 1,25 миллиарда – 

самый крупный сукук государства по состоянию на 2010 год. 

Сукук компании «Khazanah Nasional» на сумму SGD 

1,5 миллиарда – самый крупный и долгосрочный сукук Эмас в синга-

пурских долларах. 

2011-2012 

Сукук Эмас: Сукук компании «Khazanah Nasional» на сумму 

RMB 500 миллионов – первый сукук Эмас в китайских юанях и первый 

оффшорный сукук в RMB. 

Сукук Мушарака: Сукук компании «Plus Berhad» на сумму RM 

30,6 миллиарда – самая крупная однократная эмиссия сукук по состоя-

нию на 2012 год. 

Сукук, связанный с акциями и предназначенный для обме-

на: Сукук компании «Khazanah Nasional» на сумму USD 357,8 миллио-

на – первый сукук с отрицательной доходностью и первая малазийская 

сделка, связанная с акциями, с 2010 года. 

Примечание: Приведенный список не является исчерпывающим. 

Некоторые сукук, несмотря на их выпуск и/или одобрение, могли не 

попасть в список на момент публикации настоящего документа. 
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Схема процесса:  
1. Эмитент от имени инвесторов («Владельцев Сукук») должен 

время от времени приобретать определенные соответствующие шари-

атским нормам активы, пригодные для сдачи в аренду («Активы для 

аренды») у TNBJ (в данном случае «Продавец») путем передачи бене-

фициарного права собственности по закупочной цене актива («Заку-

почная цена актива») на основании договора купли-продажи актива 

(«Договор купли-продажи актива»). 

2. Затем Эмитент (от имени Владельцев Сукук) (в данном слу-

чае «Арендодатель») время от времени сдает Активы для аренды TNBJ 

(в данном случае «Арендатор») под выплату заранее определенной 

ренты («Рента») в течение установленного срока («Срок аренды Иджа-

ра») на основании контракта Иджара («Контракт Иджара»). 

3. Эмитент должен объявить о доверительном управлении («До-

верительное управление») в отношении соответствующих Активов для 

аренды, существующих и будущих прав и интересов по соответствую-

щему Контракту Иджара, соответствующего Обязательства покупки, 

соответствующего Обязательства продажи и соответствующих доходов 

от указанных выше и других юридически обязывающих документов, 

касающихся Программы Исламских ценных бумаг (совместно именуе-
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мых «Активы в доверительном управлении Иджара») в пользу соответ-

ствующих Владельцев Сукук. Кроме того, он также должен выпустить 

Исламские ценные бумаги для Владельцев Сукук, которые будут пред-

ставлять неделимые бенефициарные права Владельцев Сукук на соот-

ветствующие Активы в доверительном управлении Иджара. 

Доходы от Исламских ценных бумаг используются Эмитентом 

для оплаты Закупочной цены актива по соответствующему Договору 

купли-продажи актива. 

4. После получения Арендодателем Ренты от Арендатора в ус-

тановленные даты арендных платежей, Эмитент использует эти суммы 

для осуществления периодических выплат, причитающихся Владель-

цам Сукук по Исламским ценным бумагам.  

5. Согласно обязательству покупки («Обязательство покупки»), 

TNBJ (в данном случае «Обязующаяся сторона») обязан приобрести 

соответствующие Активы для аренды у Эмитента и заключить договор 

продажи для оформления такой покупки. 

6. Согласно обязательству продажи («Обязательство продажи»), 

TNBJ имеет право требовать от Эмитента продать соответствующие Акти-

вы для аренды TNBJ в установленный срок до Плановых дат аннулирова-

ния соответствующих Исламских ценных бумаг («Дата досрочного пога-

шения»). Соответственно Эмитент обязан продать соответствующие Акти-

вы для аренды TNBJ и заключить Договор продажи по соответствующей 

Цене использования по состоянию на Дату досрочного погашения. 

7. В соответствии с положениями агентского соглашения 

(«Агентское соглашение»), TNBJ должен быть назначен Эмитентом в 

качестве обслуживающего агента («Обслуживающий агент») и отве-

чать от имени Арендодателя за доходность, содержание и/или ремонт 

конструкций Активов для аренды и/или соответствующие платежи 

и/или расходы владения в отношении Активов для аренды («Расходы 

владения»), которые Эмитент должен возместить TNBJ после оконча-

ния срока соответствующего Договора Иджара. 

Отличительные особенности: 
1. Сукук представляет собой неделимое бенефициарное право 

собственности на Активы в доверительном управлении, созданные на 

основе выпуска Иджара Сукук. 

2. Он включает в себя передачу и сдачу в аренду бенефициар-

ных прав на активы. 

3. Базисный актив Сукук находится в доверительном управле-

нии Компании специального назначения. 

4. Сукук предназначен для торговли на вторичном рынке. 
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5. После наступления даты погашения Сукук бенефициарные права 

собственности на Активы в доверительном управлении возвращаются Эми-

тенту. Впоследствии они передаются TNBJ через Обязательство покупки. 

 

 

 

Схема процесса:  

1. «First Global Sukuk Inc». Компания специального назначения 

(SPV) приобретает лесные плантации у филиалов компании «Kumpulan 

Guthrie Berhad». 
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2. «First Global Sukuk Inc» выпускает сукук для инвесторов в 

целях финансирования приобретения лесных плантаций. Каждый сукук 

представляет собой часть неделимых бенефициарных прав собственно-

сти на лесные плантации. «First Global Sukuk Inc» заключает договор 

аренды с компанией «Kumpulan Guthrie Berhad». 

3. «First Global Sukuk Inc» передает периодические арендные пла-

тежи, полученные от компании «Kumpulan Guthrie Berhad», Инвесторам. 

4. «First Global Sukuk Inc» выкупает сукук, а затем продает лес-

ные плантации компании «Kumpulan Guthrie Berhad». Доходы от ис-

пользования земли направляются для выкупа сукук. 

Отличительные особенности: 

1. Сукук/Трастовые сертификаты представляют неделимые бе-

нефициарные права на Активы в доверительном управлении, создан-

ные на основании выпуска Сукук Иджара. 

2. Продукт включает передачу и сдачу в аренду бенефициарных 

прав на Активы в доверительном управлении. 

3. Инвесторы владеют Сукук на основании Доверительного 

управления. 

4. Сукук предназначен для торговли на вторичном рынке. 

5. После наступления даты погашения Сукук бенефициарные 

права собственности возвращаются Эмитенту и впоследствии передают-

ся компании «Kumpulan Guthrie Berhad» через обязательства покупки. 
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Схема процесса:  
1. В рамках структуры Мудараба Инвесторы и Эмитент создают пред-

приятие Мудараба, т.е. Мудараба 1, когда Инвесторы предоставят Эмитенту 
сумму, равную инвестициям в основной капитал в размере RM 752,236,660. 

2. Затем Эмитент выпускает для Инвесторов Сукук Мудараба в 
качестве подтверждения инвестиций Инвесторов в размере 
RM 752,236,660. 

3a. После получения Эмитентом капитальных инвестиций от 
Инвесторов на основании Сукук Мудараба, Эмитент заключает Дого-
вор купли-продажи актива с SILK для приобретения Активов Иджара 
по согласованной закупочной цене. 

3b. Затем Эмитент заключает Контракт Иджара для сдачи в 
аренду Активов Иджара SILK в обмен на периодические арендные 
платежи Иджара. 

3c. Параллельно с Контрактом Иджара Эмитент должен исполь-
зовать часть доходов от Сукук Мудараба для заключения с SILK со-
глашения Мудараба 2, согласно которому Эмитент предоставит капи-
тальные инвестиции для бизнеса SILK. Прибыль, полученная от бизне-
са, т.е. автоматический сбор, распределяется между Эмитентом (вы-
ступающим в качестве Раббуль Маль 2) и SILK (выступающей в каче-
стве Мудариба 2) исходя из Схемы распределения. 

4. Прибыль, полученная SILK от продажи Активов Иджара, и 
капитальные инвестиции, полученные на основании договора Мудара-
ба 2, используются для полного и окончательного расчета с сущест-
вующими владельцами BaIDS. 

Отличительные особенности: 

1. Эмитент, «Manfaat Tetap Sdn Bhd» («Manfaat Tetap»), пред-
ставляет собой Компанию специального назначения (SPV), принадле-
жащую компании «System Lingkaran Lebuhraya Kajang Sdn Bhd» (SILK). 

2. «Manfaat Tetap» выступает в качестве Мудариба 1 (для Муда-
раба 1) и Раббуль Маль 2 (для Мудараба 2) и Арендодателем (для кон-
тракта Иджара) в рамках Мудараба Сукук. 

3. Мудараба Сукук, выпущенный на основании Мудараба 1, не 
предназначен для передачи или продажи. 

4. «Manfaat Tetap» использует капитал, полученный от Раббуль 
Маль (на основании Мудараба 1), для приобретения активов Иджара у 
SILK и инвестирования в SILK на основании Мудараба 2. 

5. Контракт Иджара заключается между «Manfaat Tetap» и SILK. 

6. На основании Мудараба 2 прибыль распределяется между 
«Manfaat Tetap» и Инвесторами исходя из предварительно согласован-
ного соотношения. В соответствии с положениями контракта Иджара, 
SILK будет выплачивать «Manfaat Tetap» фиксированную ренту два 
раза в год. Впоследствии «Manfaat Tetap» распределит ренту между 
Инвесторами. 
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6. Роль аудитора в исламских финансах 

Расширение и рост исламской финансовой индустрии в междуна-

родном экономическом пространстве, наблюдаемый в течение послед-

них лет, и востребованность исламских финансовых продуктов и услуг в 

современной бизнес-среде определяет актуальность исследования раз-

личных элементов системы экономических взаимоотношений, постро-

енных на принципах Шариата. Ввиду различий базисных принципов 

традиционного и исламского финансирования, меняются роли, обязан-

ности и зона ответственности субъектов экономических отношений. 

В настоящее время ощущается острая нехватка специалистов, 

которые бы на высоком уровне разбирались как в традиционных, так и 

исламских финансах и которые позволяли бы обеспечить квалифици-

рованное сопровождение сделок с целью уменьшения их риска. Эти 

факторы подталкивают к изучению теоретических и методологических 

основ исламского аудита как важной и неотъемлемой части исламской 

деловой среды. Статья посвящена роли аудитора в исламских финан-

сах: рассматриваются основополагающие правила, на которых базиру-

ется аудит в исламских финансах и их воздействие на трансформацию 

и определение роли аудитора в сравнении с системой традиционного 

аудита; раскрываются направления проверок, обязанности, ответствен-

ность и особенности работы исламского аудитора. 

Основополагающие принципы исламских финансов 

В основе исламского аудита лежат законы и религиозные принци-

пы Шариата, обязательные к соблюдению. Исламское право налагает за-

прет на следующую деятельность в экономической и финансовой сфере: 

1. Ростовщичество («риба», что буквально переводится как 

«рост», «лихва», «прибавка»): запрещено взимание ссудного процента 

с долга, т.е. любой дополнительной выплаты к ссудному займу. Это 

означает, что в исламских финансах деньги не могут выступать в каче-

стве товара, соответственно, отсутствуют понятия кредита, депозита с 

фиксированным процентом, традиционных облигаций; кредитор в ис-

ламских финансах является инвестором.  

2. Сделки с повышенным риском, в частности, любые спекуля-

тивные операции («гарар» – «опасность», «неопределенность»): запрет 

на неоправданный, намеренный или чрезмерный риск, выходящий за 

пределы необходимости, т.е. сделки, характеризующиеся излишней 

неопределенностью в отношении предмета договора и его существен-

ных условий. Соответственно, принципами Шариата запрещено ис-
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пользование производных финансовых инструментов (форвардных и 

фьючерсных контрактов, свопов и др.). 

3. Азартные игры и любые сделки, потенциальная прибыль от 

которых сопряжена со случайным стечением обстоятельств («май-

сир» – «азарт», «азартная игра»): налагается запрет на сделки пари, 

традиционное страховые продукты. 

4. Финансирование и осуществление операций, связанных с про-

изводством и торговлей товарами и предоставлением услуг, запрещен-

ных Исламом («харам» – «запретное»): свининой, алкоголем, табаком, 

оружием, а также с распространением порнографии, развитием секс-

индустрии, игорного бизнеса и т.д.  

5. Продажа долга за долг («бай ал-Кали би ал-Кали»). 

Перечисленные выше запреты определяют принципы ведения 

исламской финансовой деятельности: во-первых, доход нельзя зарабо-

тать иначе как путем инвестиций в торговлю и производство или при-

нятия части риска (приращение капитала не может происходить в сфе-

ре денежного обращения); во-вторых, деловые отношения строятся 

исключительно на принципах партнерства и справедливого разделения 

рисков и прибыли между владельцем бизнеса и инвестором (как след-

ствие, запрет фиксированных ставок: прибыль должна зависеть от ре-

зультатов деятельности); в-третьих, исламские ценные бумаги должны 

обеспечиваться активами; в-четвертых, любой контракт должен быть 

заключен на взаимовыгодных условиях, сводить к минимуму возни-

кающую информационную асимметрию, а исполнение договорных 

обязательств является важнейшей обязанностью сторон сделки; в-

пятых «все участники экономической деятельности должны руково-

дствоваться моральными ценностями, стремиться к максимально спра-

ведливому использованию человеческих и материальных ресурсов, 

соблюдать человеческое достоинство и уважение к труду»3. 

Необходимо отметить, что рассмотренные особенности ислам-

ского финансирования служат причиной возникновения исламских 

финансовых инструментов, отличающихся от классических, и изменя-

ют традиционную систему взаимоотношений между инвесторами и 

собственниками компании, трансформируют саму бизнес-модель. Все 

эти обстоятельства повышают роль аудитора в исламских финансах, 

налагая на него дополнительные функции и обязательства. 

                                                 
3 Азарян В. К. Становление и развитие системы исламских финансов: автореферат дис. ... 
кандидата экономических наук: 08.00.14 / Азарян Виктор Каренович; [Место защиты: Рос. 
ун-т дружбы народов]. – Москва, 2013. – 24 с. 
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Роль исламского аудитора 
1. Обязанности аудитора перед внешними инвесторами. От-

ветственность аудитора перед внешними инвесторами обусловлена 

исламской концепцией взаимоотношений инвесторов, хозяев бизнеса, 

руководства и формой заключения сделки между ними. Как уже было 

отмечено ранее, в исламской модели предприятиям недоступно финан-

сирование, выдаваемое на условиях ссудного процента. Однако собст-

венного капитала хватает далеко не всегда. В связи с этим, в исламских 

финансах используются сделки, заключенные на условиях партнерства 

(«шарика» или «ширка»). Если абстрагироваться от рассмотрения ин-

струментов точечного и краткосрочного финансирования, то наиболее 

распространены два вида договора: 

«Мудараба» – договор партнерства в получении прибыли (или 

разделении убытков), на основе которого одна сторона – владелец из-

быточной ликвидности («рабб ал-мал») предоставляет капитал, а дру-

гая сторона («мудариб») предоставляет свои предпринимательские 

способности (труд, опыт) для управления капиталом. Инвестор при 

этом не имеет права требовать обеспечение займа или иное подтвер-

ждение платежеспособности заемщика. Другой разновидностью парт-

нерской сделки по финансированию бизнеса является «мушарака» (в 

пер. «разделение», «доля») – договор партнерства между двумя и более 

сторонами об объединении активов или совместном участии в финан-

сировании какого-либо проекта в заранее оговоренных пропорциях на 

условиях права получения оговоренной доли прибыли (или распреде-

ления убытков). Управление финансами при заключении такого дого-

вора осуществляется коллективно или выбирается управляющий: дого-

вор может быть заключен на гибких условиях. 

Если в рамках капиталистической модели кредитор защищен фик-

сированной ставкой процента, которая гарантирует ему определенный 

доход даже в случае неудачной деятельности заемщика, то в исламской 

концепции инвестор, распределяющий на себя часть рисков, нуждается в 

дополнительном подтверждении достоверности заявленной руково-

дством прибыли компании. При принятии решения о предоставлении 

капитала инвестором этот этап является ключевым и осуществляется 

путем проверки аудитором и вынесения им итогового заключения.  

Важно понимать, что прибыльность или убыточность предпри-

ятия не определяется однозначно. Результирующие показатели зависят 

от целого ряды выбранных метрик: методик оценки амортизации мате-

риальных и нематериальных активов, определения оценочной стоимости 

складских запасов, доли отчислений прибыли в резервный фонд, меха-
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низм списания дебиторской задолженности, размер дивидендов и т. д. В 

капиталистической концепции вопросами расчетов занимается руково-

дство компании, а от аудитора требуется только проверка достоверности 

произведенных операций. Размер прибыли (или убытков), таким обра-

зом, может быть определен на усмотрение руководства фирмы. 

В традиционной модели финансирования заемщик обязан платить 

фиксированную стоимость за использование средств кредитора; гаран-

тия платѐжеспособности заемщика при этом обеспечивается различными 

способами. При исламском механизме финансирования инвестор полу-

чает свою долю в прибыли компании, в случае неудачи – несет убытки. 

Если на этапе получения средств заемщику выгодно завышать показа-

тель прибыли, чтобы компания выглядела привлекательным вложением 

в глазах инвестора, то в ходе своей дальнейшей деятельности возникает 

опасность морального риска, который может быть выражен в занижении 

прибыли с намерением оставить большую часть себе.  

Внешним механизмом, защищающим инвестора от оппортуни-

стического поведения руководства предприятия, являются правила и 

нормы Ислама, которыми обязана руководствоваться компания. Внут-

ренним механизмом – аудиторский мониторинг и заключение аудито-

ра. В исламской концепции на этапе рассмотрения инвестиционной 

заявки и на этапе расчетов с инвестором аудитор должен уделить до-

полнительное внимание определению достоверности прибыли (убыт-

ка), используя в этих целях специально установленные стандарты, раз-

работанные с учетом особенностей отрасли торговли или промышлен-

ности. При этом, аудитор вправе использовать методики, отличные от 

тех, которые используются руководством компании. 

Таким образом, основной ролью исламского аудитора является 

деятельность по защите интересов внешнего инвестора, выражающаяся 

в том, что он осуществляет проверку и предоставляет инвестору неза-

висимое заключение (взгляд со стороны) о размере прибыли и убытков 

компании как до подписания договора о инвестировании, так и в ходе 

его реализации.  

2. Оценка качества управления компанией. 

Поскольку у инвестора отсутствуют гарантии возврата средств в 

виде процентов, как это приято в классической модели кредитования, 

то он должен убедиться в том, что его ресурсами распорядятся эффек-

тивно и в соответствии с его ожиданиями, предусмотрев возможные 

риски неэффективного управления или ненадлежащего использования. 

По этой причине инвесторам на этапе принятия решения о предостав-

лении средств может понадобиться независимое заключение об управ-
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лении ресурсами, эффективности деятельности и отлаженности бизнес-

процессов компании.  

В традиционной концепции такими вопросами обычно занимает-

ся внутренняя служба контроля, руководствуясь принятыми в компа-

нии правилами корпоративного управления. В исламском финансиро-

вании такая обязанность возложена в том числе и на аудитора, осуще-

ствляющего проверку в интересах инвестора. Оценка качества управ-

ления при этом осуществляется как исходя из общепринятой практики 

менеджмента, так и на предмет соответствия принципам Шариата.  

Важно отметить, что, к примеру, исламский финансовый инст-

румент «мудараба» не подразумевают вмешательства инвестора в опе-

ративное управление делами компании. Однако, согласно условиям 

сделки, предприниматель не имеет права направлять полученные сред-

ства на реализацию проектов, не оговоренных в соглашении, не имеет 

права привлекать дополнительные сторонние ресурсы, и несет матери-

альную ответственность за неэффективное распоряжение капиталом в 

том случае, если его халатность и очевидные или намеренные ошибки 

в управлении будут доказаны. 

3. Соответствие деятельности компании принципам Шариата. 
Если рассматривать традиционную концепцию инвестирования в 

целом, то для инвестора решающее значение имеют доходы, получае-

мые компанией. Вместе с тем, некоторые западные инвесторы и ком-

пании придерживаются принципов «этичного инвестирования», когда 

помимо чисто экономических аспектов учитывается репутация компа-

нии и соответствие еѐ деятельности концепции корпоративной соци-

альной ответственности. 

В концепции исламского финансирования деятельность компа-

нии должна строго соответствовать принципам и законам Шариата. 

Соответственно, помимо проверки финансовых и управленческих ас-

пектов, роль исламского аудитора заключается в независимой проверке 

влияния компании и еѐ продуктов или услуг на общину и общество. 

Социально-экономические ценности исламского финансирования 

должны включать «исхан» – принцип искреннего, старательного и от-

ветственного совершения предписаний Аллаха, основанный на знании, 

что Он видит и слышит обо всем происходящем в мире.  

В ходе осуществления проверки исламский аудитор должен уделить 

особое внимание проверке соблюдения следующих шариатских норм: 

1) Ислам запрещает изменять состав, пропорции или формулу 

продуктов питания, не уведомив об этом покупателя продукции; нельзя 

снижать качество товаров с целью удешевления производства. «Пол-
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ностью соблюдайте меру и (правильно устанавливайте) весы [не обве-

шивайте] и не снижайте (по несправедливости) людям (стоимость) их 

вещей (при покупке представляя товар худшим)» (Коран, Абу Адель – 

7:85); 

2) Ислам запрещает злоупотребления при торговле, касающиеся 

искажения весов и размеров товара («татфиф»). «Горе обвешиваю-

щим, которые хотят получить сполна, когда люди отмеривают им, а 

когда сами мерят или взвешивают для других, то наносят им урон» 

(Коран, 83:1-3). Соблюдение этого принципа должно выражаться в 

указании на упаковке достоверного и чистого веса и размера товара; 

3) Коммерческой фирмой должно строго соблюдаться исполне-

ние обязательств по договорам и контрактам, заключѐнным с государ-

ством, партнерами, заказчиками, поставщиками, должниками, клиен-

тами и т. д. «О, вы, которые уверовали! Выполняйте все договоры, обе-

ты и обещания между вами и Аллахом, а также законные договоры 

между вами и другими людьми, честно соблюдайте все свои обязатель-

ства» (Коран, Аль-Мунтахаб – 5:1); 

4) Законами Шариата запрещается оптовая покупка какого-либо 

жизненно необходимого товара (накопление запасов), приводящая к 

дефициту на рынке, с целью его продажи через некоторое время по 

более высокой цене («ихтикар»). Можно констатировать, что факти-

чески запрещается монополизм. «Не станет заниматься скупкой никто, 

кроме грешника» (имам Муслим). В исламском праве «ихтикар» рас-

ценивается как порицаемое и богопротивное деяние («макрух»); 

5) Руководитель компании должен гарантировать исключение 

обмана («khiyanah») в предоставлении бухгалтерской отчетности, на-

логовых платежах и страховых исках; отказаться от проведения тене-

вых операций и присвоения имущества; 

6) Осуждается расточительство («исраф»). Перечисляя качества 

истинных мусульман, Аллах в Священном Коране говорит: «[Это те] 

кто, если тратят [свои средства и возможности, время и силы] на бла-

годеяния, то не расточительны и не скупы, они находят [золотую] се-

редину между первым и вторым [умеренны и постоянны в благом, где 

нужно – щедры]» (Коран, 25:67). Фирма должна экономно подходить к 

расходованию ресурсов, выполняя нормативы, установленные в дан-

ной отрасли и рекомендованные государственными органами и про-

фессиональными организациями. В том числе, не должны произво-

диться излишние объемы трат ресурсов на электроэнергию, убранство 

офисов, кабинетов и т.д. 
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Помимо перечисленных направлений проверок, аудиторам сле-

дует удостовериться, что организация не принимает участие в спекуля-

тивных сделках и не представляет выделенные средства кому-либо под 

ссудный процент («риба»). Нормами Ислама не допускается сокрытие 

какой-либо информации о товаре (стоимости, качества), чрезмерное 

расхваливание товара (например, навязчивая, недостоверная реклама). 

Отдельным пунктом проверки аудитора может стать правиль-

ность расчетов и объемов выплат «закят» – обязательный исламский 

ежегодный налог. «Закаят» может быть оплачен в специальный обще-

ственный фонд, или же компания должна сообщить о надлежащем рас-

ходовании этих средств в соответствии с предписаниями Аллаха. «По-

жертвования предназначены для неимущих и бедных, для тех, кто за-

нимается их сбором и распределением, и для тех, чьи сердца хотят за-

воевать, для выкупа рабов, для должников, для расходов на пути Алла-

ха и для путников (который остался без средств продолжать путь)» 

(Коран, 9:60). 

Итоговый отчет, подготовленный исламским аудитором, должен 

включать в себя: (1) спецификацию целей и масштабов проводимой 

проверки; (2) соблюдение стандартов аудита; (3) соблюдение стандар-

тов Шариата; (4) основные замечания и ошибки; (5) основные реко-

мендации; (6) дату отчета; (7) подпись аудитора.  
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Заключение 

Рост количества исламских банков и их активов в последние го-

ды наглядно демонстрирует спрос со стороны населения мусульман-

ских стран, готовых инвестировать денежные средства в финансовые 

институты, ведущих свою деятельность и действующих в соответствии 

с законами шариата. Население мусульманских стран: Саудовской 

Аравии, Объединенных Арабских Эмиратов, Ирана, Судана, Йемена, 

Кувейта, Катара, Бангладеш и пр., выражает заинтересованность в по-

лучении банковских услуг от исламских финансовых институтов, ра-

ботающих по законам шариата. В странах-экспортерах нефти имеется 

большой объем накоплений и сбережений, которые могут быть исполь-

зованы для инвестиций в инфраструктурные объекты экономики через 

исламские банки.  

Исламские банки, их активы и количество проводимых ими бан-

ковских операций растут быстрыми темпами, а предоставляемые ис-

ламскими банками продукты и услуги традиционно пользуются спро-

сом у клиентов – физических лиц и клиентов – юридических лиц: ма-

лых и средних предприятий мусульманских стран, а также западных 

стран, где проживают мусульманские диаспоры. 

Исламские банки осуществляют свою деятельность в таких на-

правлениях финансирования, как рынки капитала, страхование, госу-

дарственные суверенные облигации (сукук), лизинг, микрофинансиро-

вание и инвестиционные фонды, сфера деятельности исламских банков 

постоянно расширяется. В связи с распределением рисков между инве-

сторами, банками и эмитентами, спрос на банковские продукты и услу-

ги растет, также возрастает эффективность управления активами. 

Население и предприятия таких стран, как Иордания, Саудовская 

Аравия, Пакистан, Тунис, Ливан, Марокко, Египет, Ирак, Йемен и пр., 

традиционно воздерживаются от получения услуг обычных банков, но 

готовы инвестировать денежные средства по религиозным соображе-

ниям через исламские кредитные учреждения, следовательно, имеется 

большой потенциал неиспользованных финансовых ресурсов. 

Несмотря на то, что исламские банки предлагают продукты и ус-

луги в соответствии с нормами шариата, отвечающие потребностям 

клиентов-мусульман, сама банковская система еще слабо урегулирова-

на, исламские банки ведут свою деятельность по-разному, нет систем-

ности в деловой практике. 

Исламские банки предлагают практически такой же традицион-

ный набор банковских продуктов и услуг, как и обычные банки, это и 
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депозиты, и ценные бумаги, и инвестиционные проекты и пр., отличия 

заключаются в типах и концентрации финансирования, в религиозных, 

экономических, социальных и культурных факторах. При открытии ча-

стных предприятий, клиенты, также как и в западных странах, обязаны 

предоставить в банк бизнес-план или технико-экономическое обоснова-

ние для получения финансирования инвестиционного проекта. 

Различия между исламской финансовой системой и традицион-

ной финансовой системой проявляются в предоставлении банковских 

услуг, основанных на исламских законах и этических принципах, что 

означает поддержание эффективности экономических субъектов в их 

деятельности; исламские банки при проведении финансовых операций 

обязаны разделять риски и прибыль с инвесторами, при этом инвесто-

ры вправе предъявлять права требования к базовым активам, т.к. бан-

ковские операции обеспечены этими активами.  

В исламских банках запрещено взимать и выплачивать процен-

ты, так, например: запрещена деятельность, связанная с получением 

процентов при обмене валюты; деятельность, связанная с короткими 

продажами ценных бумаг и пр. подобная деятельность, которая счита-

ется безнравственной. 

При сравнении исламской банковской системы с западной моде-

лью ведения бизнеса, аналитики приходят к выводу, что исламская фи-

нансовая система опирается на религиозные основы ислама, справед-

ливого распределения средств, направлена на оказание содействия на-

селению и предприятиям. 

Исламские банки нацелены на предоставление удобных и совре-

менных сервисов клиентам, на создание партнерских отношений с кли-

ентами, на развитие инвестиционных проектов, при этом традицион-

ные способы предоставления кредитов запрещены, т.к. ислам запреща-

ет ростовщическую деятельность.  

Исламские банки не уступают западным кредитным организаци-

ям в спектре современных банковских продуктов и услуг, основанных 

на принципах и нормах ислама как приносящих пользу обществу, ока-

зывающих содействие реальной предпринимательской деятельности и 

традиционно пользующихся успехом у мусульманского населения. 
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Словарь исламских 
экономических терминов 

Аакила (Aaqilah) – Взаимопомощь, которая представляет собой 

договоренность о взаимопомощи или возмещении убытков; применя-

лась некоторыми племенами во времена Пророка Мухаммеда (ме). Это 

основополагающая доктрина, на базе которой были разработаны прин-

ципы исламской страховой деятельности, известной как Такафул. 

Аахира (Aakhira) – Жизнь после смерти. 

Авкаф (Awqaf) – Множественное число Вакф, означает доверие. 

Аджр (Ajr) – Выплата или компенсация, такая как комиссия, 

вознаграждение или заработная плата, которая выплачивается за ока-

зание услуги. 

Аджр-ун-карим (Ajr-un-kareem) – Щедрая награда. 

Адл (Adl) – Общее понятие, которое передает значение справед-

ливости, равенства и правосудия. 

Айн (Ayn) – Денежное богатство. Материальный (физический) 

актив. Также относится к валюте или наличным. Aйн часто противо-

поставляется Дайн. 

Акд (Aqd) – Контракт, соглашение, обязательство. Синоним сло-

ва «контракт» в современном праве. 

Акд Гхаир Лазим (Aqd Ghair Lazim) – Контракт, который преду-

сматривает одностороннее право одной из сторон расторгнуть его без 

согласия других сторон. 

Акд Лазим (Aqd Lazim) – Контракт, согласно которому ни одна 

из сторон не имеет одностороннего права расторгнуть его без согласия 

других сторон. 

Акд-аль-Бай (Aqd-al-Bay) – Контракт продажи. 

Акд-аль-Кард (Aqd-al-Qard) – Контракт на получение займа. 

Также известен как Кард. 

Акд-аль-Муавада (Aqd-al-Muawadah) – Контракт обмена, со-

гласно которому предусмотрено вознаграждение в обмен на получен-

ные товары или услуги. 

Акида (Aqidah) – Убеждение, вера. 

Акила (Aqilah) – Родственники или лица, которые разделяют 

между собой ответственность. 

Акл (Aql) – Интеллект. 

Активы (Assets) – Любой объект, имеющий ценность (движи-

мый или недвижимый) любой интерес в движимом или недвижимом 

имуществе, которое может быть изъято в счет оплаты долга. 
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Алим (Alim) – Знающий. 

Аллах (Allah) – Имя Господа в Исламе. Используется арабогово-

рящими сторонниками авраамической религии, в том числе христиа-

нами и евреями. Концепция Аллаха заключается в том, что Аллах яв-

ляется единственным высшим созданием, всемогущим и всезнающим 

Создателем, Кормильцем, Управляющим и Судьей вселенной. В араб-

ском языке отсутствуют формы множественного числа, мужского или 

женского рода для данного слова. Оно означает Единственного Истин-

ного Господа, Всемогущего Создателя, который не является ни муж-

чиной, ни женщиной. Ислам делает особый акцент на концептуализа-

ции Господа в качестве безоговорочно единственного создателя (тау-

хид). Господь уникален (вахид) и неотъемлемо единственный (ахад), 

милосердный и всемогущий. Ислам учит, что Аллах является тем же 

Господом, которому поклоняются члены других авраамических рели-

гий, таких как христианство и иудаизм. 

Aль-Вакала аль Мутлака (Al-Wakala al Mutlaqa) – Абсолютная 

доверенность. 

Aль-Гхурм биль Гхурм (Al-Ghurm bil Ghunm) – Принцип, кото-

рый заключается в том, что лицо имеет право на получение прибыли, 

только если принимает на себя ответственность за убытки. Получение 

прибыли является законным только в случае разделения рисков и уча-

стия в экономической деятельности. Он является основой договоров 

Ширка (партнерство) о распределении прибыли. 

Aль-Сар-аль-Aдл (Al-Sar-al-Adl) – Справедливая цена. 

Aль-харадж бил даман (Al-kharaj bil daman) – Условие об уча-

стии в распределении риска; лицо вправе получать прибыль, только 

если оно готово принять на себя коммерческие риски. Принцип ислам-

ского права, который состоит в том, что лицо имеет право на получе-

ние прибыли или дохода (аль-харадж), только если оно принимает на 

себя ответственность (даман) за что-либо, например, за актив, а лицо, 

которое не берет на себя никакой ответственности, не имеет права на 

получение дохода. 

Альтернативные издержки (Opportunity Cost) – Потенциальная 

выгода, которая была утрачена в результате отказа от лучшего (оптималь-

ного с финансовой точки зрения) альтернативного варианта действий. 

Амана (Amanah) – Буквально означает «доверие»: надежность, 

авторитетность, верность, честность. Технически – важная ценность 

исламского общества, применяемая в совместных делах; также отно-

сится к доверительным вкладам. Лицо может распоряжаться имущест-

вом от имени другого лица на доверительных началах, при этом такое 
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лицо не несет ответственности за какие-либо убытки, за исключением 

ответственности на ненадлежащее исполнение своих обязательств. В 

широком смысле, термин также может использоваться для описания 

различных видов финансовой или коммерческой деятельности, таких 

как прием депозитов, ответственное хранение или товары, присланные 

на консигнацию. В качестве Амана рассматриваются депозиты по те-

кущим счетам (обычно беспроцентные), размещенные в исламских 

банках. Если банку передаются полномочия по использованию средств 

с текущих счетов для их инвестирования в свои операции, Амана 

трансформируется в ссуду, предоставленную вкладчиком банку, и банк 

обязан выплатить всю сумму на текущий счет, независимо от получен-

ной банком прибыли или понесенных им убытков. 

Амвал (Amwal) – Множественное число от Maл, которое дослов-

но означает собственность, включая имущество и деньги (богатство). 

Амил (Amil) – Буквально означает «рабочий». Лицо, которое 

выполняет определенную задачу, агент. Лицо, которое имеет право на 

получение вознаграждения за выполнение задач, напр., задач мудариб 

(менеджера) по контракту мудараба или сборщик закат. Однако по 

Фикху термин также относится к действующему партнеру по контрак-

ту мудараба. Согласно такому контракту один из партнеров предостав-

ляет денежные средства, а другой (амил или мудариб) рабочую силу. 

Амин (Amin) – Лицо, которому принадлежит, доверие других 

людей; надежный. 

Арбун (Arbun) – Безвозвратный взнос или депозит, выплачивае-

мый покупателем за право приобрести товар по определенной цене в 

определенный момент в будущем; в случае реализации такого права 

указанный взнос зачитывается в стоимость цены покупки. Если поку-

патель не осуществляет покупку или отказывается от сделки по какой-

либо причине, продавец вправе воспользоваться депозитом. Также из-

вестен как Урбоун и Баи аль-Арбун. 

Ария (Ariya) – Ссуда, которая предусматривает передачу в поль-

зование товара, который не имеет аналогов, при этом плата за такое 

использование не взимается. 

Ахад (Ahad) – Единственный. По своей сути единственный 

(Господь). 

Ахкам (Ahkam) – Множественное число Хукум. 

Аят (Ayat) – Стих или абзац из Корана. 

Баи (Bai) – Продажа или контракт продажи. Часто используется 

как префикс для различных схем исламской финансовой деятельности, 

основанных на продаже, таких как Мурабаха, Истисна’а и Салам. 
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Баи аль Аманат (Bai Al Amanat) – Фидуциарная продажа, как 

мурабаха и вади'а. 

Баи аль Инха (Bai al Inhah) – Приобретение объекта за налич-

ный расчет и последующая его продажа той же стороне по более высо-

кой цене, при этом сумма второй сделки отличается таким образом, 

что, по сути, покупка и продажа объекта являются уловкой для предос-

тавления займа под процент. Приравнивается к двойной продаже, ко-

гда заемщик и кредитор продают, а затем перепродают объект между 

собой, один раз за наличный расчет, второй – по более высокой цене в 

кредит, что, по сути, является ссудой под процент. Используется неко-

торыми исламскими банками, относится к продаже клиенту активов с 

отсрочкой платежа. Впоследствии банк выкупит активы и выплатит 

клиенту наличные денежные средства. Таким образом, Баи ал Ина 

включает два соглашения; согласно первому соглашению банк продает 

установленный актив клиенту по согласованной цене, а клиент приоб-

ретает активы банка после выплаты платежей в рассрочку в течение 

согласованного периода; согласно второму соглашению банк выкупает 

те же активы у клиента по более низкой цене и после завершения вто-

рой операции банк единовременно выплачивает наличными денежны-

ми средствами сумму, равную цене, согласованной между сторонами. 

Разница в цене составляет прибыль банка, которая определяется зара-

нее. Такие операции запрещены большинством шариатских ученых, 

поскольку они аналогичны договорам о продаже и компенсационным 

соглашениям. Также известны как Баи-ал Ина или Ина. И аналогичны 

таваррук, с тем отличием, что в таваррук задействовано третье лицо в 

качестве посредника. 

Баи´ aль Mукаяза (Bai´ al Muqayaza) – Обмен товара на товар, 

называемый бартер. 

Баи´ aль Мутлак (Bai´ al Mutlaq) – Договоренность о продаже 

без возможности отмены продажи. 

Баи´ аль хияр / Kияр (Bai´ al khiyar / Kiyar) – См. Хияр. Воз-

можность отмены продажи. 

Баи Бисаман Аджил (Bai Bithaman Ajil) (ББA) – Данный вид 

контракта относится к продаже товаров с отсрочкой платежа; торговой 

сделке с отсроченным платежом. Исламские банки используют его как 

вид финансирования операций купли-продажи или отсроченных пла-

тежей за потребительские товаров. Технически такой вид финансиро-

вания основан на операциях купли-продажи. Проценты не начисляют-

ся. Оборудование или товары, необходимые клиенты, приобретает 

банк, который затем продает товары клиенту по более высокой согла-
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сованной цене; оплата осуществляется после передачи товара, и клиент 

вправе выплачивать стоимость товара в рассрочку частичными плате-

жами либо единовременным платежом в течение согласованного пе-

риода. Цена по отсроченному платежу, которая является ценой прода-

жи товаров банком, включает дополнительную прибыль банка, согла-

сованную между сторонами. Аналогично с контрактом мурабаха, но с 

отсрочкой платежа, известной как марабаха муаджал. 

Баи вафа (Bai wafa) – Обратная покупка, продажа и обратная 

продажа, контракт, согласно которому покупатель возвращает товары 

продавцу после того, как продавец выплачивает стоимость проданных 

товаров. 

Баи Му’аджал (Bai Mu’ajjal) – Буквально: продажа в кредит 

или контракт с отсрочкой платежа. Технически, схема финансирова-

ния, используемая исламскими банками. Это контракт, согласно кото-

рому продавец разрешает покупателю выплатить стоимость товара в 

будущем единоразово или несколькими платежами. Цена, установлен-

ная за товар в такой сделке, может быть равна спот-цене либо может 

быть выше/ниже спот-цены. Аналогичная концепция используется Баи 

Бисаман Аджил (ББА). 

Баитл Мал (Baitl Mal) – Казна. Также известен как Байт аль-Мал. 

Бай аль-дайн (Bay al-dayn) – Продажа долга. Исходя из позиции 

большинства оффукаха (offuqaha’), долг не может быть продан за день-

ги, за исключением продажи его номинальной стоимости, но он может 

быть продан за товары и услуги. 

Бай аль-кали бил кали (Bay al-kali bil kali) – Продажа, при ко-

торой отсрочены и доставка товара, и оплата его стоимости. Аналоги-

чен современному контракту форвардной продажи. 

Бай аль-мудаф (Bay al-mudaf) – Контракт продажи, согласно ко-

торому отсрочены и доставка товара, и оплата его стоимости – напри-

мер, современные форвардные продажи. Такие контракты запрещены 

Шариатом. 

Бай'aль aян (Bay'al ayan) – Продажа материальных объектов, 

таких как товары (в отличие от продажи услуг или прав). 

Бай-аль Ина (Bay-al Inah) – Также именуется Бай а Ина. Приоб-

ретение объекта за наличный расчет, затем его продажа той же стороне 

по более высокой цене на условиях отсроченного платежа, при этом 

продажа объекта используется в качестве уловки для предоставления 

ссуды под процент. Позже банк выкупит актив у клиента за наличный 

расчет. Аналогично Таваррук, однако в Таваррук в качестве посредни-

ка привлекается третья сторона. 
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Байт-аль-Мал (Bayt-al-Mal) – Государственная казна исламско-

го государства. 

Бай би таман аль-аджил (Bay bi thaman al-ajil) – Другой тер-

мин, используемый для Баи Му’aджал. 

Бай музаяда (Bay muzayadah) – Продажа на аукционе. 

Баланс (Balance Sheet) – Финансовый отчет, содержащий ин-

формацию об активах, обязательствах и собственном акционерном ка-

питале или чистой стоимости активов коммерческого предприятия или 

некоммерческой организации на определенный момент времени. 

Барака (Barakah) – Благословение. 

Батил (Batil) – Не имеющий юридической силы. Недействи-

тельная продажа или контракт. Контракт, который не соответствует 

условиям предложения и принятия предложения, определения предме-

та сделки, установления вознаграждение, передачи права собственно-

сти или доставки предмета сделки, либо который противоречит требо-

ваниям Шариата, например, использует риба, гарар или кимар. Также 

именуется Акд Батил и Баи Баател. Противополож.Сахи. 

Баю аль-Гарар (Bayu al-Gharar) – Торговля с риском, где слово 

«гарар» указано в значении «риск». 

Безнадежный долг (Bad Debt) – Долг, который не выплачивает-

ся, и, соответственно, не имеет ценности для кредитора. 

Вa’aд (Wa'ad) – Обещание, обязательство. Обещание, такое как 

обязательство купли-продажи в некоторых исламских финансовых 

операциях; обещание купить или продать определенные товары в оп-

ределенном количестве в определенный момент в будущем по опреде-

ленной цене. 

Вада (Wadah) – Обещание, которое не создает договорных прав 

и обязательств, может иметь обязательный и необязательный характер. 

Ваджиб (Wajib) – Обязательный, принудительный, обязывающий. 

Вадиа (Wadia) – Хранение товаров со скидкой от первоначаль-

ной цены. Исламский банк выступает в качестве владельца и довери-

тельного собственника средств вкладчиков и гарантирует возврат всей 

суммы депозита или его части, по требованию вкладчика. 

Вадиа (Wadiah) – Ответственное хранение. Буквально: хранение. 

В исламской банковской деятельности вадиа относится к имуществу на 

хранении, приему денежных средств на ответственное хранение со-

гласно концепции Шариата, по которой они будут выплачены. Ислам-

ские банки используют концепцию Вадиа (и Амана) для приема депо-

зитов от клиентов. Банк выступает в качестве владельца и доверитель-

ного собственника средств и принимает на себя ответственность и обя-
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зательство по хранению таких средств, при этом гарантируя возврат 

всей суммы депозита или ее части по требованию вкладчика. Банк 

вправе по своему усмотрению и при определенных обстоятельствах 

вознаградить клиента в форме Хиба в качестве благодарности за хра-

нение средств в банке. Также применяется Аль Вадиа и Вадиа. 

Вакала (Wakalah) – Посредничество. Договор о посредничестве, 

согласно которому одна сторона назначает другую сторону для выпол-

нения определенной задачи от своего лица, обычно за установленное 

вознаграждение. Представительские услуги без установленного возна-

граждения не могут рассматриваться в качестве безотзывного обяза-

тельства, поэтому агент имеет право на прекращение представитель-

ских отношений в любое время. Может быть заменяющим или незаме-

няющим. Банк вправе взимать комиссионные или предоставлять опре-

деленные услуги своим клиентам; банк также может выплачивать воз-

награждение за выполнение деятельности от имени банка, например, 

агенту, который должен организовать доставку товаров или инвестиро-

вать средства банка. Также именуется Aль-вакала. 

Вакала бил аджр (Wakalah bil ajr) – То же, что и Вакала. 

Вакала Хасса (Wakalah Khassah) – Специальное посредничество. 

Вакалатул Истисмар / Иджарату Алшкас (Wakalatul Istismar 

/ Ijaratu Alshkas) – Посреднические услуги по управлению средствами, 

предоставляемые в обмен на установленное вознаграждение, незави-

симо от прибыли или убытков соответствующего портфеля. 

Вакил (Wakil) – В контракте вакала представитель (агент), кото-

рый действует от имени принципала/инвестора. 

Вакф (Waqf) – Буквально: задержание, заключение или запрет. 

Технически присвоение или арест имущества с целью предотвращения 

реализации имущественных прав в отношении такого имущества. Це-

левой вклад в благотворительный фонд в значении удержания опреде-

ленного имущества для ограниченного использования в определенных 

благотворительных целях и запрет какого-либо использования или 

распоряжения таким имуществом в нарушение такой установленной 

цели. Данное определение согласовано с бессрочностью вакф, т.e. оно 

применяется к непортящемуся имуществу, выгоду от которого можно 

получить и без потребления самого имущества. Поэтому вакф широко 

применяется к земле и строениям. Имущество вакф не может быть 

продано, унаследовано или даровано кому-либо. Существует три ос-

новных вида Вакф в исламском праве: религиозный вакф, филантропи-

ческий вакф и семейный вакф. 

Вали (Wali) – Опекун. 
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Васият (Wasiyyat) – Завещание. Наследство. 

Вахид (Wahid) – Единство Господа. Арабский термин, обозна-

чающий доктрину Исключительности (Господа). Ислам рассматривает 

Господа (Аллаха), как Единственного (вахид) и Уникального (ахад). 

Временное финансирование (Interim Financing) – Краткосроч-

ная ссуда, предназначенная для временного финансирования до того, 

как станут доступны источники постоянного финансирования. 

Габан (Ghaban) – Присвоение чужих средств или обман в отно-

шении характеристик товара и его цены. 

Габан-и-Фахиш (Ghaban-e-Fahish) – Чрезмерная прибыль, по-

лученная путем обмана, завышенная цена. 

Гарам (Garam) – Убыток, ущерб, как в Такафул. 

Гарантии (Warranties) – Заявление, подтверждающее истину 

определенных заявлений. Например, заемщик может гарантировать 

свой статус корпорации, заключение соглашения на законных основа-

ниях и достоверность предоставленных банку финансовых отчетов. 

Гарантированная ссуда (Guaranteed Loan) – Обещание пога-

сить задолженность или выполнить другое обязательство в случае его 

невыполнения другим лицом. Когда третье лицо выступает гарантом 

ссуды, оно обещает выплатить долг в случае невыполнения заемщиком 

своих обязательств. 

Гарар (Gharar) (1) – Буквально: неопределенность, опасность, 

вероятность или риск. Технически, продажа вещи, которой нет в нали-

чии; или продажа вещи, последствия использования которой неизвест-

ны; или продажа, связанная с риском или опасностью того, что лицо не 

знает о результате сделки, произойдет она или нет, как например рыба 

в воде или птица в воздухе. Это обмен, при котором одна или несколь-

ко сторон могут быть обмануты по причине незнания о непосредствен-

ном объекте обмена. Таким образом, он относится к элементу абсо-

лютной или чрезмерной неопределенности в какой-либо деятельности 

или контракте. Азартные игры (гимар) являются формой гарар, по-

скольку в них неизвестен результат игры (гарар является одним из ос-

новных запретов в исламской финансовой деятельностью, наравне с 

риба и майсир). Школа исламского права Ханафи определяет гарар как 

«что-либо с неизвестными последствиями.» Школа Шафи’и определяет 

гарар как « что-либо с неизвестными последствиями и характеристи-

ками» или «что-либо, что допускает две возможности, одна из которых 

менее желательна.» Школа Ханбали определяет как «что-либо с неоп-

ределенными последствиями» или «что-либо, что может быть не дос-

тавлено, независимо от его наличия.» Ибн Хазн из школы Занини пи-
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сал «Гарар – это когда покупатель не знает, что он купил, а продавец 

не знает, что он продал. 

Гарар (Gharar) (2) – Основа Гарар заключается в обмане; обмен, 

при котором одна или несколько сторон могут быть обмануты по при-

чине незнания о непосредственном объекте обмена. Он также относит-

ся к двусмысленности, присутствующей в договорных отношениях 

относительно вознаграждения и условий контракта, которые могут 

привести к возникновению спора. Гарар бывает трех видов: Гарар Фа-

хиш (чрезмерный показатель, по сравнению с обычным Гарар), кото-

рый лишает сделку юридической силы, Гарар Ясир (незначительный), 

который является допустимым, и Гарар Мутавассит (умеренный), ко-

торый находится между двумя другими категориями. Любая сделка 

может быть отнесена к запрещенным видам деятельности по причине 

чрезмерного гарар. В целом, это запрещает продажу товаров или услуг, 

которые продавец не в состоянии доставить или оказать, либо заклю-

чение контракта, исполнение которого зависит от неизвестного собы-

тия. В силу неопределенности и связанного риска он делает сделку по-

хожей на азартные игры. Запрет Гарар часто используется в качестве 

основания для критики традиционных финансовых операций, таких 

как продажа ценных бумаг без покрытия, спекулятивные операции и 

производные финансовые инструменты. 

Гарар (Gharar) (3) – «Обман по причине незнания одной или не-

скольких сторон контракта. Азартные игры – это форма гарар, по-

скольку игрок не знает о результатах игры. Гарар может иметь различ-

ные формы, все из которых запрещены. Ниже приведены некоторые 

примеры: 

* продажа товаров, которые продавец не в состоянии доставить 

* продажа известных или неизвестных товаров по неизвестной 

цене, напр., продажа содержания запечатанной коробки 

* продажа товаров без надлежащего описания, напр., продажа 

одежды без указанного размера 

* продажа товаров без указания цены, напр., продажа по 

'сегодняшней цене' 

* заключение контракта, исполнение которого зависит от неиз-

вестного события, напр., «когда приедет мой друг», если не указано 

время приезда 

* продажа товаров на основе неправильного описания 

* продажа товаров без предоставления покупателю возможности 

надлежащего осмотра товаров.» 
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Гарар (Gharar) (4) – «Неопределенность контракта обмена отно-

сительно существования предмета контракта, а также его характеристик, 

количества и качества. Он также относится к двусмысленности, присут-

ствующей в договорных отношениях относительно вознаграждения и 

условий контракта. Такая двусмысленность может лишить большинство 

контрактов юридической силы. Основа Гарар заключается в обмане; об-

мен, при котором существует элемент обмана по причине незнания о 

товарах, цене или по причине ложного описания товаров. Таким обра-

зом, одна или несколько сторон могут быть обмануты по причине незна-

ния о непосредственном объекте обмена. Азартные игры являются фор-

мой гарар, поскольку в них неизвестен результат игры. Спекулятивные 

операции, связанные с риском, в торговле, которые предусматривают 

инвестиции активов, навыков и труда, не считаются аналогичными 

азартным играм. Поскольку покупатель участвует в сделке, цель которой 

заключается в получении прибыли посредством торговли, а не неправо-

мерного присвоения имущества других лиц. Запрет гарар часто исполь-

зуется в качестве основания для критики традиционных финансовых 

операций, таких как продажа ценных бумаг без покрытия, спекулятив-

ные операции и производные финансовые инструменты.» 

Гарар-фи-аль-Аджал (Gharar-fi-al-Ajal) – Неопределенность в 

отношении срок поставки. 

Гарар-фи-аль-Микдар (Gharar-fi-al-Miqdar) – Неопределен-

ность в отношении количества товаров. 

Гарар-фи-аль-Таслим (Gharar-fi-al-Taslim) – Неопределенность 

в отношении поставки товаров. 

Гарар-фил-Сифа (Gharar-fil-Sifah) – Неопределенность в отно-

шении характеристик товара. 

Гарар Ясир (Gharar Yasir) – Незначительный показатель гарар, 

который неизбежен. 

Гарим (Gharim) – Должник, который не располагает средствами 

для погашения своего долга. Согласно юристам Ханифи, гарим – это лицо, 

средства которого после погашения долга, не будут равны нисаб. Юристы 

Шафи и Малики разделяют гарим на два типа: 1) лица, которые приобре-

ли долг в свою пользу, и 2) лица, которые приобрели долг в пользу других 

лиц. Гаримун (мн.ч. гарим) являются одной из восьми групп, упомянутых 

в Коране в качестве законных получателей средств Закат. 

Гош (Ghosh) – Кровная вражда, как в Такафул. 

Да'вa (Da'wah) – Претензия, как в Такафул. 

Дайн (Dayn) – Долг. Дайн возникает в результате заключения 

контракта или кредитной сделки. 
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Далил (Dalil) – Научный аргумент, имеющий обоснование. 

Даман (Daman) – Гарантия, обеспечение. Принятие ответственности. 

Даман Хатар Аль-Тарик (Daman Khatar Al-Tariq) – Защита от 

командировочных рисков. Соглашение о взаимной помощи, согласно 

которому убытки, понесенные торговцами в поездках, возмещаются из 

совместных фондов. 

Дарура (Darura) – Необходимость, исключительная необходи-

мость. Принятие решение, которое может противоречить нормам Ша-

риата, в исключительных случаях, когда речь идет о жизни или смерти 

(обычно используется в рамках «Доктрины необходимости», согласно 

которой то, что запрещено, может стать временно разрешенным). 

Дебиторская задолженность (Receivables) – Дебиторская задол-

женность; сумма долга перед предприятием, которую, как правило, дол-

жен выплатить один из его клиентов, которому был предоставлен кредит. 

Джа'из (Ja`iz) – Контракт, не имеющий обязательную силу. 

Джафри (Jafri) – «Школа исламского права шиитского направ-

ления ислама, разработанная Имамом Джафаром аль-Садик (765 г.н.э.) 

примерно в тот же период, когда осуществлялась кодификация суннит-

ских правовых копий фикх. Она отличалась от суннитского права «по 

вопросам наследования, религиозных налогов, торговли и личного ста-

туса». Считается, что Аль-Сакид пользовался глубоким уважением 

среди шиитских и суннитских мусульман за свою выдающуюся дея-

тельность в области исламской науки, благочестивый характер и науч-

ные достижения. К школам суннитского направления ислама относятся 

Ханафи, Ханбли, Малики, Шафи'и и косвенно Захири. 

Джахала (Jahala) – Недостаток знаний, невежество. В контрак-

тах относится к недостатку информации о предмете или двусмыслен-

ности условий контракта. Также относится к неопределенности, пред-

положениям. Неопределенное количество, качество или цена товаров. 

Также известен как Джу'хала. 

Джахилия (Jahiliyyah) – Буквально: в дни невежества. Так на-

зываемый доисламский период. Мусульмане используют термин для 

обозначения периода непосредственно до прихода Пророка Мухамме-

да (ме) и, в целом, обстоятельства, характерные для такого периода. 

Джизя (Jizyah) – Исходное значение – возмещение; подушный 

налог, который ранее оплачивался членами других религиозных групп 

в мусульманском государстве для защиты жизни и имущества и сохра-

нения собственных обычаев – мусульмане, в свою очередь, были обя-

заны платить Закат в рамках религиозного обязательства по поддержке 

бедных и нуждающихся. 
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Джихад (Jihad) – Борьба или целенаправленные усилия на пути 

Господа. Буквально означает сделать все от себя зависящее для дости-

жения цели. Это не эквивалент войны, для обозначения которой в 

арабском языке и Коране используется ‘китал’. Джихад имеет более 

широкое значение и подразумевает любой вид борьбы во имя Господа. 

Джихад, в более обобщенном смысле, может быть использовано даже, 

когда речь идет о достижении неисламских целей, например, нерели-

гиозного характера. 

Джуa’ла (Jua’lah) – Оказание услуг за вознаграждение; плата за 

обслуживание. Буквально: установленная цена за оказания каких-либо 

услуг. Выполнение конкретной задачи за установленную плату в тече-

ние установленного срока. Технически применяется в модели ислам-

ской банковской деятельности некоторыми участниками. Мусульман-

ские юристы интерпретировали комиссионные банка в качестве 

джу'ала и, следовательно, оно считается законным. Также известно как 

Джу'л, Джу'ала. 

Некоторые исламские банки предоставляют ссуды в обмен на 

плату за обслуживание. Совет Исламской академии фикха, учрежден-

ный Организацией Исламской Конференции на третьей сессии, прохо-

дившей в г. Амман, Иордания, 8-13 сафар 1407 (11-16 октября 1986 г.), 

утвердил решение Исламского Банка Развития о допустимости взима-

ния вознаграждения за обслуживание исламским банком ссуды. Одна-

ко такое вознаграждение должно соответствовать фактическим расхо-

дам, и любое вознаграждение, превышающее фактические расходы, 

связанные с обслуживанием ссуды, запрещено, поскольку имеет рос-

товщический характер. Плата за обслуживание может быть точно рас-

считана только после истечения определенного периода, когда будут 

известны все административные расходы, например, в конце года. Та-

ким образом, разрешает взимать дополнительную плату с клиента, а 

затем провести взаиморасчет (сделать возврат или получить от клиента 

разницу) в конце отчетного периода, когда будут точно известны все 

административные расходы. Аналогичный контракт – ‘Уджра', соглас-

но которому осуществляется работа в обмен на установленное возна-

граждение. 

Джумхур Улама (Jumhur Ulama) – В соответствии с мнением 

большинства ученых. 

Димма (Dhimmah) – Ответственность, термин, используемый в 

Такафул. 

Дин (Deen) – Относится к общему кодексу жизни, предписанно-

му Исламом. 
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Динар (Dinar) – Валюта в форме золотых монет, которая ис-

пользовалась в прошлом. Термин все еще используется в мусульман-

ских странах, таких как Ирак. 

Дирхам (Dirham) – Название денежной единицы, обычно в фор-

ме серебряных монет, которая использовалась в прошлом в некоторых 

мусульманских странах. Термин все еще используется в мусульман-

ских странах, таких как Марокко и Объединенные Арабские Эмираты. 

Дйан (Dyan) – Долг. Дайн возникает в результате заключения 

любого другого контракта или кредитной сделки. Имеет форму аренд-

ной платы, цены покупки или продажи. Кредитор не может требовать 

от заемщика погашения суммы, которая превышает сумму кредита. 

Договор о займе (Loan Agreement) – Письменный контракт меж-

ду кредитором и заемщиком, который определяет права и обязанности 

каждой из сторон в отношении конкретной ссуды. 

Долг (Debt) – Обычно относится к сумме задолженности, воз-

никшей в результате заимствования средств. Долг может возникнуть 

перед собственными резервами организации, отдельными лицами, бан-

ками или другими институтами. Обычно в отношении долга предос-

тавляется гарантия в форме векселя, расписки, закладной или других 

инструментов, которые подтверждают обязательство по выплате за-

долженности. В свою очередь, вексель может быть обеспечен имуще-

ством или другими активами. Все виды долгов должны быть погашены 

до указанной даты, установленной условиями платежа. 

Долг с первоочередным правом требования (Senior Debt) – 

Долг, который подлежит погашению в первую очередь, в случае несо-

стоятельности должника. 

Долговая расписка (Promissory Note) – Обещание выплатить 

долг. Письменный контракт между заемщиком и кредитором, который 

подписывается заемщиком и служит доказательством задолженности 

заемщика перед кредитором. 

Дуня (Dunya) – В данном случае «мир». Дуня буквально означа-

ет 'ближе' или 'ниже'. Жизнь в этом мире, мирском мире – и его мир-

ские заботы. 

Дуюн Му'аджала (Duyun Mu’ajjalah) – Срок платежа, установ-

ленный по договоренности между кредитором и должником, при этом 

срок платежа еще не наступил. 

Дуюн Хаала (Duyoon Haalah) – Дайн / Долги, по которым на-

ступает срок погашения, или которые могут быть отменены в любое 

время. 
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Закат (Zakat) – Буквально: благословение, очищение, увеличение 

или культивация хороших поступков. Обязательный взнос или налог, пред-

писанный исламом для всех мусульман, имеющих доход свыше установ-

ленного минимума, по ставке, утвержденной Шариатом. Закат – это третья 

основа ислама. Согласно исламскому верованию Закат очищает богатство и 

души. Цель заключается в изъятии части богатства состоятельных людей и 

ее оплате исламскому государству, которое распределяет ее между бедными 

и нуждающимися. Он взимается в форме денежных средств, скота, сельско-

хозяйственной продукции, ценных активов, капитала, инвестированного в 

отрасль или предприятие, или других формах, которые можно определить 

как богатство. Порядок распределения фонда Закат определяется в Коране 

«Пожертвования предназначены для нищих и бедных, для тех, кто занима-

ется их сбором и распределением, и для тех, чьи сердца хотят завоевать, для 

выкупа рабов, для должников, для расходов на пути Аллаха и для путников. 

Таково предписание Аллаха» (9:60). Также известен как Зака. 

Закат аль Маал (Zakat al Maal) – Ежегодный сбор с дохода му-

сульман (свыше определенного уровня). Оплачиваемый сбор зависит от 

вида имущества, находящегося в собственности. Данный налог имеет 

целевую направленность на защиту интересов бедных и нуждающихся. 

Закат аль-Фитр (Zakat al-Fitr) – Подлежит оплате каждым му-

сульманином, способным платить, в конце Рамадана (месяца поста). 

Также называется Закат аль-Нафс (подушный налог). 

Заменяющий (Commutative) – Связанный с заменой или обме-

ном. Юридический термин, согласно которому каждая из сторон кон-

тракта передает и получает эквивалент. Контракт продажи имеет такую 

природу. Продавец продает товар и получает его стоимость, которая 

является эквивалентом. Покупатель оплачивает стоимость товара и 

получает товар, которая является эквивалентом. 

Захири (Zahiri) – Философская школа по исламскому праву сун-

нитского направления ислама, наряду с более широко известными 

школами, как Ханафи, Ханбили, Малики и Шафи’и. Широко известная 

школа Шиа направления ислама – школа Джафри. 

Зулм (Zulm) – Несправедливость, угнетение, эксплуатация, по-

кушение на права других лиц или узурпация прав других лиц; непре-

доставление в процессе обмена справедливой компенсации в результа-

те незаконного действия или принуждения. 

Ибадат (Ibadat) – Поклонение или ритуал. 

Ибаха (Ibaha) – Буквально: допустимость. Ибаха связан с пра-

вилом о том, что все экономические сделки муба (разрешены), если 

они прямо не запрещены Шариатом. 
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Ибну Сабил (Ibnu Sabil) – «Буквально: ибну сабил – это выраже-

ние для мусафир. Мусафир – это народ, который кочует. Несмотря на то, 

что ибну сабил имеет средства к существованию, лицо может получить 

закат в случае проблем в снабжении в процессе передвижения.» 

Иджаб (Ijab) – Предложение (в контракте). Противополож. Кабул. 

Иджара (Ijarah) (1) – Буквально: сдача в аренду. Технически: 

продажа конкретного усуфрукт в обмен на конкретное вознаграждение. 

Обычно используется в отношении заработной платы, а также контракта 

аренды земельного участка с фиксированной рентой, выплачиваемой 

наличными. Является противоположностью»Mузара», когда рента уста-

новлена в виде определенного процента от урожая, полученного на зе-

мельном участке. Это договоренность, на основании которой исламский 

банк сдает клиенту в аренду оборудование, здание или другие объекты в 

обмен на установленную арендную плату. Размер арендной платы по-

зволяет банку вернуть первоначальные инвестиции плюс прибыль. 

Буквально: сдача в аренду или просто аренда. Технически про-

дажа определенного усуфрукт в обмен на установленное вознагражде-

ние. Используется для предоставления услуг в обмен на установленное 

вознаграждение, а также относится к аренде актива в обмен на уста-

новленную арендную плату. В рамках обычной сделки по аренде арен-

додатель, которому принадлежит сдаваемый в аренду актив, предоста-

вит актив другой стороне (арендатору) в обмен на выплату арендной 

платы. Арендатор получает все выгоды от использование арендуемого 

актива в течение установленного срока, при этом он должен соблюдать 

все условия аренды. После окончания срока аренды арендуемый актив 

возвращается арендодателю. Существуют другие виды аренды, кото-

рые предусматривают передачу или возможность передачи права соб-

ственности на арендуемый актив арендодателем арендатору после 

окончания срока аренды, а именно: 

Иджара Сумма Баи – Договор аренды, предусматривающий 

продажу сдаваемого в аренду актива после истечения срока аренды. 

Иджара Мунтахия Бил Тамлик – Договор аренды с возможно-

стью владения сдаваемым в аренду активом после истечения срока 

аренды. 

Иджара Ва Иктина – Договор аренды с возможностью приоб-

ретения сдаваемого в аренду актива после истечения срока аренды. 

Часто используется в контексте приобретения жилья. 

Иджара ва Иктина расширяет концепцию Иджара до договора 

найма и покупки. Это контракт, согласно которому исламский банк 

финансирует оборудование, строения или другие объекты для клиента 
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в обмен на согласованную арендную плату, при этом предусмотрено 

одностороннее обязательство банка или клиента о том, что в конце 

срока аренды право собственности банка на сдаваемый в аренду актив 

будет передано клиенту. Размер арендной платы покрывает инвести-

ции банка плюс прибыль. 

Иджара ва-иктина (Ijarah wa-iktina) – Аренда с правом выку-

па. Также известна как иджара ва иктина. 

Иджара ва иктина (ljarah wa iqtina) – Сделка аренды и покуп-

ки. Похожа на иджара с той лишь разницей, что заранее согласовыва-

ется приобретение клиентом у банка арендуемого актива после окон-

чания срока аренды после выплаты всех арендных платежей. Арендная 

плата включает часть цены покупки, так что в конце срока аренды банк 

получает основную сумму плюс заранее определенную прибыль. В 

конце срока аренды арендуемый актив часто продается клиенту по но-

минальной стоимости. Принят исламскими банками в качестве схемы 

финансирования посредством аренды с правом выкупа, но отличается 

от традиционной аренды с правом выкупа. Согласно договору ислам-

ский банк приобретает актив, напр., оборудование, и сдает его в аренду 

в обмен на согласованную арендную плату и обязательство или обеща-

ние передачи права собственности арендатору; обязательство или обе-

щание не является частью договора аренды либо условием его испол-

нения. Право собственности переходит на основании отдельного кон-

тракта или дарения. Также именуется Иджара Мунтахиа-би-тамлик. 

Иджара (Ijarah) (2) – Форма договора аренды, который преду-

сматривает передачу права собственности на услугу (на использование 

актива) на установленный срок в обмен на законное вознаграждение. 

Вместо заимствования денежных средств под процент Иджара позво-

ляет финансовому институту заработать прибыль путем получения 

арендной платы за использование актива. Часто используется ислам-

скими банками для финансирования. В соответствии с данной схемой 

финансирования исламский банк приобретает актив по спецификации, 

предоставленной клиентом. Срок аренды и арендная плата устанавли-

ваются заранее по взаимной договоренности сторон, исходя из приро-

ды актива. В течение срока аренды актив остается в собственности 

банка (который выступает в качестве арендодателя), но клиент (в каче-

стве арендатора) имеет право использовать его. 

Иджара Маусуфа би Зимма (a) неопределенный объект сдается 

в аренду на условиях отсроченной аренды. (b) договор аренды, соглас-

но которому арендодатель обязуется предоставить четко определенные 

услуги или выгоды без указания конкретных активов, связанных с ока-
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занием таких услуг. В случае уничтожения актива контракт не растор-

гается, и арендодатель предоставляет другой такой объект. 

Иджара Мунтахия-би-тамлик (Ijarah Muntahia-bi-tamleek) – 

Аренда, после окончания срока которой право собственности переда-

ется арендатору, при этом сделки аренды и продажи должны быть от-

дельными и независимыми операциями. Использование данного тер-

мина для обозначения аренды более широко известно как иджара ва 

иктина, поскольку последний вариант создает впечатление, что Иджара 

и продажа осуществляются параллельно, хотя согласно требованиям 

Шариата это должны быть две отдельные сделки. 

Иджара с Мушарака на уменьшение (Ijarah with Diminishing 

Musharakah) – Принцип используется для приобретения жилья или 

исламской ипотеки. Объединение Иджара с Мушарака на уменьшение 

позволяет банку или кредитору и клиенту заключить соглашение о со-

вместной покупке дома, при этом клиент платит арендную плату за 

использование доли банка и дополнительную сумму для выкупа доли 

банка. Со временем доля банка уменьшается и постепенно переходит в 

собственность клиента. После приобретения доли банка в полном объ-

еме банк передает клиенту право собственности. Данный принцип мо-

жет использоваться для приобретения любых других активов. 

Иджара Сукук (Ijarah Sukuk) – Сукук (исламская ценная бума-

га), в основе которой лежит Иджара. 

Иджара Сума Баи (Ijarah Thuma Bai) – Аренда с последующим 

выкупом. Принцип, регулирующий контракт Иджара, который позво-

ляет арендатору (клиенту банка) приобрести арендуемый актив по со-

гласованной цене путем заключения отдельного контракта о покупке. 

Иджма (Ijma) – Консенсус, обычно представленный юристами 

по какому-либо вопросу. Традиционно признается большинством му-

сульманских юристов в качестве независимого источника исламского 

права, наряду с Кораном, Сунной и Кияс (умозаключения). 

Иджтихад (Ijtihad) – Буквально: усилие, старание, усердие. Не-

зависимое или инновационное правовое обоснование или толкование 

(квалифицированных исламских ученых в области права) для разра-

ботки предписания по конкретному вопросу, основанного на фактах, 

обнаруженных в исламских источниках. 

Иктисад (Iqtisad) – Буквально: сдержанность. Относится к ис-

ламскому подходу к экономическим проблемам. 

Илла (Illah) – Атрибут обмена или события, который связан с 

конкретными Божественными предписаниями – случай Запрета кон-
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кретных контрактов обмена. Илла – это основа применения аналогии 

для определения допустимости какой-либо сделки. 

Илм (илм) (Ilm (ilm)) – Знание. 

Имам (Imam) – Буквально лидер. Руководитель или правитель. 

Глава религиозного сообщества. 

Иман (Iman) – Личная вера, убеждение или верование. 

Инан (Inan) – Вид Ширка: форма партнерства, при которой ка-

ждый партнер вкладывает капитал и имеет право работать для бизнеса, 

но не обязательно в равных частях. 

Инфак (Infaq) – Расходование. В литературе по исламской эко-

номике обычно относится к выделению средстве для бедных, сирот, пу-

тешественников или людей, которые неспособны выплатить свои долги. 

Исла (Islah) – Реформа. 

Ислам (Islam) – Подчинение, которое предусматривает, что ве-

рующий подчиняет свою волю единому Всемогущему Господу (Алла-

ху), соблюдая его законы в душе и в поступках. Доктрина Единого Гос-

пода – это самый четкий и повторяющийся принцип Корана. Для при-

соединения к вере ислама не предусмотрены никакие клятвы или проце-

дуры. Слово ислам происходит от слова силм, которое означает мир.» 

Исламская банковская деятельность (Islamic Banking) – Фи-

нансовые услуги, которые соответствуют требованиям Шариата. Ислам-

ская банковская деятельность, осуществляемая в соответствии с требо-

ваниями Шариата, доступна не только для мусульман; поставщики фи-

нансовых услуг и клиент не обязательно должны быть мусульманами, 

они обязаны лишь соблюдать требования Шариата. Синоним исламской 

финансовой деятельности или исламских финансовых услуг. 

Исламская банковская деятельность основана на исламской вере, 

поэтому все действия и поступки ее участников, а также ведение биз-

неса исламскими банками должны соответствовать предписаниям Ша-

риата. Шариат разрешает коммерческую деятельность, которая не свя-

зана с получением или выплатой процента, известного как Риба, спе-

куляциями и договорной неопределенностью, аналогичной азартным 

играм. Важный основополагающий принцип финансовых операций 

гласит: «Поступайте справедливо, и с вами будут поступать справед-

ливо» (Коран 2:279). Другой важный принцип запрещает получение 

прибыли без принятия на себя риска, связанного с трудом и капиталом. 

Это значит, что оплата труда разрешена только в случае его примене-

ния к работе, а прибыль с капитала разрешается только в случае воз-

действия на него коммерческого риска. Существуют также правила, 

связанные с экономической деятельностью и заработком, а именно, 
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Халал (то, что разрешено) и Харам (то, что запрещено). Кроме того, 

другим важным принципом является акцент на финансирование, кото-

рое должно быть подкреплено базисным активом. Коммерческая дея-

тельность регулируется контрактами, разрешенными Шариатом, стан-

дартные контракты основаны на совместном партнерстве (Мушарака и 

Мудараба), Мурабаха (финансирование «издержки плюс прибыль»), 

Иджара (аренда), Истисна’a (форвардная продажа), Вадиа (ответствен-

ное хранение), Амана (доверие), Kaфала (гарантия), Кафала (предста-

вительство) и Джуа’ла (плата за услуги). Должен быть создан автори-

тетный Наблюдательный Совет Шариата, состоящий из шариатских 

ученых и консультантов; они должны быть независимыми и компе-

тентными для принятия решения относительно моральных аспектов 

предложенных контрактов и сделок, а также для обеспечения ведения 

коммерческой деятельности в соответствии с требованиями Шариата. 

Исламский финансовый институт (Islamic Financial Institu-

tion) – Банк или финансовый институт, осуществляющий бизнес в со-

ответствии с принципами Шариата. Аббр. ИФИ. 

Исраф (Israf) – Расточительное расходование, ненужные финан-

совые траты. 

Истиджар (Istijar) – Аренда; другой менее часто используемый 

термин для Иджара. 

Истиджрар (Istijrar) – Повторяющаяся продажа для непрерыв-

ной покупки. Генеральное соглашение между покупателем и постав-

щиком, которое предусматривает непрерывное совершение покупки 

(например, ежемесячно) без необходимости подготовки конкретного 

предложения и подтверждения заказа каждый месяц; цена определяет-

ся либо предварительно, либо после истечения установленного срока 

при соблюдении определенных условий. 

Истисла (Istislah) – То, что считается правильным; метод, при-

меняемый мусульманскими юристами для разрешения проблемы отсут-

ствия четких предписаний в религиозных текстах. Относится к термину 

Mаслаха или «общественный интерес», при этом Истисла присущи по-

хожие черты с западным естественным правом, однако если естествен-

ное право признает правильным то, что очевидно считается правильным 

в поведении человека, Истисла считает правильным то, что связано с 

одной из пяти основных целей Шариата: защита веры, жизни, потомков, 

имущества и рассудка (некоторые добавляют еще честь). 

Истисна'а (Istisna'a) – Контракт продажи конкретных товаров, 

которые необходимо произвести для поставки. Форвардная продажа; 

буквальное значение – производить или строить. Это контракт прода-
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жи конкретных товаров, которые могут быть проданы до их фактиче-

ского производства; заказ на производство (на покупку), позволяющий 

покупателю выплачивать цену товара поступательно по мере продви-

жения процесса производства или проекта либо поэтапной поставки; 

принимает форму прогрессивного финансирования. Условие Истисна’а 

заключается в том, что продавец должен предоставить сырье или опла-

тить стоимость производства товара. Предусмотрено обязательство 

производителя доставить товары после окончания производства со-

гласно спецификации покупателя. Истисна’а может включать любой 

процесс производства, включая строительство, сборку или упаковку. 

Исламские банки обычно адаптируют Истисна’а для финансирования 

крупных проектов, таких как строительство зданий, дорог или трасс, 

разработка промышленного проекта, строительство корабля или само-

лета, сборка завода или оборудования. Банк предоставляет финансы 

поэтапно согласно графику производства. 

Вначале банк выполняет роль продавца согласно контракту Ис-

тисна’а с клиентом и принимает на себя обязательство произвести то-

вары, необходимые клиенту, по конкретной цене; затем банк выполня-

ет роль покупателя и заключает отдельный контракт Истисна’а с по-

ставщиком для производства товара по более низкой цене, разница со-

ставляет прибыль банка. Таким образом, банк выступает в качестве 

финансового посредника, при этом он не должен фактически произво-

дить товар, необходимый клиенту. Согласно Шариату продажа может 

быть осуществлена только в случае существования товара на момент 

заключения контракта, однако выдвигается аргумент о том, что в слу-

чае Истисна’а потребности в товаре настолько специфичны, что он не 

может быть произведен до его продажи, при этом заказ на производст-

во представляет собой проявление общей потребности, а доступность 

произведенных товаров относительно определена. 

Истихсан (Istihsan) – Юридический приоритет. В исламском 

праве относится к отклонению от применения правила в исключитель-

ных случаях посредством более гибкого отношения к действию, отсут-

ствие которого может привести к несправедливости или разорению. 

ИФИ (IFI) – Исламский Финансовый Институт – банк или фи-

нансовый институт, осуществляющий бизнес в соответствии с принци-

пами Шариата. 

Ихсан (Ihsan) – Совершение благородных поступков без ожида-

ния вознаграждения, а по благоволению Всемогущего Господа. Демон-

страция добра в поступках и действиях, чувство социальной ответст-

венности, вытекающей из религиозных обязательств. Ихсан представ-
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ляет собой высшую форму поклонения (Ибада); Это высокие стандар-

ты в работе и социальном взаимодействии. Буквально означает по-

мощь, содействие и поддержку. Также Аль-Ихсан. 

Ихтикар (Ihtikar) – Накопление запасов: запрещенная практика 

приобретения основных товаров, таких как еда, и их хранение с целью 

повышения цены. 

Ихтияр (Ikhtiyar) – Выбор. 

Кабул (Qabul) – Подтверждение условий (в контракте). Проти-

вополож. Иджаб. 

Кади (Qadi) – Судья 

Капитал (Capital) – В широком смысле, все деньги и другое 

имущество корпорации или иного предприятия, используемое для 

осуществления его деятельности. 

Капитализация (Capitalisation) – Долгосрочные долговые обя-

зательства, привилегированные акции и собственный капитал. Заем-

ный капитал ссудного фонда развития; включает заемные средства, 

задолженность перед третьими лицами и капитал, заработанный в ре-

зультате использования ссудного фонда (т.е. «постоянный капитал»). 

Кард (Qard) – Ссуда. Буквально: резать или отрезать. Название 

обусловлено тем, что имущество (в частности, богатство) лица (кредито-

ра) «отрезается» и передается нуждающемуся лицу (заемщику) без ка-

кой-либо выгоды или прибыли. Заемщик обязан выплатить кредитору 

только основную сумму долга по требованию. Коран призывает людей 

щедро участвовать в поддержании социального благосостояния и помо-

гать нуждающимся, и «если должник находится в тяжелой ситуации, 

предоставить ему время до того, как он сможет выплачивать долг. Но 

если вы простите долг в качестве благотворительности, это принесет вам 

только пользу...». Поскольку взимание процента запрещено, Кард всегда 

ассоциируется с 'Хасан', что буквально означает 'доброта других', и от-

носится к добровольному поступку с добрыми намерениями. Кард не 

следует путать с Дайн, который относится к долгу, возникшему в ре-

зультате кредитной сделки. Ссуда согласно Шариату может быть клас-

сифицирована как Салаф и Кард, при этом Салаф – это ссуда на опреде-

ленный срок, а Кард – ссуда с погашением по требованию. 

Кард Хасан (Qard Hasan) (1) – Благородная ссуда. Ссуда в зна-

чении благородной ссуды подразумевает отсутствие процента и пре-

доставление на добровольных началах, в основном, в целях поддержа-

ния благосостояния, заемщик обязан погасить лишь заемную сумму. 

Ссуда подлежит погашению по требованию, и погашение носит обяза-

тельный характер. Но если должник находится в затруднительном по-
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ложении, ожидается, что кредитор продлит срок погашения ссуды или 

даже добровольно отменит ее погашение, частично или полностью. 

Ислам разрешает ссуду в качестве формы социального обслуживания 

среди богатых для оказания помощи бедным и нуждающимся. Кард 

Хасан можно рассматривать как что-то среднее между благотвори-

тельностью или дарением и предоставлением ссуды (кард). Должник 

вправе добровольно принять решение о выплате кредитору дополни-

тельной суммы сверх основного долга (без обязательства) в знак бла-

годарности. Этот вид ссуды не нарушает запрет Риба, поскольку это 

единственный вид ссуды, который не компенсирует кредитору стои-

мость денег с учѐтом фактора времени. Такие ссуды были достаточно 

распространенными в истории человечества среди партнеров, друзей, 

семьи и родственников. Также известен как Кард аль Хасанa. 

Кард Хасан (Qard Hasan) (2) – Беспроцентная ссуда, предостав-

ленная либо в целях поддержания благосостояния, либо в целях удов-

летворения потребностей в краткосрочном финансировании. Заемщик 

обязан погасить основную сумму долга. Большинство исламских бан-

ков предоставляют такие беспроцентные ссуды (Кард Хасан) своим 

особо нуждающимся клиентам. Если масштабное применение такой 

практики невозможно, то даже в этом случае необходимо удовлетво-

рять потребности хотя бы некоторых нуждающихся, в том числе кли-

ентов банка и студентов. Исламская концепция ссуды (Кард) заключа-

ется в том, что ссуда должна предоставляться заемщику бесплатно. 

Лицо просит о ссуде только если она ему действительно нужна. Таким 

образом, это моральный долг кредитора – помочь своему нуждающе-

муся брату. Кредитор не должен стремиться получить выгоду от кого-

либо нуждающегося. Он должен помогать нуждающимся, предостав-

ляя им бесплатные ссуды. Вознаграждение за такие действия будет 

определено Господом. Таким образом, термин обозначается, как Кард 

Хасан (благородная ссуда), которая символизирует благородную при-

роду заимствования. 

Каст Аль Такафул (Kast Al Takaful) – Вклад Такафул (премия). 

Кафала (Kafalah) – Поручительство, обязательство в дополне-

ние к существующим обязательствам в отношении требования чего-

либо. Буквально: ответственность или поручительство. Это предостав-

ленная гарантия или договоренность. В юридическом смысле третье 

лицо становится поручителем выплаты долга другого лица. Поручи-

тельство в Шариате – это создание дополнительной ответственности в 

отношении претензий в отношении долга, а не самого долга. Поручи-

тель известен как Кафил. Исламские банки используют Кафала для 
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предоставления гарантий коммерческим клиентам, например, банк 

может гарантировать возможность клиента реализовывать какие-либо 

бизнес-проекты, либо банк может гарантировать собственнику судна 

или экспедитору, который ответственный за импорт товаров, поставку 

товаров до получения каких-либо отгрузочных документов и осущест-

вления клиентом поставки импортируемых товаров. Также именуется 

Кифала. 

Кафил (Kafil) – Поручитель. 

Кима (Qimah) – Буквально: Продажа фактической стоимости то-

варов; стоимость определяется количеством и качеством товара, а так-

же отражает принципы свободного рынка и справедливой сделки. Тех-

нически: Продажа через брокера с целью реализации товара по кон-

кретной минимальной цене, при этом брокер вправе оставить себе лю-

бую сумму, полученную сверх установленной цены. 

Кимар (Qimar) – Буквально: азартные игры. Технически: согла-

шение, согласно которому право владения имуществом зависит от на-

ступления сомнительного события. Косвенно относится к соглашени-

ям, в которых четко определен убыток одной стороны и выгода другой 

стороны без указания, как сторона понесет убытки, а какая – получит 

выгоду. Другое слово для Майсир. 

Кими (Qimi) – «Невзаимозаменяемые товары». 

Кими (Qimih) – Практика различных исламских банков в этом от-

ношении отличается. Некоторые исламские банки рассматривают бес-

процентные ссуды в качестве привилегии и выдают их только владель-

цам инвестиционных счетов. Некоторые выдают такие ссуды всем кли-

ентам банка. Некоторые ограничивают выдачу только для нуждающихся 

студентов и других экономически уязвимых слоев населения. В то время 

как другие исламские банки предоставляют беспроцентные ссуды мел-

ким производителям, фермерам и предпринимателям, которые не могут 

получить ресурсы из других источников. Цель таких ссуд – помочь им в 

ведении независимой экономической деятельности и, следовательно, 

повышение их доходов и стандартов проживания. 

Кирад (Qirad) – Арабский термин, используемый для обозначе-

ния размещения капитала для партнера в целях использования в ком-

мерческом проекте. Синоним или другое название мудараба. 

Кияс (Qiyas) – Процесс рассуждения по аналогии, применяемый 

для извлечения юридических принципов из Корана и Сунны (стан-

дартная практика общины). Совместно с Кораном, Сунной и иджима 

(научным консенсусом), относится к четырем источникам исламского 

права. В результате использования такого метода, предписания Сунны 
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и Корана могут использоваться для разрешения новой проблемы, кото-

рая может возникнуть. При этом установленный прецедент или пара-

дигма и новая возникшая проблема должны соответствовать опреде-

ленным требованиям (илла). Илла – это определенный набор обстоя-

тельств, которые запускают в действие конкретный закон. Суннитское 

и шиитское направление ислама разделяют толкование Корана, Сунны 

и Иджма (консенсус) в качестве источников исламского права, несмот-

ря на то, что позиции этих двух течений относительно использования 

этих источников очень значительно отличаются. Направления также 

имеют отличную точку зрения относительно четвертого источника. 

Суннитский ислам использует киясас в качестве четвертого источника, 

а шиитский ислам использует адл (рассудок). 

Комплексная проверка (Due Diligence) – Относится к подготов-

ке тщательного заключения относительно основных сведений и фак-

тов, представленных заемщиком. Такая проверка включает проверку 

источников дохода, точности финансовых отчетов, стоимости активов, 

которые будут обеспечением, налогового статуса заемщика и любых 

других ключевых сведений, представленных заемщиком. 

Консультант по вопросам Шариата (Shariah Advisor) – Неза-

висимые исламские ученые, которые консультируют исламские финан-

совые институты, осуществляют регулирование и надзор за разработкой 

соответствующих Шариату продуктов и осуществлением соответст-

вующих Шариату операций. Обычно исламские правоведы классиче-

ской школы. В то время как исламские финансовые институты консуль-

тируют отдельных шариатских консультантов, многие создают комитет 

шариатских консультантов, часто известный как Шариатский Совет или 

Наблюдательный Совет Шариата. Также см. Шариатский ученый. 

Коран (Quran, The) – Священная книга ислама. Буквальное зна-

чение – «чтение вслух». Мусульмане верят, что Коран – это последнее 

послания Господа человечеству. Коран – это книга, которая обращает 

особое внимание поступкам, а на идее. Правила, заложенные в Коране, 

единые, и их применение не ограничено одной этнической группой, 

конкретной территорией или периодом времени. Коран фундаменталь-

но отличается от других священных писаний: он делает акцент на ра-

зум, в качестве истинного пути к вере, а также на неделимость духов-

ной и физической (а, следовательно, социальной) сфер человеческого 

существования: неотделимость каждодневных действий и поведения 

людей, по сути «мирских», от духовной жизни и судьбы. «Коран пред-

ставляет собой ниспосланное писание в духовной традиции Тора и 

Евангелие, передаваемых Моисеем и Иисусом. Присоединяясь к из-
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вестным предшественникам более раннего законоцарствия оригиналь-

ной религии, Коран представляет свое учение как подтверждение и 

разъяснение истины вышеупомянутых посланий. Являясь последним 

звеном в цепи откровений, начинающихся с незапамятных времен, да-

же со времен происхождения человечества, Коран выполняет специ-

альную задачу восстановления первоначального послания всех ни-

спосланных писаний и отделения такого послания от мнений и реак-

ций, включенных в древние тексты, чьи законы были распространены в 

очень давние времена.» [Сущность Корана: Сердце Ислама, переведено 

и представлено Томасом Клеари]. 

Коэффициент ликвидности (Current Ratio) – Оборотные акти-

вы, разделенные на краткосрочные обязательства – показатель ликвид-

ности. В целом, чем выше коэффициент, тем больше «подушка» между 

краткосрочными обязательствами и способностью фирмы их выполнить. 

Краткосрочные обязательства (Current Liability) – Обязатель-

ства, которые подлежат погашению в течение года. 

Кредитная линия (Line of Credit) – Соглашение между банком 

и компанией о том, что компания может заимствовать средства в лю-

бой момент времени без превышения установленного лимита. 

Мадина (Madinah) – Второй святой город в исламе, располо-

женный в Королевстве Саудовской Аравии. 

Мадхаб (Madhab) – Школа фикх или направление, характери-

зующее различиями в методах или подходах, что приводит к различ-

ному толкованию определенных источников и текстов и, как результат, 

к различному прочтению предписаний Шариата. Существует четыре 

известные школы исламского права религиозного направления суннит-

ского ислама, которые ассоциируются с классическими юристами – 

основателями этих школ (Ханабали, Ханафи, Малики и Шафи'и). 

Майсир (Maysir) – Игры на удачу или азартные игры, попытка 

получить легкие деньги без предоставления равноценного вклада. За-

прещенная деятельность, поскольку это игра с нулевым исходом, пере-

ход богатства от одного лица другому без создания добавочной стои-

мости. Один из трех основополагающих запретов исламской финансо-

вой деятельности, помимо риба и гарар. Запрет Майсир часто исполь-

зуется в качестве основания для критики традиционных финансовых 

операций, таких как спекулятивные операции, традиционное страхова-

ние и производные финансовые инструменты. 

Макасид (Maqasid) – Также Макасид аль-Шариат. 

Макру (Makruh) – Достойный осуждения, то, что не поощряется. 

Технический термин, используемый юристами для классификации 
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действий в отношении их целесообразности. Макру относится к дейст-

вию, которое прямо не запрещено и, соответственно, не влечет за со-

бой наказание. 

Максад (Maqsad) – Цель или наивысшая мудрость, находящаяся 

вне закона или правовых норм. Общие цели исламского права, Шариата. 

Мал (Mal) – Богатство, деньги, имущество; любые ценные вещи, 

которые могут находиться во владении. 

Малики (Maliki) – «Одна из четырех общеизвестных школ ис-

ламского права или религиозного права по толкованию Корана и Сун-

ны. Основана одним из классических юристов, Имамом Малик Ибн 

Анас (795 г.н.э.), последователей данной школы называют маликиты. 

Другими школами являются Ханбали, Ханафи и Шафи. Захири являет-

ся еще одной школой, разработанной Дауд ибн Халафом (883 г.н.э.). 

Исламская школа Джафри Шиа по исламскому праву была разработана 

Имамом Джафар аль-Садик (765 г.н.э.) примерно в то же время, когда 

были систематизированы ее аналоги в области фикх. Она отличалась 

от суннитского права «по вопросам наследования, религиозных нало-

гов, торговли и личного статуса.» 

Ма'лум (Ma'lum) – Известный; то, о чем осведомлены стороны. 

Манфа'а (Manfa'ah) – Буквально: выгода или средство обеспе-

чения. Урожай, для производства которого используется имущество. 

Термин применяется юристами для описания усуфрукт (использование 

или услуги), связанного с конкретным имуществом, особенно, в опера-

циях аренды. 

Масали Мурсала (Masalih Mursalah) – Общественный интерес, 

определенный на основании предписаний Шариата. В качестве юриди-

ческого термина Маслаха Мурсала относится к использованию обще-

ственного интереса в качестве основы в случае отсутствия каких-либо 

предписаний по вопросу в Коране или Сунне. Также известен как Мас-

лаха Аль Мурсала. 

Маслахат (Maslahat) – «Интерес», как интерес государства. 

Маукуф (Mauqoof) – Отложенный, приостановленный на какое-

то время. 

Мафхм аль-Насс (Mafhm al-Nass) – Четкое значение текста 

МЕ (PBUH) – «Мир Ему. Мусульмане говорят Мир Ему (ме) по-

сле каждого упоминания о Пророке Мухаммеда, демонстрируя свое 

уважение. Арабский перевод выражения мир ему – саллааллаху алайхи 

ва саллам, который обычно обозначается аббревиатурой S.A.W.» 

Медина (Medina) – Второй святой город в исламе, расположен-

ный в Королевстве Саудовской Аравии. 
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Мекка (Makkah) – Первый святой город в исламе, расположен-

ный в Королевстве Саудовской Аравии, место рождения Пророка Му-

хаммеда (ме). 

Милкия (Milkiyyah) – Собственность. 

Мирас (Mirath) – Наследство. 

Мислам-би-мислин (Mithlam-bi-mithlin) – Сопоставимый (в 

операциях обмена). 

Мисли (Mithli) – Родовой: скоропортящийся товар. 

Мудараба (Mudarabah) (1) – Инвестиционное партнерство, ос-

нованное на принципе распределения прибыли и убытков. Один или 

несколько партнеров в качестве инвесторов (Раб аль Мал) предостав-

ляют 100% капитала предпринимателю (партнеру, который предостав-

ляет услуги по ведению бизнеса и менеджменту и известен как Муда-

риб) для ведения коммерческой деятельности. Прибыль распределяется 

между партнерами, исходя из предварительно согласованного соотно-

шения, при этом любые убытки принимает на себя только партнер-

инвестор. Для Мудариб убыток – это часть ожидаемой прибыли за 

усилия, направленные на ведение бизнеса. Инвесторы не имеют права 

вмешиваться в управление бизнесом, но могут определить условия для 

более эффективного управления капиталом. В этом отношении Муда-

раба иногда называют коммандитным партнерством. В качестве схемы 

финансирования исламский банк вправе предоставить клиенту капитал 

для ведения бизнеса. Клиент предоставляет опыт, человеческие ресур-

сы и руководство; прибыль распределяется между банком и клиентом, 

исходя из предварительно согласованного соотношения, при этом фи-

нансовые убытки принимает на себя банк, и банк рискует потерять 

весь капитал, инвестированный в клиента, что является основанием для 

передачи банку части прибыли. Исламские банки часто применяют 

концепцию Мудараба для выплаты доходов по клиентским депозитам, 

хранящимся на инвестиционном счете. Банк несет единоличную ответ-

ственность за управление и инвестирование средств клиентских депо-

зитов и использует средства в качестве основного капитала банка, при 

этом банк вправе управлять такими средствами по своему усмотрению 

и инвестировать их в разрешенные виды деятельности, которые он 

считает прибыльными, а прибыль будет распределяться на основании 

предварительной договоренности между банком и клиентом. 

Мудараба (Mudarabah) (2) – Форма контракта делового партнер-

ства, по которому одна из сторон предоставляет капитал, а другая сторо-

на прилагает личные усилия для ведения бизнеса в качестве управляю-

щего или предпринимателя. Мудараба, в большинстве случаев, перево-
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дится на английский язык как распределение прибыли и убытков. По 

контракту мудараба отсутствует распределение убытков. Распределение 

прибыли и убытков более точно подходит к контракту Мушарака. Кон-

тракт мудараба правильнее обозначать, как распределение прибыли. 

Пропорциональное распределение прибыли осуществляется по догово-

ренности сторон; убыток, в случае его возникновения, принимает на се-

бя собственник капитала, а предприниматель просто ничего не получает 

за приложенные усилия. Инвестор обозначается как ‘рабал-маал’, а 

предприниматель – как ‘мудариб’. В исламском праве различные обя-

занности распределены между этими двумя сторонами. Собственник 

капитала принципиально не имеет права вмешиваться в управление биз-

несом, которое является единоличной ответственностью управляюще-

го/предпринимателя. Однако собственник капитала имеет право опреде-

лить условия для более эффективного управления капиталом. Поэтому 

Мудараба иногда называют коммандитным партнерством. 

Мудараба Сукук (Mudarabah Sukuk) – В качестве схемы финан-

сирования, принятой исламскими банками, это контракт, согласно ко-

торому весь капитал предоставляет исламский банк, а управление биз-

несом осуществляет третье лицо. Прибыль распределяется между 

партнерами, исходя из предварительно согласованного соотношения, а 

убытки принимает на себя исламский банк, за исключением случаев, 

когда убытки возникают по причине халатности или нарушения усло-

вий контракта со стороны ‘мудариб‘. Банк передает ответственность за 

такие убытки вкладчикам. 

Мудариб (Mudarib) – Партнер в Мудараба, который предостав-

ляет услуги по ведению бизнеса и менеджменту партнеру, предостав-

ляющему капитал. Прибыль распределяется между партнерами, исходя 

из предварительно согласованного соотношения, при этом любые 

убытки принимает на себя только партнер-инвестор. Для Мудариб 

убыток – это часть ожидаемой прибыли за усилия, направленные на 

ведение бизнеса. Инвесторы не имеют права вмешиваться в управле-

ние бизнесом, но могут определить условия для более эффективного 

управления капиталом. 

Муджтахид (Mujtahid) – Эксперт по правовым вопросам или 

юрист, который занимается подготовкой заключений по правовым во-

просам или толкованием источников права. 

Мудир аль такафул (Mudeer al takaful) – Оператор Такафул. 

Музара’а (Muzara’a) – Арендное земледелие: соглашение, со-

гласно которому одна сторона обязуется обрабатывать землю другой 

стороны в обмен на часть урожая с такой земли. 
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Мукавала (Muqawala) – Контракт, согласно которому одна из 

сторон обязуется предоставить товары или выполнить работу, а вторая 

сторона обязуется выплатить за это вознаграждение. 

Мурабаха (Murabaha) (1) – Буквально: продажа с заранее согла-

сованной надбавкой. Технически контракт продажи, при котором про-

давец объявляет стоимость покупки и прибыль. Контракт продажи ме-

жду продавцом и покупателем; продавец продает определенные товары 

покупателю по определенной стоимости плюс согласованная надбавка 

продавца. Продавец обязан раскрыть стоимость товаров и надбавку. 

Вид финансирования, принятый исламскими банками, имеет форму 

Мурабаха Муаджал, который буквально означает продажу в кредит; 

это контракт, по которому банк приобретает товары, необходимые 

клиенту, и после доставки товаров перепродает их клиенту с учетом 

согласованной надбавки сверх стоимости покупки; он позволяет кли-

енту, в качестве покупателя, выплатить более высокую стоимость в 

будущем единоразово или несколькими платежами. Концепция, обыч-

но обозначаемая просто как Мурабаха, широко используется в качестве 

схемы финансирования исламскими банками вместо заимствования 

денег клиентам под процент. Оплачивая банку более высокую цену, 

клиент может эффективно приобрести товары в кредит у банка без за-

имствования средств под процент для покупки товара непосредственно 

у производителя товара. Некоторые ставят под сомнение законность 

такой финансовой практики, поскольку надбавка похожа, по сути, на 

проценты, применяемые в традиционном заимствовании. Однако раз-

личие состоит в том, что банк обязан приобрести товары от своего 

имени и нести все риски, связанные с товаром, до его перепродажи 

клиенту. Также см. Мурабаха Му’аджал. 

Мурабаха (Murabaha) (2) – Финансирование «издержки плюс 

прибыль» – контракт продажи между инвестором или банком и клиен-

том о продаже товаров по цене, которая включает согласованную меж-

ду сторонами маржу прибыли. В качестве схемы финансирования 

включает в себя инвестора или банк, который приобретает товары, не-

обходимые клиенту. Затем товары перепродаются клиенту с надбав-

кой. Оплата за товар, как правила, осуществляется несколькими плате-

жами согласно контракту. Некоторые ставят под сомнение законность 

такой финансовой практики, поскольку надбавка похожа, по сути, на 

риба или процент. 

Мурабаха (Murabaha) (3) – Финансирование с надбавкой к цене 

или финансирование «издержки плюс прибыль». Слово Мурабаха про-

исходит от арабского слова Риб, которое означает прибыль. Изначаль-
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но Мурабаха был контрактом продажи, который предусматривал по-

следующую продажу с прибылью. Продавец обязан сообщить покупа-

телю первоначальную стоимость и надбавку. Этот контракт был не-

много изменен для применения в финансовом секторе. Современная 

форма Мурабаха стала единственной самой популярной схемой финан-

сирования среди исламских банков по всему миру. Схема финансиро-

вание по Мурабаха действует таким образом: клиент обращается к 

банку для получения средств на покупку конкретного товара. Тради-

ционный банк выдал бы такому клиенту ссуду под процент. Клиент 

пошел бы на рынок и приобрел необходимый товар. Такой вариант 

недоступен для исламских банков, поскольку в его основе лежит ис-

пользование процента. Исламский банк не может выдать ссуду под 

процент. Он не может выдать ссуду с нулевым процентом, поскольку 

ему необходима прибыль для осуществления своей деятельности. Банк 

приобретает товар за наличный расчет и продает его клиенту с согла-

сованной надбавкой. Клиент приобретает товар у банка с отсрочкой 

платежа. Таким образом, клиент получает товар в кредит, а исламский 

банк получает прибыль сверх суммы, которую он потратил для приоб-

ретения товара и продажи его клиенту. 

Существует ряд требований к сделке Мурабаха, предусмотренных 

исламскими стандартами законной продажи. Вся сделка Мурабаха за-

вершается в два этапа. На первом этапе клиент обращается к банку с 

просьбой о сделке Мурабаха и обещает приобрести купленный товар у 

банка, но обещание согласно Шариату не имеет обязательной юридиче-

ской силы. Если клиент нарушает свое обещание купить товар, банк 

рискует потерять всю или часть суммы, потраченной для приобретения 

товара, в зависимости от того, сможет ли банк найти другого покупателя 

на товар. На втором этапе клиент приобретает товары, купленные бан-

ком, с отсрочкой платежа и соглашается на график платежей. Другое 

важное требование Мурабаха заключается в том, что продажа подразу-

мевает два контракта продажи, по одному из которых банк приобретает 

товар для клиента, а по второму банк продает приобретенный товар кли-

енту – два контракта должны быть отдельными и реальными сделками. 

Некоторые ставят под сомнение законность такой финансовой практики, 

поскольку надбавка похожа, по сути, на риба или процент. 

Форма финансирования Мурабаха широко используется ислам-

скими банками для удовлетворения различных видов финансовых тре-

бований. Она используется для предоставления денежных средств для 

покупки потребительских товаров длительного пользования, таких как 

автомобили и бытовая техника, в недвижимости – для приобретения 
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жилья, в производственном секторе – для закупки оборудования, сырья 

и т.п. Однако, наверное, самое распространенное использование Мура-

баха – финансирование краткосрочной торговли, для которой он под-

ходит лучше любых других контрактов. Контракты Мурабаха также 

используются для выпуска аккредитивов и финансирования импортной 

торговли. 

Мурабаха Му’aджал (Murabaha Mu’ajjal) – Буквально означает 

продажу в кредит. Технически это схема финансирования, принятая 

исламскими банками, которая имеет форму Мурабаха Муаджал. Это 

контракт, по которому банк зарабатывает прибыль сверх стоимости 

покупки и позволяет клиенту, в качестве покупателя, оплатить стои-

мость покупки позже, т.е. продажа с отсрочкой платежа. Мурабаха 

обычно рассматривается как продажа с отсрочкой платежа. Также из-

вестен как Баи Му’aджал. 

Мусавама (Musawamah) – Ведение переговоров по снижению 

цены, в процессе которых продавец не сообщает первоначальную 

стоимость товаров. Мусавама – это форма Мурабаха с той лишь разни-

цей, что продавец и покупатель торгуются по цене без указания факти-

ческой цены, оплаченной продавцом за товар; продавец может не же-

лать раскрывать первоначальную стоимость товаров или может распо-

лагать сведениями о стоимости товаров, которые могли были приобре-

тены в партии совместно с другими товарами. Мусавама был общепри-

нятой формой переговоров в торговле в ранние дни ислама, и сегодня 

применяется исламскими банками очень редко. 

Мусака (Musaqah) – Контракт, согласно которому собственник 

сада разделяет урожай с другим лицом (рабочим) в обмен на услуги по 

орошению такого сада. 

Муслаха (Maslaha) – Относится к неограниченному обществен-

ному интересу (благосостоянию). Используется для запрета или разре-

шения чего-либо, исходя из того, соответствует это общественным ин-

тересам или благосостоянию или нет. (Мн.ч. Масали). Буквально, оз-

начает выгода. Технически, относится к каким-либо действиям, пред-

принятым для защиты одной из пяти целей Шариата, защита веры, 

жизни, потомков, имущества и рассудка. 

Мустахаб (Mustahab) – Заслуживающий одобрения. 

Муфти (Mufti) – Исламские банки используют Мудараба в двух 

формах. В случае индивидуального Мудараба исламский банк предос-

тавляет финансирование коммерческому предприятию под управлени-

ем лица или компании на основании распределения прибыли. Совме-

стный Мудараба может применяться между инвесторами и банком на 
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бессрочной основе. Инвесторы хранят свои средства в специальном 

фонде и распределяют прибыль, даже в случае отмены финансирова-

ния операций, которые не достигли своей завершающей стадии. Мно-

гие исламские инвестиционные фонды действуют на основе Мудараба. 

Мухтасиб (Muhtasib) – Уполномоченный представитель какого-

либо лица. 

Мушарака (Musharakah) (1) – Буквальное значение Мушарака – 

разделение, инвестиционное партнерство, основанное на принципе 

распределения прибыли и убытков. Все партнеры вкладывают капитал 

для финансирования коммерческой деятельности. Партнеры распреде-

ляют между собой прибыль, исходя из предварительно согласованного 

соотношения, при этом убытки распределяются между партнерами 

пропорционально вкладу каждого партнера в капитал. Управление 

коммерческой деятельностью могут осуществлять все партнеры, не-

сколько партнеров или один партнер. Мушарака позволяет исламским 

банкам предоставлять финансирование для покупки актива, необходи-

мого клиенту, при этом банк инвестирует капитал в актив на условиях 

совместной собственности с клиентом, вместо того, что предоставлять 

ссуду под процент. Банк получит возврат капитала в форме доли в по-

лученной прибыли на основании предварительно согласованного соот-

ношения. Но в отличие от традиционного кредитора, банк также будет 

принимать на себя убытки. Мушарака часто используется исламскими 

банками для финансирования крупных проектов. Концепция отличает-

ся от инвестиций с фиксированным доходом. 

Мушарака (Musharakah) (2) – Контракт о партнерстве, по кото-

рому два или более партнера предоставляют капитал и распределяют 

между собой прибыль или убытки, в зависимости от ситуации. Инве-

стиционное партнерство, основанное на принципе распределения при-

были и убытков. Контракт мушарака похож на контракт мудараба с той 

лишь разницей, что в мушарака все партнеры вкладывают капитал и 

распределяют между собой и прибыль, и убытки. Они также имеют 

право, но не обязательство участвовать в управлении. Все партнеры 

имеют право участвовать в управлении проектом. Однако партнеры 

также имеют право отказаться от права участия в пользу третьих лиц. 

Прибыль распределяется, исходя из предварительно согласованного 

соотношения, при этом убытки распределяются между партнерами 

пропорционально вкладу каждого партнера в капитал. 

Термин также применяется к схеме финансирования, принятой 

исламскими банками вместо заимствования под процент. Это соглаше-

ние, по которому исламский банк предоставляет средства, которые 
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объединяются со средствами клиента, при этом обе стороны имеют 

право участвовать в распределении прибыли, исходя из предваритель-

но согласованного соотношения, при этом убытки распределяются ме-

жду партнерами пропорционально вкладу каждого партнера в капитал. 

Также называется совместное предприятие. К двум формам Мушарака 

относятся: Постоянный Мушарака и Мушарака на уменьшение. 

Мушарака на уменьшение (Musharakah, Diminishing) – Другая 

форма Мушарака, разрешенная шариатскими учеными в качестве схе-

мы финансирования в последние годы. Соглашение, которое объединя-

ет концепцию партнерства, предусмотренную в Мушарака (инвестиро-

вание в совместный актив), и лизинг. Разрешает долевое участие банка 

и клиента в активе и предусматривает механизм, в рамках которого 

банк постепенно уменьшает свою долю в проекте и окончательно пе-

редает право владения активом клиенту. При этом клиент приобретает 

долю банка в активе, прогрессивно уменьшая ее до тех пор, пока банк 

не лишится своей доли и не перестанет быть партнером. До такого мо-

мента банк передает в пользование свою долю клиенту, который пла-

тит банку ренту за использование доли банка в активе. Исламские бан-

ки используют эту схему (известную под названием исламская ипоте-

ка) для финансирования приобретения жилья. 

Муштарик (Mushtarik) – Участник в Такафул. 

Наблюдательный Совет Шариата (Shariah Supervisory 

Board) – Орган, обычно комитет, состоящий из исламских ученых, 

компетентных в области Шариата и его концепции относительно эко-

номики и финансов, назначенных Исламским финансовым институтом, 

который контролирует соблюдение требований Шариата при разработ-

ке нового продукта и операций. 

Ученые должны быть независимыми и компетентными для при-

нятия решения относительно моральных аспектов предложенных кон-

трактов и сделок, а также для обеспечения ведения коммерческой дея-

тельности в соответствии с требованиями Шариата. Комитет обычно 

именуется Шариатский Совет или Наблюдательный Совет Шариата, а 

также известен как Шариатский комитет. 

Наджаш (Najash) – Запрещенная практика обмана и подстрека-

ния потенциального покупателя товаров в процессе предварительных 

переговоров или торгов в целях получения завышенной стоимости, 

которая не соответствует истиной стоимости товаров. 

Насс (Nass) – Арабское слово, означающее «известное или чет-

кое законное предписание». Слово или текст, имеющий одно значение; 

текст из работы юриста. 
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Невыполнение обязательств (Default) – Невыполнение своих 

обязательств. Термин чаще всего используется в отношении возникно-

вения события, которое ограничивает права или средства правовой за-

щиты одной из сторон соглашения или юридического спора, например, 

невыплата залогодателем очередного платежа по закладной или невы-

полнение им условий договора о залоге. 

Недвижимое имущество (Real Asset) – Физические, материаль-

ные или осязаемые активы, такие как золото, земля, оборудование, 

право на владение землей и т.п. В отличие от финансовых активов. 

Незаменяющий (Non-Commutative) – Контракт продажи, со-

гласно которому продавец передает проданную вещь и не получает в 

обмен никакого вознаграждения. Противополож. Заменяющий. 

Нематериальные активы (Fictitious Assets) – Актив, не имею-

щий материального выражения и возможную стоимость продажи, при 

этом его использование в будущем может привести к получению фи-

нансовой выгоды, в случае отсутствия других источников финансиро-

вания. Например, актив, предоставленный в качестве обеспечения ссу-

ды, имеет нематериальный характер (он не существует), если нет ис-

точника погашения. Причиной финансовых кризисов является созда-

ние все большего количества нематериальных активов, предоставляе-

мых обремененными долгами лицами, предприятиями и странами, ко-

торые не способны погасить свою задолженность. 

Нисаб (Nisab) – Предел налогообложения при оплате заката. От-

личается в зависимости от вида богатства. 

Обеспечение (Collateral) – Активы, заложенные для обеспечения 

возврата суды. 

Обеспечение (Security) – Залог, предоставленный в целях гаран-

тирования исполнения контракта или обязательств. К обеспечению 

можно отнести недвижимость, парк оборудования или поручителя. За-

кладная – это один из самых надежных способов обеспечения, по-

скольку они регистрируются в соответствии с официальной правовой 

процедурой. Закладная предоставляет кредитору право на изъятие ак-

тива, в отношении которого было предоставлено финансирование, в 

случае невыплаты долга. 

Оборотные активы (Current Asset) – Активы, которые будут 

переведены в денежные средства в течение года. 

Оборотный капитал (Working Capital) – Технически означает 

краткосрочные оборотные активы и краткосрочные обязательства. 

Термин обычно используется в качестве синонима для чистого оборот-

ного капитала. Термин также часто используется для обозначения всех 
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потребностей в краткосрочном финансировании (за исключением об-

служивания долга и основных средств). Инвестиции компании в обо-

ротные активы, которые используются для бесперебойного осуществ-

ления коммерческих операций. Чистый оборотный капитал, который 

представляет собой превышение оборотных активов над краткосроч-

ными обязательствами, также взаимосвязан с рабочим капиталом. Оба 

отражают находящиеся в обращении ресурсы, необходимые для удов-

летворения операционных требований и погашения обязательств в мо-

мент наступления срока их погашения. 

Обязательства, общая сумма обязательств (Liabilities, Total 

Liabilities) – Общая стоимость финансовых претензий на активы фир-

мы. Общая стоимость активов за вычетом чистой стоимости активов. 

Ограниченная ответственность (Limited Liability) – Ограни-

чение убытков акционеров размером инвестируемого капитала. 

Ограниченное право регресса (Limited Recourse) – Права только 

на определенное имущество, которое может быть использовано для 

погашения долга. 

Основная сумма долга (Principal) – В коммерческом праве, это 

сумма, которая предоставляется в случае ссуды, или сумма, на которую 

начисляется процент. 

Перестрахование (Reinsurance) – Страховка, приобретенная 

страховой компанией (страховщиком). Перестраховщик, такой как пе-

рестраховочная компания, приобретает часть риска и часть премии, 

принятой на себя первоначальным страховщиком. Перестраховка эф-

фективно увеличивает капитал страховщика, что позволяет ему прода-

вать больше страховок. Перестраховщик не оплачивает претензии 

страхователей, он возмещает страховщику выплаченные им претензии. 

Переходная ссуда (Bridge Loan) – Краткосрочная ссуда, предна-

значенная для временного финансирования до того, как станут доступ-

ны источники постоянного финансирования. 

Портфель (Portfolio) – Группа активов, используемых для инве-

стиций, в том числе для получения финансовой и нефинансовой выго-

ды. Активы в портфеле обычно отличаются по виду и размеру для дос-

тижения приемлемого уровня риска и доходности. 

Постоянный Мушарака (Musharakah, Permanent) – Соглаше-

ние, которое разрешает долевое участие и распределение прибыли, ис-

ходя из предварительно согласованного соотношения. Срок действия 

контракта не указан, что позволяет исламским банкам использовать его 

для финансирования проектов, в которых средства необходимо предос-

тавлять в течение длительного периода времени. При этой форме Му-
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шарака исламский банк имеет долю в проекте и получает часть прибы-

ли, исходя из предварительно согласованного соотношения. Срок дей-

ствия контракта не указан, поэтому он может действовать в течение 

такого периода, который является целесообразным для его сторон. Та-

кая схема подходит для финансирования долгосрочных проектов, в 

которых вливания денежных средств необходимы в течение длитель-

ного периода, и период реализации проекта также может быть очень 

длительным. 

Право обращения взыскания на имущество должника (Re-

course) – Право, предусмотренное соглашением, требовать погашение 

задолженности от лица, принявшего на себя обязательства. Ссуда с 

правом обращения взыскания на все имущество должника предусмат-

ривает право кредитора на изъятие любого имущества заемщика в слу-

чае невыплаты долга. Ссуда с ограниченной ответственностью заѐм-

щика позволяет кредитору изымать только то имущество, которое ука-

зано в соглашении о предоставлении ссуды. Ссуда без права обраще-

ния взыскания на имущество заѐмщика ограничивает кредитора только 

имуществом, на приобретение которого было предоставлено финанси-

рование – подход, который обычно используется при выдаче ипотеки 

или других ссуд под недвижимость. 

Продление срока (Roll Over) – До или в момент наступления 

срока погашения ссуды или инвестиций заинтересованные стороны 

договариваются продлить срок погашения ссуды или инвестиций для 

другой стороны. 

Промежуточное финансирование (Mezzanine) – Долг. Комби-

нированная схема приобретения долга и финансирования путѐм вы-

пуска акций, которая обычно используется для финансирования рас-

ширения существующих компаний. 

Раб ул-Maл (Rab ul-Mal) – Владелец капитала. В контракте му-

дараба лицо, которое инвестирует капитал (владелец капитала или ин-

вестор); инвестор в контракте мудараба. 

Рамадан (Ramadan) – Месяц поста для мусульман. Это девятый 

месяц исламского календаря, в течение которого мусульмане постятся; 

это также время для размышлений, молитв и самоограничения. 

Рас-аль-Мал (Ras-al-Mal) – Капитал; денежные средства или 

имущество, которое инвестор (рабб аль-мал) инвестирует в проект, 

нацеленный на получение прибыли, часто в партнерстве, таком как 

мудараба или мушарака. 

Перестраховка, приобретенная страховой компанией (страхов-

щиком). Перестраховщик, такой как перестраховочная компания, при-
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обретает часть риска и часть премии, принятой на себя первоначаль-

ным страховщиком. Перестраховка эффективно увеличивает капитал 

страховщика, что позволяет ему продавать больше страховок. Пере-

страховщик не оплачивает претензии страхователей, он возмещает 

страховщику выплаченные им претензии. 

Рахн (Rahn) – Залог. Обеспечение; технически и юридически, 

означает закладывать или отдавать на хранение недвижимое или мате-

риальное имущество, имеющее материальную ценность, в качестве 

обеспечения долга или денежного обязательства с тем, чтобы кредитор 

мог погасить долг в случае невыплаты посредством продажи заложен-

ного имущества. Обеспечение, предоставленное для оплаты долга. 

Также известное как Аль-Рахн, Рахн или Рихн. 

Резерв для покрытия убытков (Loss Reserves) – Доля доходов 

или постоянного капитала, предназначенная по решению совета дирек-

торов для покрытия каких-либо убытков, при этом такие средства не 

могут быть использованы для целей заимствования. 

Резерв обслуживания долга (Debt Service Reserve) – Термин, ис-

пользуемый для обозначения денежных резервов, сформированных 

заемщиком на основании внутренней политики или кредитного согла-

шения, с целью погашения задолженности в случае недостаточности 

денежных средств, полученных от текущих операций. 

Религиозный Совет (Religious Board) – Религиозный Совет в 

исламских финансовых институтах, состоящий из шариатских ученых 

или консультантов, формируется с целью обеспечения соблюдения 

шариатских требований; он выполняет консультативную и надзорную 

функцию. Также известен как Наблюдательный Совет Шариата. 

Реструктуризация (Restructure) – Пересмотр финансового со-

глашения, при котором изменяются условия или положения ориги-

нального соглашения. Например, стороны могут договориться о рест-

руктуризации соглашения о предоставлении ссуды путем ослабления 

графика погашения задолженности в случае, когда заемщик не выпол-

няет своих обязательств по погашению задолженности. 

Ретакафул (Retakaful) – «Перестрахование, основанное на ис-

ламских принципах. Это механизм, который используется страховыми 

компаниями для защиты своего бизнеса путем расширения географи-

ческого охвата и получения защиты, сверх определенных пороговых 

значений, со стороны более крупных специализированных перестрахо-

вочных компаний. Перестрахование было определено как «страхование 

обязательств прямого страховщика». Перестрахование бизнеса Така-

фул, основанное на исламских принципах, известно как Ретакафул.» 
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Риб (Ribh) – Основа мурабаха. Стоимость плюс прибыль. Отно-

сится к продаже, при которой продавец продает объект, и стоимость 

объекта известна покупателю. 

Риба (Riba) – Буквально: повышение или дополнение. Техниче-

ски означает увеличение или прирост капитала, полученный кредито-

ром в качестве условия ссуды. Проще говоря, Риба означает любой 

денежный доход, полученный от предоставления денежных средств; 

при этом к риба относятся и, соответственно, запрещены фиксирован-

ные и плавающие процентные ставки, простые и сложные процентные 

ставки и любые другие виды процентов, выплата которых гарантиро-

вана, независимо от эффективности инвестиций. Риба в любой форме 

строго запрещен в исламском традиции, поскольку считается неспра-

ведливым заработком, который приводит к несправедливому обогаще-

нию. Обычно воспринимаемый как «процент», взимаемый за предос-

тавление денежный средств, правовое определение Риба выходит дале-

ко за рамки процента. Это один из трех фундаментальных запретов в 

исламской финансовой деятельности, включая гарар и майсир. 

Запрет выплаты или получения фиксированного процента осно-

ван на исламском принципе о том, что деньги – это всего лишь средст-

во обмена, способ определения стоимости вещей; они не имеют стои-

мости сами по себе, и, следовательно, не должны использовать для по-

лучения дополнительных денежных ресурсов путем получения выплат 

с фиксированным процентом за денежные средства, предоставленные 

банком или иным учреждением. Человеческие навыки, инициатива и 

риск, применяемые в производственном предприятии, имеют более 

важное значение, чем деньги, используемые для его финансирования. 

Этот запрет не следует путать с нормой рентабельности или прибылью 

на капитал, поскольку заработок и распределение прибыли, получен-

ной от реальной экономической деятельности, широко поощряется в 

Исламе. Кроме того, прибыль, определенная по факту, символизирует 

создание добавленной стоимости в результате успешного предприни-

мательства, в то время, как процент, определенный заранее, является 

стоимостью, которая начисляется независимо от прибыльности ком-

мерческой деятельности, и может создать доход, даже в случае убы-

точности бизнеса. 

Шариатские ученые разрешают исламским банкам начислять 

пеню в отношении должников, не выполняющих свои обязательства, 

при этом сумма штрафов должны быть использована на благотвори-

тельность. Такая норма предусмотрена для борьбы с недобросовест-

ными должниками и теми, кто пытается использовать в своих целях 
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шариатский запрет о том, что в случае непогашения заемщиком задол-

женности на установленную дату, кредитор не имеет права увеличить 

сумму основного долга. 

Устранение процента в операциях не означает, что банки не мо-

гут существовать в качестве финансовых посредников и зарабатывать 

прибыль от услуг, которые они предоставляют. Ислам полностью при-

знает полезную роль финансового посредничества. Исторически роль 

финансового посредника в исламской экономике основана на принципе 

аль-мудариб юдариб; практике, которая существовала в исламской ис-

тории с ранних веков. Ее можно описать как, «тот, кто мобилизует 

средства на основе участия в прибыли, вправе предоставлять эти сред-

ства другим пользователям на такой же основе». Аналогично этому, в 

Иджара, сторона, которой принадлежит имущество, вправе продавать 

права на его использование другой стороне в обмен на установленную 

арендную плату. Шариатские ученые рассматривают получение при-

были от выполнения роли посредника в качестве подлинной деятель-

ности, и данная концепция финансового посредничества переплетается 

с производством и обменом реальными товарами и услугами. 

Риба аль-бую (Riba al-buyu) – Усури торговли. Другое название 

для Риба аль-фадл. 

Риба аль-диюн (Riba al-diyun) – Процент/усури долга. Другое 

название для Риба аль-насиа. 

Риба аль-насиа (Riba al-nasiah) – Кредитование на основе ссуд-

ного процента. Риба просрочки или усури долга, обусловленные отсро-

ченным обменом с или без превышения стоимости одного из эквива-

лентов. Прирост основной суммы долга или ссуды, выплачиваемый 

заемщиком. Относится к практике заимствования денежных средств на 

определенный срок с пониманием того, что заемщик вернет кредитору 

сумму, изначально предоставленную в кредит, плюс процент сверх 

этой суммы, который является вознаграждением кредитора за то, что 

он предоставил заемщику время для выплаты ссуды. Усури долга была 

распространенной практикой среди арабов в доисламский период. 

Прирост был известен как риба аль-насиа. Процент в традиционной 

банковской деятельности относится к Риба-аль-насиа. Также известен 

как Риба аль-диюн. 

Риба аль-фадл (Riba al-fadl) – Торговое операция, при которой 

товар обменивается на такой же товар, но в другом количестве, напри-

мер, неравный обмен, при котором большее количество товаров более 

низкого качества передается в обмен на меньшее количество более вы-

сокого качества, что приводит к излишку при обмене. Концепция Риба 

162



 

аль-фадл относится к обмену и операциям купли-продажи. Во избежа-

ние риба аль-фадл обмен товаров с обеих сторон должен быть равным 

и немедленным. Риба аль-фадл был запрещен Пророком Мухаммедом 

(ме) для предотвращения распространения риба в экономике. Также 

известен как Риба аль-бую. 

РПУ (PLS) – Распределение прибыли и убытков. Термин ис-

пользуется для схем финансирования, которые основаны на принципе 

беспроцентного заимствования и использовании мудараба и мушарака. 

Рук'a (Ruq'a) – Банковский инструмент раннего мусульманского 

периода. Это было платежное поручение для получения денег в банке. 

Рушд (Rushd) – Возраст правоспособности, зрелость, совершен-

нолетие, как в Такафул. 

Рынки капитала (Capital Markets) – Финансовый рынок, на ко-

тором институты и физические лица торгуют долговыми и долевыми 

ценными бумагами; рынок для торговли долгосрочными долговыми 

инструментами (со сроком погашения более одного года). Также ис-

пользуется в более широком контексте для обозначения рынка акций, 

облигаций, производных и других инструментов. Рынок капитала 

включает три основных компонента: (1) фондовый рынок, (2) рынок 

долгосрочных долговых обязательств, и (3) рынок краткосрочного ка-

питала. Он также работает как место обмена для торговли капиталом в 

форме акций. Общий термин для рынков, предназначенных для при-

влечения долгосрочного капитала от различных инвесторов. 

В отличие от рынка краткосрочного капитала, на котором осу-

ществляется торговля краткосрочными ценными бумагами, рынки ка-

питала рассматриваются как рынки для среднесрочных и долгосроч-

ных финансовых продуктов. 

К инструментам рынка капитала относятся инструменты с фик-

сированным доходом, такие как индексные облигации, ценные бумаги, 

обеспеченные активами, ценные бумаги, обеспеченные закладными, и 

связанные с ними продукты. 

Рыночная ставка (Market Rate) – Процентная ставка, которую 

компания должна выплачивать на данный момент при заимствовании 

средств. Инвестиции под проект часто предлагаются по ставке ниже 

рыночной или без процентной ставки вообще. 

Саваб (Thawab) – Вознаграждение. 

Сав'ам-би-саваа (Saw'am-bi-sawaa) – Равная оплата за равный 

эквивалент (в операциях обмена). 

Садака (Sadaqah) – Благотворительный взнос. Акт милосердия. 
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Садака аль зара'и (Sadaqah al zara'i) – Запрет действия, которое, 

в случае отсутствия такого запрета, может привести к другому запре-

щенному действию. 

Садака джария (Sadaqah jariyah) – Акт милосердия с многолет-

ними выгодами. 

Салам (Salam) – Форвардная продажа, при которой полная 

стоимость товара оплачивается заранее в момент заключения контрак-

та; товары не доступны для немедленной поставки, но могут быть по-

ставлены в установленный срок в будущем. Другими словами, авансо-

вая покупка или вид продажи, при котором полная стоимость товара 

оплачивается заранее, а товары поставляются позже в указанный срок в 

будущем. Похож на современный контракт форвардной продажи. Со-

гласно Шариату, продажа может быть осуществлена только в случае 

существования товаров на момент заключения контракта. Однако этот 

вид продажи является исключением, при этом должны быть определе-

ны товары и срок поставки. Исключения применялись в ранние време-

на ислама для удовлетворения потребностей мелких фермеров в Ара-

вии, которым необходимы были деньги для взращивания урожая и со-

держания семьи до того, как урожай был готов к продаже; по причине 

запрета риба они не могли заимствовать деньги под процент; им было 

разрешено продавать сельскохозяйственную продукцию заранее до 

сбора урожая с отсроченной поставкой и принимать авансовый платеж. 

Объектом продажи должны быть физические товары, которые могут 

быть охарактеризованы по количеству, качеству и признакам изготов-

ления. Вид финансирования часто используется в сельскохозяйствен-

ном секторе, при котором исламские банки предоставляют деньги без 

процентов для различных целей и в обмен получают долю урожая, ко-

торую продают после доставки. В целях защиты от падения цены банк 

вправе продавать товары третьим лицам до поставки, заключив парал-

лельный контракт Салам. Салам распространяется на все физические 

товары, которые могут быть охарактеризованы по количеству, качеству 

и признакам изготовления. 

Салат (Salat) – Обязательные молитвы пять раз в день, практи-

куемые мусульманами в качестве обращения к Аллаху свт. 

Салаф (Salaf) – В более широком смысле, относится к ссуде, ко-

торая не приносит прибыль кредитору и немного отличается от Кард 

тем, что сумма, предоставленная в качестве Салаф, не может быть ото-

звана до наступления срока ее погашения; включает ссуды на опреде-

ленный период, т.е. кратко-, средне- и долгосрочные ссуды. 
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Буквально, авансовый платеж с отсроченной поставкой. Салаф – 

это другое название Салам, вида продажи, при котором стоимость то-

вара оплачивается заранее, а поставка товара или эквивалента осуще-

ствляется в будущем; таким образом, контракт создает обязательство 

для продавца поставить товар в установленный срок. 

Саллалаху Алайхи Вассалам (Sallalahu Alayhi Wassalam) – 

Обозначаемый аббревиатурой S.A.W., означающей «мир ему и да бла-

гословит его Господь» в отношении Пророка Мухаммеда. Чаще ис-

пользуется ме. 

Саман (Thaman) – Обмен всех форм валюты. 

Сарф (Sarf) – Обмен валюты. В доисламский период золото об-

менивалось на золото, серебро на серебро, золото на серебро и наобо-

рот. В исламском праве такой обмен рассматривается как ‘продажа 

стоимости за стоимость' (Баи аль Таман бил Таман), и каждая стои-

мость является вознаграждением за другую стоимость. Также означает 

продажу денежной стоимости за денежную стоимость при обмене ва-

люты, а именно, операциях купли-продажи валюты. 

Сахи (Sahih) – Действительный, закрепленный контрактом. 

Противоположный Батил. 

Собственный капитал (Equity) – Стоимость имущества органи-

зации, за вычетом общей суммы ее задолженности. Инвестиции в ак-

ционерный капитал обычно имеют форму доли собственника в бизнесе 

и часто форму доли в прибыли или доходах. Инвестиции в акционер-

ный капитал связаны с большим риском, чем долг, но потенциально 

большая прибыль балансирует этот риск. 

Совет по стандартам бухгалтерского учѐта (FASB) опреде-

ляет три основных характеристики актива: (a) он воплощает вероятную 

будущую выгоду, которая определяется способностью (отдельно или 

совместно с другими активами) прямо или косвенно обеспечить в бу-

дущем чистый приток денежных средств, (b) конкретное предприятие 

может получить выгоду и контролировать доступ других лиц к ее ис-

пользованию, и (c) сделка или другое событие обеспечивает право 

предприятия на получение выгоды. 

Соглашение (Covenant) – Соглашение или обещание осущест-

вить или не осуществить какие-либо действия; заключение официаль-

ного соглашения; обещание, связанное с поступком или контрактом. 

Далее приведены функциональные требования, действующие в отно-

шении большинства соглашений: полное раскрытие информации, со-

хранение собственного капитала, обеспечение качества активов, обес-

печение достаточного потока денежных средств, контроль роста, кон-
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троль управления, гарантия правосубъектности, концепция действую-

щего предприятия, обеспечение прибыли или выполнения программ-

ных целей кредитора. 

Соответствующий Шариату (Shariah-compliant) – «Термин, 

используемый в исламских финансах для обозначения соответствия фи-

нансового продукта или деятельности требованиям Шариата, например, 

соответствующее Шариату финансирование или соответствующие Ша-

риату инвестиции. Принципы исламских финансовых операций опреде-

ляются Шариатом на основании Корана и Сунны. Ключевые характери-

стики в применении Шариата к схемам финансирования заключаются в 

том, что операции должны быть основаны на материальных активах и не 

должны быть связаны с процентом (риба). Генерирование прибыли ак-

тивно поощряется, и многие специалисты определяют распределение 

рисков в качестве ключевой характеристики исламского финансирова-

ния. Шариатские принципы также запрещают неопределенность (гарар), 

спекуляцию или чрезмерную неопределенность (майсир) и азартные иг-

ры (кимар), а также деятельность в некоторых запрещенных областях. 

Спекуляция (Speculation) – Процесс, который опирается на ана-

лиз массива экономических и финансовых данных, финансовых отче-

тов компаний, политических решений, информации об управленческих 

навыках и опыте и личных данных о лицах, принимающих решения. 

Финансисты назовут это финансовых планированием, бюджетировани-

ем или инвестированием. Финансы связаны с риском потери. Спекуля-

ция связана с принятием риска. 

Списание (Write off) – Если инвестиции, такие как ссуда, становятся 

серьезно просроченными и признаются безнадежными, кредитор вправе 

принять решение о списании невыплаченной суммы в качестве убытков. 

Срок (Term) – Срок погашения или период времени до оконча-

тельной выплаты ссуды, облигации, продажи или выполнения других 

договорных обязательств. 

ССУ (PSA) – Целевой счет участников, как в Такафул. 

Ссуды с оплатой обслуживания (Loans with service charge) – 

Совет Исламской академии фикха, учрежденный по решению Органи-

зации Исламской Конференции на третьем собрании, прошедшем в 

г.Амман, Иордания, 8-13 Сафар 1407 Г. (11-16 октября 1986г.), в ответ 

на решение Исламского банка развития о допустимости взимания пла-

ты за ссуду, связанную с услугами, предлагаемыми исламским банком. 

Однако такое вознаграждение не должно превышать фактические рас-

ходы на предоставление услуг; любая наценка запрещена, поскольку 

она имеет ростовщический характер. 
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Страхование (Insurance) – Объединение рисков многих лиц и 

коммерческих предприятий и их трансформация в страховщи-

ка/страховую компанию или крупную группу в обмен на выплату премии. 

Субординированный долг (Подчиненный долг) (Subordinated 

Debt (Junior Debt)) – Долг, перед которым оплата долга с первоочеред-

ным правом требования имеет приоритет. В случае банкротства вла-

дельцы субординированного долга получат выплаты только после пол-

ной выплаты долга с первоочередным правом требования. Подчинен-

ность обеспечительного права позволяет другому кредитору иметь 

права на доход от продажи такого имущества до удовлетворения пре-

тензий владельца субординированного долга. 

Сукук (Sukuk) – Финансовый сертификат. Имеет похожие харак-

теристики с традиционной облигацией с той лишь разницей, что акти-

вы являются обеспеченными; сукук представляет собой пропорцио-

нальное бенефициарное право собственности на основные материаль-

ные активы конкретных проектов или инвестиционной деятельности. 

Поскольку использование обычных процентных облигаций запрещено, 

эмитент сукук продает инвестиционной группе сертификат, которая 

затем сдает его в аренду эмитенту в обмен на установленный доход в 

форме арендных платежей. Эмитент также принимает на себя договор-

ное обязательство выкупить облигации в будущем по номинальной 

стоимости. Сукук должен связывать доход и денежные потоки финан-

сирования с приобретенными активами или доходами, полученными от 

приобретенного актива. Это обусловлено тем, что торговля в долг за-

прещена Шариатом; как таковое, финансирование может быть предос-

тавлено только для идентифицируемых активов. 

Сунна (Sunnah) – Буквально, обычай, привычка или уклад жиз-

ни. Обычно понимается как высказывания и поступки Пророка Му-

хаммеда (ме), занесенные в книги Хадис Сунна, которые являются ис-

точником права наравне с Кораном; Коран невозможно понять без 

применения Сунны. 

Суфтаджа (Suftajah) – Вид банковского инструмента, который 

использовался для предоставления кредита в ранний мусульманский 

период, особенно в аббасидский период (749-1258 г.н.э.). Он использо-

вался для сборов налогов, распределения государственных сборов и 

перевода средств торговцами, часто использовался путешествующими 

торговцами. Он затрагивает три стороны: плательщика, получателя 

платежа и отправителя денег. Суфтаджа подлежит оплате в будущем 

или немедленно. Суфтаджа, принадлежащий одной стороне, может 

быть передан другой стороне. Арабские торговцы использовали индос-
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саменты (хавала) со времен Пророка Мухаммеда (ме). Он отличается 

от современного переводного векселя тем, что сумма, передаваемая 

суфтаджа, должна оставаться идентичной, и платеж должен быть осу-

ществлен в той же валюте. 

Та'авуни (Ta'awuni) – Принцип взаимопомощи. 

Табарру (Tabarru) – Акт милосердия за счет какого-либо лица, 

добровольный и без принуждения. Договор о добровольных вкладах, 

согласно которому участники договорились о взаимной помощи посред-

ством предоставления денежных средств в случае, если какой-либо из 

партнеров понесет убытки. Контракт о предоставлении какому-либо ли-

цу товаров или услуг без какой-либо компенсации. Такафул обычно ис-

пользуется как в отношении исламского страхования, так и в отношении 

обязательности соответствия системы требованиям Шариата. Концепция 

Tабарру более характерна для системы такафул и при этом освобождает 

ее от неопределенности и риска. В Такафул участник контракта согла-

шается перечислять заранее утвержденный процент взноса в фонд Така-

фул, созданный для оказания поддержки другим участникам. Таким об-

разом участник выполняет обязательство по оказанию взаимопомощи и 

несению коллективной ответственности. Также именуется Акд табару. 

Таваккул (Tawakkul) – Вера в Господа для достижения результата 

после того, как будут предприняты все необходимые усилия. Одна из 

важных ценностей мусульман. Мусульмане верят, что после того, как 

будут предприняты все необходимые усилия, результат в руках Господа. 

Таваррук – это схема, с помощью которой некоторые исламские 

банки предоставляют персональное финансирование для обеспечения 

их клиентов наличными денежными средствами. При использовании 

для целей личного финансирования клиент приобретает у банка товар с 

отсрочкой платежа; затем клиент продает товар на рынке третьим ли-

цам за наличный расчет. Исламские банки также используют Таваррук 

для гарантирования заранее определенной процентной ставки дохода, 

установленной для инвестиционных депозитов, при этом приобретая 

товар у клиента с отсрочкой платежа, затем немедленно продавая товар 

за наличный расчет, отсроченная цена, выплачиваемая клиенту, выше, 

чем цена за наличный расчет, выплачиваемая банку – такая схема на-

зывается организованный Таваррук, поскольку операции покупки и 

продажи осуществляются одновременно, и банк не несет никаких рис-

ков. Обратный Таваррук также практикуется некоторыми исламскими 

банками для управления своей ликвидностью, он похож на организо-

ванный Таваррук, но в этом случае банки выступают в качестве 

клиента. 

168



 

Мнения классических мусульманских юристов разделились от-

носительно допустимости Таваррук с позиции Шариата. Точка зрения 

Имама Ахмада Ибн Ханбал заключается в том, что Таваррук – это за-

прещенная практика (харам). Другая точка зрения Имама Мухаммеда 

Хасан аль-Шайбани, Имама Малик и др. заключается в том, что Тавар-

рук – это нерекомендованная практика (макрух). Имам Ибн Таймия 

рассматривал Таваррук, как исключительную практику, которая раз-

решена в особых случаях (дарура), когда человеку крайне необходимы 

наличные денежные средства. Мнения современных мусульманских 

юристов также разделились относительно допустимости Таваррук с 

позиции Шариата. Шариатский консультативный совет при Централь-

ном Банке Малайзии (Bank Negara Malaysia) на 51м собрании, про-

шедшем 28 июля 2005 г., принял решение о допустимости депозитный 

инструментов и финансирования, основанных на концепции Таваррук, 

известных как Товарный Мурабаха. Шариатский консультативный со-

вет при Центральном Банке Малайзии в 2006 году также принял реше-

ние о допустимости использования иджара сукук и соответствующих 

требованиям Шариата ценных бумаг в качестве базисных активов в 

Таваррук или Мурабаха(х) для управления ликвидности в исламской 

финансовой системе. 

Исламская академия фикха при ОИК на 19й сессии, прошедшей 

в апреле 2009 года (Резолюция 179 (19/5) о Таваррук: его значении и 

видах (классическая схема и организованный Таваррук) приняла реше-

ние о запрете двух видов Таваррук (организованного и обратного), по-

скольку между банком и клиентом возникают параллельные сделки 

(прямо или косвенно, или основанные на традиционной практике) в 

обмен на финансовые обязательства. Это считается обманом, направ-

ленным на быстрое получение дополнительных наличных средств от 

контракта. Следовательно, считается, что в сделке присутствует эле-

мент риба. В целях обеспечения использования исламскими банков-

скими и финансовыми институтами инвестиционных и финансовых 

схем, которые соответствуют принципам Шариата, они обязаны избе-

гать применения любых сомнительных и запрещенных финансовых 

схем для выполнения требований Шариата, а также для актуализации 

посредством таких схем целей Шариата (макасид Шариат). Кроме того, 

это обеспечит прогресс и актуализацию социально-экономических це-

лей мусульманского мира. Исламская академия фикха при ОИК также 

приняла резолюцию о поощрении банков в предоставлении Кард Хасан 

(благотворительных ссуд) нуждающимся клиентам с тем, чтобы пре-

дотвратить использование банками Таваррук вместо Кард Хасан. 
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Таваррук (Tawarruq) – Обратный Мурабаха, в целях приобрете-

ния наличных денежных средств через торговые операции. Техниче-

ски, согласно мусульманским юристам, Таваррук можно определить 

как: лицо, которое приобретает товар по отсроченной цене в целях его 

продажи за наличный расчет по более низкой цене. Обычно продажа 

осуществляется третьим лицам в целях получения наличных средств. 

Это классическая форма Таваррук, которая разрешена, если она соот-

ветствует шариатским требованиям торговли (баи). 

Такафуд аль та'авуни (Takaful al ta'awuni) – Кооперативная 

концепция распределения рисков и взаимной помощи среди членов 

группы или схемы. 

Такафул (Takaful) – Арабское слово, означающее «взаимное га-

рантирование» или совместная гарантия, основанная на взаимной под-

держке и коллективной ответственности, когда группа лиц договарива-

ется о совместной гарантии для защиты от конкретных убытков. Из-

вестный как исламское страхование, форма страхования, основанная на 

принципе Корана о взаимопомощи (та'авуни). Имеет форму совместно-

го добровольного фонда, созданного с целью взаимной защиты, несе-

ния коллективной ответственности и распределения риска в случае, 

если какой-либо из участников фонда понесет убытки. Участники ре-

гулярно перечисляют денежные взносы в такой фонд. Схемы Такафул 

разработаны в целях предотвращения использования элементов тради-

ционного страхования (т.e. процента и риска), а также инвестирования 

средств (такафул) в виды деятельности, запрещенные Шариатом. 

Должен быть создан авторитетный Наблюдательный Совет Ша-

риата, состоящий из шариатских ученых и консультантов; они должны 

быть независимыми и компетентными для принятия решения относи-

тельно моральных аспектов предложенных контрактов и сделок, а так-

же для обеспечения ведения коммерческой деятельности в соответст-

вии с требованиями Шариата. 

Перестрахование в соответствии с исламскими принципами из-

вестно как Ретакафул; перестрахование – это механизм, который ис-

пользуется страховыми компаниями прямого страхования для защиты 

своего бизнеса путем расширения географического охвата и получения 

защиты, сверх определенных пороговых значений, со стороны более 

крупных специализированных перестраховочных компаний. 

Такйидат (Taqyidat) – Контракт: ограничения. 

Там'ин (Tam'in) – Страхование. 

Тамликат (Tamlikat) – Контракт: приобретение собственности. 

Тамсил (Tamthil) – Сходство или подобие. 
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Таслиф (Taslif) – Продажа на условиях предоплаты. 

Таусикат (Tauthiqat) – Контракт: обеспечение. 

Таухид (Tawhid) – На арабском языке означает приписывание 

Аллаху Исключительности и Его описание в качестве Единственного и 

Уникального, без какого-либо партнера в его Сущности и Символах. 

Строго единый; ссылка на Единого Господа. 

Тафвид (Tafwid) – Поручать. 

Тахсинат (Tahsinat) – Вести к достойной жизни. 

Тиджара (Tijarah) – Торговля; Бизнес. 

Товарный Мурабаха (Murabaha, commodity) – Товарный мура-

баха: контракт мурабаха, использующий определенные товары через 

биржу драгоценных металлов. 

Уджра (Ujrah) – Финансовая выплата за использование услуг 

(заработная плата, вознаграждение, комиссионные, гонорар). 

Укуд Гхаир му´aвaдхa (Uqood Ghair mu´awadha) – Незаменяющий. 

Укуд-и-му´aвaдхa (Uqood-e-mu´awadha) – Заменяющий, харак-

теризующийся заменителем. 

Улама (Ulama) – Ученые, мусульманские ученые, обученные 

исламу и исламскому праву. 

Умма (Ummah) – Диаспора или ‘Община верующих’ (уммат аль 

му’минин), мировое сообщество мусульман. 

Умра (Umrah) – Буквально: визит или посещение. Это минипа-

ломничество в Мекку, которое носит необязательный характер, но на-

стоятельно рекомендовано, и может осуществляться в любое время в 

течение года. 

Урф (Urf) – Обычай. Общепринятая практика. Урф – один из ис-

точников исламского права в той степени, в которой он не противоре-

чит первоисточникам Шариата, т.е. Корану и Сунне. 

Усул аль-Фикх (Usul al-Fiqh) – Теория исламского права. 

Усуфрукт (Usufruct) – Законное право на использование и по-

лучение прибыли от имущества, принадлежащего другому лицу, при 

этом имущество не должно быть повреждено. 

Ухува (Ukhuwah) – Братский дух. 

Участие в капитале (Equity Participation) – Доля в организа-

ции, проекте или предприятии, приобретенная посредством инвестиро-

вания. Доходность инвестиций зависит от прибыльности организации 

или проекта. 

Ушр (Ushr) – Десять процентов (иногда пять процентов) сель-

скохозяйственного урожая, которые мусульмане обязаны выплачивать 
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в рамках своей религиозной обязанности, как Зака, в основном, в поль-

зу бедных и нуждающихся. 

Фадл (Fadl) – Превышение, надбавка, излишек, как в Такафул. 

Фадл-аль-Аллах (Fadl-al-Allah) – Щедрость, дарованная Всемо-

гущим Аллахом. 

Файед (Fayed) – Надбавка, как в Такафул. 

Факи (Faqih) – Юрист, который предоставляет заключение по 

различным вопросам, исходя из позиции Корана и Сунны. 

Фала (Falah) – Успех, процветание. Технически, относится к 

успеху в этом мире и другом (Ахира). 

Фараид (Faraid) – Направление исламского права, которое регу-

лирует распределение имущества умерших между наследниками со-

гласно указанию Аллаха Корана и Хадис. 

Фасид (Fasid) – Оспоримый. Запрещенное условие контракта, 

которое впоследствии лишает контракт юридической силы. Оспори-

мый или дефектный контракт по причине выполнения какого-либо ус-

ловия, необходимого для действительных контрактов. 

Фатва (Fatwa) – Религиозное предписание. Предписание, ут-

вержденное компетентным шариатским ученым по конкретному во-

просу, который недостаточно освещается фикх (исламским правом). 

Это мнение, которое не имеет обязательной юридической силы. Оно 

может затрагивать как конкретную проблему определенного лица, так 

и вопрос общественного значения. 

Фикх (Fiqh) – Относится ко всему массиву исламского права. В 

отличие от традиционного права, фикх охватывает все аспекты жизни – 

религиозные, политические, социальные, коммерческие и экономиче-

ские. Фикх основан на толковании Корана и Сунны и вторичных ис-

точников, которые признаются Кораном и Сунной. Фикх также можно 

толковать как понимание Шариата с точки зрения юристов. Существу-

ет четыре основные школы исламской мысли: Ханафи, Шафи'и, Хан-

бали и Малики. 

Фикх аль-муа'малат (Fiqh al-mua'malat) – Правовые нормы, 

регулирующие коммерческую деятельность, финансовые операции и 

соответствие сделок требованиям Шариата. 

Финансирование в счѐт денежных поступлений (Cash Flow 

Financing) – Краткосрочная ссуда, предоставляющая денежные ресур-

сы для покрытия недостатка наличных денежных средств в ожидании 

прибыли, такой как выплата дебиторской задолженности. 

Фитра (Fitrah) – Закон природы. 

ФООИ (ITFO) – Финансовые операции, обслуживающие импорт. 
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Хавала (Hawalah) – Буквально, означает передачу; юридически, 

это соглашение, согласно которому должник освобождается от долга 

другой стороной, которая становится ответственной за выплату долга, 

или передача права требования долга посредством перехода ответст-

венности за погашение долга от одного лица другому, напр., контракт 

об уступке долга. Таким образом, ответственность за погашение долга 

переходит другой стороне. Также относится к документу, на основании 

которого осуществляется уступка прав, например, переводной вексель, 

долговая расписка, чек или тратта. Механизм Хавала используется для 

взаиморасчетов посредством документального учета без необходимо-

сти физической передачи наличных. 

Хадж (Hajj) – Паломничество в Мекку и другие святые места. 

Хадж, пятая основа ислама, – это обязательство каждого мусульмани-

на, физически и финансово способного осуществить его, по крайней 

мере, один раз в своей жизни. 

Хадиа (Hadiah) – Пожертвование. 

Хадис (Hadith) – Предание о словах и действиях Пророка Му-

хаммеда (ме), именуемое Сунна. 

Хайр (Khayr) – Хороший, выгодный или поддерживающий бла-

госостояние. 

Халаба (Khalabah) – Вводящий в заблуждении маркетинг; убеж-

дение неосведомленных клиентов посредством демонстрации завы-

шенного качества товара. 

Халал (Halal) – То, что разрешено Шариатом, законный зарабо-

ток. Концепция халал имеет религиозный смысл. Мусульмане верят, 

что все вещи предоставлены Господом, и выгоды, получаемые в ре-

зультате их использования, принадлежат всему человечеству, и поэто-

му допустимы, за исключением того, что прямо запрещено Коран или 

Сунной. Она также относится к видам деятельности, контрактам и 

сделкам, а также заработку. Если в Коран не совсем ясно изложена та 

или иная позиция, существуют другие источники права, например, 

Фикх, что означает ‘понимание’ и является юридической наукой: нау-

кой человеческого разума, оспаривания и обсуждения. Концепция ха-

лал является одной из отличительных черт исламской экономики, в 

отличие от западных экономик, в которых такая концепция отсутству-

ет. В западных экономиках все виды деятельности рассматриваются с 

точки зрения экономической пользы. В исламской экономике прини-

маются во внимание другие факторы, в частности, этические и мораль-

ные ценности. Деятельность может быть экономически рентабельной, 
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но при этом она будет запрещена в исламском обществе, если она не 

разрешена Шариатом. 

Хамиш Джиддия (Hamish Jiddiyah) – Символические деньги, 

первоначальный взнос, внесенный стороной, намеревающейся приоб-

рести определенные товары, в качестве подтверждения своих намере-

ний продавцу. Также см. Арбун. 

Ханафи (Hanafi) – «Одна из четырех общеизвестных школ ис-

ламского права или религиозного права по толкованию Корана и Сун-

ны. Основана одним из классических юристов, Имамом Абу Ханифа 

(765 г.н.э.), последователей данной школы называют ханафиты. Дру-

гими школами являются Ханбали, Малаки и Шафи. Захири является 

еще одной школой, разработанной Дауд ибн Халафом (883 г.н.э.). Ис-

ламская школа Джафри Шиа по исламскому праву была разработана 

Имамом Джафар аль-Садик (765 г.н.э.) примерно в то же время, когда 

были систематизированы ее партнеры в области фикх. Она отличалась 

от суннитского права «по вопросам наследования, религиозных нало-

гов, торговли и личного статуса.» 

Ханбали (Hanbali) – «Одна из четырех общеизвестных школ ис-

ламского права или религиозного права по толкованию Корана и Сун-

ны. Основана одним из классических юристов, Имамом Ахмад Ханбал 

(855 г.н.э.), последователи данной школы известны как ханбалиты. 

Другими школами являются Ханафи, Малаки и Шафи'ис. Ханбали счи-

тается самой строгой школой в отношении социальных и личных пра-

вил. Ахири – другая хорошо известная школа, разработанная Даудом 

ибн Халаф (883 г.н.э.). Исламская школа Джафри Шиа по исламскому 

праву была разработана Имамом Джафар аль-Садик (765 г.н.э.) при-

мерно в то же время, когда были систематизированы ее аналоги в об-

ласти фикх. Она отличалась от суннитского права «по вопросам насле-

дования, религиозных налогов, торговли и личного статуса.» 

Харадж (Kharaj) – Сбор за использование земли. 

Харам (Haram) – То, что запрещено в Исламе. Деятельность, ко-

торая прямо запрещена Кораном или Сунной. Запреты также распро-

страняются на профессии, контракты и сделки, а также получение при-

были. Если в Коране отсутствуют какие-либо предписания, существу-

ют другие источники права, например, Фикх, что означает ‘понимание’ 

и является юридической наукой: наукой человеческого разума, оспари-

вания и обсуждения. Концепция харам – одна из отличительных осо-

бенностей исламской экономики, по сравнению с западными экономи-

ками, все виды деятельности оцениваются, исходя из экономической 

целесообразности. В исламской экономике, как правило, вовлечены 
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еще этические и моральные факторы. Деятельность может быть рента-

бельной, но запрещенной в исламском обществе на основании Шариа-

та, если она не разрешена Шариатом. Противополож. Халал. 

Хатар (Khatar) – Вид гарар. Хатар возникает, если ответствен-

ность какой-либо из сторон контракта не определена или условна, по-

ставка одного из товаров обмена не контролируется какой-либо сторо-

ной, или платеж одной из сторон не определен. 

Хесб аль такафул (Hesab al takaful) – Счет Такафул Ta'aувундж 

Хиба (Hibah) – Подарок. Технически: передача определенного 

имущества (мал) без материального вознаграждения. Это может быть 

что-либо, переданное должником кредитору в качестве символической 

благодарности в момент возврата беспроцентной ссуды. Исламские 

банки могут по своему усмотрению осуществлять платежи в форме 

‘подарка’ своим клиентами на неинвестиционные счета в целях при-

влечения большего количества депозитов. Несмотря на то, что такой 

‘подарок’ похож на процент и может, в результате, привести к получе-

нию прибыли, Хиба – это добровольная выплата, осуществляемая по 

усмотрению банка. 

Хикма (Hikmah) – Обоснование, мудрость, подкрепляющая дей-

ствия или предписания. 

Хила (Hila) – Запрещенная структура, используемая в целях по-

лучения желаемого законного результата, какие-либо действия, на-

правленные на обман третьих лиц. Использование разрешенных 

средств для достижения законных результатов. Уловки, применяемые 

при осуществлении операций, для создания видимости соблюдения 

требований Шариата, в то врем как, на самом деле, целью является 

преодоление основных запретов. Мн.ч. Хиял. 

Хисба (Hisbah) – Термин, используемый классическими му-

сульманскими юристами для описания функций, выполняемых госу-

дарством или соответствующим исламским органом в области рыноч-

ного регулирования. Включает любые шаги, необходимые для подер-

жания справедливого рынка. 

Хияр (Khiyar) – Буквально: вариант, выбор. Возможность анну-

лировать контракт продажи при определенных условиях, например, в 

случае бракованного товара. Юристы традиционно признают различ-

ные виды хияр, включая хияр алру-я/рой'ат, хияр аль аиб/айб, хияр аль-

шарт, хияр аль-маджилис. 

Хияр аль-Аиб/Айб (Khiyar al-Aib/Ayb) – Возможность расторже-

ния контракт в случае обнаружения дефекта. 
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Хияр аль-Васф (Khiyar al-Wasf) – Возможность, предусмотрен-

ная на случай отсутствия товаров желаемого качества. 

Хияр аль-Габн (Khiyar al-Ghabn) – Возможность покупателя 

расторгнуть контракт, если он обнаружит, что продавец продал товары 

по цене, значительно выше рыночной цены. 

Хияр аль-Накад (Khiyar al-Naqad) – Возможность продавца рас-

торгнуть контракт, если покупатель не осуществляет платеж в уста-

новленный срок. 

Хияр аль-Ро'ят (Khiyar al-Ro’yat) – Возможность аннулировать 

контракт после физической проверки объекта продажи. 

Хияр аль-Тайин (Khiyar al-Tayin) – Возможность выбора, со-

гласно которому лицо, которое приобрело две или три вещи одного 

вида, определяет период для окончательного выбора из приобретенных 

товаров. 

Хияр аль-Шарт (Khiyar al-Shart) – Возможность отменить ра-

нее согласованную сделку продажи в течение установленного количе-

ства дней. 

Хияр-и-Маджлис (Khiyar-e-Majlis) Хияр аль-Маджлис (Khiyar al-

Majlis) – Возможность сторон приостановить исполнение контракта до 

тех пор, пока стороны не будут покидать место заключения контракта. 

Хукум (Hukum) – В Фикх шариатское предписание, связанное с 

каким-либо действием; правила, предписания и законы включают 

предписания/нормы/ценности, утвержденные Аллахом для каждого 

верующего. 

Хуса (Husah) – Буквально: булыжники. Вид продажи, который 

арабы практиковали в Джахилия и при котором продажа определялась 

посредством жребия. Такая практика запрещена Пророком Мухаммеда 

(ме) по причине неопределенности (гарар), которая была характерна 

для контракта такой продажи. 

Чистый оборотный капитал (Net Working Capital) – Оборот-

ные активы за вычетом краткосрочных обязательств. 

Шариат (Shari’ah) – Часто используется как исламское право. 

Шариат в качестве судебного прецедента не существовал на момент 

открытия Корана. Это система, которая часто неправильно истолковы-

вается на западе. Относится к руководству, содержащемуся и основан-

ному на Коране и Сунне (высказываниях и личном примере Пророка 

Мухаммед (ме). Относится к каждому действию, совершаемому чело-

веком или обществом. В первую очередь, основан на ценностях Ислама 

и учитывает наилучшие способы его защиты. Неотъемлемыми ценно-

стями Шариата являются ценности веры, жизни, интеллекта, наследо-
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вания учений, имущества, защиты чести, выполнения контрактов, со-

хранения уз родства, защиты прав соседей, любви Господа, честности, 

надежности и моральной чистоты. 

Лингвистическое значение слова Шариат – неисчерпаемый ис-

точник воды, из которого люди утоляют свою жажду. Таким образом, 

лингвистическая значимость Шариата заключается в том, что ислам-

ские правила являются источником руководства. Поскольку вода явля-

ется основой жизни, исламские правила являются основным источни-

ком руководства для человеческой жизни. 

Метод поиска решений по новым вопросам с учетом целей и 

принципов Ислама представляет собой Иджтихад (независимое обос-

нование), Иджма (консенсус) и Кия (аналогия), такие решения все за-

щищаются и поддерживаются Кораном и Сунной. 

Шариатский Совет (Shariah Board) – Также известен как Ша-

риатский наблюдательный комитет. 

Шариатский ученый (Shariah Scholar) – Исламский шариат-

ский ученый, который обладает необходимыми знаниями и компетент-

ностью в области Шариата и его концепций относительно экономиче-

ских и финансовых вопросов. 

Шарика-аль-Вуджу (Sharikah-al-Wujuh) – Партнерство, осно-

ванное на доверии. 

Шарика-аль-Муфавада (Sharikah-al-Mufawadah) – Партнерство 

равных партнеров. Партнерство с неограниченной ответственностью. 

Шарика-аль-Санаи (Sharikah-al-Sanai) – То же, что и Шарика-

аль-Абдан. 

Шафи’ис (Shafi'is) – «Одна из четырех общеизвестных школ 

исламского права или религиозного права по толкованию Корана и 

Сунны. Основана одним из классических юристов, Имамом Абдулла 

Мухаммед ибн Идрис аль-Шафи Абу Ханифа (804 г.н.э.), последовате-

лей данной школы называют шафиты. Другими школами являются 

Ханбали, Ханафи и Шафи. Школа Шафи считается самой ранней шко-

лой социального и персонального руководства. Захири является еще 

одной школой, разработанной Дауд ибн Халафом (883 г.н.э.). Ислам-

ская школа Джафри Шиа по исламскому праву была разработана Има-

мом Джафар аль-Садик (765 г.н.э.) примерно в то же время, когда были 

систематизированы ее партнерами в области фикх. Она отличалась от 

суннитского права «по вопросам наследования, религиозных налогов, 

торговли и личного статуса.» 
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Ширка (Shirkah) – Совместное владение, партнер. Контракт ме-

жду двумя или несколькими лицами, которые начинают бизнес или 

финансовый проект с целью получения прибыли. В современной ис-

ламской банковской деятельности и финансовой терминологии Ширка 

может включать Мудараба и Мушарака и другие виды деятельности и 

коммерческого партнерства, подобного Мушарака. 

Ширкатулакд (Shirkatulaqd) – Контракт между двумя или не-

сколькими лицами, которые начинают бизнес или финансовый проект 

с целью получения прибыли. В общем, именуется ‘Ширка’. 

Ширкатулмик (Shirkatulmilk) – Партнерство на основании вла-

дения имуществом, которое может возникнуть автоматически, как в 

случае с наследованием имущества, напр., двумя братьями, или добро-

вольным, когда два лица приобретают имущество в совместное владе-

ние (не для коммерческого использования). 

Экрар (Ekrar) – Заявление, как в Такафул. 

Эштирак (Eshtirak) – Вклад, как в Такафул. 

SWT – Относится к « Субханаху ва-та'aлa», исламскому араб-

скому выражению, которое означает, «преславен и пречист Он (Ал-

лах).» Фраза (как правило, обозначаемая аббревиатурой «swt») часто 

используется после имени Аллаха в таких исламских текстах, как Ко-

ран и Хадис. Использование этой фразы является символом глубокого 

уважение и поклонения мусульман Аллаху. 
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Хронология развития 
исламской экономики 

1947 г. – на урду опубликована первая, в мире книга по исламской 

экономике «Исламская экономика» мусульманского ученого из Индии 

Саййида Маназира Ахсана Гилани. В том же году на английском «зыке 

вышла книга Шейха Махмуда Ахмада «Экономика ислама». 

1961 г. – первое издание книги и Мухаммада Бакира Садра «На-

ша экономика». 

1963 г. – в Египте учрежден первый в мире исламский банк – 

«Мит Гамр». 

1963 г., сентябрь – в Малайзии начала работу Сберегательная 

корпорация для мусульманских паломников. 

1975 г. – в г. Галифаксе (Канада) группа мусульман впервые 

предложила на рынке то, что впоследствии стали называть «исламской 

ипотекой». 

1975 г., март – учрежден Исламский банк Дубая (Банк Дубай ал-

Исламии). 

1975 г., октябрь – официальное открытие в Джидде (Саудовская 

Аравия) Исламского банка развития (ИБР). 

1976 г., февраль – период международная конференция по ис-

ламской экономике прошла в Мекке под эгидой Унинсрситсіа короля 

‘Абд ал-‘Азиза. В конференции приняло участие около 200 экономи-

стов, правоведов и бизнесменов. 

1977 г. – в Кувейте учрежден Кувейтский финансовый дом 

(Байт ат-тамвил ал-Кувайтий). 

1978 г. – в Женеве саудовским принцем Файсалом б. ‘Абд ал-

‘Азизом ас-Са‘удом создается «Islamic Banking System International 

Holding» – первая на Западе исламская финансовая структура в форме 

акционерного общества. 

1979 г. – начало процесса исламизации финансового сектора в 

Пакистана. 

1979 г. – в Судане учреждена первая в мире исламская страховая 

компания – «Исламская страховая компании» (Шарика ат-та'мин ал-

исламийа). В том же году в Дубае объявлено об учреждении «Ислам-

ской арабской страховой компании» (аш-Шарика ал-исламийа ал-

'арабийа ли-т-та'мин) – совместного проекта бизнесменов из Саудов-

ской Аравии и ОАЭ. 

1980 г., июнь – вступление в силу Ордонанса «О закяте и ‘ушре» 

в Пакистане. 
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1981 г. – принц Файсал учредил «Исламский финансовый дом» 

(Дар ал-Мал ал-Исламий Траст) с уставным капиталом 1 млрд. дол. 

Головной офис созданной финансовой группы открыт а Женене. 

1982 г. – основанная в Джидде саудовским бизнесменом Сали-

хом Камилем «Инвестиционная компания ал-Барака» (Al-Baraka In-

vestment Company) приобрела в Великобритании «Hargrave 

Securities» – организацию, имевшую лицензию на осуществление дея-

тельности по приему вкладов в соответствии с Законом о банковской 

деятельности 1979 г., и преобразовало ее в исламский банк. Новый 

банк получил имя материнской компании – «ал-Барака». 

1983г., апрель – в Малайзии принят первый в мире специализи-

рованный закон, регулирующий деятельность исламских банков, – За-

кон об исламском банковском деле. 

1983 г., июль – в Малайзии начал работу «Исламский банк Ма-

лайзии» (Bank Islam Malaysia). 

1983 г., август – принятие в Иране Закона «О банковских опера-

циях без рибы (ростовщического процента)». 

1983 г., декабрь – в Турции принят декрет правительства №83/7406 

«О создании и деятельности специализированных финансовых компа-

ний», в соответствии с которым появилась возможность для учреждения в 

стране так называемых специализированных финансовых организаций 

(yzel finans киrumlаrі), работавших на беспроцентной основе. 

1984 г. – принятие в Малайзии первого в мире специализирован-

ного закона, регулирующего деятельность исламских страховых (така-

фул) компаний, – Закона о такафуле. 

1984 г., декабрь – предписание Центрального банка Судана всем 

действующим в стране банкам прекратить осуществление операций с 

использованием ссудного процента. 

1990 г. – выпуск первых в мире исламских корпоративных «об-

лигаций», осуществленный Shell MDS Sdn Bhd. 

1991 г., ноябрь – Федеральный шариатский суд в Пакистане 

признал 23 закона и подзаконных акта не соответствующими шариату 

и утрачивающими силу с 1 июля 1992 г. 

1992 г.- возобновление реформ но исламизации финансового 

сектора в Судане. 

1997 г., апрель – на саммите и Стамбуле было объявлено о соз-

дании D-8 («Исламской восьмерки»), куда помимо Турции вошли 

Бангладеш, Египет, Индонезия, Иран, Малайзия, Нигерия и Пакистан. 

1999 г., декабрь – в своем историческом решении Апелляционная 

палата по шариатским делам при Верховном суде Пакистана поддержала 
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решение Федерального шариатского суда. 8 законов полностью или час-

тично были признаны не соответствующими шариату и должны были 

утратить силу с 31 марта 2000 г. Остальные признанные не соответство-

вавшим шариату, законы должны были утратить силу с 30 июля 2001 г. 

Риба должна была быть исключена из экономической жизни страны за 

исключением сферы внешнего государственного долга. 

2000 г. – начала работу электронная платежная система E-Dinar – 

аналог E-gold, GoldMoney, e-Bullion и др. 

2000 г., август – образование «Бадр-Форте Банка» – первого ис-

ламского балка в России. 

2000 г., октябрь – в Сараеве (Босния и Герцеговина) при уча-

стии Исламского банка развития был учрежден исламский банк – 

«Боснийский международный банк» (Bosna Bank International). 

2004 г., июнь – Министерство финансов федеральной земли 

Саксония-Анхальт (Германия) выпустило первые исламские «облига-

ции» (сукук) в Европе на сумму 100 млн. евро. 

2004 г., август – Управление финансовых услуг (Financial Service 
Authority) Великобритании выдало лицензию «Исламскому банку Брита-

нии» (Islamic Bank of Britain)— первому исламскому розничному банку в 

Западной Европе, созданному «с нуля» – в отличие от «ал-Баракн» и 

других финансовых институтов, которые представляли собой дочерние 

структуры банковских групп из стран Персидского залива. 

2005 г., декабрь – в Москве при содействии «Бадр-Форге Банка» 

зарегистрировано потребительское общество «Мэнзил» («Очаг»). Ос-

новной целью деятельности общества была реализация халальной (соот-

ветствующей шариату) программы приобретения жилья для мусульман. 

2006 г., март – Управление финансовых услуг выдало лицензию 

«Европейскому исламскому инвестиционному банку» (European Islamic 

Investment Bank) – первому исламскому инвестиционному банку в Европе». 

2006 г., май – подписание Меморандума о взаимопонимании 

между Киргизской Республикой, Исламским банком развития и ОАО 

«Экобанк». Меморандум положил начало применению исламских ме-

тодов финансирования в работе «Экобанка». 

2006 г., октябрь – получил лицензию первый исламский банк в 

сфере частного банковского обслуживания в Европе «Faisal Private 

Bank Switzerland». 

2006 г. декабрь – отзыв лицензии у «Бадр-Форте Банка» в России. 

2007 г., апрель – Министерство финансов Великобритании объ-

явило о намерении осуществить к 2008 г. выпуск исламских «облига-

ций» (сукук). 
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2009 г., февраль – в Казахстане принят закон «О внесении до-

полнений и изменений в некоторые законодательные акты Республики 

Казахстан по вопросам организации и деятельности исламских банков 

и организации исламского финансирования». 

2009 г., март – подписан протокол о намерениях между инве-

стиционным подразделением группы ВТБ «ВТБ Капитал» и Liquidity 

Management House— подразделением исламского банка Kuwait Finance 

House о сотрудничестве в деле развития на рынке России и стран СНГ 

исламских финансовых продуктов. 
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Приложение 1 
Исламский банковский акт Малайзии 

 

ЗАКОНЫ МАЛАЙЗИИ 

Акт 276 

Исламский Банковский Акт 

1983 

Дата Королевской санкции 9 марта 1983 г. 

Дата публикации в Официальном печатном издании 10 марта 

1983 г. 

Акт предусматривает порядок лицензирования и регулирования 

исламской банковской деятельности. 

7 апреля 1983 г. 
ЧАСТЬ I 

ПРЕАМБУЛА 

Краткое наименование и вступление в силу 

(1) Настоящий Акт называется «Акт об исламской банковской 

деятельности 1983 года» и вступает в силу с даты, указанной Минист-

ром в Официальном печатном издании. 

(2) Настоящий Акт применяется на территории Малайзии. 

Толкование 

В настоящем Акте, если контекст не требует иного— 

«филиал» в отношении исламского банка включает мобильный 

филиал банка и филиал, созданный на ограниченный период времени; 

«Центральный Банк» – Центральный Банк Малайзии, созданный 

на основании Постановления Центрального Банка Малайзии 1958; 

«компания» имеет значение, установленное в Законе о компани-

ях 1965; 

«корпорация» имеет значение, установленное в Законе о компа-

ниях 1965; 

«вкладчик» – лицо, у которого есть счет в исламском банке (те-

кущий, сберегательный, инвестиционный или любой другой депозит-

ный счет); 

«иностранная компания» имеет значение, установленное в Зако-

не о компаниях 1965; 

«иностранный институт» – иностранная компания, которая осу-

ществляет деятельность за пределами Малайзии, аналогичную ислам-

ской банковской деятельности, предусмотренной настоящим Актом, 

или деятельности института, получившего лицензию согласно под-
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пункту 6(4) Закона о банковских и финансовых институтах 1989 [Акт 

372]; 

«Исламский банк» – любая компания, которая осуществляет ис-

ламскую банковскую деятельность и имеет действующую лицензию; и 

все офисы и филиалы такого банка, действующие в Малайзии, счита-

ются одним банком; 

«международный исламский банк» – любая компания или офис 

любого иностранного института, который осуществляет международ-

ную исламскую банковскую деятельность и имеет действующую ли-

цензию согласно пункту 30B; 

«международная исламская банковская деятельность» – ислам-

ская банковская деятельность, осуществляемая в любых валютах, кро-

ме ринггита, или другая исламская банковская деятельность, указанная 

в качестве международной Центральным Банком; 

«Исламская банковская деятельность» – банковская деятель-

ность, цель и операции которой не противоречат Религии Ислама; 

«Исламский депозит» – сумма денежных средств, полученная 

лицом или выплаченная лицу, при этом получение и выплата таких 

средств осуществляется на основании договора, заключенного в соот-

ветствии с шариатскими принципами ответственного хранения или 

распределения прибыли; 

«обязательства по инвестиционному счету» (Удалено). 
«лицензия» – лицензия, выданная согласно пункту 3; 

«офис» включает местонахождение головного офиса, филиал, 

представительство, мобильный офис, место ведения бизнеса, создан-

ный на ограниченный период времени, электронный терминал и любое 

другое место ведения бизнеса; 

«другие обязательства по депозитам» (Удалено). 

«публичная компания» имеет значение, установленное в Законе 

о компаниях 1965; 

«обязательства по сберегательным счетам» (Удалено). 

«доля» – доля в акционерном капитале корпорации, включает 

акции, кроме случаев, когда предусмотрено явное или подразумевае-

мое различие между понятиями «акция» и «доля»; 

«бессрочные обязательства» (Удалено). 
«дочерняя компания» имеет значение, установленное согласно 

пункту 5 Закона о компаниях 1965; 

«срочные обязательства» (Удалено). 
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ЧАСТЬ II 

ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ ИСЛАМСКИХ БАНКОВ 

Исламская банковская деятельность может осуществляться 

только лицензированным исламским банком  

3. (1) Исламская банковская деятельность может осуществляться 

в Малайзии только компанией, которая обладает лицензией, выданной 

Министром. 

(2) Компания, желающая осуществлять исламскую банковскую 

деятельность в Малайзии, должна направить письменную заявку через 

Центральный Банк Министру на получение лицензии согласно поло-

жениям настоящей статьи и предоставить— 

(a) копию устава и учредительного документа или другого до-

кумента, на основании которого была создана компания, с надлежащим 

заверением высшего должностного лица компании; и 

(b) любой другой документ или информацию, затребованную 

Министром. 

(3) После получения заявки согласно подпункту (2) Централь-

ный Банк должен рассмотреть заявку и направить Министру рекомен-

дации о выдаче или отказе в выдаче лицензии и условиях выдачи ли-

цензии (при их наличии). 

(4) После получения заявки согласно подпункту (2) и рекомен-

даций Центрального Банка согласно подпункту (3) Министр вправе, 

согласно пункту 4, выдать лицензию (с или без применения каких-либо 

условий) или отказать в выдаче лицензии. 

(5) Центральный Банк может рекомендовать выдачу лицензии, 

и Министр вправе выдать лицензию только, если Центральный Банк 

или Министр (в зависимости от обстоятельств) удостоверится в том, 

что— 

(a) цели и операции банковской деятельности, которую желает 

осуществлять компания, не противоречат Религии Ислама; и 

(b) устав соответствующего банка содержит положение о соз-

дании шариатского консультационного органа, одобренного Централь-

ным Банком, для консультирования банка по операциям его банков-

ской деятельности с тем, чтобы обеспечить их соответствие Религии 

Ислама. 

(5a) Исламский банк, лицензированный согласно положениям 

настоящей статьи, считается участником согласно Закону о малазий-

ской корпорации по страхованию депозитов 2005 [Акт 642]. 
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(6) Любое лицо, которое нарушает положения настоящей статьи, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соответст-

вующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более двадцати тысяч ринггитов или тюремного заключения на срок до 

трех лет, или в виде штрафа и лишения свободы. 

Министр вправе изменить или отозвать условия действия лицензии 

4. (1) Министр вправе в любое время, по рекомендации Цен-

трального Банка, изменить или отозвать условия действия лицензии 

либо ввести условия или дополнительные условия. 

(2) Министр должен, до совершения каких-либо действий со-

гласно подпункту (1), уведомить о своем намерении в письменном ви-

де соответствующий исламский банк и предоставить банку возмож-

ность подготовить в течение периода, указанного в уведомлении (ко-

торый должен быть не менее четырнадцати дней), причины нецелесо-

образности изменения или отзыва условий действия лицензии либо 

введения условий или дополнительных условий. 

(3) В случае наличия условий действия лицензии исламский 

банк должен соблюдать такие условия. 

(4) Любой исламский банк, который не выполняет условия дей-

ствия своей лицензии, считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более двадцати тысяч ринггитов. 

Лицензия не может быть выдана в определенных случаях 

5. (1) Компания не может получить лицензию согласно пункту 

3, также как любая компания, лицензированная согласно настоящему 

Акту, не может осуществлять деятельность в Малайзии без письменно-

го согласия Министра, если размер его капитала, необесцененного 

убытками или по иным причинам, меньше установленного лимита. 

(2) Для целей настоящей статьи— 

«капитал» – оплаченный капитал и резервы и любые другие ис-

точники капитала, которые определяются и рассчитываются в порядке, 

установленном в письменном уведомлении Центрального Банка; 

«лимит» – минимальные требования к капиталу, который должен 

поддерживать исламский банк, установленные Министром по реко-

мендации Центрального Банка и опубликованные в Официальном пе-

чатном издании. 

(3) Выполнение лимита, который должен поддерживаться со-

гласно подпункту (2), должно быть обеспечено в течение единого 

льготного периода, указанного в уведомлении (который должен быть 

не менее трех месяцев). 
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6. (Удалено). 

Открытие новых филиалов 

7. Исламский банк может открывать новый филиал, представи-

тельство или офис в любой части Малайзии или за ее пределами только 

при условии получения письменного согласия Центрального Банка. 

Исламский банк может устанавливать корреспондентские отно-

шения с любым банком, действующим за пределами Малайзии 

8. (1) Согласно подпункту (2), любой исламский банк может 

устанавливать корреспондентские отношения с любым банком, дейст-

вующим за пределами Малайзии. 

(2) Центральный Банк может путем представления письменно-

го уведомления предписывать требование о том, что исламский банк 

может устанавливать корреспондентские отношения с любым банком, 

действующим в любой из стран, указанных в уведомлении, или любым 

банком, принадлежащим или находящимся под контролем правитель-

ства или правительственного ведомства такой страны, только после 

получения одобрения Министра, выданного по рекомендации Цен-

трального Банка. 

Лицензионный сбор 

9. Каждый исламский банк должен выплачивать Центрально-

му Банку ежегодный лицензионный сбор, установленный Министром, 

по рекомендации Центрального Банка, путем его публикации в Офици-

альном печатном издании. 

Ограничение на использование определенных слов в названии 

исламского банка  

10. Исламский банк может получить лицензию с названием, ко-

торое включает слова «Центральный», «Содружество», «Федераль-

ный», «Федерация», «Малайзия», «Малазийский», «Национальный», 

«Резервный» или «Государственный» на государственном, английском 

или любом другом языке, только после получения письменного согла-

сия Министра. 

Отзыв лицензии 

11. (1) Согласно подпункту (2) если какой-либо исламский банк— 

(a) преследует цели или выполняет операции, запрещенные Ре-

лигией Ислама; 

(b) осуществляет свою деятельность в порядке, который нано-

сит ущерб интересам своих вкладчиков и других кредиторов; 

(c) не имеет достаточных активов для покрытия своих обяза-

тельств; 
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(d) нарушает какое-либо положение настоящего Акта; 

(e) прекратил банковскую деятельность в Малайзии; или 

(f) потерял статус участника согласно Закону о малазийской 

корпорации по страхованию депозитов 2005, 

Министр вправе, по рекомендации Центрального Банка, отозвать 

лицензию, выданную такому банку. 

(2) Министр должен, до отзыва лицензии, уведомить о своем 

намерении в письменном виде соответствующий исламский банк и 

предоставить банку возможность подготовить в течение периода, ука-

занного в уведомлении (который должен быть не менее двадцати одно-

го дня), причины неправомерности отзыва лицензии. 

В случае отзыва лицензии исламского банка согласно подпункту 

(1) банк вправе в течение тридцати дней с даты отзыва подать апелля-

цию против отзыва в Высокий Суд. 

(4) Центральный Банк вправе представить свое заявление по та-

кой апелляции. 

(5) Направление апелляции согласно положениям настоящей 

статьи никоим образом не влияет на реализацию полномочий и обя-

занностей Центрального Банка согласно пунктам 37, 39 и 40. 

Последствия отзыва лицензии 

12. (1) В случае если приказ об отзыве лицензии вступает в силу 

согласно пункту 11 — 

(a) уведомление об отзыве лицензии должно быть опубликова-

но в Официальном печатном издании; и 

(b) начиная с даты уведомления, исламский банк должен пре-

кратить осуществление банковской деятельности в Малайзии, кроме 

исключений, одобренных Министром по рекомендации Центрального 

Банка для целей прекращения банковской деятельности. 

(2) Положения пункта (b) подпункта (1) не противоречат прину-

дительному осуществлению каким-либо лицом права или претензии 

против банка либо банком какого-либо права или претензии против 

любого лица. 

Консультации Шариатского консультационного совета 

13. Центральный Банк должен обеспечить ежегодную публика-

цию в Официальном печатном издании перечня всех исламских бан-

ков, получивших лицензии согласно настоящему Акту, и в случае вы-

дачи, отзыва или возврата лицензии в период между публикациями, 

Центральный Банк должен обеспечить публикацию уведомления о та-

ких изменениях в Официальном печатном издании. 
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13a. (1) Исламский банк вправе запрашивать консультацию у 

Шариатского консультационного совета по шариатским вопросам, свя-

занным с его банковской деятельностью, и исламский банк должен вы-

полнять рекомендации Шариатского консультационного совета. 

(2) В настоящей статье «Шариатский консультационный совет» 

означает Шариатский консультационный совет, созданный согласно 

подпункту 16B(1) Закон о Центральном Банке Малайзии 1958. 

ЧАСТЬ III 

ФИНАНСОВЫЕ ТРЕБОВАНИЯ И ОБЯЗАННОСТИ ИСЛАМ-

СКИХ БАНКОВ 

Поддержание капитала 

14. (1) Центральный Банк может потребовать от исламского банка 

капитала, не обесцененного убытками или по иным причинам, в таком 

соотношении к активам его филиалов и офисов, действующих на террито-

рии Малайзии и за ее пределами, либо только его филиалов и офисов, 

действующих в Малайзии, которая время от времени определяется Цен-

тральным Банком путем представлении письменного уведомления. 

(2) «Капитал» в подпункте (1) имеет значение, установленное в 

подпункте (2) статьи 5, но с учетом таких дополнений, которые время 

от времени может определять Центральный Банк для целей подпункта 

(1) путем представления письменного уведомления. 

Формирование резервных фондов 

15. (1) Каждый исламский банк— 

(a) должен сформировать резервный фонд; и 

(b) до объявления дивидендов должен сделать отчисления в ре-

зервный фонд из чистой прибыли за каждый год, после отчислений в 

пользу оплаты закат или налогообложения— 

(i) при условии если размер резервного фонда составляет не 

менее пятидесяти процентов оплаченного капитала, сумму, равную не 

менее пятидесяти процентов чистой прибыли; 

(ii) при условии если размер резервного фонда составляет пять-

десят процентов, но менее ста процентов оплаченного капитала, сумму, 

равную не менее двадцати пяти процентов чистой прибыли. 

(2) Если Центральный Банк убеждается в том, что размера обще-

го резервного фонда исламского банка достаточно для ведения его дея-

тельности, он может принять письменное распоряжение об освобожде-

нии банка от положений подпункта (1) сроком на один год. 

Процент ликвидных активов 

16. (1) Центральный Банк может путем представления письмен-

ного уведомления предписывать требование о том, что каждый ислам-
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ский банк должен в любой момент времени иметь определенный раз-

мер ликвидных активов. 

(2) Минимальный размер таких активов должен быть выражен 

в форме соотношения таких активов к исламским депозитам каждого 

исламского банка. 

(3) В случае представления Центральным Банком уведомления 

согласно подпункту (1) каждый исламский банк должен получить еди-

ный льготный период, указанный в уведомлении (который должен 

быть не менее одной недели), для обеспечения соблюдения предусмот-

ренных требований. 

(4) Исламский банк не имеет права в течение периода, в кото-

ром он не выполняет требования, предусмотренные уведомлением со-

гласно подпункту (1), выдавать займы каким-либо лицам без одобре-

ния Центрального Банка. 

(5) В целях расчета минимального лимита или лимитов лик-

видных активов согласно положениям настоящей статьи и исламского 

депозита исламского банка, действующего в Малайзии и любой другой 

стране, а также других обязательств такого банка, установленным Цен-

тральным Банком, офисы и филиалы такого банка в Малайзии рас-

сматриваются в качестве отдельного банка, действующего в Малайзии. 

(6) Для целей настоящей статьи ликвидные средства включают — 

(a) банкноты и монеты, которые являются законным платеж-

ным средством в Малайзии; 

(b) балансовые остатки в Центральном Банке, не включенные в 

резерв, указанный в пункте (c) подпункта (1) статьи 37 Распоряжения 

Центрального Банка Малайзии 1958; 

(c) инвестиционные сертификаты, выпущенные согласно Зако-

ны о правительственных инвестициях 1983; и 

(d) другие активы, одобренные Министром по рекомендации 

Центрального Банка. 

(7) Центральный Банк может путем представления письменно-

го уведомления предписывать требование о том, что каждый ислам-

ский должен обеспечивать такой доход, который Центральный Банк 

сочтет необходимым для исполнения настоящей статьи. 

(8) Любой исламский банк, не обеспечивший соблюдение лю-

бого положения настоящей статьи, обязан выплатить, по требованию 

Центрального Банка, штраф в размере не более одной десятой одного 

процента суммы отклонений за каждый день существования такого 

отклонения. 
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(9) Любой исламский банк, который не выплачивает или отка-

зывается выплатить штраф согласно подпункту (8), считается винов-

ным в правонарушении согласно настоящему Акту. 

Аудитор и аудиторский отчет 

17. (1) Несмотря на положения Закона о компаниях 1965, каж-

дый исламский банк должен ежегодно назначать аудитора, одобренно-

го Министром. 

(2) Министр по рекомендации Центрального Банка вправе на-

значить аудитора— 

(a) если исламский банк не назначает аудитора; или 

(b) если он сочтет целесообразным, чтобы с аудитором, назна-

ченным согласно подпункту (1), действовал другой аудитор, 

и определить вознаграждения, которое должно быть выплачено 

исламским банком аудитору. 

(3) Обязанности аудитора назначенного согласно подпунктам 

(1) и (2) для исламского банка, включают— 

(a) проведение аудита отчетности банка за год, в отношении 

которого он назначен; и 

(b) составления отчета в соответствии с положениями статьи 

174 Закона о компаниях 1965 в отношении годового баланса и отчета о 

прибылях и убытков банка. 

(4) Отчет аудитора, указанный в пункте (b) подпункта (3), дол-

жен быть представлен совместно с отчетом директоров исламского бан-

ка на ежегодном общем собрании банка; и заверение отчета, составлен-

ное высшим должностным лицом банка, должно прилагаться к докумен-

там, направленных согласно пункту (c) подпункта (1) статьи 18. 

(5) Лицо, имеющее заинтересованность в деятельности ислам-

ского банка (которое не является акционером), также как директор или 

должностное лицо такого банка не может быть назначено в качестве 

аудитора для этого банка; и любое лицо, назначенное в качестве ауди-

тора исламского банка, которое после назначения приобретает такой 

интерес или становится директором или должностным лицом банка, 

незамедлительно теряет статус аудитора. 

(6) Обязанности и полномочия, вытекающие из статьи 33 в от-

ношении изучения Центральным Банком операций исламского банка 

согласно пункту 31 или 32, настоящим налагаются и предоставляются 

аудиторам, назначенным согласно положениям настоящей статьи. 

(7) Любой исламский банк, который не выполняет требования 

подпункта (4), считается виновным в правонарушении и после приня-
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тия соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более двадцати тысяч ринггитов. 

Аудированный баланс 

18. (1) Каждый исламский банк должен— 

(a) разместить на видном месте в каждом офисе Малайзии— 

(i) копию последнего аудированного годового баланса, отчета 

о прибылях и убытках (с примечаниями к нему) и отчета аудитора; 

(ii) полные имена всех директоров; и 

(iii) названия всех действующих дочерних компаний банка; 

(b) в течение четырнадцати дней с момента представления сво-

ей отчетности на ежегодном общем собрании опубликовать, как мини-

мум, в двух ежедневных газетах Малайзии и одобренную Центральным 

Банком копию последнего аудированного годового баланса, отчета о 

прибылях и убытках (с примечаниями к нему) и отчета аудитора; и 

(c) в течение шести месяцев после окончания каждого финан-

сового года или другого периода, установленного Центральным Бан-

ком, направить Центральному Банку— 

(i) две копии последнего аудированного годового баланса, отче-

та о прибылях и убытках (с примечаниями к нему), отчета аудитора и 

директоров; 

(ii) в случае если исламский банк имеет филиалы за пределами 

Малайзии, две копии аудированного годового баланса и отчета о прибы-

лях и убытках в отношении его операций в Малайзии, а также две копии 

аудированного годового баланса и отчета о прибылях и убытках в отно-

шении его операций в каждой другой стране за пределами Малайзии. 

(2) Форма и содержание годового баланса и отчета о прибылях 

и убытках, а также отчета директоров должна соответствовать форме и 

содержанию, утвержденному Центральным Банком. 

(3) Центральный Банк вправе потребовать от любого исламско-

го банка представления дополнительной информации, которую он со-

чтет необходимой, в форме пояснения, дополнения или иной форме в 

отношении баланса и отчета о прибылях и убытках, направленного та-

ким банком согласно пункту (c) подпункта (1), и такая информация 

должна быть предоставлена в порядке и в течение периода, установ-

ленного Центральным Банком. 

(4) Любой исламский банк, который не выполняет положения 

настоящей статьи, считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более двадцати тысяч ринггитов. 
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Представление статистики 

19. (1) Каждый исламский банк должен направить Центрально-

му Банку в форме, установленной Центральным Банком— 

(a) отчет об активах и обязательствах его банковских офисов и 

филиалов, действующих в Малайзии, на момент завершения операций 

в последний рабочий день каждого месяца в течение периода, который 

время от времени устанавливается Центральным Банком посредством 

письменного уведомления; 

(b) отчет об анализе ссуд, займов и инвестиций его банковских 

офисов и филиалов, действующих в Малайзии, с такой периодично-

стью и за такой период, который время от времени устанавливается 

Центральным Банком посредством уведомления; 

(c) не позднее чем в течение шести месяцев после окончания 

финансового года, отчет о доходах и расходах, связанных с его дея-

тельностью в Малайзии; 

(d) несмотря на положения подпункта (3) статьи 34, отчет, со-

держащий такую кредитную информацию о его клиентах, которая не-

обходима для целей кредитного бюро, созданного согласно пункту 30 

(1) (mmm) Распоряжения Центрального Банка Малайзии 1958 с такой 

периодичностью и за такой период, который время от времени уста-

навливается Центральным Банком посредством письменного уведом-

ления; 

(da)  (Удалено). 

(e) любую статистическую информацию, затребованную Цен-

тральным Банком. 

(2) Кроме как для целей пункта (d) подпункта (1), любая ин-

формация, полученная от банка согласно положениям настоящей ста-

тьи, считается конфиденциальной информацией между таким банком и 

Центральным Банком. 

(3) Любой исламский банк, который не выполняет требования 

подпункта (1), считается виновным в правонарушении и после приня-

тия соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более четырех тысяч ринггитов за каждый день существова-

ния такого нарушения. 

(4) Центральный Банк отвечает за подготовку и публикацию 

сводных отчетов, содержащих данные из документов, предоставлен-

ных согласно пунктам (a) и (b) подпункта (1). 

Информация об иностранных филиалах  
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20. Исламский банк, который имеет филиалы, офисы или пред-

ставительства за пределами Малайзии, должен предоставить Цен-

тральному Банку любую информацию об операциях таких офисов или 

представительств, затребованную Центральным Банком. 

ЧАСТЬ IV 

ВЛАДЕНИЕ, КОНТРОЛЬ И УПРАВЛЕНИ ИСЛАМСКИМИ 

БАНКАМИ 

Информация об изменении в правах контроля над исламскими 

банками 

21. (1) В случае если в будущем планируются изменения в пра-

вах контроля над исламским банком, банк должен уведомить Цен-

тральный банк о планируемых изменениях. 

(2) В случае если какой-либо исламский банк выдает ссуду или 

займ под обеспечение в совокупности двадцатью процентами или бо-

лее акций оплаченного капитала любого другого исламского банка, 

банка, лицензированного и учрежденного в Малайзии в соответствии с 

Законом о банковской деятельности 197, или финансовой компании, 

лицензированной в соответствии с Законом о финансовых компаниях 

1969, исламский банк должен уведомить об этом Центральный Банк. 

(3) Отчеты, предусмотренные положениями подпункта (2), 

должны содержать следующую информацию— 

(i) имена и адреса заемщиков; 

(ii) название исламского банка, лицензированного банка или 

финансовой компании, акциями которой обеспечивается кредит 

или займ; 

(iii) количество акций, которыми обеспечивается кредит или 

займ; и 

(iv) сумма кредита или займа. 

(4) Отчеты, направленные согласно подпунктам (1) и (2), явля-

ются дополнением к любому отчету, подготовка которого может быть 

предусмотрена положениями любого другого письменного закона. 

(5) Для целей настоящей статьи термин «контроль» в отноше-

нии исламского банка означает обладание прямыми или косвенными 

полномочиями на управление и влияние на процесс управления и по-

литику банка. 

(6) Любой исламский банк, который не выполняет положения 

подпункта (1) или (2), считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более двадцати тысяч ринггитов. 
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Одобрение реконструкции или любых других преобразований 

банка 

22. (1) Любой исламский банк должен получить одобрение Ми-

нистра в отношении любого предполагаемого: 

(a) договора или соглашения— 

(i) о продаже или передачи акций или части бизнеса; или 

(ii) о правах голоса, управления или других аспектах, 

который приведет к изменению в контроле или управлении бан-

ком; и 

(b) схемы— 

(i) реконструкции банка; или 

(ii) объединения, слияния или иных договоренностей между 

банком и любой другой корпорацией, 

которая предусматривает передачу всех или части обязательств 

или имущества банка другой корпорации. 

(2) Министр, по рекомендации Центрального Банка, вправе 

одобрить или запретить заключение предполагаемого договора, согла-

шения или схемы, при этом одобрение Министра не может быть не-

обоснованно отозвано. 

(3) Положения подпункта (1) не распространяются на догово-

ренности, соглашения и схемы, которые будут реализованы исламским 

банком в соответствии с положениями Закона о малазийской корпора-

ции по страхованию депозитов 2005. 

Снятие с должности директоров и работников банка 

23. (1) Без противоречия положениям Закона о компаниях 1965, 

любое лицо, которое является директором, менеджером, секретарем 

или другим должностным лицом, участвующим в управлении ислам-

ским банком, снимается с должности, если — 

(a) он становится банкротом, допускает приостановку платежей 

или заключает компромиссное соглашения со своими кредиторами; или 

(b) он осужден за совершение преступления, связанного с нече-

стными или мошенническими действиями. 

(2) Лицо, занимающее должность директора или непосредст-

венно участвующее в управлении исламским банком или банком, ли-

цензированным в соответствии с положениями Закона о банковской 

деятельности 1973, который был ликвидирован по решению суда, не 

имеет права продолжать выполнять функции директора или напрямую 

участвовать в управлении исламским банком без прямого разрешения 

Министра. 
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(3) Любое лицо, которое нарушает положения подпункта (1) 

или (2), считается виновным в правонарушении и после принятия соот-

ветствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму 

не более двадцати тысяч ринггитов или тюремного заключения на срок 

до трех лет, или в виде штрафа и лишения свободы. 

ЧАСТЬ V 

ОГРАНИЧЕНИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

Ограничения выплаты дивидендов и выдачи займов и кредитов 

24. (1) Исламский банк не имеет права— 

(a) выплачивать дивиденды по акциям до полного погашения 

всех капитализированных расходов (в том числе предварительных рас-

ходов, организационных расходов, брокерских комиссий, сумм поне-

сенных убытков и других статей расходов, не представленных в мате-

риальных активах); 

(b) предоставлять займы или кредиты под обеспечение своих 

акций; или 

(c) предоставлять займы или кредиты без обеспечения на сум-

му на любой момент времени более десяти тысяч ринггитов любой 

корпорации, которая считается связанной с банком согласно статье 6 

Закона о компаниях 1965 (не являющейся исламским банком, банку, 

лицензированному в соответствии с положениями Закона о банковской 

деятельности 1973, финансовой компании, лицензированной в соответ-

ствии с положениями Закона о финансовых компаниях 1969, или лю-

бому другому финансовому институту, одобренному Центральным 

Банком. 

(2) Для целей настоящей статьи термин «займы или кредиты 

без обеспечения» означает займы или кредиты, выданные без обеспе-

чения, либо займы или кредиты, выданные под обеспечение, сумма 

которых в любой момент времени превышает рыночную стоимость 

активов, формирующих обеспечение, или, если Центральный Банк 

подтвердил отсутствие установленной рыночной стоимости, то стои-

мость активов, установленную на основе оценки, одобренной Цен-

тральным Банком. 

Запрет на выдачу займов директорам, работникам и должност-

ным лицам 

25. (1) Если иное не установлено Центральным Банком (на опре-

деленных условиях или без них), или если иное не предусмотрено со-

гласно подпункту (2) или подпункту (4) настоящей статьи, исламский 

банк не имеет права выдавать займы или кредиты— 
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(a) директорам, должностным лицам, работникам или другим 

лицам, которым банк выплачивает вознаграждение (кроме бухгалте-

ров, адвокатов и поверенных, архитекторов, риэлторов, врачей и лю-

бых других лиц, которым банк выплачивает вознаграждение за оказа-

ние профессиональных услуг); 

(b) любым фирмам, в деятельности которых директора, долж-

ностные лица или работники банка имеют заинтересованность в каче-

стве партнеров, менеджеров, агентов или гарантов; 

(c) любой корпорации директором, менеджером, агентом или 

гарантом которой является любой из должностных лиц или работников 

банка, либо любой корпорации, в акциях которой должностное лицо 

или работник банка имеет существенную заинтересованность (соглас-

но определению Центрального Банка); 

(d) любой корпорации членом, директором, менеджером, агентом 

или гарантом которой является любой из директоров банка (не являю-

щийся исполнительным директором в соответствии с положениями пунк-

та с пункт (c), либо любой корпорации, в акциях которой директор ислам-

ского банка имеет прямую или косвенную заинтересованность; или 

(e) любому частному лицу, гарантом которого выступает ди-

ректор, должностное лицо или работник. 

(2) Исламский банк имеет право выдавать свои должностным 

лицам или работникам займы на стандартных условиях и, если банк убе-

дился в наличии особых или смягчающих обстоятельств, займ в размере 

не более полугодичной заработной платы такого должностного лица или 

работника, на условиях, которые банк сочтет целесообразными. 

(3) Положения пункта (c) подпункта (1) и подпункта (2) также 

распространяются на исполнительных директоров исламских банков. 

(4) Положения пункта (d) подпункта (1) не распространяются 

на выдачу исламским банком кредитов или займов— 

(a) корпорации, которая котируется на авторитетной фондовой 

бирже, и в акциях которой ни один директор исламского банка имеет 

существенную заинтересованность (согласно определению Централь-

ного Банка); и 

(b) публичной компании, в которой директор исламского банка 

не имеет личной заинтересованности (согласно определению Цен-

трального Банка): 

При этом для целей настоящего подпункта термин «директор» 

не подразумевает исполнительного директора исламского банка. 
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(5) Для целей настоящей статьи термин «директор», «должно-

стное лицо» или «работник» подразумевает супруга, родителя или ре-

бенка директора, должностного лица или работника. 

Ограничения на выдачу займов и кредитов согласно пункту 25 (4) 

26. Исламский банк имеет право выдавать займы или кредиты в 

соответствии с положениями подпункта (4) статьи 25 только при вы-

полнении следующих условий: 

(a) займ или кредит предоставляется в соответствии с требова-

ниями платежеспособности, применяемыми к остальным заемщикам; 

(b) условия выдачи займа или кредита банку не менее выгодны, 

чем условия, предлагаемые другим; 

(c) предоставление займа или кредита служит интересам банка; и 

(d) предоставление займа или кредита было одобрено голосами 

не менее двух третей других директоров банка на соответствующем 

собрании всего совета директоров, и такое одобрение было занесено в 

протокол собрания. 

Ограничение на выдачу кредита одному клиенту  

27. (1) Исламский банк не имеет права выдавать какому-либо 

клиенту кредит или принимать другие обязательства от его имени на 

общую сумму, превышающую соотношение, которое устанавливается 

время от времени Центральным Банком в отношении капитала такого 

банка, необесцененного убытками или по иным причинам. 

(2) Положения подпункта (1) не распространяются на — 

(a) операции с другими исламскими банками, банками, лицен-

зированными в соответствии с положениями Закона о банковской дея-

тельности 1973, и финансовыми компаниями, лицензированными в 

соответствии с положениями Закона о финансовых компаниях 1969; 

(b) любые средства, предоставленные на экспорт или импорт 

либо на торговлю на территории Малайзии по аккредитивам или век-

селям; или 

(c) любые другие операции, которые Центральный Банк одоб-

ряет время от времени. 

(3) Для целей подпункта (1) термин «капитал» имеет значение, 

установленное в подпункте (2) статьи 5. 

27 a. (1) Директор, менеджер или работник исламского банка не 

имеет права выдавать займы или кредиты, сумма которого превышает 

сумму, установленную для его полномочий, или сумму, установленную 

распоряжениями исламского банка. 
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(2) Для целей настоящей статьи Министр может путем пред-

ставления письменного уведомления потребовать от исламского банка 

представления любой информации о его политике и процедурах выда-

чи кредитов и займов, в частности, лимитах, установленных для дирек-

тора, менеджера или работника исламского банка, или их изменениях: 

При этом Министр обладает полномочиями потребовать от ис-

ламского банка внесения изменений в процедуры, применяемые ислам-

ским банком для выдачи кредитов и займов, в том числе для определе-

ния лимитов таких кредитов и займов в рамках конкретных полномочий. 

(3) Любое лицо, которое нарушает положения настоящей ста-

тьи, или распоряжения, принятые на основании настоящего документа, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соответст-

вующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более двадцати тысяч ринггитов или тюремного заключения на срок до 

трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Раскрытие заинтересованности директоров 

28. (1) Любой директор исламского банка, который прямо или 

косвенно заинтересован в получении займа или кредита или в предла-

гаемом займе или кредите такого исламского банка, обязан в кратчай-

шие возможные сроки сообщить о природе своей заинтересованности 

совету директоров такого исламского банка, и секретарь этого исламско-

го банка должен распространить такое заявление среди всех директоров. 

(2) Требования подпункта (1) не распространяются в случае, 

когда директор заинтересован лишь в статусе члена или кредитора 

корпорации, заинтересованной в займе или кредите или предлагаемом 

займе или кредите такого исламского банка, если интерес директора не 

связан с материальной заинтересованностью. 

(3) Для целей подпункта (1) общее уведомление, представлен-

ное директором совету директоров исламского банка о том, что он яв-

ляется должностным лицом или членом конкретной фирмы или членом 

конкретной корпорации и, следовательно, имеет заинтересованность в 

кредите или займе, который может быть выдан после даты уведомле-

ния такой фирме или корпорации, считается надлежащим уведомлени-

ем о заинтересованности в кредите или займе, если— 

(a) в уведомление представлен характер и степень его заинте-

ресованности указанной фирме или корпорации; 

(b) характер и степень заинтересованности на момент выдачи 

займа или кредита не должны быть выше или отличаться от характера и 

степени заинтересованности, которые были указаны в уведомлении; и 
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(c) оно было представлено на собрании директоров, или дирек-

тора приняли необходимые меры для его представления или ознаком-

ления с ним на следующем собрании директоров. 

(4) Любой директор исламского банка, занимающий должность 

или владеющий каким-либо имуществом, которые прямо или косвенно 

вступают в конфликт интересов с его должностью директора, должен 

объявить на собрании директоров исламского банка о существовании, 

природе и степени конфликта. 

(5) Заявление, предусмотренное в подпункте (4), должно быть 

сделано на первом собрании директоров— 

(a) после его назначения на должность директора исламского 

банка; или 

(b) (если он уже является директором) после его вступления в 

должность или приобретения собственности, в зависимости от обстоя-

тельств. 

(6) Секретарь исламского банка должен обеспечить ознакомле-

ние директоров с заявлением, сделанным согласно подпункту (1) или 

(4), на следующем собрании директоров после его представления, и 

должен внести любое заявление, сделанное согласно положениям на-

стоящей статьи, в протокол собрания, на котором оно было представ-

лено или зачитано. 

(7) Любой директор, который нарушает положения подпункта 

(1) или (4), считается виновным в правонарушении и после принятия 

соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более двадцати тысяч ринггитов или тюремного заключения 

на срок трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Ограничение кредитного финансирования приобретения или 

владения акциями  

29. (1) Любой кредит, предоставленный исламским банком ка-

кому-либо лицу для целей финансирования приобретения или владения 

акциями, не должен превышать соотношение рыночной стоимости ак-

ций на момент предоставления кредита, установленное Центральным 

Банком в письменном виде. 

(2) Кредит, предоставленный согласно положениям настоящей 

статьи какому-либо лицу, зачисляется на счет, отделенный от других 

кредитных средств, предоставленных такому лицу. 

(3) Центральный Банк может путем представления письменно-

го уведомления устанавливать предписания для исламских банков по 

следующим вопросам— 
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(a) основа и метод определения рыночной стоимости акций, 

используемых в качестве обеспечения кредита; 

(b) изъятие средств или акций лицом, которому был предостав-

лен кредит; 

(c) замена остальных акций на акции, используемые в качестве 

обеспечения кредита; и 

(d) другие аспекты, которые будут сочтены необходимыми для 

регулирования. 

(4) Любой исламский банк, который нарушает положения на-

стоящей статьи или распоряжения, принятые на основании положений 

настоящей статьи, считается виновным в правонарушении по настоя-

щему Акту. 

Подтверждение соблюдения статей 24, 25, 26, 27 и 29. 

30. Любой исламский банк должен в любой момент времени, по 

требованию Центрального Банка, предоставить такие доказательства 

или информацию, которые необходимы для подтверждения соблюде-

ния банком положений статей 24, 25, 26, 27 и 29. 

ЧАСТЬ Va 

МЕЖДУНАРОДНАЯ ИСЛАМСКАЯ БАНКОВСКАЯ ДЕЯ-

ТЕЛЬНОСТЬ 

Запрет на осуществление международной исламской банковской 

деятельности 

30a. (1) Международная исламская банковская деятельность мо-

жет осуществляться только— 

(a) исламским банком; или 

(b) компанией или иностранным институтом с действующей 

лицензией на ведение такой деятельности, полученной согласно пунк-

ту 30b. 

(2) Любое лицо, которое нарушает положения настоящей статьи, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соответст-

вующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более двадцати тысяч ринггитов или тюремного заключения на срок 

трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Заявка на получение лицензии на осуществление международ-

ной исламской банковской деятельности от лиц, не являющихся лицен-

зированным исламским банком 

30b. (1) Компания или иностранный институт (не являющиеся 

лицензированным исламским банком), желающие осуществлять меж-

дународную исламскую банковскую деятельность в Малайзии, должны 

направить письменную заявку через Центральный Банк Министру на 
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получение лицензии согласно положениям настоящей Части и предос-

тавить— 

(a) копию устава и учредительного документа или другого до-

кумента, на основании которого была создана компания или иностран-

ный институт, в зависимости от обстоятельств, с надлежащим завере-

нием высшего должностного лица компании или иностранного инсти-

тута, в зависимости от обстоятельств; и 

(b) любой другой документ или информацию, затребованную 

Центральным Банком или Министром, в зависимости от обстоятельств. 

(2) После получения заявки согласно подпункту (1) Централь-

ный Банк должен рассмотреть заявку и направить Министру рекомен-

дации о выдаче или отказе в выдаче лицензии и условиях выдачи ли-

цензии. 

(3) После получения заявки согласно подпункту (1) и рекомен-

даций Центрального Банка согласно подпункту (2) Министр вправе, 

согласно пункту 30c, выдать лицензию (с или без применения каких-

либо условий) или отказать в выдаче лицензии. 

(4) Центральный Банк может рекомендовать выдачу лицензии, 

и Министр вправе выдать лицензию только, если Центральный Банк 

или Министр (в зависимости от обстоятельств) удостоверится в том, 

что цели и операции банковской деятельности, которую желает осуще-

ствлять компания или иностранный институт, не противоречат Религии 

Ислама. 

Министр вправе изменить или отозвать условия действия лицен-

зии, выданной в соответствии с положениями настоящей Части 

30c. (1) Министр вправе в любое время, по рекомендации Цен-

трального Банка, изменить или отозвать условия действия лицензии 

либо ввести условия или дополнительные условия. 

(2) Министр должен, до совершения каких-либо действий со-

гласно подпункту (1), уведомить о своем намерении в письменном ви-

де соответствующий международный исламский банк и предоставить 

международному исламскому банку возможность подготовить в тече-

ние периода, указанного в уведомлении (который должен быть не ме-

нее четырнадцати дней), причины нецелесообразности изменения или 

отзыва условий действия лицензии либо введения условий или допол-

нительных условий. 

(3) В случае наличия условий действия лицензии международ-

ный исламский банк должен соблюдать такие условия. 
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(4) Любой международный исламский банк, который не выпол-

няет условия действия своей лицензии, считается виновным в правона-

рушении и после принятия соответствующего решения подлежит нака-

занию в виде штрафа на сумму не более двадцати тысяч ринггитов. 

Лицензия, предусмотренная положениями настоящей Части, не 

может быть выдана в определенных случаях 

30d. (1) Лицо не может получить лицензию согласно пункту 30b, 

также как любое лицо, лицензированное согласно настоящему Акту, не 

может осуществлять деятельность в Малайзии без письменного согла-

сия Министра, если— 

(a) в случае компании, размер ее капитала, необесцененного 

убытками или по иным причинам, меньше установленного лимита; или 

(b) в случае иностранного института, размер его чистого обо-

ротного капитала, необесцененного убытками или по иным причинам, 

меньше установленного лимита. 

(2) Для целей настоящей статьи— 

«капитал» – оплаченный капитал и резервы и любые другие ис-

точники капитала, которые определяются и рассчитываются в порядке, 

установленном в письменном уведомлении Центрального Банка; 

«лимит» – минимальные требования к капиталу, который должен 

поддерживать международный исламский банк, установленные Мини-

стром по рекомендации Центрального Банка и опубликованные в Офи-

циальном печатном издании; и 

«чистый оборотный капитал» – чистые обязательства иностран-

ного института за пределами Малайзии, которые определяются и рас-

считываются в порядке, установленном в письменном уведомлении 

Центрального Банка. 

(3) Выполнение лимита, который должен поддерживаться со-

гласно подпункту (2), должно быть обеспечено в течение единого 

льготного периода, указанного в уведомлении (который должен быть 

не менее трех месяцев). 

Применение положений настоящей Части к международному 

исламскому банку  

30E. (1) Во избежание разночтений подчеркивается, что ислам-

ский банк или международный исламский банк должен, в отношении 

осуществляемой им международной исламской банковской деятельно-

сти, соблюдать положения настоящего Акта, и любые положения на-

стоящего Акта, которые применяются к исламскому банку, также при-

меняются к международному исламскому банку так, как если бы ссыл-

ки на исламский банк были ссылками на международный исламский 
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банк, кроме случаев, прямо предусмотренных положениями настоящей 

Части. 

(2) Для целей подпункта (1) Министр по рекомендации Цен-

трального Банка вправе вносить такие изменения в любые положения 

настоящего Акта, которые он сочтет необходимыми, посредством ука-

за, опубликованного в Официальном печатном издании. 

ЧАСТЬ VI 

ПОЛНОМОЧИЯ НАДЗОРА И КОНТРОЛЯ ИСЛАМСКИХ 

БАНКОВ 

Проведение проверки банков 

31. Центральный Банк должен время от времени инспектиро-

вать, в условиях секретности, бухгалтерские ведомости, отчетность и 

операции любого исламского банка и филиала, представительства или 

офиса, открытого исламским банком за пределами Малайзии. 

Специальные проверки банков 

32. Министр вправе в любое время поручить Центральному 

Банку проведение проверки, в условиях секретности, бухгалтерских 

ведомостей, отчетности и операций исламского банка, если у него 

имеются основания полагать, что такой исламский банк осуществляет 

свою деятельность в ущерб интересов своих вкладчиков и других кре-

диторов, или имеет недостаточное количество активов для выполнения 

своих обязательств перед обществом, или нарушает положения на-

стоящего Акта или Распоряжения Центрального Банка Малайзии 1958. 

Предоставление бухгалтерских ведомостей и документов банка 

33. (1) Согласно подпункту (2) для целей проверки, предусмот-

ренной положениями пункта 31 или 32, исламский банк должен пре-

доставить Центральному Банку доступ к своим бухгалтерским ведомо-

стям, отчетности и документам, а также предоставить информацию и 

возможности, необходимые для проведения проверки. 

(2) Предоставление бухгалтерских ведомостей, отчетности и 

документов не должно нарушать обычный порядок работы соответст-

вующего банка и не должно осуществляться на территории, где обслу-

живаются клиенты. 

(3) Любой исламский банк, который не предоставляет доступ к 

своим бухгалтерским ведомостям, отчетности и документам или не 

предоставляет информацию и возможности согласно подпункту (1), 

считается виновным в правонарушении и после принятия соответст-

вующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более четырех тысяч ринггитов за каждый день существования нару-

шения. 

212



 

(4) Для целей проведения проверки согласно пункту 31 или 32 

все должностные лица и работники Центрального Банка рассматрива-

ются как государственные служащие в рамках значения Уголовного 

кодекса. 

Банковская тайна 

34. (1) Кроме случаев, предусмотренных положениями статей 31 и 

32, никакие положения настоящего Акта не наделяют Министра полно-

мочиями поручать Центральному Банку или уполномочивать Централь-

ный Банк на проведение проверки деятельности какого-либо частного 

клиента исламского банка, и любая информация о деятельности частно-

го клиента, случайно полученная Центральным Банком в ходе проверки 

или расследования, проводимого Центральным Банком в соответствии с 

положениями настоящего Акта, рассматривается как конфиденциальная 

информация между Центральным Банком и таким банком. 

(2) Никакие положения настоящей статьи не ограничивают 

полномочия Высокого Суда или судьи Высокого Суда, предусмотрен-

ные положениями Закон об использовании банковских учетных доку-

ментов в качестве доказательств 1949, и не препятствуют исполнению 

какого-либо распоряжения, принятого на основании этого Акта. 

(3) Должностные лица исламского банка или другие лица, 

имеющие в силу занимаемой должности доступ к записям, журналам, 

банковской корреспонденции или материалам, касающимся счетов ча-

стных лиц, такого банка не имеют права предоставлять, распростра-

нять или обнародовать информацию касательно денежных средств и 

других сведений о счетах без письменного согласия Центрального бан-

ка, при этом предоставление, распространение и обнародование такой 

информации возможно в следующих случаях— 

(a) наличие разрешения клиента или его личного представителя 

на обнародование подобной информации; 

(b) банкротства клиента; или 

(c) информация необходима для проверки платежеспособности 

клиента в отношении добросовестных коммерческих сделок или пред-

полагаемых коммерческих сделок. 

(4) Положения подпункта (3) не распространяются на раскры-

тие информации или документа— 

(a) директору, должностному лицу, работнику или агенту Ма-

лазийской корпорации по страхованию депозитов (далее – «Корпора-

ция»), созданной в соответствии с положениями Закона о малазийской 

корпорации по страхованию депозитов 2005, если такое раскрытие не-
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обходимо для целей реализации полномочий, выполнения функций и 

обязанностей Корпорации или директоров, должностных лиц, работ-

ников или агентов Корпорация согласно указанному Акту; или 

(b) аудиторам, назначенным согласно пункту 17, должностным 

лицам и работникам банка, которые являются резидентами Малайзии. 

(5) Любое лицо, которое нарушает положения настоящей ста-

тьи, считается виновным в правонарушении и после принятия соответ-

ствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более сорока тысяч ринггитов или тюремного заключения на срок до 

трех лет, или в виде штрафа и лишения свободы. 

Меры, которые принимаются в случае, если выданные кредиты 

наносят ущерб интересам вкладчиков  

35. (1) Каждый исламский банк обязан в установленный по-

средством письменного уведомления Центральным Банком срок после 

окончания каждого месяца и в установленной Центральным Банком 

форме отчет обо всех займах и кредитах, выданных— 

(a) корпорациям, которые считаются связанными с банком со-

гласно статье 6 Закона о компаниях 1965; 

(b) корпорациям или публичным компаниям, указанным в под-

пункте (4) статьи 25; и 

(c) лицам, фирмам или корпорациям, в деятельности которых ди-

ректора имеют прямую или косвенную заинтересованность, заявленную 

согласно положениям статьи 28, помимо займов и кредитов, информация 

о которых уже была предоставлена согласно предыдущему пункту. 

(2) Если при рассмотрении данных, предоставленных ислам-

ским банком согласно подпункту (1), Центральный Банк приходит к 

выводу, что предоставление какого-либо займа или кредита противо-

речит интересам вкладчиков банка, Центральный Банк вправе посред-

ством письменного распоряжения запретить такому банку выдачу по-

следующих займов и кредитов или ввести такие ограничения, которые 

Центральный Банк сочтет целесообразными, а также вправе издать по-

становление, обязывающее такой банк обеспечить выплату такого кре-

дита или займа в течение периода и в такой степени, которые указаны в 

распоряжении. 

(3) Любой исламский банк, в отношении которого было приня-

то постановление Центрального Банка в соответствии с положениями 

настоящей статьи, вправе подать письменную апелляцию Министру, 

который может по своему усмотрению подтвердить, изменить или ото-

звать распоряжение Центрального Банка. 
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Обязательство банков уведомить Центральный Банк о неспособ-

ности выполнить свои обязательства 

36. Исламский банк, который считает, что, скорее всего, не 

сможет выполнить свои обязательства или в ближайшем времени при-

остановит свои платежи, должен незамедлительно проинформировать 

об этом Центральный Банк. 

Действия Центрального Банка в случае неспособности банка вы-

полнить свои обязательства или нанесения ущерба интересам вкладчиков 

37. (1) В случае если— 

(a) исламский банк информирует Центральный Банк— 

(i) о своей вероятной неспособности выполнять свои обязатель-

ства; или 

(ii) о скором прекращении платежей; 

(b) исламский банк становится неспособным выполнять свои 

обязательства или прекращает свои платежи; или 

(c) в результате проведения проверки согласно пункту 31 или 

32 Центральный Банк приходит к выводу о том, что исламский банк— 

(i) применяет нерациональные и необоснованные практики; 

(ii) в скором времени станет неспособен выполнять свои обяза-

тельства или приостановит платежи; 

(iii) нарушил или не выполнил положения настоящего Акта; 

(iv) нарушил или не выполнил условия действия своей лицен-

зии; или 

(v) может начать деятельность, которая будет противоречить 

интересам вкладчиков, 

Центральный Банк, по согласованию с Министром, имеет право 

по своему усмотрению реализовать одно или несколько полномочий, 

предусмотренных в подпункте (2). 

(2) Согласно подпункту (1), Центральный Банк имеет право— 

(a) издавать постановления, обязывающие банк принять меры, 

которые Центральный Банк сочтет необходимыми по какому-либо во-

просу, и банк должен исполнять такие постановления в сроки, установ-

ленные Центральным Банком; 

(b) запрещать банку выдачу последующих займов или кредитов 

в течение периода и с соблюдением условий и ограничений, установ-

ленных Центральным Банком; 

(c) смещать с должности директоров и назначать любое лицо в 

качестве директора; 
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(d) назначить лицо для консультирования банка по вопросам 

надлежащего ведения его деятельности; 

(e) контролировать и вести деятельность банка или назначить 

другое лицо для контроля и ведения деятельности банка; или 

(f) представить ходатайство в Высокий Суд о ликвидации бан-

ка по решению Суда. 

(3) В случае если Центральный Банк назначает лицо— 

(a) на должность директора банка согласно пункту (c) подпунк-

та (2); 

(b) для консультирования банка по вопросам надлежащего ве-

дения бизнеса согласно пункту (d) подпункта (2); или 

(c) для контроля и ведения деятельности банка согласно пункту 

(e) подпункта (2), 

Центральный Банк может установить вознаграждения и расходы, 

которые банк должен оплачивать такому лицу. 

Смещение с должности директора и назначение директора Цен-

тральным Банком 

38. В случае если Центральный Банк предпринимает действия, 

предусмотренные пунктом (c) подпункта (2) статьи 37, в отношении 

исламского банка, действуют следующие положения— 

(a) несмотря на положения Закона о компаниях 1965 и устава 

банка, прекращаются права членов или владельцев акций по избранию 

директоров банка для замены директоров, смещенных с должности 

Центральным Банком; 

(b) любой директор, смещенный с должности согласно указан-

ному пункту, прекращает выполнять свои функции и не имеет права на 

компенсацию при увольнении или смещении с должности; и 

(c) любое смещение или назначение согласно указанному 

пункту считается окончательным и не может быть оспорено в Суде. 

Контроль Центрального Банка в отношении исламского банка 

39. (1) В случае если Центральный Банк принял на себя кон-

троль или назначил другое лицо для контроля деятельности исламского 

банка согласно пункту (e) подпункта (2) статьи 37, Центральный Банк 

или такое лицо, согласно подпункту (2), должны продолжать контро-

лировать банк и вести деятельность банка от имени банка до тех пор, 

пока Центральный Банк не придет к выводу о том, что причины, кото-

рые стали основанием для принятия контроля или назначения другого 

лица для контроля деятельности банка, устранены. 
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(2) В случае если Центральный Банк принял на себя контроль 

или назначил другое лицо для контроля деятельности исламского бан-

ка согласно пункту (e) подпункта (2) статьи 37, Высокий Суд может, на 

основании ходатайства от банка, издать постановление о прекращении 

контроля деятельности банка со стороны Центрального Банка с даты, 

указанной в постановлении, если Высокий Суд придет к выводу о том, 

что для защиты вкладчиков банка больше не требуется контроль дея-

тельности банка со стороны Центрального Банка. 

(3) В случае если Центральный Банк принял на себя контроль 

или назначил другое лицо для контроля деятельности исламского бан-

ка согласно пункту (e) или прекратил контроль деятельности исламско-

го банка в соответствии с положениями настоящей статьи, Централь-

ный Банк должен сообщить об этом в Официальном печатном издании. 

Сотрудничество исламского банка под контролем Центрального Банка 

40. (1) В случае если Центральный Банк принял на себя контроль 

или назначил другое лицо для контроля деятельности исламского банка 

согласно пункту (e) подпункта (2) статьи 37, исламский банк должен 

передать свою деятельность под контроль Центрального Банка или тако-

го лица, а также предоставить Центральному Банку возможности, необ-

ходимые для ведения Центральным Банком деятельности банка. 

(2) Любой исламский банк, который не выполняет положения 

подпункта (1) или требования Центрального Банка, предусмотренные 

на основании настоящей статьи, считается виновным в правонаруше-

нии и после принятия соответствующего решения подлежит наказанию 

в виде штрафа на сумму не более четырех тысяч ринггитов за каждый 

день существования такого нарушения. 

Распространение юрисдикции на дочерние компании исламского банка  

41. Любая ссылка в настоящей Части на исламский банк вклю-

чает ссылку на дочерние компании исламского банка. 

Мораторий 

42. (1) Центральный Банк имеет право, с согласия Министра, 

издать постановление о запрете ведения банком банковской деятельно-

сти или совершения каких-либо действия или выполнения каких-либо 

функций, связанных с банковской деятельностью, если он сочтет это 

необходимым в интересах вкладчиков исламского банка. 

(2) Центральный Банк имеет право, с согласия Министра, на-

править ходатайство в Высокий Суд о начале или возобновлении ка-

ких-либо разбирательств в отношении деятельности банка, если он со-

чтет это необходимым в интересах вкладчиков исламского банка. Та-

кое постановление действие в течение шести месяцев. 
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(3) Срок действия лицензии, полученной банком в соответст-

вии с положениями настоящего Акта, приостанавливается на срок дей-

ствия постановления, указанного в подпункте (1). 

(4) В случае издания постановления согласно подпункту (1) 

Центральный Банк должен уведомить об этом в Официальном печат-

ном издании. 

Изменение устава банка 

43. (1) Любой исламский банк должен, перед внесением изме-

нений или дополнений в устав или учредительный договор или иной 

документ, на основании которого он был создан, предоставить Цен-

тральному Банку в письменном виде сведения о планируемых измене-

ниях или дополнениях для их утверждения. 

(2) Любой исламский банк должен, в течение трех месяцев с 

момента внесения изменений или дополнений в устав или учредитель-

ный договор или иной документ, на основании которого он был создан, 

предоставить Министру через Центральный Банк в письменном виде 

сведения (официально заверенные высшим должностным лицом банка) 

о таких изменениях или дополнениях. 

(3) Любой исламский банк, который не выполняет требования 

подпункта (1) или (2), считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более двух тысяч ринггитов за каждый день суще-

ствования такого нарушения. 

ЧАСТЬ VII 

ПРОЧИЕ ПОЛОЖЕНИЯ 

Освобождение от ответственности 

44. (1) К Правительству, Центральному Банку либо должност-

ному лицу Правительства или Центрального Банка не могут предъяв-

ляться какие-либо претензии, иски, требования или обязательства пе-

ред каким-либо лицом в отношении любых добросовестных действий 

или бездействий, совершенных или допущенных при выполнении пол-

номочий, предоставленных Правительству, Центральному Банку или 

должностному лицу в соответствии с положениями настоящего Акта. 

(2) Для целей настоящей статьи Министр и любое государствен-

ное должностное лицо рассматриваются в качестве должностного лица 

Правительства; а Председатель, заместитель Председателя, любой ди-

ректор или работник Центрального Банка и любое лицо, занимающее 

должность или назначенное Центральным Банком согласно пункту (c), 

(d) или (e) подпункта (2) статьи 37, рассматриваются в качестве долж-

ностных лиц Центрального Банка. 
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Приоритетность исламских депозитов 

45.  (1) В случае ликвидации исламского банка согласно пункту 
37(2)f) доходы от ликвидации исламского банка выплачиваются вклад-
чикам, в соответствии с положениями статьи 10 Закона о правительст-
венных процедурах 1956 [Акт 359] и подпункта (2), и такие выплаты 
являются приоритетными перед другими необеспеченными обязатель-
ствам, в следующем порядке: 

(a) исламские депозиты, переданные на ответственное хранение; и 

(b) другие исламские депозиты. 
(2) В случае назначения лица согласно пункту 37(2)(d) или (e), в 

зависимости от обстоятельств, или ликвидации исламского банка со-
гласно пункту 37(2)(f), все расходы, пошлины и затраты, включая го-
норар назначенного лица, выплачивается из активов исламского банка 
перед выполнением любых других выплат. 

Наказания для директоров и менеджеров банка 

46. (1) Любое лицо, которое, являясь директором или менедже-
ром исламского банка— 

(a) не принимает все необходимые меры для обеспечения со-
блюдения банком требований настоящего Акта и Распоряжения Цен-
трального Банка Малайзии 1958 (далее – «Распоряжение»); или 

(b) не принимает все необходимые меры для обеспечения пра-
вительности отчетов, представленных согласно положениям настояще-
го Акта или Распоряжения, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соот-
ветствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму 
не более двадцати тысяч ринггитов или тюремного заключения на срок 
до трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

(2) В ходе любого разбирательства, возбужденного против лица 
в соответствии с положениями подпункта (1), такое лицо имеет право 
на защиту и доказательство того, что у него были веские основания 
полагать, что другое лицо отвечает за обеспечение соблюдения требо-
ваний настоящего Акта или Распоряжения или за обеспечение пра-
вильности таких отчетов, а также что такое лицо обладает необходи-
мой компетенцией и способно выполнить свои обязанности. 

(3) Лицо не может быть приговорено к тюремному заключению 
за правонарушение, указанное в подпункте (1), если Суд придет к вы-
воду, что правонарушения совершены непредумышленно.  

Правонарушения со стороны директоров, работников и агентов 

47. Любой директор, менеджер, доверительный собственник, 
аудитор, работник или агент какого-либо исламского банка— 
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(a) намеренно вносит или способствует внесению неправиль-

ных записей в какую-либо банковскую ведомость, отчет, выписку или 

документ о деятельности, операциях, сделках, положении, активах или 

счетах банка; или 

(b) намеренно не вносит записи в какую-либо банковскую ве-

домость, отчет, выписку или документ о деятельности, операциях, 

сделках, положении, активах или счетах банка либо способствует упу-

щению таких записей; или 

(c) намеренно изменяет, удаляет, скрывает или уничтожает за-

пись в любой банковской ведомости, отчете, выписке или документе о 

деятельности, операциях, сделках, положении, активах или счетах бан-

ка, либо намеренно способствует изменению, удалению, сокрытию или 

уничтожению любой такой записи, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соот-

ветствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму 

не более пятидесяти тысяч ринггитов или тюремного заключения на 

срок до пяти лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Правонарушения компаний и их должностных лиц 

48.  (1) В случае совершения нарушений положений настоящего 

Акта со стороны корпорации, фирмы, общества или группы лиц, то 

лицо, которое на момент совершения правонарушения являлось дирек-

тором, менеджером, секретарем или аналогичным должностным лицом 

такой корпорации, фирмы, общества или группы лиц либо заявляло о 

нахождении в таких должностнях, считается виновным в совершении 

правонарушения если не докажет, что правонарушение было соверше-

но без его согласия или ведома, и что он предпринял все возможные 

попытки для предотвращения совершения правонарушения с учетом 

характера его полномочий и сопутствующих обстоятельств. 

(2) В случае если лицо подлежит наказанию в соответствии с по-

ложениями настоящего Акта за какое-либо действие, бездействие, не-

брежность или халатность, то оно подлежит такому же наказанию за 

аналогичное действие, бездействие, небрежность или халатность какого-

либо клерка, помощника или агента, если такое действие, бездействие, 

небрежность или халатность были допущены клерком или помощником 

в ходе выполнения своих служебных обязательств, либо агентом, дейст-

вующим от имени лица, либо клерком или помощником агента ходе вы-

полнения своих служебных обязательств, ответственность за это несет 

руководитель согласно положениям настоящей статьи. 
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Запрет на получение персоналом комиссионного вознаграждения 

49. Любой директор, должностное лицо или работник исламско-

го банка либо другие лица, получающие вознаграждение в исламском 

банке, которые требуют, принимают либо соглашаются принять пода-

рок, комиссионные, вознаграждения, услуги, пособия, денежные средст-

ва или ценные вещи ради собственной выгоды или в интересах своих 

родственников от другого лица (не являющегося банком) для предостав-

ления банком такому лицу какого-либо займа или кредита или приобре-

тения или дисконтирования тратты, векселя, переводного векселя или 

другого обязательства банка, либо разрешения какому-либо лицу поль-

зоваться овердрафтом банка, считается виновным в правонарушении и 

после принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более двадцати тысяч ринггитов или тюремного 

заключения на срок до трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Общее наказание  

50. Любой исламский банк, который нарушает или не выполня-

ет положения настоящего Акта или других постановлений, изданных в 

соответствии с этим актом, при отсутствии прямо предусмотренного 

наказания считается виновным в правонарушении и после принятия 

соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более пятидесяти тысяч ринггитов. 

Полномочие Председателя по отказу от возбуждения преследования 

51. (1) Председатель Центрального Банка, по согласованию с 

Министром, имеет право отказаться от возбуждения преследования за 

совершение правонарушения, наказуемого согласно положениям на-

стоящего Акта, посредством принятия суммы денежных средств, кото-

рую он сочтет достаточной и которая не должна превышать макси-

мальную сумму штрафа, предусмотренного для лица в случае его осу-

ждения за совершение такого правонарушения. 

(2) Любые средства, полученные Председателем в соответствии 

с положениями подпункта (1), направляются для формирования Кон-

солидированного фонда. 

Согласие Прокурора 

52. Все обвинения в отношении правонарушений, предусмот-

ренных положениями настоящего Акта, не могут быть представлены 

без письменного одобрения Прокурора. 

Постановления 

53. (1) Центральный Банк имеет право, с согласия Министра, 

издавать время от времени постановления для введения в действие по-

ложений настоящего Акта. 
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(2) Без ущерба для общего характера положений подпункта (1), 

постановления могут издаваться для— 

(a) обеспечения контроля Центрального Банка за приобретением 

или владением исламским банком акциями любых корпораций либо 

приобретением и использованием банком какой-либо недвижимости; 

(b) обеспечения контроля Центрального Банка за приобретением 

исламским банком статуса партнера или владельца какой-либо фирмы 

с неограниченной ответственностью; 

(c) обеспечения контроля Центрального Банка за предоставле-

нием кредита любому лицу для целей финансирования приобретения 

или аренды недвижимости, акциями и контрактами в потребительских 

кредитах и товарных фьючерсах; 

(d) определения порядка уведомления директорами исламских 

банков совета директоров соответствующих исламских банков о коли-

честве и характере акций корпорации, которые находятся в их распо-

ряжении или доверительном управлении, либо в отношении которых 

им принадлежат права на приобретение (после осуществления платежа 

или без него), либо в отношении которых они имеют прямую или кос-

венную заинтересованность, а также о характере их заинтересованно-

сти в деятельности фирмы или корпорации в качестве партнера, дирек-

тора, менеджера или агента; 

(e) определения порядка уведомления исполнительными ди-

ректорами, должностными лицами и работниками исламских банков 

соответствующих советов директоров таких исламских банков или 

другими лицами, указанными в постановлении, о следующих видах 

заинтересованности таких лиц или их супруг или детей: 

(i) количество и описание акций корпорации, которые находятся 

в распоряжении или доверительном управлении такого исполнительно-

го директора, должностного лица, работника, супруги или ребенка ли-

бо в отношении которых им принадлежат права на приобретение (по-

сле осуществления платежа или без него), либо в отношении которых 

они имеют прямую или косвенную заинтересованность; 

(ii) характер заинтересованности в качестве партнера, директо-

ра, менеджера или агента какой-либо фирмы или корпорации; и 

(iii) любые другие активы; и 

(f) регулирования любых аспектов, связанных с надзором и 

контролем международного исламского банка. 

Полномочия по разработке руководства 

53a. Центральный Банк или Министр имеет право время от вре-

мени издавать руководства, инструкции или комментарии, которые 
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Центральный Банк или Министр сочтет необходимыми или целесооб-

разными для введения в действие положений настоящего Акта. 

Банковские каникулы 

54. Исламский банк не имеет права обслуживать граждан в вы-
ходные банковские дни, объявленные банковскими каникулами согласно 
положениям статьи 57 (1) Закона о банковской деятельности 1973. 

Применение других законов 

55. Исламский банк, созданный в соответствии с положениями 
Закона о компаниях 1965, подпадает под действие положений такого 
Акта, а также положений настоящего Акта, кроме случаев несоответ-
ствия или противоречий между положениями такого Акта и положе-
ниями настоящего Акта, когда положения настоящего Акта имеют 
преимущественную силу. 

Исключение 

56. Министр имеет право, по рекомендации Центрального Бан-
ка, если он сочтет это необходимым для целей настоящего Акта, по-
средством постановления, опубликованного в Официальном печатном 
издании, освободить любой исламский банк, международный ислам-
ский банк или лицо от соблюдения положений настоящего Акта (с или 
без применения каких-либо условий). 

ЧАСТЬ VIII 
ПОСЛЕДУЮЩИЕ ПОПРАВКИ 
Внесение поправок в Закон о банковской деятельности 1973 
57. (1) Статья 2 Закона о банковской деятельности 1973 допол-

нена—  

(a) путем добавления после определения «вкладчик» следую-
щего нового определения: 

' «Исламский банк» означает банк, лицензированный в соответ-
ствии с положениями Закона об исламской банковской деятельности 
1983;’; и 

(b) путем добавления непосредственно после слов «другой ли-
цензированный банк» в определениях «другие депозитные обязатель-
ства», «бессрочные обязательства» и «срочные обязательства» слов «, 
любой исламский банк». 

(2) Статья 9 Закона о банковской деятельности 1973 была допол-
нена путем замены пункта (b) подпункта (1) следующей формулировкой: 

(b) никакой банк не имеет права на получение лицензии с назва-
нием, которое включает — 

(i) слова «Центральный», «Содружество», «Федеральный», 

«Федерация», «Малайзия», «Малазийский», «Национальный», «Ре-

зервный» или «Государственный»; 
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(ii) слова «Исламский» или «Мусульманский» либо любые дру-

гие слова, которые могут быть истолкованы как указание на осуществ-

ление банком исламской банковской деятельности, 

на государственном, английском или любом другом языке.». 

 (3) В Статью 59 Закона о банковской деятельности 1973 внесе-

ны поправки путем удаления слова «и» в конце пункта (b) подпункта 

(1), замены точки с запятой на точку в конце пункта (c) указанного 

подпункта и добавления слова «и», а также добавления непосредствен-

но после этого пункта следующего нового пункта (d): 

(d) любой исламский банк.». 

Внесение поправок в Закон о компаниях 1965 

58. (1) В Статью 4 Закона о компаниях 1965 внесены поправки 

путем добавления непосредственно после слов «1973» в определении 

«банковская корпорация» слов «и исламский банк согласно значению, 

установленному положениями Закона об исламской банковской дея-

тельности 1983». 

(2) В Статью 218 Закона о компаниях 1965 внесены поправки 

путем замены пункта (j) подпункта (1) следующим пунктом: 

« (j) компания обладала лицензией, полученной в соответствии с 

положениями Закона о банковской деятельности 1973 или Закона об 

исламской банковской деятельности 1983, и такая лицензия была ото-

звана или не возобновлялась после окончания срока ее действия; или». 

Внесение поправок в Распоряжение Центрального Банка Малай-

зии 1958 

59. (1) В Статью 2 Распоряжения Центрального Банка Малай-

зии 1958 (далее «Распоряжение») внесены поправки— 

(a) путем добавления непосредственно перед точкой с запятой в 

конце определения «банк» слов «или Закон об исламской банковской 

деятельности 1983»; 

(b) путем добавления непосредственно после определения 

«Председатель» следующих новых определений: 

«обязательства по инвестиционным счетам» применительно к 

исламскому банку означает депозитные обязательства в отношении 

средств, размещенных вкладчиком в банке на фиксированный период 

времени на основании договоренности о распределении прибыли и 

убытков такого банка, полученных от инвестирования таких средств; 

«Исламский банк» – банк, лицензированный в соответствии с 

положениями Закона об исламской банковской деятельности 1983;’; и 

(c) путем добавления непосредственно после слов «в отношении 

банка» в определении «другие депозитные обязательства» слов «кроме 
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исламского банка», а также путем добавления непосредственно после 

точки с запятой в конце такого определения следующей формулировки: 

«и в отношении исламского банка означает депозитные обяза-

тельства этого банка, за исключением сберегательных счетов, инвести-

ционных счетов, срочных и бессрочных обязательств и депозитных 

обязательств другого банка или Центрального Банка;». 

(2) В Статью 37 Распоряжения внесены поправки— 

(a) путем добавления слов «кроме исламских банков» непо-

средственно после слов «подлежащих оплате банком» в пункте (b) 

подпункта (1); 

(b) путем добавления слов «кроме исламского банка» непо-

средственно после слов «любой банк « в пункте (c) подпункта (1), а 

также замены точки с запятой в конце пункта на точку; 

(c) путем добавления непосредственно после пункта (c) под-

пункта (1) следующего нового пункта (d): 

«(d) резерв, который должен поддерживаться каждым исламским 

банком в Центральном Банке, состоящий из сумм, выраженных в про-

центном соотношении к бессрочным, сберегательным, инвестицион-

ным, срочным или иным депозитам, одобренном Министром по реко-

мендации Совета, в малазийской или иностранной валюте.»; и 

(d) путем добавления непосредственно после слов «пункт (c)» в 

подпункте (2) слов «или (d)’’. 

(3) В Статью 41 Распоряжения внесены поправки путем замены 

слов «банки или группы банков» в первом пункте словами «банки, не 

являющиеся исламскими банками или группами таких банков,». 

(4) В Статью 42 Распоряжения внесены поправки путем добав-

ления непосредственно после слов «Закон о банковской деятельности 

1973» слов «или Закон об исламской банковской деятельности 1983». 

(5) В Статью 51 Распоряжения внесены поправки— 

(a) путем удаления слов «процентный платеж» в пункте (a) 

подпункта (4); и 

(b) путем удаления слова «заинтересованность» в пункте (b) 

подпункта (4). 

В Статью 2 Закона о финансовых компаниях 1969 внесены по-

правки путем замены слов «осуществлять банковскую деятельность в 

пределах Федерации» в определении «банк» словами «в соответствии с 

положениями Закона о банковской деятельности 1973 или исламским 

банком, лицензированным в соответствии с положениями Закона об 

исламской банковской деятельности 1983».  
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Приложение 2 
Исламский банковский акт Брунея 

 

ЗАКОНЫ БРУНЕЯ 

Исламский Банковский Акт 

Акт предусматривает порядок лицензирования и регулирования 

исламской банковской деятельности. 

Дата вступления в силу: 2 декабря 1992 г. 

7 апреля 1983 г. 

ЧАСТЬ I 

ПРЕАМБУЛА 

Краткое наименование 

1. Настоящий Акт называется «Акт об исламской банковской 

деятельности». 

Толкование 

2. В настоящем Акте, если контекст не требует иного— 

«компания» – компания, учрежденная и зарегистрированная в 

соответствии с положениями Закона о компаниях; 

«вкладчик» – лицо, у которого есть счет в исламском банке (те-

кущий, сберегательный, инвестиционный или любой другой депозит-

ный счет); 

«Исламский банк» – любая компания, которая осуществляет ис-

ламскую банковскую деятельность и имеет действующую лицензию; и 

все офисы и филиалы такого банка считаются одним банком; 

«Исламская банковская деятельность» – банковская деятель-

ность, цели и операции которой не противоречат Религии Ислама; 

«обязательства по инвестиционному счету» – депозитные обяза-

тельства в отношении средств, размещенных вкладчиком в банке на 

фиксированный период времени на основании договоренности о рас-

пределении прибыли и убытков, полученных или понесенных банком в 

результате инвестирования таких средств; 

«Министр» – министр финансов; 

«лицензия» – лицензия, выданная согласно пункту 3; 

«другие обязательства по депозитам» применительно к ислам-

скому банку – обязательства по депозитам в таком банке, кроме обяза-

тельств по сберегательным счетам и инвестиционным счетам, срочных 

и бессрочных обязательств, а также обязательств по депозитам в лю-

бом другом исламском банке или любом банке, лицензированном в 

соответствии с положениями Закона о банковской деятельности. 
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«публичная компания» – компания, учрежденная Брунее Дарус-

салам в соответствии с положениями Закона о компаниях (которая не 

является частной компанией); 

«обязательства по сберегательным счетам» применительно к ис-

ламскому банку – общая сумма депозитов в таком банке, для внесения 

средства на которые и снятия средств с которых требуется предъявить 

сберегательную книжку или другие документы, одобренные Минист-

ром вместо сберегательных книжек. 

«бессрочные обязательства» применительно к исламскому бан-

ку – общая сумма депозитов в таком банке, погашаемых по требова-

нию, кроме обязательств по сберегательным счетам или депозитам в 

любом другом исламском банке или любом банке, лицензированном в 

соответствии с положениями Закона о банковской деятельности. 

«срочные обязательства» применительно к исламскому банку – 

общая сумма депозитов в таком банке, погашаемых не по требованию, 

а каким-либо иным способом, кроме обязательств по сберегательным 

счетам или депозитам в любом другом исламском банке или любом 

банке, лицензированном в соответствии с положениями Закона о бан-

ковской деятельности. 
ЧАСТЬ II 

ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ ИСЛАМСКИХ БАНКОВ 

Исламская банковская деятельность может осуществляться 

только лицензированным исламским банком  

3. (1) Исламская банковская деятельность может осуществляться 

в Брунее Даруссалам только компанией, которая обладает лицензией, 

выданной Его Величеством Султаном и Янг Ди-Пертуан в Совете, ко-

торый наделил его соответствующими полномочиями. 

(6) Компания, желающая осуществлять исламскую банковскую 

деятельность в Брунее Даруссалам, должна направить письменную за-

явку Министру на получение лицензии согласно положениям настоя-

щей статьи и предоставить— 

(c) копию устава и учредительного документа или другого до-

кумента, на основании которого была создана компания, с надлежащим 

заверением высшего должностного лица компании; и 

(d) любой другой документ или информацию, затребованную 

Министром. 

(7) После получения и рассмотрения заявки согласно подпунк-

ту (2) Его Величество в Совете вправе выдать лицензию (с или без 

применения каких-либо условий) или отказать в выдаче лицензии. По-

мимо прочих условий выдачи лицензии Его Величество в Совете мо-
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жет установить требование о ведении банковской деятельности с одоб-

рения шариатского консультационного органа, созданного в соответст-

вии с положениями подпункта (4)(b). 

(8) Его Величество в Совете может выдавать лицензию только, 

если он удостоверится в том, что— 

(c) цели и операции банковской деятельности, которую желает 

осуществлять компания, не противоречат Религии Ислама; и 

(d) устав соответствующего банка содержит положение о соз-

дании шариатского консультационного органа в составе, как минимум, 

трех мусульманских религиозных ученых- брунейцев – для консульти-

рования банка по операциям его банковской деятельности с тем, чтобы 

обеспечить их соответствие Религии Ислама. 

(5) Любое лицо, которое нарушает положения настоящей статьи, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соответст-

вующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более тридцати тысяч долларов или тюремного заключения на срок до 

трех лет, или в виде штрафа и лишения свободы. 

Министр вправе изменить или отозвать условия действия лицензии 

4. (1) Министр вправе в любое время изменить или отозвать ус-

ловия действия лицензии либо ввести условия или дополнительные 

условия. 

(5) Министр должен, до совершения каких-либо действий со-

гласно подпункту (1), уведомить о своем намерении в письменном ви-

де соответствующий исламский банк и предоставить банку возмож-

ность подготовить в течение периода, указанного в уведомлении (ко-

торый должен быть не менее четырнадцати дней), причины нецелесо-

образности изменения или отзыва условий действия лицензии либо 

введения условий или дополнительных условий. 

(6) В случае наличия условий действия лицензии исламский 

банк должен соблюдать такие условия. 

(7) Любой исламский банк, который не выполняет условия дей-

ствия своей лицензии, считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более тридцати тысяч долларов. 

Лицензия не может быть выдана в определенных случаях 

12. (1) Компания не может получить лицензию согласно пункту 

3, также как любая компания, лицензированная согласно настоящему 

Акту, не может осуществлять деятельность в Брунее Даруссалам без 

письменного согласия Министра, если размер ее капитала, необесце-
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ненного убытками или по иным причинам, меньше установленного 

лимита. 

(4) Для целей настоящей статьи— 

«капитал» – оплаченный капитал и резервы и любые другие ис-

точники капитала, которые определяются и рассчитываются в порядке, 

установленном в письменном уведомлении Министра; 

«лимит» – минимальные требования к капиталу, который должен 

поддерживать исламский банк, установленные Министром и опубли-

кованные в Официальном печатном издании. 

(5) Выполнение лимита, который должен поддерживаться со-

гласно подпункту (2), должно быть обеспечено в течение единого 

льготного периода, указанного в уведомлении (который должен быть 

не менее трех месяцев). 

Иностранный банк 

13. (1) Любая компания не имеет права на получение или владе-
ние лицензией, если Министр удостоверился в том, что она находится 

или перешла в иностранную собственность или под иностранный кон-
троль, или если имеются основания предполагать, что ее цели и опера-

ции наносят ущерб интересам исламской банковской деятельности. 
(2)  Для целей настоящей статьи считается, что компания 

находится в иностранной собственности или под иностранным кон-

тролем, если пятьдесят процентов или более ее выпущенного и опла-
ченного капитала принадлежит лицам или представителям лиц, ко-

торые не являются мусульманскими гражданами Брунея Даруссалам, 

или если большинство лиц, которым принадлежит управление, кон-
троль или руководством компанией, не являются мусульманскими 

гражданами Брунея Даруссалам. 
Открытие новых филиалов 

14. Исламский банк может открывать новый филиал, представи-

тельство или офис в любой части Брунея Даруссалам или за его преде-

лами только при условии получения письменного согласия Министра. 

Корреспондентские отношения банков 

15. (1) Согласно подпункту (2), любой исламский банк может ус-

танавливать корреспондентские отношения с любым банком, действую-

щим за пределами Брунея Даруссалам, только с одобрения Министра. 

(7) Исламский банк может устанавливать корреспондентские 

отношения с любым частным банком, действующим пределами Брунея 

Даруссалам, или любым банком, принадлежащим или находящимся 

под контролем правительства или правительственного ведомства ино-

странного государства, только с одобрения Министра. 
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Лицензионный сбор 

16. Каждый исламский банк должен выплачивать правительст-

ву ежегодный лицензионный сбор, установленный Министром путем 

его публикации в Официальном печатном издании. 

Отзыв лицензии 

17. (1) Согласно подпункту (2) если какой-либо исламский 

банк— 

(g) преследует цели или выполняет операции, запрещенные Ре-

лигией Ислама; 

(h) осуществляет свою деятельность в порядке, который нано-

сит ущерб интересам его вкладчиков и других кредиторов; 

(i) не имеет достаточных активов для покрытия своих обяза-

тельств; 

(j) нарушает какое-либо положение настоящего Акта; или 

(k) прекратил банковскую деятельность в Брунее Даруссалам; 

Министр вправе отозвать лицензию, выданную такому банку. 

(3) Министр должен, до отзыва лицензии, уведомить о своем 

намерении в письменном виде соответствующий исламский банк и 

предоставить банку возможность подготовить в течение тридцати 

дней, как это указывается в уведомлении, причины неправомерности 

отзыва лицензии. 

(4) В случае отзыва лицензии исламского банка согласно под-

пункту (1) банк вправе в течение тридцати дней с даты отзыва подать 

апелляцию против отзыва в Высокий Суд. 

Последствия отзыва лицензии 

18. (1) В случае если приказ об отзыве лицензии вступает в си-

лу согласно пункту 10 — 

(c) уведомление об отзыве лицензии должно быть опубликова-

но в Официальном печатном издании; и 

(d) начиная с даты уведомления, исламский банк должен пре-

кратить осуществление банковской деятельности в Брунее Даруссалам, 

кроме исключений, одобренных Министром для целей прекращения 

его банковской деятельности. 

(2) Положения пункта (b) подпункта (1) не противоречат прину-

дительному осуществлению каким-либо лицом права или претензии 

против банка либо принудительному осуществлению банком какого-

либо права или претензии против любого лица. 
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Публикация перечня исламских банков 

19. Министр должен обеспечить ежегодную публикацию в 

Официальном печатном издании перечня всех исламских банков, по-

лучивших лицензии согласно настоящему Акту, и в случае выдачи, 

отзыва или возврата лицензии в период между публикациями, Министр 

должен обеспечить публикацию уведомления о таких изменениях в 

Официальном печатном издании. 

ЧАСТЬ III 

ФИНАНСОВЫЕ ТРЕБОВАНИЯ И ОБЯЗАННОСТИ ИСЛАМ-

СКИХ БАНКОВ 

Поддержание капитала 

20. (1) Министр может потребовать от исламского банка под-

держания капитала, не обесцененного убытками или по иным причи-

нам, в таком соотношении к активам его филиалов и офисов, дейст-

вующих на территории Брунея Даруссалам и за его пределами, либо 

только его филиалов и офисов, действующих в Брунее Даруссалам, 

которое время от времени определяется Министром путем представле-

нии письменного уведомления. 

(2) «Капитал» в подпункте (1) имеет значение, установленное в 

подпункте (2) статьи 5, но с учетом таких дополнений, которые время 

от времени может определять Министр для целей подпункта (1) путем 

представления письменного уведомления. 

Резервные фонды 

21. (1) Каждый исламский банк— 

(c) должен сформировать резервный фонд; и 

(d) до объявления дивидендов должен сделать отчисления в ре-

зервный фонд из чистой прибыли за каждый год, после отчислений для 

оплаты закат или налогообложения— 

(iii) при условии если размер резервного фонда составляет не 

менее пятидесяти процентов оплаченного капитала, суммы, равной не 

менее пятидесяти процентов чистой прибыли; 

(iv) при условии если размер резервного фонда составляет пять-

десят процентов, но менее ста процентов оплаченного капитала, сум-

мы, равной не менее двадцати пяти процентов чистой прибыли. 

(2) Если Министр убеждается в том, что размера общего резерв-

ного фонда исламского банка достаточно для ведения его деятельно-

сти, он может принять письменное распоряжение об освобождении 

банка от положений подпункта (1) на срок, который он сочтет целесо-

образным. 
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Ликвидные активы 

22. (1) Министр может путем представления письменного уве-

домления предписывать время от времени требование о том, что каж-

дый исламский банк должен в любой момент времени иметь опреде-

ленный размер ликвидных активов. 

(10) Минимальный размер таких активов должен быть выражен 

в форме- 

(a)  соотношения таких активов к обязательствам по сберега-

тельным счетам, срочным и бессрочным обязательствам и другим обя-

зательствам по депозитам каждого исламского банка, а также другим 

обязательствам, определенным Министром (совместно или по отдель-

ности); и 

(b) соотношения таких активов к обязательствам по инвестици-

онным счетам каждого исламского банка, при этом Министр вправе 

время от времени изменять такие соотношения посредством письмен-

ного уведомления, направленного банку.  

(11) В случае представления Министром уведомления согласно 

подпункту (1) каждому исламскому банку должен быть предоставлен 

единый льготный период, указанный в уведомлении (который должен 

быть не менее семи дней), для обеспечения соблюдения предусмотрен-

ных требований. 

(12) Исламский банк не имеет права в течение периода, в кото-

ром он не выполняет требования, предусмотренные уведомлением со-

гласно подпункту (1), выдавать займы каким-либо лицам без одобре-

ния Министра. 

(13) В целях расчета минимального лимита или лимитов лик-

видных активов согласно положениям настоящей статьи, а также обя-

зательств по инвестиционным счетам, срочных и бессрочных обяза-

тельств и обязательств по другим депозитам исламского банка, дейст-

вующего на территории Брунея Даруссалам или на другой территории, 

а также других обязательств такого банка, установленных Министром, 

офисы и филиалы такого банка в Брунее Даруссалам рассматриваются 

в качестве отдельного банка, действующего в Брунее Даруссалам. 

(14) Для целей настоящей статьи ликвидные средства включают — 

(e) банкноты и монеты, которые являются законным платеж-

ным средством в Брунее Даруссалам; 

(f) балансовые остатки в банках, действующих в Брунее Дарус-

салам; и 

(g) другие активы, одобренные Министром. 
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(15) Министр может путем представления письменного уве-

домления предписывать требование о том, что каждый исламский дол-

жен обеспечивать такой доход, который Министр сочтет необходимым 

для исполнения настоящей статьи. 

(16) Любой исламский банк, которые не выполняет какие-либо 

положения настоящей статьи, считается виновным в правонарушении 

и после принятия соответствующего решения подлежит наказанию в 

виде штрафа на сумму не более тридцати тысяч долларов. 

Минимальный остаток наличных средств 

15А. (1) Министр может время от времени устанавливать требо-

вание о том, что каждый исламский банк должен поддерживать мини-

мальный остаток наличных средств, не превышающий тридцать про-

центов депозитных и других обязательств любого исламского банка, 

который передается на хранение Министра в качестве резерва для по-

крытия депозитных и других обязательств такого банка. 

(2) С учетом лимита, указанного в подпункте (1) настоящей ста-

тьи, Министр может устанавливать различные соотношения для раз-

ных видов обязательств и определять метод расчета сумм предусмот-

ренных резервов, при этом такие соотношения должны быть одинако-

выми для всех исламских банков. 

(3)  Предписание о введении или изменении минимальных тре-

бований к резервам согласно подпункту (1) или (2) настоящей статьи 

должно вступать в силу не ранее чем через тридцать дней с момента 

уведомления исламского банка, который должен принять необходимые 

меры, согласно намерениям Министра. 

(4) Если исламский банк (далее – «исламский банк, не выпол-

няющий обязательства») не обеспечил формирование достаточных ми-

нимальных остатков наличных средств согласно требованиям под-

пункта (1) настоящей статьи, Министр вправе направить такому банку 

письменное постановление с требованием об устранении допущенного 

нарушения в течение указанного срока, и исламский банк, не выпол-

няющий обязательства, должен исполнить требования такого поста-

новления. 

(5) Если исламский банк, не выполняющий обязательства, не 

устранил нарушение в течение срока, установленного в постановлении, 

указанном в подпункте (4) настоящей статьи, Министр имеет право, 

несмотря на положения любого другого письменного закона, напра-

вить письменное уведомление любому другому банку, в котором ис-

ламский банк, не выполняющий обязательства, имеет кредитовое саль-

до (в форме текущих или депозитных счетов), с требованием о том, 
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чтобы такой банк перевел Министру сумму, указанную в уведомлении, 

равную сумме несоответствия минимального остатка наличных 

средств исламского банка, не выполняющего обязательства, требова-

ниям, установленным подпунктом (1) настоящей статьи, и другой банк 

обязан незамедлительно выполнить требования, изложенные в уведом-

лении. 

(6) Банк, выполнивший требования, изложенные в уведомлении, 

предусмотренном подпунктом (5) настоящей статьи, освобождается от 

любой ответственности и претензий, связанных с убытками или расхо-

дами, понесенными исламским банком, не выполняющим обязательст-

ва, в результате принятия таким банком мер для выполнения требова-

ний указанного уведомления. 

(7) Министр вправе, помимо действий, предусмотренных под-

пунктами (4) и (5) настоящей статьи, принять в отношении исламского 

банка, который не обеспечивает соблюдение требований к минималь-

ным остаткам наличных средств, предусмотренных подпунктом (1) 

настоящей статьи, наказание в виде штрафа в размере одной тысячи 

долларов или большей суммы, которую Министр вправе установить за 

каждый день существования нарушения. 

(8) Любой исламский банк, который не выплачивает или отказы-

вается выплатить штраф, предусмотренный подпунктом (7) настоящей 

статьи, считается виновным в правонарушении по настоящему Акту. 

Аудитор 

23. (1) Несмотря на положения Закона о компаниях, каждый 

исламский банк должен ежегодно назначать аудитора, одобренного 

Министром. 

(8) Министр вправе назначить аудитора— 

(c) если исламский банк не назначает аудитора; или 

(d) если он сочтет целесообразным, чтобы с аудитором, назна-

ченным согласно подпункту (1), действовал другой аудитор, 

и определить вознаграждение, которое должно быть выплачено 

исламским банком такому аудитору. 

(9) Обязанности аудитора, назначенного согласно подпунктам 

(1) и (2) для исламского банка, включают— 

(c) проведение аудита отчетности банка за год, в отношении 

которого он назначен; и 

(d) составление отчета в соответствии с положениями статьи 

133 Закона о компаниях в отношении годового баланса и отчета о при-

былях и убытков банка. 
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(10) Отчет аудитора, указанный в пункте (b) подпункта (3), дол-
жен быть представлен совместно с отчетом директоров исламского бан-
ка на ежегодном общем собрании банка; и заверение отчета, составлен-
ное высшим должностным лицом банка, должно прилагаться к докумен-
там, направленным согласно пункту (c) подпункта (1) статьи 17. 

(11) Лицо, имеющее заинтересованность в деятельности ислам-
ского банка (которое не является акционером), также как директор или 
должностное лицо такого банка не может быть назначено в качестве 
аудитора для исламского банка; и любое лицо, назначенное в качестве 
аудитора исламского банка, которое после назначения приобретает 
такой интерес или становится директором или должностным лицом 
банка, незамедлительно теряет статус аудитора. 

(12) Обязанности и полномочия, вытекающие из статьи 32 в от-
ношении изучения Министром операций исламского банка согласно 
пункту 30 или 31, настоящим налагаются и предоставляются аудито-
рам, назначенным согласно положениям настоящей статьи. 

(13) Любой исламский банк, который не выполняет требования 
подпункта (4), считается виновным в правонарушении и после приня-
тия соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 
сумму не более тридцати тысяч долларов. 

Аудированный баланс 

24. (1) Каждый исламский банк должен— 

(d) разместить на видном месте в каждом офисе в Брунее Да-
руссалам— 

(iv) копию последнего аудированного годового баланса, отчета 
о прибылях и убытках (с примечаниями к нему) и отчета аудитора; 

(v) полные имена всех директоров; и 

(vi) полные названия всех действующих дочерних компаний 
банка; 

(e) в течение четырнадцати дней с момента представления сво-
ей отчетности на ежегодном общем собрании опубликовать, как мини-
мум, в двух ежедневных газетах Брунея Даруссалам, одобренных Ми-
нистром, копию последнего аудированного годового баланса, отчета о 
прибылях и убытках (с примечаниями к нему) и отчета аудитора; и 

(f) в течение шести месяцев после окончания каждого финан-
сового года или другого периода, установленного Министром, напра-
вить Министру— 

(iii) две копии последнего аудированного годового баланса, от-

чета о прибылях и убытках (с примечаниями к нему), отчетов аудитора 

и директоров; 
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(iv) в случае если исламский банк имеет филиалы за пределами 

Брунея Даруссалам, две копии аудированного годового баланса и отче-

та о прибылях и убытках в отношении его операций в Брунее Дарусса-

лам, а также две копии аудированного годового баланса и отчета о 

прибылях и убытках в отношении его операций в каждой другой стра-

не за пределами Брунее Даруссалам. 

(5) Форма и содержание годового баланса и отчета о прибылях 

и убытках, а также отчета директоров должна соответствовать форме и 

содержанию, утвержденному Мнистром. 

(6) Министр вправе потребовать от любого исламского банка 

представления дополнительной информации, которую он сочтет необхо-

димой, в форме пояснения, дополнения или иной форме в отношении ба-

ланса и отчета о прибылях и убытках, направленного таким банком со-

гласно пункту (c) подпункта (1), и такая информация должна быть предос-

тавлена в порядке и в течение периода, установленного Министром. 

(7) Любой исламский банк, который не выполняет положения 

настоящей статьи, считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более четырех тысяч долларов за каждый день 

существования нарушения. 

Представление статистики 

25. (1) Каждый исламский банк должен направить Министру в 

форме, установленной Министром— 

(f) отчет об активах и обязательствах его банковских офисов и 

филиалов, действующих в Брунее Даруссалам, на момент завершения 

операций в последний рабочий день каждого месяца в течение перио-

да, который время от времени устанавливается Министром посредст-

вом письменного уведомления; 

(g) отчет об анализе ссуд, займов и инвестиций его банковских 

офисов и филиалов, действующих в Брунее Даруссалам, с такой пе-

риодичностью и за такой период, который время от времени устанав-

ливается Министром посредством уведомления; 

(h) не позднее чем в течение шести месяцев после окончания 

финансового года, отчет о доходах и расходах, связанных с его дея-

тельностью в Брунее Даруссалам; 

(i) любую статистическую информацию, затребованную Ми-

нистром. 

(5) Кроме как для целей пункта (d) подпункта (1), любая ин-

формация, полученная от банка согласно положениям настоящей ста-
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тьи, считается конфиденциальной информацией между таким банком и 

Министром. 

(6) Любой исламский банк, который не выполняет требования 

подпункта (1), считается виновным в правонарушении и после приня-

тия соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более четырех тысяч долларов за каждый день существова-

ния такого нарушения. 

Информация об иностранных филиалах  

19. Исламский банк, который имеет филиалы, офисы или пред-

ставительства за пределами Брунея Даруссалам, должен предоставлять 

Министру всю информацию об операциях таких офисов или предста-

вительств каждый квартал или за такой период, который будет уста-

новлен Министром. 

ЧАСТЬ IV 

ВЛАДЕНИЕ, КОНТРОЛЬ И УПРАВЛЕНИ ИСЛАМСКИМИ 

БАНКАМИ 

Информация об изменении в правах контроля над исламскими 

банками 

20. (1) В случае если в будущем планируются изменения в пра-

вах контроля над исламским банком, банк должен уведомить Минист-

ра о планируемых изменениях. 

(2) В случае если какой-либо исламский банк выдает ссуду или 

займ под обеспечение в совокупности двадцатью процентами или бо-

лее акций оплаченного капитала любого другого исламского банка, 

банка, лицензированного и учрежденного в Брунее Даруссалам в соот-

ветствии с Законом о банковской деятельности, или финансовой ком-

пании, лицензированной в соответствии с Законом о финансовых ком-

паниях, исламский банк должен уведомить об этом Министра. 

(8) Отчеты, предусмотренные положениями подпункта (2), 

должны содержать следующую информацию— 

(v) имена и адреса заемщиков; 

(vi) название исламского банка, лицензированного банка или 

финансовой компании, акциями которой обеспечивается кредит или 

займ; 

(vii) количество акций, которыми обеспечивается кредит или 

займ; и 

(viii) сумма кредита или займа. 

(9) Отчеты, направленные согласно подпунктам (1) и (2), явля-

ются дополнением к любому отчету, подготовка которого может быть 

предусмотрена положениями любого другого письменного закона. 
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(10) Для целей настоящей статьи термин «контроль» в отноше-

нии исламского банка означает обладание прямыми или косвенными 

полномочиями на управление и влияние на процесс управления и по-

литику банка. 

(11) Любой исламский банк, который не выполняет положения 

подпункта (1) или (2), считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более тридцати тысяч долларов. 

Одобрение реконструкции банка 

21. (1) Любой исламский банк должен получить одобрение Ми-

нистра в отношении любого предполагаемого: 

(c) договора или соглашения— 

(iii) о продаже или передачи акций или части бизнеса; или 

(iv) о правах голоса, управления или других аспектах, 

который приведет к изменению в контроле или управлении бан-

ком; и 

(d) схемы— 

(iii) реконструкции банка; или 

(iv) объединения, слияния или иных договоренностей между 

банком и любой другой корпорацией, 

которая предусматривает передачу всех или части обязательств 

или имущества банка другой корпорации. 

(4) Министр вправе одобрить или запретить заключение пред-

полагаемого договора, соглашения или схемы, при этом одобрение 

Министра не может быть необоснованно отозвано. 

Снятие с должности директоров и работников банка 

22. (1) Без противоречия положениям Закона о компаниях, лю-

бое лицо, которое является директором, менеджером, секретарем или 

другим должностным лицом, участвующим в управлении исламским 

банком, снимается с должности, если — 

(c) он становится банкротом, допускает приостановку платежей 

или заключает компромиссное соглашение со своими кредиторами; или 

(d) он осужден за совершение преступления, связанного с нече-

стными или мошенническими действиями. 

(4) Лицо, занимающее должность директора или непосредст-

венно участвующее в управлении исламским банком или банком, ли-

цензированным в соответствии с положениями Закона о банковской 

деятельности, который был ликвидирован по решению суда, не имеет 

права продолжать выполнять функции директора или напрямую участ-

238



 

вовать в управлении исламским банком без прямого разрешения Ми-

нистра. 

(5) Любое лицо, которое нарушает положения подпункта (1) 

или (2), считается виновным в правонарушении и после принятия соот-

ветствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму 

не более тридцати тысяч долларов или тюремного заключения на срок 

до трех лет, или в виде штрафа и лишения свободы. 

ЧАСТЬ V 

ОГРАНИЧЕНИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

Ограничения выплаты дивидендов 

25. (1) Исламский банк не имеет права— 

(d) выплачивать дивиденды по акциям до полного погашения 

всех капитализированных расходов (в том числе предварительных рас-

ходов, организационных расходов, брокерских комиссий, сумм поне-

сенных убытков и других статей расходов, не представленных в мате-

риальных активах); 

(e) предоставлять займы или кредиты под обеспечение своих 

акций; или 

(f) предоставлять займы или кредиты без обеспечения на сум-

му на любой момент времени более десяти тысяч долларов любой кор-

порации, которая считается связанной с банком (не являющейся ис-

ламским банком), банку, лицензированному в соответствии с положе-

ниями Закона о банковской деятельности, финансовой компании, ли-

цензированной в соответствии с положениями Закона о финансовых 

компаниях, или любому другому финансовому институту, одобренно-

му Министром. 

(3) Для целей настоящей статьи термин «займы или кредиты 

без обеспечения» означает займы или кредиты, выданные без обеспе-

чения, либо займы или кредиты, выданные под обеспечение, сумма 

которых в любой момент времени превышает рыночную стоимость 

активов, формирующих обеспечение, или, если Министр подтвердил 

отсутствие установленной рыночной стоимости, то стоимость активов, 

установленную на основе оценки, одобренной Министром. 

Запрет на выдачу займов 

24. (1) Если иное не предусмотрено согласно пункту (c) под-

пункта (1) статьи 23 или подпункту (2) настоящей статьи, исламский 

банк не имеет права выдавать займы или кредиты— 

(f) директорам, должностным лицам, работникам или другим 

лицам, которым банк выплачивает вознаграждение (кроме бухгалте-

ров, адвокатов и поверенных, архитекторов, риэлторов, врачей и лю-
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бых других лиц, которым банк выплачивает вознаграждение за оказа-

ние профессиональных услуг); 

(g) любым фирмам, в деятельности которых директора, долж-

ностные лица или работники банка имеют заинтересованность в каче-

стве партнеров, менеджеров, агентов или гарантов; 

(h) любой корпорации директором, менеджером, агентом или 

гарантом которой является любой из должностных лиц или работников 

банка, либо любой корпорации, в акциях которой должностное лицо 

или работник банка имеет существенную заинтересованность (что ус-

тановлено Министром); 

(i) любой корпорации членом, директором, менеджером, аген-

том или гарантом которой является любой из директоров банка (не яв-

ляющийся исполнительным директором в соответствии с положениями 

пункта с пункт (c) подпункта (3)), либо любой корпорации, в акциях 

которой директор исламского банка имеет прямую или косвенную за-

интересованность; или 

(j) любому частному лицу, гарантом которого выступает ди-

ректор, должностное лицо или работник. 

(6) Исламский банк имеет право выдавать свои должностным 

лицам или работникам займы на стандартных условиях и, если банк 

убедился в наличии особых или смягчающих обстоятельств, займ в 

размере, не превышающем полугодичную заработную плату такого 

должностного лица или работника, на условиях, которые банк сочтет 

целесообразными. 

(7) Положения пункта (c) подпункта (1) и подпункта (2) также 

распространяются на исполнительных директоров исламских банков. 

(8) Положения пункта (d) подпункта (1) не распространяются 

на выдачу исламским банком кредитов или займов— 

(c) корпорации, которая котируется на авторитетной фондовой 

бирже, и в акциях которой ни один из директоров исламского банка 

имеет существенную заинтересованность (что установлено Минист-

ром); и 

(d) публичной компании, в которой директор исламского банка 

не имеет личной заинтересованности (что установлено Министром): 

При этом для целей настоящего подпункта термин «директор» 

не подразумевает исполнительного директора исламского банка. 

(9) Для целей настоящей статьи термин «директор», «должно-

стное лицо» или «работник» подразумевает супруга, родителя или ре-

бенка директора, должностного лица или работника. 
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Ограничения на выдачу займов и кредитов 

25.  Исламский банк имеет право выдавать займы или кредиты в 

соответствии с положениями подпункта (4) статьи 24 только при вы-

полнении следующих условий: 

(e) займ или кредит предоставляется в соответствии с требова-

ниями платежеспособности, применяемыми к остальным заемщикам; 

(f) условия выдачи займа или кредита банку не менее выгодны, 

чем условия, предлагаемые другим; 

(g) предоставление займа или кредита служит интересам банка; и 

(h) предоставление займа или кредита было одобрено голосами 

не менее двух третей других директоров банка на соответствующем 

собрании всего совета директоров, и такое одобрение было занесено в 

протокол собрания. 

Ограничение на выдачу кредита одному клиенту  

31. (1) Исламский банк не имеет права выдавать какому-либо 

клиенту кредит или принимать другие обязательства от его имени на 

общую сумму, превышающую соотношение, которое устанавливается 

время от времени Министром в отношении капитала такого банка, не-

обесцененного убытками или по иным причинам. 

(4) Положения подпункта (1) не распространяются на — 

(d) операции с другими исламскими банками, банками, лицен-

зированными в соответствии с положениями Закона о банковской дея-

тельности, и финансовыми компаниями, лицензированными в соответ-

ствии с положениями Закона о финансовых компаниях; 

(e) любые средства, предоставленные на экспорт или импорт 

либо на торговлю на территории Брунее Даруссалам по аккредитивам 

или векселям; или 

(f) любые другие операции, которые Министр одобряет время 

от времени. 

(5) Для целей подпункта (1) термин «капитал» имеет значение, 

установленное в подпункте (2) статьи 5. 

Раскрытие заинтересованности директоров 

32. (1) Любой директор исламского банка, который прямо или 

косвенно заинтересован в получении займа или кредита или в предла-

гаемом займе или кредите такого исламского банка, обязан в кратчай-

шие возможные сроки сообщить о природе своей заинтересованности 

совету директоров такого исламского банка, и секретарь этого ислам-

ского банка должен распространить такое заявление среди всех дирек-

торов. 
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(8) Требования подпункта (1) не распространяются на случаи, 

когда директор заинтересован лишь в статусе члена или кредитора 

корпорации, заинтересованной в займе или кредите или предлагаемом 

займе или кредите такого исламского банка, если интерес директора не 

связан с материальной заинтересованностью. 

(9) Для целей подпункта (1) общее уведомление, представлен-

ное директором совету директоров исламского банка о том, что он яв-

ляется должностным лицом или членом конкретной фирмы или членом 

конкретной корпорации и, следовательно, имеет заинтересованность в 

кредите или займе, который может быть выдан после даты уведомле-

ния такой фирме или корпорации, считается надлежащим уведомлени-

ем о заинтересованности в кредите или займе, если— 

(d) в уведомлении представлен характер и степень его заинте-

ресованности указанной фирме или корпорации; 

(e) характер и степень заинтересованности на момент выдачи 

займа или кредита не должны быть выше или отличаться от характера и 

степени заинтересованности, которые были указаны в уведомлении; и 

(f) уведомление было представлено на собрании директоров, 

или директора приняли необходимые меры для его представления или 

ознакомления с ним на следующем собрании директоров. 

(10) Любой директор исламского банка, занимающий должность 

или владеющий каким-либо имуществом, которые прямо или косвенно 

вступают в конфликт интересов с его должностью директора, должен 

объявить на собрании директоров исламского банка о существовании, 

природе и степени конфликта. 

(11) Заявление, предусмотренное в подпункте (4), должно быть 

сделано на первом собрании директоров, проведенном— 

(c) после его назначения на должность директора исламского 

банка; или 

(d) (если он уже является директором) после его вступления в 

должность или приобретения собственности, в зависимости от обстоя-

тельств. 

(12) Секретарь исламского банка должен обеспечить ознакомле-

ние директоров с заявлением, сделанным согласно подпункту (1) или 

(4), на следующем собрании директоров после его представления, и 

должен внести любое заявление, сделанное согласно положениям на-

стоящей статьи, в протокол собрания, на котором оно было представ-

лено или зачитано. 
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(13) Любой директор, который нарушает положения подпункта 

(1) или (4), считается виновным в правонарушении и после принятия 

соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более тридцати тысяч долларов или тюремного заключения 

на срок трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Ограничение кредитного финансирования  

33. (1) Любой кредит, предоставленный исламским банком ка-

кому-либо лицу для целей финансирования приобретения или владения 

акциями, не должен превышать соотношение рыночной стоимости ак-

ций на момент предоставления кредита, установленное Министром в 

письменном виде. 

(5) Кредит, предоставленный согласно положениям настоящей 

статьи какому-либо лицу, зачисляется на счет, отделенный от других 

кредитных средств, предоставленных такому лицу. 

(6) Министр может путем представления письменного уведом-

ления устанавливать предписания для исламских банков по следую-

щим вопросам— 

(e) основа и метод определения рыночной стоимости акций, 

используемых в качестве обеспечения кредита; 

(f) изъятие средств или акций лицом, которому был предостав-

лен кредит; 

(g) замена остальных акций на акции, используемые в качестве 

обеспечения кредита; и 

(h) другие аспекты, которые будут сочтены необходимыми для 

регулирования. 

(7) Любой исламский банк, который нарушает положения на-

стоящей статьи или статье 23, 24, 25 и 26, считается виновным в пра-

вонарушении по настоящему Акту и после принятия соответствующе-

го решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не более 

тридцати тысяч долларов. 

Подтверждение соблюдения положений 

34. Любой исламский банк должен в любой момент времени, по 

требованию Министра, предоставить такие доказательства или инфор-

мацию, которые необходимы для подтверждения соблюдения банком 

положений статей 23, 24, 25, 26 и 28. 
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ЧАСТЬ VI 

ПОЛНОМОЧИЯ НАДЗОРА И КОНТРОЛЯ ИСЛАМСКИХ 

БАНКОВ 

Проведение проверки банков 

30.  Министр должен время от времени инспектировать, в усло-

виях секретности, бухгалтерские ведомости, отчетность и операции 

любого исламского банка и филиала, представительства или офиса, 

открытого исламским банком за пределами Брунея Даруссалам. 

Специальные проверки банков 

34. (1) Министр вправе в любое время провести специальную 

проверку, в условиях секретности, бухгалтерских ведомостей, отчетно-

сти и операций исламского банка, если у него имеются основания по-

лагать, что такой исламский банк осуществляет свою деятельность в 

ущерб интересов своих вкладчиков и других кредиторов, или имеет 

недостаточное количество активов для выполнения своих обязательств 

перед обществом, или нарушает положения настоящего Акта. 

(5) Для целей проверки, предусмотренной положениями пункта 

31 или 32, исламский банк должен предоставить Министру доступ к 

своим бухгалтерским ведомостям, отчетности и документам, а также 

предоставить информацию и возможности, необходимые для проведе-

ния проверки. 

(6) Предоставление бухгалтерских ведомостей, отчетности и 

документов не должно нарушать обычный порядок работы соответст-

вующего банка и не должно осуществляться на территории, где обслу-

живаются клиенты. 

(7) Любой исламский банк, который не предоставляет доступ к 

своим бухгалтерским ведомостям, отчетности и документам или не пре-

доставляет информацию и возможности согласно подпункту (2), счита-

ется виновным в правонарушении и после принятия соответствующего 

решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не более четырех 

тысяч долларов за каждый день существования нарушения. 

Банковская тайна 

35. (1) Должностные лица исламского банка или другие лица, 

имеющие в силу занимаемой должности доступ к записям, журналам, 

банковской корреспонденции или материалам, касающимся счетов ча-

стных лиц, такого банка не имеют права предоставлять, распростра-

нять или обнародовать информацию касательно денежных средств и 

других сведений о счетах без письменного согласия Министра, при 

этом предоставление, распространение и обнародование такой инфор-

мации возможно в следующих случаях— 
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(d) наличие разрешения клиента или его личного представителя 

на обнародование подобной информации; 

(e) банкротство клиента; или 

(f) информация необходима для проверки платежеспособности 

клиента в отношении добросовестных коммерческих сделок или пред-

полагаемых коммерческих сделок. 

(6) Положения подпункта (1) не распространяются на раскры-

тие информации или документа аудиторам, назначенным согласно ста-

тье 16, должностным лицам и работникам банка, которые являются 

резидентами Брунея Даруссалам. 

(7) Любое лицо, которое нарушает положения настоящей ста-

тьи, считается виновным в правонарушении и после принятия соответ-

ствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму не 

более тридцати тысяч долларов или тюремного заключения на срок до 

трех лет, или в виде штрафа и лишения свободы. 

Кредиты, противоречащие интересам вкладчиков  

36. (1) Каждый исламский банк обязан предоставить в установ-

ленный посредством письменного уведомления Министром срок после 

окончания каждого месяца и в установленной Министром форме отчет 

обо всех займах и кредитах, выданных— 

(d) корпорациям, которые считаются связанными с банком; 

(e) корпорациям или публичным компаниям, указанным в под-

пункте (4) статьи 24; и 

(f) лицам, фирмам или корпорациям, в деятельности которых 

директора имеют прямую или косвенную заинтересованность, заяв-

ленную согласно положениям статьи 27, помимо займов и кредитов, 

информация о которых уже была предоставлена согласно предыдущим 

пунктам. 

(4) Если при рассмотрении данных, предоставленных ислам-

ским банком согласно подпункту (1), Министр приходит к выводу, что 

предоставление какого-либо займа или кредита противоречит интере-

сам вкладчиков банка, Министр вправе посредством письменного рас-

поряжения запретить такому банку выдачу последующих займов и 

кредитов или ввести такие ограничения, которые Министр сочтет це-

лесообразными, а также вправе издать постановление, обязывающее 

такой банк обеспечить выплату такого кредита или займа в течение 

периода и в такой степени, которые указаны в распоряжении. 

Неспособность банков выполнить свои обязательства 
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37. Исламский банк, который считает, что, скорее всего, не 

сможет выполнить свои обязательства или в ближайшем времени при-

остановит свои платежи, должен незамедлительно проинформировать 

об этом Министра. 

Действия на случай неспособности банка выполнить свои обяза-

тельства 

38. (1) В случае если Министр приходит к выводу о том, что 

исламский банк— 

(vi) применяет нерациональные и необоснованные практики; 

(vii) в скором времени станет неспособен выполнять свои обяза-

тельства или приостановит платежи; 

(viii) нарушил или не выполнил положения настоящего Акта; 

(ix) нарушил или не выполнил условия действия своей лицен-

зии; или 

(x) может начать деятельность, которая будет противоречить ин-

тересам вкладчиков, 

Министр имеет право по своему усмотрению реализовать одно 

или несколько полномочий, предусмотренных в подпункте (2). 

(4) Согласно подпункту (1), Министр имеет право— 

(g) издавать постановления, обязывающие банк принять меры, 

которые Министр сочтет необходимыми по какому-либо вопросу, и 

банк должен исполнять такие постановления в сроки, установленные 

Министром; 

(h) запрещать банку выдачу последующих займов или кредитов 

в течение периода и с соблюдением условий и ограничений, установ-

ленных Министром; 

(i) смещать с должности директоров и назначать любое лицо в 

качестве директора; 

(j) назначить лицо для консультирования банка по вопросам 

надлежащего ведения его деятельности; 

(k) контролировать и вести деятельность банка или назначить 

другое лицо для контроля и ведения деятельности банка; или 

(l) представить ходатайство в Высокий Суд о ликвидации бан-

ка по решению Суда. 

(5) В случае если Министр назначает лицо— 

(d) на должность директора банка согласно пункту (c) подпунк-

та (2); 
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(e) для консультирования банка по вопросам надлежащего ве-

дения бизнеса согласно пункту (d) подпункта (2); или 

(f) для контроля и ведения деятельности банка согласно пункту 

(e) подпункта (2), 

Министр может установить вознаграждения и расходы, которые 

банк должен оплачивать такому лицу. 

Последствия действий Министра 

39. В случае если Министр предпринимает действия, преду-

смотренные пунктом (c) подпункта (2) статьи 35, в отношении ислам-

ского банка, действуют следующие положения— 

(a) несмотря на любые положения Закона о компаниях и устава 

банка, прекращаются права членов или владельцев акций по избранию 

директоров банка для замены директоров, смещенных с должности 

Министром; 

(d) любой директор, смещенный с должности согласно указан-

ному пункту, прекращает выполнять свои функции и не имеет права на 

компенсацию при увольнении или смещении с должности; и 

(e) любое смещение или назначение согласно указанному 

пункту считается окончательным и не может быть оспорено в Суде. 

Контроль Министра в отношении исламского банка 

40. (1) В случае если Министр принял на себя контроль или на-

значил другое лицо для контроля деятельности исламского банка со-

гласно пункту (e) подпункта (2) статьи 35, Министр или такое лицо, 

согласно подпункту (2), должны продолжать контролировать банк и 

вести деятельность банка от имени банка до тех пор, пока Министр не 

придет к выводу о том, что причины, которые стали основанием для 

принятия контроля или назначения другого лица для контроля дея-

тельности банка, устранены. 

(4) В случае если Министр принял на себя контроль или назна-

чил другое лицо для контроля деятельности исламского банка согласно 

пункту (e) подпункта (2) статьи 35, Высокий Суд может, на основании 

ходатайства от банка, издать постановление о прекращении контроля 

деятельности банка со стороны Министра с даты, указанной в поста-

новлении, если Высокий Суд придет к выводу о том, что для защиты 

вкладчиков банка больше не требуется контроль деятельности банка со 

стороны Министра. 

(5) В случае если Министр принял на себя контроль или назна-

чил другое лицо для контроля деятельности исламского банка согласно 

пункту (e) подпункта (2) статьи 35 или прекратил контроль деятельно-
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сти исламского банка в соответствии с положениями настоящей статьи, 

Министр должен сообщить об этом в Официальном печатном издании. 

Сотрудничество исламского банка под контролем Министра 

41. (1) В случае если Министр принял на себя контроль или на-

значил другое лицо для контроля деятельности исламского банка со-

гласно пункту (e) подпункта (2) статьи 35, исламский банк должен пе-

редать свою деятельность под контроль Министра или такого лица, а 

также предоставить Министру возможности, необходимые для ведения 

Министром деятельности банка. 

(2) Любой исламский банк, который не выполняет положения 

подпункта (1) или требования Министра, предусмотренные на основа-

нии настоящей статьи, считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более четырех тысяч долларов за каждый день 

существования такого нарушения. 

Дочерние компании  

42. Любая ссылка в настоящей Части на исламский банк вклю-

чает ссылку на дочерние компании исламского банка. 

Мораторий 

43. (1) Министр имеет право издать постановление о запрете 

ведения банком банковской деятельности или совершения каких-либо 

действия или выполнения каких-либо функций, связанных с банков-

ской деятельностью, если он сочтет это необходимым в интересах 

вкладчиков исламского банка. 

(5) Министр имеет право, с согласия Министра, направить хо-

датайство в Высокий Суд о начале или возобновлении каких-либо раз-

бирательств в отношении деятельности банка, если он сочтет это необ-

ходимым в интересах вкладчиков исламского банка. Такое постанов-

ление действует в течение шести месяцев. 

(6) Срок действия лицензии, полученной банком в соответст-

вии с положениями настоящего Акта, приостанавливается на срок дей-

ствия постановления, указанного в подпункте (1). 

(7) В случае издания постановления согласно подпункту (1) Ми-

нистр должен уведомить об этом в Официальном печатном издании. 

Изменение устава банка 

44. (1) Любой исламский банк должен, перед внесением изме-

нений или дополнений в устав или учредительный договор или иной 

документ, на основании которого он был создан, предоставить Мини-

стру в письменном виде сведения о планируемых изменениях или до-

полнениях для их утверждения. 
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(4) Любой исламский банк должен, в течение трех месяцев с 

момента внесения изменений или дополнений в устав или учредитель-

ный договор или иной документ, на основании которого он был создан, 

предоставить Министру в письменном виде сведения (официально за-

веренные высшим должностным лицом банка) о таких изменениях или 

дополнениях. 

(5) Любой исламский банк, который не выполняет требования 

подпункта (1) или (2), считается виновным в правонарушении и после 

принятия соответствующего решения подлежит наказанию в виде 

штрафа на сумму не более двух тысяч долларов за каждый день суще-

ствования такого нарушения. 

ЧАСТЬ VII 

ПРОЧИЕ ПОЛОЖЕНИЯ 

Освобождение от ответственности 

45. (1) К Министру либо правительственному должностному 

лицу не могут предъявляться какие-либо претензии, иски, требования 

или обязательства перед каким-либо лицом в отношении любых добро-

совестных действий или бездействий, совершенных или допущенных 

при выполнении полномочий, предоставленных Министру или долж-

ностному лицу в соответствии с положениями настоящего Акта. 

(2) Для целей настоящей статьи любое государственное должност-

ное лицо рассматривается в качестве должностного лица Правительства. 

Приоритетность выплат 

46.  (1) В случае если исламский банк становится не способен 

выполнить свои обязательства или приостанавливает свои платежи, 

активы банка в Брунее Даруссалам должны быть направлены на пога-

шение бессрочных обязательств и обязательств банка по сберегатель-

ным счетам в Брунее Даруссалам, и такие выплаты являются приори-

тетными перед любыми другими обязательствами банка. 

Наказания для директоров и менеджеров банка 

47. (1) Любое лицо, которое, являясь директором или менедже-

ром исламского банка— 

(c) не принимает все необходимые меры для обеспечения со-

блюдения банком требований настоящего Акта; или 

(d) не принимает все необходимые меры для обеспечения правиль-

ности отчетов, представленных согласно положениям настоящего Акта, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соот-

ветствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму 

не более тридцати тысяч долларов или тюремного заключения на срок 

до трех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 
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(4) В ходе любого разбирательства, возбужденного против лица 

в соответствии с положениями подпункта (1), такое лицо имеет право 

на защиту и доказательство того, что у него были веские основания 

полагать, что другое лицо отвечает за обеспечение соблюдения требо-

ваний настоящего Акта или за обеспечение правильности таких отче-

тов, а также что такое лицо обладает необходимой компетенцией и 

способно выполнить свои обязанности. 

(5) Лицо не может быть приговорено к тюремному заключению 

за правонарушение, указанное в подпункте (1), если Суд придет к вы-

воду, что правонарушения совершены непредумышленно.  

Правонарушения со стороны директоров, работников и агентов 

48. Любой директор, менеджер, доверительный собственник, ау-

дитор, работник или агент какого-либо исламского банка, который — 

(e) намеренно вносит или способствует внесению неправиль-

ных записей в какую-либо банковскую ведомость, отчет, выписку или 

документ о деятельности, операциях, сделках, положении, активах или 

счетах банка; или 

(f) намеренно не вносит записи в какую-либо банковскую ве-

домость, отчет, выписку или документ о деятельности, операциях, 

сделках, положении, активах или счетах банка либо способствует упу-

щению таких записей; или 

(g) намеренно изменяет, удаляет, скрывает или уничтожает за-

пись в любой банковской ведомости, отчете, выписке или документе о 

деятельности, операциях, сделках, положении, активах или счетах бан-

ка, либо намеренно способствует изменению, удалению, сокрытию или 

уничтожению любой такой записи, 

считается виновным в правонарушении и после принятия соот-

ветствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на сумму 

не более сорока тысяч долларов или тюремного заключения на срок до 

четырех лет, либо в виде штрафа и лишения свободы. 

Правонарушения компаний 

49.  (1) В случае совершения нарушений положений настоящего 

Акта со стороны корпорации, фирмы, общества или группы лиц, то 

лицо, которое на момент совершения правонарушения являлось дирек-

тором, менеджером, секретарем или аналогичным должностным лицом 

такой корпорации, фирмы, общества или группы лиц либо заявляло о 

нахождении в таких должностях, считается виновным в совершении 

правонарушения если не докажет, что правонарушение было соверше-

но без его согласия или ведома, и что он предпринял все возможные 

250



 

попытки для предотвращения совершения правонарушения с учетом 

характера его полномочий и сопутствующих обстоятельств. 

(2) В случае если лицо подлежит наказанию в соответствии с по-

ложениями настоящего Акта за какое-либо действие, бездействие, не-

брежность или халатность, то оно подлежит такому же наказанию за 

аналогичное действие, бездействие, небрежность или халатность какого-

либо клерка, помощника или агента, если такое действие, бездействие, 

небрежность или халатность были допущены клерком или помощником 

в ходе выполнения своих служебных обязательств, либо агентом, дейст-

вующим от имени лица, либо клерком или помощником агента ходе вы-

полнения своих служебных обязательств, ответственность за это несет 

руководитель согласно положениям настоящей статьи. 

Запрет на получение персоналом комиссионного вознаграждения 

50. Любой директор, должностное лицо или работник ислам-

ского банка либо другие лица, получающие вознаграждение в ислам-

ском банке, которые требуют, принимают либо соглашаются принять 

подарок, комиссионные, вознаграждения, услуги, пособия, денежные 

средства или ценные вещи ради собственной выгоды или в интересах 

своих родственников от другого лица (не являющегося банком) для 

предоставления банком такому лицу какого-либо займа или кредита 

или приобретения или дисконтирования тратты, векселя, переводного 

векселя или другого обязательства банка, либо разрешения какому-

либо лицу пользоваться овердрафтом банка, считается виновным в 

правонарушении и после принятия соответствующего решения подле-

жит наказанию в виде штрафа на сумму не более тридцати тысяч дол-

ларов или тюремного заключения на срок до трех лет, либо в виде 

штрафа и лишения свободы. 

Общее наказание  

51. Любой исламский банк, который нарушает или не выполня-

ет положения настоящего Акта или других постановлений, изданных в 

соответствии с этим актом, при отсутствии прямо предусмотренного 

наказания считается виновным в правонарушении и после принятия 

соответствующего решения подлежит наказанию в виде штрафа на 

сумму не более пятидесяти тысяч долларов. 

Исключения 

52. Министр имеет право освободить любой исламский банк от 

соблюдения положений настоящего Акта (с или без применения каких-

либо условий). 
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Применение Закона о компаниях 

53. Исламский банк подпадает под действие положений такого 

Акта, а также соответствующих положений Закона о компаниях, кроме 

случаев несоответствия или противоречий между положениями на-

стоящего Акта и положениями Закона о компаниях, когда положения 

настоящего Акта имеют преимущественную силу. 

Магистратский суд 

54. Магистратский суд обладает юрисдикцией для рассмотре-

ния правонарушений, наказуемых согласно положениям настоящего 

Акта, и определения наказания, предусмотренного за совершение та-

ких правонарушений.  

Преследование правонарушений 

55. Возбуждение преследования за совершение правонаруше-

ния, наказуемого согласно положениям настоящего Акта, осуществля-

ется только по указанию Прокурора, действующего на основании хода-

тайства, полученного от Министра. 

Постановления 

56. Министр имеет право, с согласия Его Величества, издавать 

время от времени постановления для введения в действие положений 

настоящего Акта. 
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